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C.ROTA E FIGLIO GIOIELLIERIVALENZA
VIA SAN SALVATORE, 64 

TEL. 91.306

U F F I C I  V E N D I T A  P E R  L’ E S P O R T A Z I  O N E : P A R M  - V A L E N Z A



s  D. F.UMBERTO BONIARDI & FIGLI
FORNITURE PER GLI OREFICI 20123- M I L A N O

FILIALI :
15048 - VALENZA PO - Via Tortona, 41 - Telef. 93.324 
36100 - VICENZA - Via J. Cabianca, 11 • Telef. 37.115 
00187 - ROMA - Via Della Mercede - Telef. 675.840

Via Vaipetrosa, 5 - Telefono 892.877 • 873.65

D I V I S I O N E  L A M I N A T O I  

OFFICINA - VALMADONNA

GIOCO DI LAMINATOI 140 - SUPER L.F

E PER
VOI ARTIGIANI k
IL V
“ MINI - RDLL„

PER
^  FABBRICHE 

LABORATORI
MISURE D'INGOMBRO:

Altezza: mm 1450
Larghezza: mm. 390
Lunghezza mm 1090

MISURE D'INGOMBRO

Altezza: mm. 520
Larghezza: mm. 340 
Lunghezza: mm 780

A R I C H I E S T A  E  F O R N I B I L E  C O N  B A N C A L E



GIUSEPPE BENEFICO

M I L A N O
Piazza Repubblica, 19 - Tel. 662.417

B R I L L A N T I  

PI ETRE PREZI OSE  

CORALLI

V A L E N Z A
Viale Dante, 10 • Tel. 93.092

F.LLI DORIA

fabbricanti
orafi gioiellieri

Viole Benvenuto Celimi, 36 
Tel. 9L26I

V A L E N Z A  PO



fraccari
•. r. I.

per  i m e ta l l i  prez ios i

V A L E N Z A

Uffici - Via G. Melgara, 2 - Telefoni 93.114 • 93.115 - Stabilimento - Viale Repubblica, 3 9  -  Telefono 93.116

per tradizione al servizio dell’ arte orafa

leghe preziose per uso orafo 
laminati • trafilati - leghe saldanti 
iasioni • analisi - aiiinazioni 
trattamento ceneri e residni 

sali di metalli preziosi 
metalli preziosi elettroliticamente puri



M archio 1035 AL

Pavese
gioiellieri
in
valenza

p ò

Narratone
Stradella

15048 - valenza - viale della repubblica . strada faiteria - tei. 91.673

J

M  POSATIMIK

 I.M.A. GUERCI G C.
C A S A  F O N D A T A  N E L  1 9 2 0

MANCA 01 PA6BNICA

15100 ALESSANDRIA - VIA DONATELLO, I (SPALTO 80R G 06LI0f
01 lOCNTIFICAZlONV !

I E L E F ON O N.  2 6 - 1 1
T , - ,  ....................... M O S T R A  P E R M A N E N T E  D I  M I L A N OT E L E G R A M M I :  I M A
CASELL A POSTALF 27 v i a  p a o l o  d a  c a n n o b i o  u  - t e l . 8 7 . s s . 2 7

A R G E N T E R I E  A R T I S T I C H E  •  C E S E L L I  E S B A L Z I  

VASELLAME PER TAVOLA •  SERVIZI CAFFÈ •  CANDELABRI 

COFANETTI •  CENTRI TAVOLA •  JA'ITFS •  VASI •  ANFORE 

CRISTALLERIE E P O R C E L L A N E  ESTERE •  P O S A T E R I E

VISITATE LA NOSTRA ESPOSIZIONE PRESSO IL NOSTRO  

RECAPITO DI M IL A N O .



F . L L I  M O R A G L I O N E
F A B B R I C A N T I  O R A F I  G I O I E L L I E R I

V A L E N Z A
MARCHIO 428 AL - VIA SASSI, 45 - TEL. 91.719



GAM  AN N A R A T O N E  PI ETROGARAVELLI  A L D O MOLI N A  OTTAVI O

siglano l ’oreficeria di successo nel mondo

Sede Centrale: Viale Dante. 24 - telefono 92.324 - VALENZA PO

Filiale: Via Flavio Baracchini, 10 - telefono 806.148 - MILANO
S. R.L. J E W E L L E R Y  M A K E R S



FOM un nuovo complesso orafo che pone la moderna 

organizzazione produttiva e la lunga esperienza 

commerciale, conferitale dai suoi titolari, a l 

servizio del gioielliere italiano d i classe.

Altri recapiti in Italia :

MILANO: Via Paolo da Cannobio, 10

FIERA INTERNAZIONALE DI MILANO : Padiglione 27 - Stand 241

NAPOLI : Via Liborio Romano, 3-7 - Tel. 32.49.07 - 32.23.24



Marchio 347 AL

FRASCAROLO & C.

g i o i e l l i e r i  

in Va l e n z a

NEW YORK

7 4 5  Fifth A venne - N.Y. 10.002

VALENZA PO

Corso Matteotti, 49 - Tel. 91.507



SPALLA FERRARIS E C. V I A L E  D A N T E ,  5 • T E L E F O N O  9 3 .0 0 2  - 1 5 0 4 8  - V A L E N Z A  P O

MILKAB p i e t r e  p r e z i o s e  

p e r l e  c o l t i v a t e

SEDE CENTRALE: MILANO 
VIA P. GIOVO, 19/A

C . C . M I L A N O  4 9 4 1 1 5  - T e le g r .  E M U N A  - T e l .  4 6 .4 0 .7 0  - 4 6 .9 0 .8 4 7

V A L E N Z A  PO
VIALE DANTE. 10 

(CONDOMINIO DANTE)

TELEF. 92.661 - 93.261

FREZZA & RICCI
O R E F IC E R IA  - G IO IELLERIA

ANELLI

DIAMANTATI
7 8 5  A L

1 5 0 4 8  - VALENZA PO
VIA MARTIRI DI CEFALONIA, 28 • TELEF, 91.101

PIVOTTO & CAGNINA
G I O I E L L I E R I

C R E A Z I O N I  S T I L E  E T R U S C O

VIALE SANTUARIO, 50 - V A L E N Z A  PO - T E L E F O N O  94.012



. . . i l  s i m b o l o  d e l l a  p r e c i s i o n e  c h e  c a r a t t e r i z z a  t u t t a  l a  
p r o d u z i o n e  M . P .  d e s t i n a t a  a l  s e t t o r e  o r a f o - a r g e n t i e r o
. . .e  precisione vuol dire qualità 
- la qualità che vi consente di 
lavorare tranquilli.

L ’organizzazione commerciale della Metalli Preziosi S.p.A. 
con filiali e uffici a\ Bologna, Firenze, Genova, Milano, 
Padova, Roma, Forino, Napoli e Vicenza è a Vostra dispo 
sizione. Interpellateci!

Metalli Preziosi S.p.A.
consociata italiana della Johnson, Matthey & Co., Limited, London

Direzione, uffici e stabilimento: 20037 Paderno Dugnano (Milano) - via Roma, 179 
telefoni 92.90.191 - 92.21.81 - 92.47.61 - telex: 32173 Metalpre

La produzione della Metalli Preziosi S.p.A.
comprende :

PER ORAFI

Oro grezzo
Lastre, nastri, dischi, tubi d’oro 585 %° e 750 %° in 
diversi colori
Masselli d'oro 750 %° grezzi di fusione in tre colori 
diversi
Saldature per uso orafo
Cianuri d'oro, miscele speciali e anodi d'oro per do­
ratura normale e brillante 
Cloruri d’oro bruno e giallo

PER ARGENTIERI

Argento grezzo
Lastre, dischi, piattine, sagomati tubi, fili in ar­
gento 800 %° e 925 %°
Bordure d’argento 800%° e 925%° in più di 100 modelli 
Saldature d’argento speciali e relativi disossidanti 
Cianuri d’argento, sali speciali e anodi per argen­
tatura
Nitrato d’argento 635%°

Solfato di rodio per rodiatura

SU OGNI BANCO D
I VENDITA DELLA 

METALLI PREZIOSI a  p  a .

•



Istillilo Bancario San Paolo di Torino
ISTITUTO DI CREDITO DI DIRITTO PUBBLICO -  FONDATO NEL 1563

F O N D I P A T R IM O N IA L I  : L . 18.700.000.000 

D e p o s it i  f id u c ia r i  e c a r te l le  fo n d ia r ie  in  c irc o la z io n e :  o l t r e  1.170 m i l ia r d i

Direzione Generale : TORINO - Piazza San Carlo, 156 
Sedi a GENOVA - MILANO - ROMA - TORINO

2 0 0  F I L I A L I  I N  I T A L I A
Uffici di rappresentanza a Francoforte - Londra - Parigi - Zurigo

TUTTE LE OPERAZIONI ED I SERVIZI DI BANCA 

CREDITO FONDIARIO 

SEZIONE AUTONOMA OPERE PUBBLICHE 

BANCA AGENTE PER IL COMMERCIO DEI CAMBI

S U C C U R S A L E  D I  V A L E N Z A  - Corso G a r i b a l d i ,  10

V A L E N Z A  PO
L A B O R A T O R IO  :

Corso Garibaldi, 130 - Telef. 92.103

U F F IC IO  V E N D IT E  :

Via Cairoli, 12 - Telefono 94.618

M I L A N O
Piazza S. M. Beltrade, 1 

Telefono 86 29.82

DE GAETANO 
ARCANGELO
F A B B R I C A  O R E F I C E R I A  E GIOIELLERIA I



C . I . D .  

C O M P A G N I A  D I AMANT I  
ITAL IANA

I M P O R T A Z I O N E  E V E N D I T A  B R I L L A N T I  DI  O G N I  T I P O

CORSO GARIBALDI ,  146 - T E LE F ON O 94 .342 - VALENZA PO

r

Carlo Illario e Fratelli s. P. ».

gioiellieri ed 
orafi in 
valenza 
p o

viale benvenuto cellini, 15 . tei. 91.318



ORVAL S. p . A.

SEDE: V A L E N Z A  

VIA MAZZINI, 45  

TELEF 91,215

FILIALE: M I L A N O  

VIA P. CANNOBIO, 5 

TEL. 86.71.27

G I O I E L L E R I A

E X P O R T  I T  A  L  V F I E R A  D I  M I L A N O

MARCHIO 200 AL

CARLO MONTALDI E C. G i o i e l l e r i e

Via P. P a ie tta , 1 ( P a lazzo  G arden ) - T el. 9 1 .2 7 3 Valenza Po

- \



M A R C H IO  6 9 0  AL GIOIELLERIA OREFICERIA

E  X  P O  R  T

La n i F R A T E L L I

UFFICIO VENDITE:

VIALE DANTE, 13
TELEFONO 91.280 

LABORATORIO :

VIALE DANTE, 24

C R E A Z I O N E  P R O P R I A

V A L E N Z A  PO

N A T T A  &  G O R E T T A
FABBRICANTI OREFICI - GIOIELLIERI

I M P O R T  - E X P O R T

VIA SAN SALVATORE, 56  

TELEF. 91.592

VALENZA PO



OROLOGERIE

VALENZA PO • Via Trieste, 4 a • Tel. 91.498

scorcione felice
d i  ALBERTO VITALE & BICE SCORCIONE

E X P O R T
E  FABBRICA GIOIELLERIA

VIALE BENVENUTO CELLINI, 42/44 VALENZA PO 3  91.201

DITTA

CERVI ENRICO & C. «

L e v r e t t e ,
sinonimo

di
precisione



DOTT. LUCIANO SACCO 

FABBRICA ARGENTERIE 

1513 A L

Riproduzioni fedeli per ogni stile 

t/lrgento 800  e 925! 0 00  

Coppe e trofei sportivi

VIA CAMURATI, 9 - TEL. 94.BBS 101311 15048 V A L E N Z A  P O

S T Y L G O L D  JEWELLERY

15048 VALENZA (ltaly)
VIALE DELLA REPUBBLICA 4/a
TELEFONO 94.784 

FABBRICHE ASSOCIATE

DALLA PRODUZIONE ALLA VENDITA

G I O I E L L E R I A  O R E F I C E R I A



t t s s ^ 0
se& h

ACCENDINO RONSON

F icalb i & L itta
LABORATORIO ORAFO

P O R T A S IG A R E T T E  - P O R T A C IP R IA  - TROUSESS 

BORSETTE  - R IV E S T IT U R A  A C C E N D IS IG A R I 
viale vicenza, 31 VALENZA (Alessandria - Italia) 
TELEFONO 93.198 MARCHIO 630 AL

TABACCHIERA INCISIONE E SMALTO

PORTASIGARETTE SATINATO E SMALTO



DITTA BAJ ARDI
F i\H  EUE£IO£L O R E F I C E R I A  

]K G  Jl OIHEX^LJE R I 1 \

M ARCHIO 131 A L
VALENZA PO

T E L E F O N O  91.756 - V I A L E  S A N T U A R I O ,  11

MAESTRO

TULLIO T A S C H E R I O
C g i o i e l l i e r e

VIA ROBERTI, 3 - TELEFONO 92.259 

VALENZA PO EXPORT - IMPORT

L I N O  G A R A V E L L I

Marchio 
424 AL

VIA XXIX APRILE, 68 - TEL 9 1 . 2 9 8  VALENZA PO



BATAZZI & C
S. R. L. - Capitale Sociale L. 3.000.000

Laboratorio
per la lavorazióne
dei metalli preziosi
delle ceneri
e dei residui
auro - platino - argentiferi

15048 - VALENZA

VICOLO DEL PERO N. 7 5  - TELEFONO 91 343

FONDERIA
L A MI N A Z I O N I
A F F I N A Z I O N I
CLORURI
NITRATI
PLACCATI

j

B A N C A  P O P O L A R E  DI H B V t l i
AL 31 DICEMBRE 1966

CAPITALE L. 2.033.330.000 - RISERVE L. 16.451.424.923 

289 FILIALI 82 ESATTORIE

UFFICI DI RAPPRES ENT ANZ A A LONDRA 
E A FRANCOFORTE SUL MENO

DEPOSITI FIDUCIARI E CONTI CORRENTI IN CREDITO OLTRE 900 MILIARDI

BA NC A ACENTE PER IL COMMERCIO D E I CAMBI 

____  T U T T E  LE  O P E R A Z I O N I  D I B A N C A  -------

FILIALE DI VALENZA - VIA LEGA LOMBARDA N, 5
TEL. 92.754 - 92.755



B o n za n o  L u i g i

f u  Gi acomol

Oreficeria Gioielleria - Vasto assortimento in fantasia

M a r c h io  7 1 7  A L I M P O R T  - E X P O R T

15048 - L D a l e m a  P o

Via S. Salvatore, 71 - Telefono 91.465

JEWELLERY EXPORT

F R A T E L L I

VARONA
G I O I E L L I E R I

F A B B R IC A Z IO N E  P R O P R IA  
G IO IE L L E R IA  E 

O R E F IC E R IA



Marchio 160 AL

L U N A T I

F A B B R I C A N T I

G I O I E L L I E R I

E X P O R T

V A L E N Z A  PO : V I A  TRENTO,  5 - TELEF.  91. 338 • 9 2 . 6 4 9



ESCLUSIVA PER L’ IT A L IA

ALTRI PRODOTTI P H IL IC O  :

SALI SPECIALI DBPa, PER LA BRILLANTATURA DELL'ORO. 

SALI PER SGRASSAGGIO E LAVAGGIO.

ORO CIANURO DOPPIO AL 68 % E SUOI DERIVATI PER BAGNI 
DI DORATURA LUCIDA. NEI SEGUENTI COLORI: ROSE’, GIALLO 
CHIARO, GIALLO FORTE MEDAGLIA, ROSSO, VERDE.

R O S M O N D O  S P I N E L L I
V IA  FAÀ D I BR U N O , 14 • TEL. 59.30.04 - M ILA N O

PRESENTIAMO ALCUNI FRA I PIU’ INTERESSANTI APPARECCHI 
DELLA LINEA PHILICO 1966, APPOSITAMENTE STUDIATI PER I 
LABORATORI ARTIGIANI DI OREFICERIA E GIOIELLERIA.

SOLTANTO GLI APPARECCHI DELLA PHILICO, LA PRIMA AD 
INSTALLARE IN ITALIA IMPIANTI DE GENERE, VI CONSENTONO 
RISULTATI PERFETTI E COSTANTI. GLI IMPIANTI PHILICO OF­
FRONO LE MAGGIORI GARANZIE. PER QUESTO SONO IMITATI 
E MAI EGUAGLIATI.

APPARECCHI PER DORATURA E RODIATURA —  BRILLANTATURA 
GALVANICA DELL’ ORO —  APPARECCHI PER RECUPERARE 
L’ORO DAI BAGNI DI BRILLANTATURA SCARTATI.

Potenza Watt 150
Un apparecchio al vertice della perfezione 
tecnica! Asporta con la massima facilità 

paste abrasive, sassomarcio ecc.... anche nelle cavità più 
profonde e negli interstizi del tessuto metallico. Comple­
tamente trasistorizzato e a funzionamento au­
tomatico, è garantito per la sua 
cacia e l'incomparabile durata.

PICCOLO BANCO 
GALVANICO < ] >
Una nuova, praticissima 
apparecchiatura per dora­
ture e rodiature di gioiel­
lerie ed oreficerie

APPARECCHIO DI RECUPERO ORO
Con la massima facilità e minima spesa 
si recupera totalmente l'oro dai bagni di 
brillantatura già utilizzati.

PICCOLO IMPIANTO PER LAVAGGIO E 
SGRASSAGGIO AD ULTRASUONI

PHILICO PHILIPPI & Co. KG.
P F O R Z H E IM  (G e rm a n ia )

MALGRADO LE NUMEROSE IMITAZIONI I NOSTRI PRODOTTI 
VENGONO PREFERITI DALLE MIGLIORI AZIENDE PER L’INEGUA­
GLIABILE QUALITÀ’ DEI RISULTATI.

CHIEDETE E PROVATE I NOSTRI SALI PER LA BRILLANTATURA 
DELL'ORO. NOTERETE SUBITO IL MIGLIOR RISULTATO E L’ELE­
VATO RENDIMENTO!

PICCOLO
BRILLANTATORE

Impianto di minimo 
ingombro per la 
brillantatura elettro- 
litica dell’oro. Indi- 
catissimo per pic­
coli oggetti: spille, 
anelli, ecc.

PICCOLO DISTILLATORE 
DEMINERALIZZATORE D
Da questo apparecchio di 
ridotte dimensioni potete 
ricavare con poca spesa 
l'acqua distillata e demi­
neralizzata indispensabile 
ad una perfetta riuscita 
delle vostre operazioni 
galvaniche.



I N  C O P E R T I N A

L'ANNUALE GARA PER LA CONQUISTA DE­
GLI OSCARS INTERNAZIONALI DEL D IA ­
MANTE SI E’ CONCLUSA II 26 SETTEMBRE. 
FRA I VENTICINQUE PREMIATI DI TRENTA 
DISEGNI. FIGURA ANCHE L’ORAFO ITALIA­
NO DIEGO BENETTI DI BOLZANO.
IN COPERTINA L 'AN ELLO  PREMIATO: DI 
FORMA DECISAMENTE ANTITRADIZIONALE 
IL MODELLO AFFIDA IL SUO RITMO QUASI 
ESCLUSIVAMENTE AD UNA CONCEZIONE 
GEOMETRICA E LINEARE. UNICA ECCEZIO­
NE: LO STRATO DI SMALTO ARANCIONE. 
CHE DECORA LA SUPERFICIE CONVESSA 
DELL'ANELLO, AGGIUNGE UNA NOTA DI 
VIVIDO COLORE.
IN OUESTO NUMERO. UN SERVIZIO C O M ­
PLETO SUI D I A M O N D  INTERNATIONAL 
AW ARDS 1967

DIRETTORE RESPONSABILE: 

Giorgio Andreone

AMMINISTRATORE:

Mario Genovese

COMMISSIONE STAMPA:

Ginetto Balzana 

Luigi Baggio 

Franco Castellaro 

Piero Lunati 

Aldo Pasero

RIVISTA MENSILE EDITA A CURA DELL’AS­
SOCIAZIONE ORAFA VALENZANA —  Dire­
zione, Redazione, Amministrazione, Pubbli­
cità: VALENZA PO (Alessandria) - Piazza 
Don Minzoni, 1 - Tel. 91.851 — Pubblicità per 
la Provincia di Alessandria: FRANCA ALGHI- 
SI — Spedizione in abbonamento postale 
Gruppo Ili —  LA PUBBLICAZIONE È ESE­
GUITA CON MULTILITH 1850 DAL CENTRO 
STAMPA A.O.V. Via Mazzini, 1 - Valenza —  
Autorizzazione del Tribunale di Alessandria 
registrato col n. 134 e successive modifiche.

Prezzo del fascicolo: Italia L. 250 
Abbonamento:

Italia L. 2.500 - C.C.P. 23/12595 
Estero: L. 5.000 - $ 7,20 - Fr. n. 40 

D.M. 32,30 - Lg. 2,17
Paolo Staurino
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ATTUALITÀ’

26 Ritratto del vincitore italiano del Diamond International Awards.
27 Un’intervista del Centro Informazione Diamanti al vincitore italiano.

VETRINA
28 I suggerimenti stilistici dei Diamonds International Awards.

I CLASSICI DELL’ORAFO
35 II trattato dell’Oreficeria di Benvenuto Cellini (dispensa n. 2).

IL CORRIERE DELLE GEMME
43 II 1966 è stato un anno record per l ’industria diamantaria belga. 

NOTIZIARIO A.O.V.
46 Riunione del Consiglio in data 4 settembre 1967.
48 Assegnati 30 soggiorni gratuiti di una settimana al C.F.H. di Lo­

sanna.
49 Una vittoria per l ’artigianato - La Confédération Internationale de 

la Bijouterie, Joaillerie, Orfèvrerie sconsiglia le vendite a peso.

ANAGRAFE
56 Iscrizioni, cancellazioni, modifiche di aziende orafe presso la Ca­

mera di Commercio, Industria, Artigianato, Agricoltura di Ales­
sandria.

COMMERCIO CON L’ESTERO 
56 Richieste ed offerte di merci e rappresentanze.

I MODELLI DEL MESE 
51 Idee di Rina Poggioli
53 Idee di D.A.F.
55 Idee dell/I.P.O.



Affare eccez ionale !

Im p o r ta n te  fabbricante francese di ore ficeria  e gioielleria 

fantasia, esportatore  verso il Brasile ha im porta to  come com ­

pensazione im portanti lo tti di p ietre preziose grezze e tag lia te . 

Fra l ’ a ltro

LOTTI DI SMERALDI  DI BELLISSIMO COLORE
(GREZZI)

D etti lo tti vengono ceduti a prezzo estrem am ente vantaggioso, 

vale a dire a ttua lm ente a

Q U A T T R O  D O L L A R I  PER G R A M M O

(0,80 DOLLARI PER CARATO)

Possiamo egualm ente fo rn ire  pietre sem ipreziose tag lia te  e 

grezze: Tra l’ a ltro, delle acquem arine tag lia te  e calibrate, 

topazi, quarzi c itrin i, am etiste  ecc. (tag lia ti e ca lib ra ti)

C e r c h i a m o
i m p o r t a t o r i  g r o s s i s t i

disposti alle tra tta tive .

G a r a n t i a m o
INTERESSANTI POSSIBILITÀ DI AFFARI REGOLARI E RIPETUTI

SCRIVERE 0 TELEFONARE A :

MANUFACTURE PILOTE : 53 - BOULEVARD SEBASTOPOL

PARIS la (FRANCE) TELEFONO 488.7194 (nove linee)



ATTUALITÀ’ RITRATTO
DEL VINCITORE ITALIANO DEL 
D IA M O N D S - IN TE R N A TIO N A L  
AWARDS

Diego Benetti di Bolzano, il giovane disegnatore italiano vincitore 
del Diamonds-lnternational Awards 1967 con un anello lineare, 
moderno, tanto moderno che avrebbe voluto chiamarlo « yé-yé ». 
Benetti, che ha frequentato il corso triennale di oreficeria alla 
scuola « Benvenuto Celimi » di Valenza Po e fatto pratica per altri 
tre anni in una fabbrica del luogo, è figlio d'arte (suo padre 
possiede due oreficerie a Bolzano) ed ha saputo dare un'impronta 
nuova all'attività paterna dedicandosi soprattutto all'ideazione e 
all'esecuzione dei gioielli.

L'unico italiano al quale la giu­
ria di quest'anno abbia asse­
gnato uno dei trenta Diamond 
International Awards è un gio­
vane orafo ventottenne di Bol­
zano: Diego Benetti 
Intenzionato a proseguire la 
professione del padre, che pos­
siede e gestisce due negozi a 
Bolzano, non appena terminate 
le scuole medie il giovane Die­
go scelse, con il consiglio del 
genitore, una scuola che po­
tesse permettergli di raggiun­
gere il suo scopo: divenire un 
orafo preparato tecnicamente, 
artisticamente e culturalmente. 
Un orafo, insomma, capace di 
trovarsi a proprio agio sia in 
un laboratorio artigiano a pro­
durre oggetti di alta gioielle­
ria. sia in un negozio a curare 
una clientela esigente e raffi­
nata, consigliandola nelle sue 
scelte, disegnando per e s s a  
modelli originali e — presen­
tandosi il caso — eseguendoli 
personalmente
Fu così che. quattordici anni 
or sono Diego Benetti venne a 
Valenza per frequentare l'Isti­
tuto Professionale di Orefice­
ria Benvenuto Cellim. diplo­
mandosi Orefice a pieni voti, 
nel 1956.
La sua preparazione venne suc­
cessivamente completata pro­
lungando il suo soggiorno nel 
nostro centro orafo e lavoran­
do per alcuni anni nel labora­
torio della Ditta Zeme e Re­
possi.
Ancora oggi Diego ci parla del 
suo periodo valenzano come 
del « migliore tirocinio * che 
egli avrebbe potuto fare per 
prepararsi al suo lavoro. 
Tornato a Bolzano, collaborava 
all’azienda paterna, e — circa 
due anni fa — , sempre inco­
raggiato e sostenuto dalla fi­
ducia del genitore, asseconda­
va la propria vocazione di pro­

duttore e creatore, dando vita 
ad un proprio laboratorio, nel 
quale, coi suoi dipendenti, non 
si dedica soltanto alla quoti­
diana routine, ma partecipa at­
tivamente a molte manifesta 
zioni artistiche regionali, nazio 
nali ed internazionali del no 
stro settore
Per noi è assai significativo il 
fatto che un giovane con le 
caratteristiche di Diego Benetti 
abbia ottenuto questo premio 
Il suo curriculum, la sua atti 
vità dimostrano ancora una vol­
ta che fra gli orafi italiani, par­
ticolarmente fra i giovani, ve 
ne sono di quelli che stanno 
liberandosi a poco a poco da 
vecchi schemi e da logori pre­
giudizi.
Alla base di questa nuova men­
talità v'è la convinzione che 
non è sufficiente ereditare un 
negozio per saper vendere bene 
e soddisfare la propria cliente­
la. come non basta giungere
comunque a capo di un labo­
ratorio per saper produrre ciò 
che serve al mercato.
Una seria preparazione tecni­
ca, artistica e culturale sono 
le affilatissime armi con cui
molti giovani intendono com­
battere la loro battaglia per il 
successo. E ciò è la premessa 
indispensabile per il verificarsi 
di un profondo rivolgimento 
nei sistemi e nell'ambiente ora­
fo italiano, dal quale dovrebbe
scaturire il benefico effetto di 
una categoria sempre più seria, 
capace, aperta a nuovi princìpi 
di etica e di estetica.

A questo breve ritratto di Die­
go Benetti, ci sia consentito di 
aggiungere una postilla: è la 
seconda volta che un diploma­
to dell' Istituto Cellini ottiene 
l'Oscar internazionale del Gio­

iello. La prima volta avvenne 
nel 1958. per un bracciale ed 
una spilla, rispettivamente inti­
tolati «The Scala Ballet» e «Ma­
r l in  Monroe». eseguiti dalla 
p it ta  Faraone di M ilano  e idea­

ti e disegnati dal giovane di­
plomato dell' Istituto Orafo di 
Valenza. Vanni Picchio, immatu­
ramente scomparso qualche an­
no fa

GIAN



UN'INTERVISTA DEL CENTRO

DI INFORMAZIONE DIAMANTI

AL VINCITORE ITALIANO

DEL DIAMONDS INTERNATIONAL AWARDS

Diego Benetti, il vincitore italia­
no del Diamonds-lnternational 
Awards 1967. nonostante la gio­
vane età (ventotto anni), è or­
mai un veterano dei concorsi. 
Tuttavia, il pensiero che il 26 
settembre, all'hotel * Hilton » di 
New York, gli verrà consegnato 
l'ambito e meritato Oscar, lo 
rende nervoso. L’abbiamo incon­
trato nel suo laboratorio di Cor- 
naiano. a sette chilometri da Bol­
zano, dove, da un anno e mezzo, 
da quando, cioè, è riuscito ad 
aprire il laboratorio, trascorre le 
sue giornate, anche festive 
Ouesto giovane alto, magro, di­
stinto. non era fatto per vende 
re gioielli creati da altri e nep 
pure per riparare orologi, la spe­
cializzazione di suo padre e di 
due suoi fratelli.
Umberto Benetti. il padre, pos 
siede due avviati negozi di ore­
ficeria a Bolzano: Diego aveva 
come si suol dire. « la pappa 
pronta ». Invece, a quattordici 
anni, se ne va a Valenza Po per 
seguire il corso di oreficeria al 
la scuola « Benvenuto Cellini » 
Dopo di che, decide di entrare 
come apprendista, in una fabbri­
ca di oreficeria di Valenza, dove 
rimane tre anni. Anni duri, diffi­
cili. Anche quando, nel '59. ritor 
na. finalmente, a Bolzano e si 
mette a lavorare con il padre e 
i fratelli, le difficoltà non man­
cano Diego, forte della lunga, 
vasta esperienza, vuole imposta­
re il lavoro in modo nuovo: non 
solo vendere e riparare gioielli, 
ma anche disegnarli e realizzar­
li. Come dimostra l'Oscar da lui 
vinto quest'anno, ci riesce egre- 
qiamente. Ma, a questo ounto. 
lasciamo la parola a lui. il pro­
tagonista italiano 1967 del gran­
de concorso internazionale pa­
trocinato dalla De Beers Con- 
solitated Mines Ltd.
Signor Benetti. come è nato 
l'anello con il quale ha vinto 
l ’Oscar?
F nato una sera come tante 
Quando, dopo avere terminato 
il lavoro in laboratorio e di ri­
torno a casa da mia moglie Hel- 
qa e dalla mia bambina di nove 
mesi d o s s o  finalmente dedicar­
mi alla mia più grande passio­
ne: il diseqno dei gioielli. 
Ouesta passione l’ho sempre 
avuta, fin da ragazzo. Non per 
niente quando frequentavo il 
corso di oreficeria a Valenza, la 
materia che preferivo era il di­
senno Tuttavia, seguivo con 
molto interesse anche composi­
zione orafa plastica e orefice 
ria. ossia i lavori di laboratorio 
Perchè vede, non mi è mai ba 
stato diseqnare un gioiello. Cer 
to la fase creativa vera e pro­
pria è la più interessante, ma

ho dovuto accorgermi ben pre­
sto che è assai importante an­
che la realizzazione. Se la si af­
fida ad altri, si corre il rischio 
di vedere travisato ciò che si 
aveva in mente, proprio come 
potrebbe accadere per un qua­
dro.
A parte il fatto che, chi non sa 
eseguire il gioiello che disegna, 
non può rendersi conto che al­
cune composizioni sono irrea­
lizzabili dal punto di vista tec­
nico.

Quali sono I motivi che l’hanno 
"•pinta a partecipare al Dia- 
monds - International Awards 
1967?
Non è la prima volta che invio 
ìe mie creazioni a questo im­
portante concorso: ci ho pro­
vato quattro volte. Nel '66. sono 
antrato in finale. Quest’anno, le 
cose sono andate ancora me­
glio: fra i cinque disegni pre­
sentati (tre anelli e due brac­
ciali). l'anello che avrei voluto 
chiamare « yé-yé » ha vinto. E' 
proprio nel suo nome e nella 
sua fattura che risiedono le ra­
gioni che mi hanno spinto a 
partecipare, non solo al Dia- 
monds - International Awards 
1967. ma anche ad altri concor 
si per esempio auello indetto, 
nel settembre dell'anno scorso 
ner qli orefici della nrovincia di 
Bolzano, che mi ha fruttato unr 
medaolia d’oro, una d'argento c 
un diploma di merito... e al Gran 
Prix di Ginevra, al quale ho con­
corso per tre anni, l'ambizione, 
senza dubbio, è una molla im­
portante. ma quello che mi pre­
me. soprattuto. è dimostrare che 
l'oreficeria duo  evolversi di pari 
passo con la moda. L'anello vin­
citore potrebbe essere portato 
benissimo, in qualsiasi occasio­
ne. da quella modella dal fisico 
avveniristico che è la Shrimp- 
ton. E' lineare, semplice, moder­
no: due diamanti a taglio qua­
dro brillano su due quadrati di 
smalto arancio vivo. A sezione 
quadrata è anche il gambo di 
oro bianco che si alza dal dito 
a separare le due pietre. Ancor 
oggi, invece, molti gioiellieri si 
lasciano ingannare dal nome 
« gioiello » e tendono a caricar 
lo. opprimendone la linea. Per 
questo penso che in molti Pae 
si. Italia compresa, l'oreficeria 
sia in ritardo di almeno tren­
tanni. Una delle poche eccezio­
ni è. secondo me. le Svizzera.
Ha impiegato molto tempo per 
preparare I gioielli da presen­
tare al Diamonds-lnternational 
A w ards 1967?
Circa tre mesi, disegnando, co­
me ho detto, la sera Sono un

perfezionista e. sovente rifaccio 
il lavoro più volte.
Questa mia mania della perfe­
zione costituisce una delle dif­
ficoltà maggiori nei confronti 
dei clienti. E dire che adesso è 
ben diverso dagli inizi. E' stata 
una fatica d'Èrcole convincere i 
clienti ad acquistare un gioiel­
lo avendo sotto gli occhi solo 
il disegno: volevano vederlo fi­
nito. Resta, purtroppo, il fatto 
che. una volta tracciato il pre­
ventivo, il prezzo deve rimanere 
invariato, anche se rifaccio i 
particolari fin quando non sonc 
completamente soddisfatto o im 
piego un mucchio di tempo per 
trovare le pietre che ho in men­
te. un po' come il sarto con le 
stoffe. Anzi, ci sono gioielli che 
prima di poter essere realizzati 
richiedono mesi, a volte anni 
Le cito un caso: solo poco tem 
po fa, dopo ben tre anni di pa 
ziente attesa, sono riuscito a 
realizzare un anello con uno zaf­
firo centrale ornato da due stu­
pendi diamanti triangolari. Lo 
zaffiro l'avevo trovato subite, 
ma ci sono voluti tre anni per 
scovare i due diamanti proprio 
della dimensione, taglio e colo­
re che volevo.
Quali sono i materiali e le pie­
tre preziose che preferisce?
L'oro bianco, l’oro palladio e lo 
smalto. F il diamante, natural- 
rpente Quest'ultimo, non solo

per la sua impareggiabile bei 
lezza e luminosità, ma anche 
perchè alleggerisce il gioiello. 
Inoltre, si presta a un'infinità 
di accostamenti, anche arditi. 
Da chi è composta la sua clien­
tela?
Per il 50 per cento da gente di 
Bolzano, per il 30 della provin 
eia e il rimanente da turisti. 
Ultimamente, ho cominciato ad 
esportare in Germania. Una 
clientela piuttosto limitata, ma, 
in genere, affezionata e che mi 
ha dato, insieme alle inevitabili 
delusioni, anche molte soddisfa 
zioni. Mi ricorderò sempre la 
prima e, quindi, la più bella, 
quella che non si dimentica mai. 
Ero tornato da poco a Bolzano 
quando, qualche settimana pri 
ma di Natale, mi si presenta un 
cliente. « Suo padre —  mi dice 
—  mi ha parlato di lei, della 
sua passione che il diseqno e 
la realizzazione dei qioielli. Mi 
ha fatto vedere anche l’anello 
che lei ha ideato per il ventu­
nesimo compleanno di sua so­
rella, quando studiava ancora a 
Valenza. Splendido. Per Natale, 
vorrei fare un regalo a mia mo­
glie: metto a disposizione cen­
tomila lire. Mi fido di lei: quello 
che farà sarà ben fatto. Una 
SDilla un anello... Torno fra una 
nuindicina di qiorni a ritirarlo 
Quel cliente aveva riposto dav­
vero bene la sua fid u c ia
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V E T R I N A

I SUGGERÌMEIMTI STILISTICI DEI 
D IA M O N DS - IN T E R N A T IO N A L  
AW ARDS 1967

La modella di questa pagina presenta una creazione di Hans Leo 
Peters, Dusseldorf alla quale è stato dato il significativo nome di 
« Il Pavone ».
Infatti, nella posizione presentata dalla fotografia essa rassomi­
glia moltissimo alla iridescente coda spiegata di questo animale. 
Il gioiello ha una caratteristica tecnica molto interessante: esso 
può venir chiuso od aperto a guisa di ventaglio ed assumere tutte 
le posizioni intermedie: da una sottile piuma mgioiellata fino ad 
un completo cerchio scintillante.
Sulla sottilissima trama di filo d'oro bianco, incernierata in modo 
da potersi aprire e chiudere a volontà, sono disposti alcuni bril­
lanti di cui il colore rosso di alcuni rubini e la tinta verde mare 
delle tormaline sparse, esalta lo splendore.

Nella pagina di fronte altri due temi cui qualche piccolo partico­
lare conferisce un tocco di originalità.
Il nome dell’orecchino è U.F.O. (abbreviazione di << Unknown 
Flying Object»). Con questa definizione le autorità aeronautiche 
americane distinguono i dischi volanti: oggetto volante non iden­
tificato. L'allusione è trasparente: tre gialli diamanti marquise flut­
tuano tra nuvole nebbiose, incastonate di diamanti, che conducono 
giù, giù, fino ad un lucido disco di labradorite orlato di diamanti 
Incastonati a pavé. La caratteristica di questo esemplare di labra­
dorite è quello di presentare una colorazione blu intenso e di es­
sere molto simile alla pietra di luna. Muovendo la gemma si in- 
travvedono sprazzi di color verde.
Nella fotografia sotto, un anello dell’inglese Terence John Waldron, 
eseguito da Maurice Lipkin e Co. Ltd. L'anello ha la forma di un 
cilindro dai bordi lucidissimi la cui sommità è chiusa da una cu- 
paletta di diamanti incastonati in modo da non lasciar vedere il 
metallo che li regge. La particolarità che distingue l'anello è lo 
presenza di un gambo doppio, o meglio, di un gambo che si bioai 
fisca nella parte inferiore.

NEW YORK - 26 settembre. 
Un rito rno alla più squisita 
fem m in ilità , con l ’abbando­
no quasi to ta le  di forme 
massicce in favore di 
giuochi de licati e tess itu re  
preziose, contraddistingue 
le creazioni di g io ie llerie 
ins ign ite  dei Diamonds-ln 
ternational Awards 1967 
che, nel prossimo ottobre, 
per la prima volta in Italia, 
verranno esposte al pubbli­
co in una mostra d ’ecce­
zione a M ilano.
Gli « Oscar » del diamante 
sono stati consegnati u ffi­
cia lm ente oggi, al term ine 
di un pranzo presso il New 
York H ilton Hotel, ai 25 
v inc ito ri di 10 Nazioni, fra 
cui l ’Italia. I g io ie lli pre­
sce lti per l ’Oscar resteran­
no in esibizione pubblica a



New York sino al 29, pei 
poi passare a Londra. Mi­
lano e Francoforte.
Fra i gioielli, selezionati 
dalla giuria internazionale 
(Emilio Pucci; Ailsa Gar- 
land, direttrice del londine 
se « Woman’s Journal »; 
Karl Dittert, professore al­
la scuola d’Arte di Schwà 
bish Gmund; Paul J. Smith, 
direttore « Museum of 
Contemporary Crafts » di 
New York sino al 29. per 
l’anello disegnato da Die­
go Benetti — due grossi 
diamanti a taglio quadro 
su sfondo di smalto color 
arancio vivo, montatura in 
oro bianco — anello che 
ha inserito il nome dell'Ita­
lia nella ristretta cerchia 
dei vincitori. La severità 
della selezione e resa evi­
dente dalle cifre: 30 gio­
ielli selezionati su ben 
2.428 disegni presentati al 
concorso da 500 artisti di 
31 Paesi: un record asso­
luto di partecipazione da 
quando la De Beers Conso­
lidated Mines Ltd. ha isti­
tuito i Diamonds-lnterna- 
tional Awards.
Gran Bretagna e Germania 
hanno collezionato il mag­
gior numero di presenze 
nella rosa finale: la prima 
con 10 pezzi, la seconda 
con 9, firmati rispettiva­
mente da 9 e 6 concorren­
ti (Hans-Leo Peters ha avu­
to infatti lonore di tre pez­
zi prescelti: Ute Crece- 
lius e David Clifton due). 
Oltre all’Italia, sono pre­
senti con un gioiello pre­
miato: l’Australia, le Filip­
pine, la Finlandia, la Sviz-



La collana presentata dalla mo­
della è una creazione del giap­
ponese Yuko Shindo, intitolata 
« Nei boschi ».
I diamanti splendono in uno 
scroscio di gocce di sole tra 
germogli d'oro grezzo.

Gli smeraldi aggiungono toc­
chi di fresco verde, ed una 
striscia d'oro dalla superficie a 
scorza d'albero circonda il col­
lo con un grappolo di gemma 
sul fermaglio.

David Clifton di Balsal Com­
mon, Inghilterra, ha eseguito 
una spilla nella quale una pista 
di baguettes splende sopra un 
sottofondo di oro opaco. Vitic­
ci d'oro di varia lunghezza sor­
gono dalla piatta superficie.

zera e la Svezia, mentre 
gli Stati Uniti compaiono 
con tre pezzi e il Giappo­
ne con due. per merito 
della concorrente Yuko 
Shindo.

« * *

Fra i collier insigniti de­
gli Oscar, troviamo una 
certa corrispondenza di i- 
spirazione fra i motivi cir­
colari, tempestati di dia­
manti, disegnati dalla lon­
dinese Jocelyn Burton, e 
le filigrane d’oro con dia­
manti e rubini di Hans-Leo 
Peters di Dusseldorf. Net­
tamente diverse le crea­
zioni di due disegnatrici 
Glenda Arentzen (New 
York) e Yuko Sindo (To­
kio). Un flessuoso tralcio 
di vite con boccioli di dia­
manti e viticci d'oro per la 
Arentzen; una simbolica 
foresta d’oro, diamanti e 
smeraldi per la Shindo.
La Asprey & Co., David 
Clifton e Neil C. Aird 
(Gran Bretagna) han pre­
sentato spille di diamanti 
montati su sfondo di oro 
giallo, mentre la broche 
firmata Eton Jewellery & 
Co., Londra, giuoca sul 
motivo del cerchio, con ri­
cami di diamanti e smeral­
di su oro lavorato, e la 
.spilla di John E. Holtzclaw 
(Oklahoma) ha come sua 
caratteristica, mostra le 
sue diverse facce di dia­
manti. rubini, smeraldi e 
zaffiri.

Oro giallo e bianco si com­
binano come sottofondo a 
una cascata di diamanti 
nel secondo gioiello pre­
miato della Shindo (Una 
spilla), mentre la broche 
di Hans-Leo Peters si apre 
come una coda di pavone 
(oro bianco, diamanti, ru­
bini, tormaline) e quella 
del suo connazionale Jo­
seph Hoerner come un ma­
gico alone d'oro bianco e 
diamanti attorno a una pie­
tra lunaria.
Ancora Hans-Lco Peters 
firma l ’orecchino di dia­
manti e tormaline montati 
su filigrana d’oro che rag­
giunge dall’orecchio la 
tempia. Il connazionale 
Manfred Gruhlke ha dise­
gnato, invece, per il suo 
orecchino, un favoloso 
pendaglio di diamanti e 
pietre color verde-blu; e la 
Mema Guld & Silver A/B 
(Svezia) ha racchiuso una 
manciata di diamanti en­
tro una gabbia tutta d'oro 
L'anello d’oro e diamanti 
di David Clifton si accop­
pia armoniosamente con 
la broche da lui stesso di­
segnata. In oro e diaman­
ti è anche l ’anello presen­
tato dalla Steele & Dolphin 
di Birmingham. L’anello 
di Henry Dunay (New 
York) aggiunge un tocco 
cromatico con i suoi zaffiri 
color pastello, tocco ripre­
so anche dal braccialetto 
di Julia-Plana (Berna). Sin-



A sinistra:
La caratteristica più spiccata di que­
sto anello decisamente moderno è il 
suo vivido effetto tridimensionale: un 
dado sfavillante di diamanti a baguet­
te e oro lucido è incastonato su un 
gambo d'oro satinato. Il disegnatore è 
Jùrgen Maehse di Berlino.

A destra:

In questo anello del disegnatore ita­
liano Diego Benetti di Bolzano, due 
diamanti a taglio quadro brillano su 
due quadrati di smalto color arancio 
vivo. A sezione quadrata è anche il 
gambo di oro bianco che si alza dal 
dito a separare le due pietre.

Sotto: Jocelyn Burton. di Londra, ha vinto I Award, con una collana che riscopre la delicatezza tutta 
femminile del merletto, ed il magico incanto della filigrana, senza ricadere però nella monotona ripe­
tizione dei motivi, tipica di quest ultima. Ne risulta un gioiello antico e moderno ad un tempo, che 
riesce a valorizzare i pregi di canoni stilistici solitamente antitetici. L’idea delle « scafature » è indub 
blamente derivata dalla tecnica filogranistica. ma la disposizione dei sottilissimi fili che sostituiscono i 
tipici « riccioli ». « pani » e « resche », è audaceme mente innovatrice. Sulla delicata trama di oro giallo 
che ne nasce, i diamanti sparsi, e particolarmente quelli che convergono verso il vuoto centro della 
collana, donano assai opportunamente un tono di vivacità all'insieme. Indovinata, anche se semplicissi­
ma. ecl assai intonata al carattere della collana la snodatura, ottenuta da bastoncelli in oro infilati 
nelle scafature e trattenuti da palline saldate alle estremità.

golarissimo e squisito è il 
diadema disegnato da Ute 
Crecelius (Germania): 15 
diamanti posati su un pet­
tine d oro bianco, che ri­
propone in stile moderno il 
motivo dei tradizionali pet­
tini di Castiglia.
Lo smalto compare in tre 
dei pezzi vincitori: oltre 
che nell'anello di Diego 
Benetti (Bolzano), nel col­
lier di Rudolph Gloor (Ma­
nila) e nella spilla, dal di­
segno decisamente moder­
no, di Ingo Haas (Germa­
nia), ispirato alle composi­
zioni astratte come la spil­
la d'oro bianco e diamanti, 
secondo gioiello firmato 
dalla Crecelius.
Più massicci, rispetto a 
tutti gli altri pezzi insigniti 
dell'Oscar, sono i disegni 
degli anelli presentati dal­
la F.J. Campion Pty. Ltd. di 
Sydney: da Terence J. Wal- 
dron (Inghilterra); dalla 
scozzese Dorothy Hogg e 
dal berlinese Jurgen Ma­
ehse, che ha raccolto i dia 
manti in un preziosissimo 
scintillante dado montato 
su gambo d’oro damasca­
to.

• Devozione segreta » è il 
nome di questi orecchini. 
Un pavé di diamanti ruota 
in una gabbia di oro bian­
co sospesa, mediante una 
esile asta pure di oro 
bianco che si allarga ver­
so il fondo come vetro 
soffiato, a un diamante a 
brillante. Gli orecchini, 
che si portano con i lobi 
forati, sono di Theresia 
Hvorslev per la Mema 
Guld & Silver di Lidkò- 
ping, Svezia.



u n  i n v i t o

Nella “campagna diamanti 1967” 
invitiamo tutte le lettrici di Selezione Amica Annabella 

Grazia Famiglia Cristiana a richiedere direttamente 
a voi gioiellieri questo prezioso libretto



Preparatevi a farne omaggio a chi ve lo chiederà
“ Il giorno che comprate un diamante”  ha un valore reale per chi vende diamanti. Pensate alla persona che 
legge sulla stampa “ il messaggio dei diamanti” : subito cosi affascinata dall’argomento da volerne sapere di più. 
Chiede a voi il piccolo libro che le racconterà l ’avvincente storia del diamante, che le insegnerà a 
guardare un diamante con occhi nuovi. Chi comincia ad amare un oggetto, finirà col sognare di possederlo. 
E questo è vero, mille volte vero per un diamante, la pietra dalle mille magie.
“ I l giorno che comprate un diamante”  dimostrerà di essere un eccellente primo passo 
nel creare una corrente di fiducia verso il vostro negozio.

L’invito a leggere “ Il giorno che comprate un diamante” 
rivolto a 3.500.000 persone
Già dal mese di gennaio è in corso su Amica, Annabella, Grazia, Famiglia Cristiana, Selezione 
la campagna pubblicitaria per i diamanti. Ciascun annuncio contiene l ’invito a chiedere al proprio gioielliere 
il libretto “ I l giorno che comprate un diamante” . È un invito letto da 3 m ilioni e mezzo di persone, 
dislocate in ogni angolo del Paese, al Nord come al Sud, nelle città come nei più piccoli centri.
Siete in grado di rispondere SI’ a questa richiesta? Natale è il periodo dell’anno in cui si registra 
il maggior numero di vendite di diamanti. Ecco perché nelle settimane che precedono questa festa 
assisterete all’intensificarsi della pubblicità e delle iniziative collaterali a favore del diamante.
Ecco perché ci sono molte probabilità che il libretto proprio allora vi venga 
richiesto di più. Sarete in grado di offrirlo a chi desidera sapere tutto sui diamanti?

Se ne siete sprovvisti, se volete possederne una scorta sicuramente sufficiente, affrettatevi a fare 
un’ordinazione. 100 copie del libretto “Il giorno che comprate un diamante” costano 2000 lire.
Con ciascuna ordinazione di 100 copie riceverete gratis un pratico distributore da banco 
per il libretto e due eleganti targhette in plastica per impreziosire la vostra esposizione.
Servitevi di questo tagliando per fare l’ordinazione, indirizzando a:
Centro Promozione del Diamante, via Durini 26, 20122 Milano,
aggiungendo un assegno bancario o un vaglia corrispondente all’ammontare della vostra ordinazione.

Da ritagliare e spedire, compilato:

Desidero ricevere:
N. 100 
o 200
o ......copie dell’opuscolo “Il giorno che comprate un diamante”
(segnare la cifra desiderata)
Signor ...................................................................................
Indirizzo........................... :.......................................................

v



Esile collana in cui, fra ghiaccio­
li di diamanti, sono inseriti va­
riopinti triangoli di smalto: tutta 
una gamma dal blu-violetto al 
rosso vino. La parte centrale 
della collana può essere usata 
come broche. Il disegnatore è 
Rudolph Th. Gloor di Manila. E- 
secuzione di Levy Hermanos 
Ine., pure di Manila.

Completano la collezione 
degli Oscar, che verrà pre­
sentata a Milano in otto­
bre (per la prima volta in 
Italia): la spilla del finlan­
dese Hyvarinen — una ca­
scata di diamanti sulla nu­
da superficie di una pietra 
grezza — e il bracciale di 
Graham Q. Fuller (Inghil­
terra) d’oro e diamanti pa­
vé, che, al suo centro, na­
sconde un piccolo orolo­
gio. * * *

Ha fatto gli onori di casa 
all’ Hilton H o te l la Dia- 
monds - International Aca- 
demy, l’accademia Interna­
zionale dei Diamanti. Sono 
membri di diritto di questa 
prestigiosa associazione 
tutti gli artisti che sono 
stati insigniti di almeno tre 
Oscar nel corso degli anni. 
Fra i premiati di quest’an­
no, quattro sono già arri­
vati a quota due: la Asprey 
& Co., David Clifton, Julia 
Plana e Hans-Leo Peters.

Ornamento insolito, ma non per questo meno adatto od importante per una 
donna è questa interpretazione in chiave moderna del tradizionale pettine 
spagnuolo. Eseguita in oro bianco e brillanti da Dieter Pieper Goldschmiede, 
è stato disegnato da Ute Crecelius di Ludenscheid.

I C L A S S I C I  

DELL' ORAFO

Il Trattato 
dell’ Oreficeria 
di Benvenuto Cellini
Su questo numero appare, qui a 
fianco, la seconda dispensa del 
Trattato dell’Oreficeria.
Nel 1968, all’epoca in cui sa­
ranno terminate le dispense del 
Trattato, ricorrerà il quarto cen­
tenario della prima pubblicazio­
ne di quest’opera, che può dirsi 
con ogni buon diritto il più clas­
sico, fra i classici dell'oreficeria. 
Ci è sembrato di fare, oltre che 
un giusto omaggio al più noto 
ed insigne fra gli orafi italiani 
di ogni tempo, una cosa gradita 
ai nostri lettori, che potranno al 
termine della pubblicazione ri­
cavarne un volumetto di agevo­
le consultazione.
Se la curiosità li spingerà ad 
iniziare la lettura del « Tratta­
to », siamo certi che non sarà 
la difficoltà dell'arcaico — ma 
pur sempre fresco ed immedia­
to —  linguaggio, a trattenerli 
dal seguire passo passo, capi­
tolo per capitolo, questa lucidis­
sima esposizione di quello che 
nel '500 era il compendio di tut­
to il sapere dell'orafo.
E’ noto che il « Trattato dell'Ore­
ficeria » (il quale, solitamente 
vien pubblicato insieme al « Trat­
tato della Scoltura»), non ri­
scuote presso il pubblico gene­
rico l'interesse della « Vita » e 
ciò spiega in buona parte per­
chè così scarse siano le ristam­
pe recenti di quest'opera.
Ma il nostro periodico si rivol­
ge ad una cerchia di specializ­
zati e pertanto, a nostro av­
viso, la ristampa del Trattato 
dell'Oreficeria (sia pure in 
e d i z i o n e  modesta ed a di 
spense) colma una lacuna po­
nendo a portata di mano degli 
orafi italiani un prezioso ausi­
lio per penetrare nel mondo del­
la loro antica tecnica e della 
loro tradizione. Ad ogni piè so­
spinto essi vi scopriranno un 
riferimento, una considerazione 
tecnica o professionale che gli 
esperti riconosceranno valide 
ancor oggi. Od — al contrario —  
ad esempio nel campo delle pie­
tre preziose, noteranno quali so­
no i fondamenti di certe cre­
denze così lontane da ogni real­
tà scientifica, e che tuttavia, 
per essere ben radicate nella 
tradizione, solo col tempo po­
tranno essere cancellate.
Chi non conosce il Trattato 
pensiamo, non farà fatica a 
trovarvi da sè le cose che 
gli interessano, e chi già lo 
ha letto proverà il piacere di ri­
scoprire e di gustare ancora una 
volta il linguaggio vivo e pene­
trante del maggiore dei nostri 
orafi.

GIORGIO ANDREONE
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 d
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 d
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 r
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m
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lib

er
am

en
te

 
do

na
to

 
un

 
ca

st
el

­
lo

, 
il 

qu
al

e 
si 

è 
in

 d
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 c
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P
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N
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ra
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e 

de
lle

 
gr

an
­

di
 o

pe
re

 c
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m
io ragionam

ento del m
odo del 

lavorare 
di 

filo; 
e, 

sì 
com

e 
io 

ho prom
esso, dirò di 

una 
raris­

sim
a 

opera 
forse 

non 
m

ai 
più 

fgitta, la quale io veddi 
in detta 

città. 
Essendo 

andato 
un 

gior­
no di 

festa 
solenne 

il 
detto 

re 
al 

vespro 
nella 

sua 
santa 

cap­
pella in detto Parigi, egli m

i fe­
ce 

intendere 
com

e 
io 

dovessi 
trovarm

i 
a 

tal 
vespro, 

perchè 
ei 

m
i 

voleva 
m

ostrare 
alcune 

belle cose. 
Q

uando 
e' 

fu 
detto 

il 
vespro, 

Sua 
M

aestà 
m

i 
fe 

chiam
are 

dal 
suo 

conestabile, 
il 

quale 
rappresenta 

la 
stessa 

persona 
del 

re. 
Venne 

il 
detto 

signore 
a 

chiam
arm

i 
e 

m
i 

pre­
se per la 

m
ana, e m

i condusse 
innanzi al detto re; 

il quale con 
tanta 

benignità 
e 

grazia 
ivi 

m
i 

com
inciò a m

ostrare alcune bel­
lissim

e 
gioie, 

m
a 

non 
m

olte, 
nè 

anco 
m

i 
dom

andò 
troppo 

a 
lungo. 

Di 
poi 

le 
dette, 

m
i 

m
o­

strò 
parecchi 

cam
m

ei 
antichi 

della grandezza di una gran pal­
m

a di m
ano, e sopra e detti m

i 
dom

andò 
di 

m
olte 

cose, 
alle 

quali 
io 

dissi 
il 

m
io 

parere. 
Eglino 

m
i 

avevano 
m

esso 
in 

m
ezzo, il detto re e il re di 

Na- 
varra 

suo 
cognato, 

e 
la 

regina 
di 

N
avarra, 

con 
tutto 

quel 
pri­

m
o 

fiore 
di 

quei 
gran 

signori 
più 

appresso 
a 

Sua 
C

orona; 
e 

così 
Sua 

M
aestà 

m
i 

m
ostrò 

di 
m

olto belle e ricchissim
e cose, 

sopra 
le quali 

si 
ragionò 

m
olto 

a 
lungo, e 

con 
suo 

m
olto gran 

piacere. 
Da 

poi 
queste 

tante 
ricchissim

e 
cose, 

egli 
m

i 
m

o­
strò 

una 
tazza 

senza 
piede 

da 
bere, et era di 

una certa ragio­
nevole 

grandezza. Q
uesta tazza

si era lavorata di filo, con m
olti 

bellissim
i 

fogliam
etti, 

et 
altri 

com
partim

enti 
con 

detti 
foglia­

m
i 

m
olto bene accom

odati. O
ra 

intendetem
i 

bene: 
ella 

era 
in­

fra i 
fogliam

i et i partim
enti 

ri­
piena di bellissim

i sm
alti di più 

vari 
colori; 

e 
quando 

questa 
tazza si alzava all aria, tutti que­
gli 

sm
alti 

trasparivano 
di 

m
o­

do, che la dim
ostrava di essere 

cosa 
im

possibile 
da 

potersi 
ra­

re, et aitanto pensava quel gran 
re che quella fussi: 

e così pia­
cevolm

ente 
m

i 
dim

andò 
se 

io 
m

i 
potevo 

im
m

aginare 
in 

che 
m

odo 
quella 

fussi 
fatta, 

e 
tan­

to 
m

aggiorm
ente 

q
u

a
n

to
 

io 
grandissim

am
ente 

gnele 
avevo 

lodata. 
O

ra 
alla 

sua 
dom

anda 
io gli 

dissi: 
« Sacra 

M
aestà, 

io 
vi 

dirò 
in 

che 
m

odo 
l’è 

fatta 
appunto, a 

tale che voi 
stesso, 

che siate uom
o di così 

raro 
in­

gegno, il detto m
odo voi ne sa­

prete 
tanto 

quanto 
il 

proprio 
m

aestro che la fece; m
a io non 

vi posso già insegnare con tan­
ta brevità 

quel bel disegno che 
è 

in 
detta 

opera », 
A

 
queste 

m
ie 

parole 
m

i 
si 

ristrinse 
ad­

dosso 
tutto 

quel 
restante 

di 
quella 

gran 
nobiltà 

che 
ivi 

era 
con 

Sua 
M

aestà, 
et 

il 
detto 

re 
disse 

che 
non 

conosceva 
altro 

di 
m

araviglioso 
che 

quel 
m

odo 
che 

l’era fatta, 
il 

quale 
io così 

facilm
ente 

prom
ettevo 

d
'in

se­
gnare. 

A
llora 

io 
dissi: 

« V
olen­

do 
fare 

una 
tal 

opera, 
bisogna 

fare una tazza di 
piastra di 

fer­
ro sottile, la qual sia una costa 
di 

coltello 
m

aggiore 
della 

taz­
za 

che 
si 

ha 
da 

fare; 
dipoi 

si  
pigli 

la 
detta 

tazza 
di 

ferro, 
e

IV

D
el g

io
ie

lla
re

(
\ra

 com
incerem

o a ragiona- 
7

 
re del gioiellare, e di quel­

lo che s’appartiene alla diversi­
tà delle gioie: le qual gioie non 
son 

altre 
che 

quattro, 
le 

quali 
son fatte per i quattro elem

enti, 
cioè il rubino è fatto per il fuoco, 
il zaffiro si vede veram

ente es­
ser fatto per l’aria, lo sm

eraldo 
per 

la 
terra, 

e 
il 

diam
ante 

per 
l’acqua: et al suo luogo direm

o 
alcune delle virtù 

loro. 
M

a 
ora 

non è il proposito nostro, nè vo­
gliam

o ragionare d’altra cosa se 
non di quel che s'appartiene al 
legare dette gioie o in pendenti, 
o 

in 
m

aniglie, o 
in anella, o in 

regni papali, o in corone. Noi ri­
serverem

o 
all’ultim

o 
il 

ragiona­
re 

de’ 
diam

anti, 
perchè 

sono 
questa sorte di gioie la più dif­
ficile che sia in fra tutte. E que­
sto si è che l'altre gioie che si 
legano in 

oro si 
dà a ciascuna 

la 
sua 

foglia 
in 

nel 
m

odo 
che 

noi ragionerem
o; m

a quella del­
la diversa spezie di diam

anti si

è una tinta, la quale si fa, et a 
quelli 

si 
appropria, 

secondo 
le 

occasione 
che 

i 
detti 

diam
anti 

ti 
m

ostrano: 
ed 

al 
suo 

luogo 
si 

dirà cose 
bellissim

e di 
loro. 

C
om

incerem
o a 

ragionare delle 
spezie 

e 
qualità 

dei 
rubini, 

e 
quali sono di parecchie sorte. Il 
prim

o si è il rubino orientale, il 
qual 

si truova 
in queste nostre 

parte 
di 

levante, 
chè 

essendo 
noi 

nell’Italia 
di 

questa 
provin­

cia chiam
erem

o il levante, il po­
nente, il settentrione e il m

ezzo­
giorno, di m

odo che quella parte 
del 

levante 
ci 

m
ostra 

tutta 
la 

spezie delle gioie m
igliore e più 

bella dell 'altre. Q
uesti rubini del 

levante hanno un color m
aturo, 

pieno e m
olto acceso. Q

uelli del 
ponente hanno il color loro tut­
to 

che 
sia 

rosso, 
m

a 
pende al 

pagonazzo, 
et 

è 
agro 

e 
m

olto 
crudo. 

Q
uelli 

del 
settentrione 

sono 
una 

sorte di 
rubini di 

co­
lore 

più 
crudo 

e 
più 

agro 
che 

quelli 
del 

ponente. 
Q

uella 
del
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 v
uo

le
 e

ss
e­

re
 

fa
tto

 
di

 
te

rr
a 

e 
ci

m
at

ur
a 

e 
tri

po
lo

 m
ol

to
 b

en
e 

m
ac

in
at

o;
 e

 
di

 p
oi

 s
i 

pi
gl

ia
 i

l 
fil

o 
tir

at
o 

so
t­

til
e 

di
 

or
o,

 d
i 

qu
el

la
 q

ua
lit

à 
di

 
gr

os
se

zz
a 

ch
e 

qu
el

lo
 i

nt
el

lig
en

­
te

 m
ae

st
ro

 v
or

rà
 c

he
 l

a 
su

a 
ta

z­
za

 
si

a 
gr

os
sa

: 
im

pe
rò

 
il 

de
tto

 
fil

o 
sa

rà
 

be
n 

fa
tto

 
ch

e 
e'

 
sia

 
un

 
po

co
 

gr
os

se
tto

, 
ta

nt
o 

ch
e 

qu
an

do
 e

’ s
i 

st
ia

cc
ia

 c
on

 i
l 

m
ar

­
te

llo
 i

n 
su

l 
tu

o 
pu

lit
is

si
m

o 
ta

s-
 

se
tto

, 
eg

li 
pe

nd
a 

pi
ù 

pr
es

to
 n

el
 

la
rg

he
tto

 
ch

e
 

al
tra

m
en

te
; 

di
 

m
od

o 
ch

e 
e’

 
si

a 
da

 
po

i 
st

ia
c­

ci
at

o 
de

lla
 

la
rg

he
zz

a 
di

 
un

 
na

- 
st

re
tto

 q
ua

nt
o 

du
a 

co
st

e 
di

 
un

 
co

lte
lle

tto
, 

e 
si

a 
so

tti
le

 q
ua

nt
o 

un
 

fo
gl

io
 

di
 

ca
rta

 
re

al
e:

 
e 

bi
­

so
gn

a 
av

er
 

cu
ra

 
di

 
st

ia
cc

ia
rlo

 
m

ol
to

 e
gu

al
e,

 e
 d

a 
po

i 
be

ni
ss

i­
m

o 
fa

rlo
 

ric
uo

ce
re

, 
pe

rc
hè

 
e'

 
sia

 
ta

nt
o 

pi
ù 

fa
ci

le
 

a 
vo

lg
er

lo
 

co
n 

le
 

m
ol

le
tte

. 
Et

 
av

en
do

 
il 

su
o 

be
l 

di
se

gn
o 

in
na

nz
i, 

si
 

co
­

m
in

ci
 a

 c
om

po
rr

e 
de

l 
de

tto
 f

ilo
 

st
ia

cc
ia

to
 

di
 

de
nt
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in
 

de
tta

 
ta

zz
a 

di
 

fe
rr

o 
li 

pr
im

i 
or

di
ni

 
di

 
qu

eg
li 

pa
rti

m
en

ti,
 

di
 

m
an

o 
in

 
m

an
o 

ap
pi

cc
an

do
gl

i 
co

n 
ac

qu
a 

di
 d

ra
ga

nt
e 

so
pr

a 
qu

el
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ot
o 

de
t­

to
: 

e 
m

es
so

 
ch

e 
l’u

om
o 
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à 

tu
tti

 
qu
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pr
im

i 
e 

pa
rti

m
en

ti 
e 

pr
of

fil
i, 

si
 

ha
 

da
 

po
i 

a 
fa

re
 

e 
fo

gl
ia

m
i, 

m
et

te
nd

ov
eg

li 
pe

r 
or

­
di

ne
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m

e 
m

os
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il 

di
se

gn
o,

 
ap

pi
ca
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ov

el
i 

fo
gl
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pe
r 

fo
gl
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, 

a 
un

a 
a 

un
a 

ne
l 

m
od

o 
de

tto
. 

Di
 

po
i 

ch
e 

tu
tta
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de

tta
 o

pe
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 s
i 

sa
rà

 
m

es
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in

 
ne

l 
de

tto
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o,
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so
gn

a 
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er
e 

gl
i 

sm
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ti 
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ut

­
ti 
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ri,

 
be

ni
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o 
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i 
e 

be
ni

ss
im

o 
la

va
ti.

 G
li 

è
 
ve

ro
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he
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 s

i 
po

tre
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e 
sa

ld
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e 
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 p
rim

a 
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e 
m

et
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Iq
 s

m
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, 
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 q

ue
l 

m
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o 
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e 
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gn
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o 
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­
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a 

ch
e 
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sa
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o 

i 
la

vo
ri 
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fil
o;

 
m

a 
in

 
ne

l 
ve
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 d

el
l’u
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 e

 
al
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m
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o 
(c

io
è 

co
n 

sa
ld
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la

 
e 

se
nz

a 
sa

ld
ar

la
) 

si
 

pu
ò 

fa
re

. 
E 

fa
tto

 t
ut

te
 q

ue
st

e 
pr

im
e 

di
li-

 
ge

nz
ie

 e
' 

si
 p

ig
lia

 i
l 

de
tto

 s
m

al
­

to
 e

 t
ut

ta
 s

i 
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m
pi

e 
di

 d
iv

er
si

 
co

lo
ri;

 
di

 
po

i 
si

 
m

et
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ne

l 
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rn
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lo
, 

e 
si

 f
a 

sc
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 i
l 

de
t­

to
 

sm
al

to
; 

e 
la 

pr
im

a 
vo

lta
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i­
so

gn
a 

da
rg

li 
po

co
 

fu
oc

o;
 

e 
di

 
nu

ov
o 

bi
so

gn
a 

rie
m

pi
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il 
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t­

to
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al

to
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 c
he

 g
li 
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, 

e 
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di
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il 
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m
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e 
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a 
de

tta
 

op
er

a 
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l’a

rà
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so

gn
o 

di
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ri­
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rla
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 q
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he
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o 
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l 
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t­

to
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m
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: 
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fa

tto
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 b
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a 
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rg

li 
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an
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to
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m
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 c

he
 t

al
e 
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er
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e 
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li 
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ss
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p­
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rta
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Da

 p
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si 

ca
ve

rà
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de
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m
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m
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n 
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 d
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 c
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a 
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e 
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 f
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m
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a 
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se
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a 
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e 
e’
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rrà
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e 

la 
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en
e.

 E
 c

os
ì 

si
 f

a 
ta
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o 

co
n 

qu
el

le
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ra
ss
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el
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, 

ch
e 

la
 v

ie
ne

 
al

 
te
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in

e 
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o 
eg
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en
te

 t
ut

­
ta

. 
Di

 p
oi

 l
a 

si
 p

ul
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ce
 c

on
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ltr
e 

pi
et

re
 

m
ol

to
 

ge
nt
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, 

e 
l’u

lti
m

a 
co

sa
 

si
 

fa
 c

on
 

il 
tri

po
lo

 e
 c

on
 

un
a 

ca
nn

a,
 c

om
e 

si 
è 

de
tto

 a
l 

ni
el

lo
; 

ta
nt

o 
ch

e 
la

 
vi

en
e 

pu
li­

tis
si

m
a 

e 
be

lla
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.



BENVENUTO
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ELLIN
I 

TRATTATO
 DELL’O

R
EFICERIA

/
C

H
IA

R
IM

EN
TI SUL C

A
PITO

LO
 SEC

O
N

D
O

IL 
LAVO

RAR
 

DI 
FILO

.

In 
questo capitolo. 

B
envenuto C

eli ini 
riassum

e, 
sotto 

un 
titolo 

piuttosto gene­
rico 

non soltanto la tecnica della lavorazione del filo, e, in parte, della filigrana 
m

a 
anche 

(nelle 
ultim

e 
due 

pagine) 
la 

tecnica 
della 

lavorazione 
a 

sm
alto 

- cloisonné ». Anzi, per m
eglio dire, del 

« cloisonné a 
giorno ». Di 

questo però 
parlerem

o più diffusam
ente 

in calce al capitolo 
successivo, che 

tratta appunto 
dell’arte dello sm

altare.
La tecnica della lavorazione a filo celliniana, pur avendo m

olti punti 
in com

une 
con 

la m
oderna filigrana, 

ne differisce 
sostanzialm

ente 
in 

m
olti 

particolari 
per 

avvicinarsi, 
invece, alla tecnica 

della granulazione 
etrusca.

R
iassum

iam
o qui, brevem

ente, 
per i nostri 

lettori, 
i principi della lavorazione a 

filigrana così com
e avvengono in un piccolo centro dell'appennino al confine tra 

la 
Liguria ed 

il 
P

iem
onte: 

C
am

poligure.
Si usa argento di due diversi titoli, puro per le parti interne e ad 800 m

iIlesim
i 

per il contorno, detto 
« scafo ». 

Il 
filo di 

argento 
puro, sottilissim

o, viene 
rad­

doppiato 
e 

ritorto 
strettam

ente, quindi 
schiacciato 

al 
lam

inatoio.
I 

piccoli 
pezzi 

di 
filo 

così 
ottenuti, 

tagliati, 
vengono 

curvati 
dalle 

operaie 
in 

form
e varie che prendono il 

nom
e 

di 
« riccioli », « pani ». 

* resche », ecc. 
S

uccessivam
ente esse 

li 
inseriscono 

nello 
« scafo » 

a 
pressione 

per 
m

ezzo di 
brosselle. Infine avviene la saldatura che si pratica scaldando fino a fusione una 
pasta fluida spalm

ata 
sui 

punti 
da 

saldare. Essa è 
form

ata 
da 

lim
atura 

di 
sal­

dante d'argento a 
basso 

titolo m
ista a colofonia od a borace.

A
 

p
ag
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BREVI: 
si 

intende 
qui 

scatolette 
di 

argento 
o 

di 
oro 

destinate 
dalla 

supersti­
zione popolare a ricevere 

am
uleti 

contro gli 
incantesim

i 
e 

le m
agie, od 

anche 
im

m
agini 

sacre e 
reliquie.

M
AN

IG
LIE: 

sinonim
o di 

« Sm
anigli » o 

« S
m

aniglie ». S
m

aniglia, per 
i veneziani 

soprattutto, 
era 

una 
placca 

o 
m

edaglione 
d’argento 

o 
d’oro, 

lavorato 
o 

m
eno 

in filigrana, recante a volte 
incastonate perle, granati 

od 
altre 

gem
m

e. Q
uesto 

oggetto 
deriva 

il 
suo 

nom
e 

dal 
fatto 

di 
essere 

applicato di 
solito 

com
e 

pen­
dente ad una sottile striscia di velluto che adornava il polso delle donne vene­
ziane. 

Non 
può 

escludersi 
che 

qui 
« m

aniglie » 
stia 

sem
plicem

ente 
per 

brac­
cialetti.
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C
H

IA
R

IM
EN

TI SUL C
A

PITO
LO

 TERZO

L'ARTE 
D

ELLO
 

SM
ALTAR

E

R
iportiam

o 
qui 

a 
paragone 

un 
brevissim

o 
riassunto 

sulle 
varie 

tecniche 
dello 

sm
alto applicate nel corso dei 

secoli fino a giorni nostri.

Sm
alto 

« cham
plevé ».

E' 
senza 

dubbio 
il 

sistem
a 

più 
antico e 

ad 
esso 

si 
deve 

certam
ente 

l’origine 
dell’arte dello sm

alto.
Su una placca di base si saldano bordi m

etallici di 
proporzionato spessore che 

delim
itano 

i 
contorni 

del 
soggetto. 

Le 
cavità 

così 
ottenute 

si 
riem

piono 
di 

sm
alto. Per questa tecnica 

sono sufficienti gli 
sm

alti 
opachi.

Una variante del cloisonné è 
il 

« cloisonné a giorno », 
di cui 

un esem
pio è 

la 
tazza 

di 
Francesco 

I 
descritta 

nel 
capitolo 

secondo. 
I 

tram
ezzi 

qui 
non 

hanno 
fondo e sono di conseguenza necessari, per ottenere 

l’effetto tipico di questa 
tecnica, gli sm

alti trasparenti o « translucidi », che lasciano passare 
la luce at­

traverso 
il 

loro spessore.
Lo 

sm
alto cloisonné viene detto anche 

- tram
ezzato ».

Sm
alto cham

plevé.
G

li alveoli che dovranno contenere 
lo sm

alto sono 
scavati 

nella placca di 
m

e­
tallo. Il disegno quindi è form

ato dalle parti di lastra che non sono state incise 
e che 

non 
saranno 

sm
altate.

E' detto « sm
alto scavato ».

Sm
alto a 

rilievo.
Si tratta di sm

alti translucidi che si applicano su fondi cesellati od incisi sia a 
m

ano 
che 

m
eccanicam

ente. 
Lo 

sm
alto, 

trasparendo, 
accentua 

il 
rilievo 

con 
gradevole 

effetto. 
Q

uesta 
tecnica, 

appunto, 
fu 

curata 
particolrm

ente 
in 

Italia 
durante 

il 
XIV secolo.

Pittura nello sm
alto.

P
rocedim

ento 
tipico 

degli 
artisti 

di 
Lim

oges, 
diede 

loro 
fam

a 
nel 

XV 
e 

XVI 
secolo.

Q
uando quel 

m
irabil 

re 
France­

sco intese questo m
odo, ei dis­

se 
che 

tutti 
quegli 

uom
ini 

che 
sapevano 

bene 
insegnare, 

gli 
era 

forza 
che e' 

sapessino 
be­

nissim
o operare, e che io avevo 

tanto 
ben 

detto 
quel 

m
odo 

di

quella 
opera, 

la 
quale 

gli 
pare­

va che fussi 
im

possibile, e che 
per 

le 
m

ie 
parole 

e’ 
gli 

saria 
bastato 

la 
vista 

di 
farla 

a 
lui 

m
edesim

o: 
e 

m
i 

crebbe di 
tan­

ta 
benevolenza 

quanto 
m

ai 
im

­
m

aginare 
si 

possa 
al 

m
ondo.

m
attina 

che 
segue: 

et 
avverti­

s
i 

sopra 
tutto 

alla 
pulitezza 

detta. Di 
poi, quando tu com

in- 
cerai a sm

altare, avendo m
esso 

quella piccola parte degli sm
alti 

in su il tuo palettiere 
(che così 

dom
anda 

tutte 
quelle 

palette 
m

esse in quel gam
bo della det­

ta pera di piom
bo), innanzi che 

tu com
inci a m

ettere gli sm
alti 

in 
su 

la 
tua 

opera, 
piglia 

una 
sola gocciolina di quell'acqua di 
sem

i 
di 

pera, 
e 

m
ettine 

a 
cia­

scuno di quegli detti sm
alti una 

gocciola, e poi m
etti li tua sm

al­
ti 

in 
su 

la 
tua 

opera, 
perchè 

quell’acqua di 
sem

e 
di 

pere 
fa 

una 
certa 

colla, 
la 

quale 
tiene 

che gli 
sm

alti 
non 

cascano, 
nè 

altra sorte di colla non faria un 
tale effetto: e di tutto il restan­
te userai li detti m

odi e diligen- 
zie, perchè dallo sm

altare in oro 
o in argento, io non trova altra 
differenzia 

che 
quello 

che 
si 

è 
detto.



B
EN

VE
N

U
TO

 
C

EL
LI

N
I 

TR
AT

TA
TO

 
DE

LL
'O

R
EF

IC
ER

IA

A
 

p
ag

in
a 

16
:

G
R

A
N

A
G

M
A

: 
si

 t
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 d
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 p
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nn
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no
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al

la
 t

ec
ni

ca
 d

el
la

 g
ra

nu
­

la
zi

on
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pr
at

ic
at
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da

gl
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et
ru
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. 
O

gg
id

ì 
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pr

ep
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d’
ar

­
ge

nt
o 

si
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rt

en
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 d
a 

an
el

lin
i 

ca
lib

ra
ti 

ot
te

nu
ti 

av
vo

lg
en

do
 

so
tti

lis
si

m
i 

fil
i 

D
is

po
st

i 
in

 
un

 
cr

og
io

lo
 

su
 

st
ra

ti 
su

cc
es

si
vi

 
di

 
po

lv
er

e 
di

 
ca

rb
on

e 
e 

ris
ca

l­
da

ti 
co

nv
en

ie
nt

em
en

te
 

es
si

 
si

 
fo

nd
on

o 
fo

rm
an

do
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lli

ne
 

di
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de
zz
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m

ol
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ifo
rm

e.

D
R

A
G

A
N

TE
: 

go
m

m
a 

dr
ag

an
te

 
(o

 g
om

m
a 

ad
ra

ga
nt

e)
 

è 
un

a 
co

lla
 v

eg
et

al
e 

ric
a­

va
ta

 
da

 
un

 
pr

od
ot

to
 

di
 e

ss
ud

am
en

to
 d

i 
al

cu
ne

 
le

gu
m

in
os

e 
de

l 
ge

ne
re

 
« 

A
st

ra
- 

ga
lu

c 
» 

ch
e 

cr
es

co
no

 
in

 
A

rm
en

ia
, 

Ira
n,

 
Si

ria
 

e 
re

gi
on

i1 
vi

ci
ne

. 
A 

co
nt

at
to

 
de

l­
l’a

cq
ua

 
la

 
dr

ag
an

te
 

rig
on

fia
 

e 
si

 
sc

io
gl

ie
 

pa
rz

ia
lm

en
te

 
fo

rm
an

do
 

un
a 

de
ns

a 
m

uc
ill

ag
in

e 
ut

ili
zz

ab
ile

 
co

m
e 

co
lla

. 
Se

m
br

a 
ap
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nt
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ch

e 
an

ch
e 

gl
i 

et
ru

sc
hi

 
us
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se

ro
 u

na
 c

ol
la

 
ve

ge
ta

le
 

(fo
rs

e 
ric
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da
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em
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di

 c
ot
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pe

r 
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rm
ar

e 
i 
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an
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ro
 m
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li 
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l’a
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Li
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ev
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a 
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e 
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rt
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te
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pr

oc
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 d

i 
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ld
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a 
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to
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na

 c
he

 —
 s

em
pr

e 
se

co
n­

do
 

qu
el

l'a
ut

or
e 

—
 

er
a 

ad
ot

ta
to

, 
se

pp
ur

e 
in

co
ns

ap
ev

ol
m

en
te

, 
da

gl
i 

Et
ru

sc
hi

.
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G
O

M
M

A
 

DI
 

BA
TT

E:
 

st
a 

qu
i 

pe
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D
ell’arte dello sm

altare

O
ra 

com
incerem

o 
a 

ragio­
nare della bellissim

a arte 
del lavorare di sm

alti, e così in 
detto 

m
odo, 

ricorderem
oci 

di 
quei 

valentuom
ini 

che 
m

eglio 
l'hanno fatta, 

e 
con 

la 
spe- 

rienza 
delle 

loro 
belle 

fa­
tiche 

si 
m

ostrerà 
quanto 

tale 
arte 

sia 
bella 

e 
difficile, 

e 
la differenza che gli è dal m

odo 
che 

lei 
si 

fa 
veram

ente 
bene, 

et a quest’altro che la si fa m
an­

co 
bene. 

Sì 
com

e 
io 

dicevo 
al 

principio di questo m
io libro, in 

Firenze 
questa 

arte 
se 

fatta 
m

olto bene: 
et ancora 

io credo 
che in tutte quelle provincie do­
ve ella si è usata assai, com

e è 
stato in nella Francia e in nella 
Fiandra, le quali provincie l’han­
no fatta 

m
olto 

bene, 
certam

en­
te che il vero m

odo, et il più bel­
lo, loro l’hanno im

parato dai Fio­
rentini. E perchè loro cognobbe- 
ro che il vero m

odo si era tanto 
profondo, e loro conosciutosi di 
non essere a bastanza di potere 
aggiungere 

a 
quel 

vero m
odo,

ne 
andorno 

cercando 
di 

un 
al­

tro m
odo, il quale fussi di m

an­
co 

fatica: 
et 

in 
quello 

feciono 
tanta praticaccia, che loro in fra 
il 

m
aggior vulgo 

si 
acquistorno 

il nom
e di bene sm

altare. G
li è 

bene, il vero che il fare assai di 
tutte le cose, in che l’uom

o si e- 
serciti, quella tanta pratica si fa 
una gran sicurtà neM

’arte, e per 
virtù di quella si viene anche al­
la teorica delle belle arti, com

e 
hanno fatto in gran parte li detti 
oltram

ontani.
Q

uel vero e bel m
odo di che io 

m
i 

sono 
m

esso 
a 

ragionare 
si 

fa 
in questo m

odo. Ei si fa una 
piastra o di oro o di argento, e 
vuole 

essere 
grossetta, 

e 
sia 

condotta 
in 

quella 
form

a 
che 

arà 
da 

essere 
la 

tua 
opera. 

Di 
poi si attacca in su quello stuc­
co, 

che 
si 

fa 
di 

pece 
greca 

e 
m

atton pesto sottilissim
o, et un 

poco di cera, secondo la stagio­
ne 

in 
che 

tu 
ti 

truovi: 
se 

egli 
sarà 

di 
verno, 

vi 
si 

m
ette 

più 
cera: 

e 
se 

è 
sarà 

di 
state, 

as-

sm
alto, 

questa 
si 

pone 
sottile, 

e con gran diligenzia, m
ettendo 

la 
diversità 

de' 
colori 

nettissi­
m

am
ente, com

e se uno proprio 
m

iniassi, a quel punto in nel luo­
go dove gli hanno a stare. E fat­
to questo, arai 

in ordine 
il 

tuo 
fornello bene acceso di carboni 
dolci, il quale fornello più a bas­
so io lo insegnerò com

e gli ha a 
stare, et in fra’ m

olti che si uso- 
no io dirò qual sia 

il 
m

egliore. 
O

ra 
torniam

o al 
detto 

fornello, 
che sia con quel fuoco che m

e­
rita 

la qualità dell’opera che tu 
hai 

innanzi: 
et avendo, com

e io 
dico 

di 
sopra, 

il 
fuoco 

la ,sua 
stagione, 

doverrai 
aver 

la 
tua 

opera d’oro in su una piastra di 
ferro, la qual piastra abbi tanto 
più 

di 
grandezza 

che 
l’opera, 

che 
la 

si 
possa 

pigliar 
con 

le 
m

olle. 
E 

così 
pigiiera’la 

con 
le 

tua 
m

olle, 
et 

accostatala 
alla 

bocca del fornello, tenendola tan­
to appresso alla detta bocca che 
la 

com
inci 

a 
pigliare 

il 
caldo; 

poi 
a 

poco a poco, com
e 

tu 
la 

vedi 
ben 

calda, 
m

ettila 
drento 

in m
ezzo al tuo fornello, avendo 

grandissim
a avvertenzia che co­

m
e 

lo 
sm

alto 
com

incia 
a 

m
uo­

vere, non lo lasciar scorrere af­
fatto, m

a subito cavalo fuor del 
fornello e trattienlo a poco a po­
co 

che egli 
non 

si 
freddi 

a 
un 

tratto. Di poi, quando e' sia ben 
freddo, darà’gli la seconda pelle 
di 

sm
alto 

con 
quella 

diligenzia 
che 

se
 

data 
la 

prim
a; 

e 
fatto 

questo, in nel detto m
odo si deb­

ba m
ettere in nel fornello, dan­

dogli alquanto un poco più fuoco, 
e di nuovo si tiri fuora in nel det­
to m

odo. E vedendo la tua opera

se 
l'avessi 

di 
bisogno 

di 
cari­

carla di sm
alto in qualche estre­

m
ità, 

sì 
com

e 
prom

ette 
l’arte, 

questo e lo insegna quella parte 
della 

discrezione 
insiem

e 
con 

da 
diligenzia. 

O
ra 

avvertisci 
a 

fargli un fuoco fresco, cioè che 
il tuo fornello si rinnuovi di car­
boni; e quando ei sieno nella lo­
ro stagione, m

etti dentro la tua 
opera, dandogli sicuram

ente 
un 

buon 
fuoco 

tanto, 
quanto 

com
­

porta 
lo 

sm
alto 

e 
l’oro. 

Di 
poi 

subito tra’lo fuora, e fa’ d'avere 
preparato un tuo garzone con un 
m

anticetto, in m
ano, il quale su­

bito che tu cavi 
l’opera del for­

nello, 
con 

grandissim
a 

presen­
za 

le 
faccia 

vento, 
e 

con 
quel 

vento 
la 

freddi: 
e 

questo 
si 

fa 
a questa sorte di sm

alto, per es­
sere 

in 
fra 

essi 
quello 

sm
alto 

roggio, 
che 

noi 
abbiam

 
parlato 

di sopra; la qual natura di sm
al­

to a questo ultim
o fuoco se be­

ne e' fa correre gli altri, a que­
sto e’ gli 

fa un altro effetto ol- 
tra al correre, la qual cosa si è 
che di rosso e' divien giallo, tan­
to giallo che egli non si discer­
ne dall’oro; e questa voce in nel­
l’arte si dom

anda aprire. Di poi 
quando 

gli 
è 

freddo 
si 

ripiglia 
con le tua m

olle, e rim
ettesi in 

nel 
fornello, 

il 
quale 

vuole 
es­

sere con fuoco debole m
olto, al 

contrario 
di 

quel 
secondo; 

e 
quando tu 

l’arai 
in fuoco, tu 

lo 
vedrai 

a 
poco 

a 
poco 

ritornar 
rosso, m

a bisogna avere grande 
avvertenza 

a 
guardarlo 

chè 
quando 

egli 
ha 

preso 
quel 

bel 
colore che si desidera, bisogna 
presto tirarlo fuora, e con il det­
to 

m
anticetto 

freddarlo, 
perchè



B
E

N
VE

N
U

TO
 

C
EL

LI
N

I 
TR

A
TT

A
TO

 
D

EL
L'

O
R

EF
IC

ER
IA

E’
 s

i 
pi

gl
ia

 u
na

 p
ia

st
ra

 o
 d

 o
ro

 
o 

di
 

ar
ge

nt
o,

 
qu

al
 

si
a 

la
 

co
sa

 
ch

e 
tu

 
ha

i 
in

ta
gl

ia
ta

 
pe

r 
sm

al
­

ta
re

, 
et

 i
n 

su
 q

ue
st

a 
de

tta
 p

ia
­

st
re

tta
, 

o 
fa

cc
ia

m
o 

co
nt

o 
la 

si
a 

d'
or

o,
 

bi
so

gn
a 

m
et

te
rs

i 
in

na
nz

i 
tu

tte
 

le
 

so
rte

 
di

 
sm

al
ti 

ch
e 

si 
ha

nn
o 

da
 

op
er

ar
e,

 
et

 
in

 
su

 
la

 
de

tta
 p

ia
st

ra
 s

i 
fa

rà
 t

an
te

 c
av

er
- 

ne
tte

 c
on

 u
na

 c
ia

pp
ol

et
ta

, 
qu

an
­

ti 
sa

ra
nn

o 
gl

i 
sm

al
ti;

 e
 d

i 
po

i 
si 

De
st

a 
di

 t
ut

ti 
un

 p
oc

he
tto

, 
so

lo
 

pe
r 

fa
rn

e 
qu

el
la

 
pr

uo
va

 c
he

 
si 

ap
pa

rti
en

e 
al

l’a
rte

: 
e 

qu
es

to
 s

i 
è,

 c
he

 i
n 

ne
l 

fa
re

 l
a 

pr
uo

va
 t

u 
co

no
sc

er
ai

 q
ua

le
 s

i 
è 

qu
el

la
 c

he
 

si
a 

pi
ù 

o 
m

an
co

 f
ac

ile
 a

l c
or

re
re

, 
pe

rc
hè

 
gl

i 
è 

di
 

bi
so

gn
o 

ch
e 

i 
de

tti
 

co
rr

in
o 

tu
tti

 
a 

un
 

tra
tto

, 
pe

rc
hè

 c
hi

 f
us

si
 t

ro
pp

o 
ta

rd
o,

 e
 

ch
i 

tro
pp

o 
pr

es
to

, 
eg

li 
si 

fa
rie

no
 

ta
nt

o 
da

nn
o 

l'u
no

 e
 

l'a
ltr

o,
 c

he
 

nu
lla

 
no

n 
ti 

ve
rr

ia
 

be
ne

. 
O

ra
, 

av
ve

rti
to

 c
he

 t
u 

ar
ai

 a
 t

ut
te

 
le

 
de

tte
 

co
se

, 
m

et
te

ra
'ti

 
a 

sm
al

­
la

re
. 

e 
qu

ei
 t

ua
 n

et
ti 

e 
pu

lit
is

­
si

m
i 

sm
al

ti 
tu

 l
i 

di
st

en
de

ra
i 

so
­

pr
a 

il 
tu

o 
in

ta
gl

io
 d

i 
ba

ss
o 

ri­
lie

vo
 n

el
 m

od
o 

ch
e 

se
 t

u 
av

es
si

 
a 

di
pi

ng
er

e,
 t

en
en

do
 i 

tu
a 

sm
al

ti 
se

m
pr

e 
be

n 
co

pe
rti

, 
e 

ne
 c

av
e­

ra
i 

de
i 

tu
a 

va
se

tti
 t

an
to

 p
er

 v
ol

­
ta

, 
qu

an
to

 e
i 

ti 
oc

co
rre

rà
 a

 m
et

­
te

re
 l

a 
pr

im
a 

vo
lta

. 
Ei

 s
i 

us
a 

in
 

ne
ll’

ar
te

 d
i 

fa
re

 u
no

 s
tru

m
en

to
, 

il 
qu

al
e 

si 
do

m
an

da
 u

no
 p

al
et

- 
tie

re
; 

e 
qu

es
to

 s
i 

fa
 d

i 
ra

m
e 

di
 

pi
as

tra
 s

ot
til

e,
 e

 s
i 

ta
gl

ia
 i

n 
ne

l 
m

od
o 

a 
im

ita
zi

on
e 

de
lle

 d
ita

 d
i 

un
a 

m
an

a;
 

e 
no

n 
si 

fa
nn

o 
pi

ù 
la

rg
hi

 d
i 

un
 d

ito
, 

e 
se

 n
e 

fa
 c

in
­

qu
e 

o 
se

i. 
Di

 p
oi

 s
i 

fa
 u

n 
pi

om
­

bo
, 

ch
e 

st
a 

co
m

e 
un

a 
pe

ra
, 

et
 

il 
su

o 
pi

cc
iu

ol
o,

 o
 g

am
bo

 d
i 

de
t­

ta
 

pe
ra

, 
si

 
fa

 
di

 
fe

rr
o,

 e
 t

ut
te

qu
el

le
 d

ita
 c

he
 s

i 
so

no
 f

at
te

 d
i 

ra
m

e,
 

si
 f

a 
lo

ro
 u

n 
bu

co
, 

e 
si 

m
et

to
no

 l
’u

no
 s

op
ra

 l
'a

ltr
o 

in
 n

el
 

pi
cc

iu
ol

o 
de

lla
 

de
tta

 
pe

ra
, 

la 
qu

al
e 

si
 

tie
ne

 
di

na
nz

i 
al

la
 

tu
a 

op
er

a.
 E

 q
ue

lle
 p

al
et

tin
e,

 c
he

 s
o­

no
 c

om
e 

le
 d

ita
, 

si 
ap

ro
no

 t
an

te
 

qu
an

te
 t

u 
vo

rr
ai

 m
et

te
re

 i
n 

op
e­

ra
, 

m
et

te
nd

ov
i 

in 
es

se
 

i 
tu

a 
sm

al
ti 

a 
po

co
 a

 p
oc

o,
 s

ec
on

do
 

la
 t

ua
 d

is
cr

ez
io

ne
: 

la 
qu

al
e 

di
­

sc
re

zi
on

e 
ce

rta
m

en
te

 n
on

 s
i 

pu
ò 

in
se

gn
ar

e 
co

n 
le 

pa
ro

le
, 

m
a 

co
n 

le
 p

ar
ol

e 
pa

rte
 e

 c
on

 l
a 

sp
er

ie
n-

 
zi

a 
qu

el
la

 s
’im

pa
ra

.
Sì

 c
om

e 
di

 s
op

ra
 i

o 
ho

 d
et

­
to

, 
qu

es
to

 m
od

o 
di

 
sm

al
ta

re
 s

i 
è 

co
m

e 
il 

di
pi

ng
er

e:
 

im
pe

rò
 l

e 
du

e 
so

rte
 d

el
 d

ip
ig

ne
re

 s
i 

liq
ue

­
fa

no
 u

na
 c

on
 l

’o
lio

 e
 l

’a
ltr

a 
co

n 
l'a

cq
ua

, 
do

ve
 

qu
es

to
 

m
od

o 
de

l 
di

pi
ng

er
e 

co
n 

gl
i 

sm
al

ti 
si 

li­
qu

ef
ò 

co
l 

fu
oc

o.
 

O
ra

 
pi

gl
ia

 
e 

tu
oi

 s
m

al
ti 

co
n 

un
a 

pa
le

tti
na

 d
i 

ra
m

e 
pi

cc
ol

a,
 e

 d
is

te
nd

ili
 a

 p
o­

co
 a

 
po

co
 s

ot
til

is
si

m
am

en
te

 i
n 

su
 i

l 
tu

o 
ba

ss
o 

ril
ie

vo
, 

m
et

te
n­

do
 d

i 
tu

tta
 q

ue
lla

 v
ar

ie
tà

 d
e’

 c
o­

lo
ri.

 c
io

è 
in

ca
rn

at
o,

 v
er

de
, 

ro
s­

so
, 

pa
go

na
zz

o,
 

ta
nè

, 
az

zu
rro

 
e 

bi
gi

o,
 e

 c
ap

pa
 d

i 
fra

ti,
 c

he
 c

os
ì 

è 
il 

no
m

e 
di

 u
no

 s
m

al
to

: 
io

 n
on

 
di

co
 n

è 
gi

al
lo

, 
nè

 b
ia

nc
o,

 n
è 

tu
r­

ch
in

o.
 p

er
ch

è 
qu

es
ti 

no
n 

s’
ad

o­
pe

ra
no

 i
n 

ne
ll'o

ro
. 

M
a 

m
i 

s 
er

a 
sc

or
da

to
 u

no
 s

m
al

to
 c

he
 s

i 
do

­
m

an
da

 
ac

qu
a 

m
ar

in
a;

 
e 

qu
e­

st
’a

cq
ua

 
m

ar
in

a 
si 

è 
co

lo
r 

be
l­

lis
si

m
o,

 e
 

si
 

ad
op

er
a 

in
 o

ro
 s

ì 
be

ne
 c

om
e 

in
 a

rg
en

to
. 

Ad
un

qu
e 

av
en

do
 

tu
tti

 
gl

i 
sm

al
ti 

di
 

tu
tti

 
e 

co
lo

ri,
 e

t 
ac

co
nc

i 
co

n 
qu

el
 b

el
­

l’o
rd

in
e 

de
tto

, 
si

 d
eb

be
 a

vv
er

ti­
re

 c
he

 l
a 

pr
im

a 
vo

lta
, 

ch
e 

si
 d

o­
m

an
da

 
da

re
 

la
 

pr
im

a 
pe

lle
 

di

sa
i 

m
an

co
 c

er
a.

 E
t 

il 
de

tto
 s

tu
c­

co
 s

i 
ap

pi
cc

a 
in

 s
u 

un
a 

st
ec

ca
 o

 
gr

an
de

 
o 

pi
cc

ol
a,

 
se

co
nd

o 
la 

gr
an

de
zz

a 
de

l 
tu

o 
la

vo
ro

, 
e 

po
i 

si 
pi

gl
ia

 
la

 
de

tta
 

pi
as

tra
 

e 
si 

sc
al

da
; 

e 
po

i 
ch

e 
la

 s
ar

à 
ca

ld
a,

 
la

 s
i 

at
ta

cc
a 

in
 s

u 
la

 d
et

ta
 p

ec
e,

 
e 

di
 p

oi
 s

i 
se

gn
a 

co
n 

le
 t

ue
 s

e­
st

ol
in

e 
un

 o
ro

ffi
lo

 m
an

co
 d

i 
un

a 
co

st
a 

di
 c

ol
te

' lo
 ; 

e 
f^

tto
 q

ue
st

o,
 

co
n 

un
a 

ci
ap

po
la

 q
ua

dr
a 

si
 a

b­
ba

ss
a 

tu
tta

 
la 

de
tta

 
pi

as
tra

 
a 

pu
nt

o 
qu

an
to

 
ha

 
da

 
es

se
re

 
la 

gr
os

se
zz

a 
ce

llo
 s

m
al

to
: 

e 
si 

de
b­

be
 f

ar
e 

co
n 

m
ol

ta
 d

ili
ge

nz
ia

. 
Di

 
po

i 
si 

di
se

gn
a 

ne
lla

 
de

tta
 

pi
a­

st
ra

 t
ut

to
 q

ue
llo

 c
he

 l
'u

om
o 

vo
- 

le
 i

nt
ag

lia
re

, 
o 

fig
ur

a 
o 

an
im

al
e 

o 
st

or
ia

 d
i 

pi
ù 

fig
ur

e,
 e

 p
oi

 s
i 

in
­

ta
gl

ia
 c

on
 i

l 
bu

lin
o 

e 
co

n 
le

 c
ia

p-
 

po
le

tte
, 

co
n 

tu
tta

 
qu

el
la

 
pu

li­
te

zz
a 

ch
e 

si
a 

po
ss

ib
ile

 a
l 

m
on

­
do

. 
E 

de
bb

es
i 

fa
re

 u
n 

ba
ss

o 
ri­

lie
vo

, 
il 

qu
al

e 
si

a 
de

lla
 g

ro
ss

ez
­

za
 

di
 

du
a 

fo
gl

i 
di

 c
ar

ta
 o

rd
in

a­
ria

, 
e 

qu
es

to
 d

et
to

 b
as

so
 r

ili
ev

o 
vu

ol
e 

es
se

re
 i

nt
ag

lia
to

 c
on

 f
er

­
ri 

so
tti

li,
 

m
as

si
m

am
en

te
 l

i 
su

a 
pr

of
fil

i; 
e 

se
 

le
 

sa
ra

nn
o 

fig
ur

e 
ve

st
ite

 
co

n 
pa

nn
i, 

sa
pp

i 
ch

e 
e 

pa
nn

i 
so

tti
li 

m
os

tra
no

 b
en

e 
pe

r 
le

 a
ss

ai
 p

ie
gh

e 
ch

e 
si

 f
a 

in
 e

ss
i. 

Il 
tu

tto
 i

m
po

rta
 c

he
 i

l 
tu

o 
la

vo
ro

 
si

a 
sp

es
so

 d
i 

in
ta

gl
i 

o 
pi

eg
he

tte
 

o 
fio

re
tti

, 
i 

qu
al

i 
si

 f
an

no
 i

n 
su

 
e 

pa
nn

i 
gr

os
si

, 
vo

le
nd

o 
di

m
o­

st
ra

re
 d

am
m

as
co

: 
e 

qu
es

ta
 d

ili
­

ge
nz

ia
 

si
 

fa
 a

cc
iò

 c
he

 
fin

ito
 

il 
tu

o 
sm

al
to

 e
gl

i 
no

n 
sc

hi
zz

i, 
ci

oè
 

ch
e 

e’
 n

on
 s

i 
sp

ic
ch

i; 
e 

qu
an

to
 

pi
ù 

pu
lit

am
en

te
 f

a.
ai

 i
l 

de
tto

 i
n­

ta
gl

io
, 

ta
nt

o 
pi

ù 
be

lla
 v

er
rà

 
la 

tu
a 

op
er

a.
 M

a 
av

ve
rti

sc
i 

ch
e 

e’
 

no
n 

ti 
ve

ni
ss

i 
to

cc
a 

la 
tu

a 
op

er
a 

co
n 

i 
ce

se
lli

ni
 e

 c
on

 i
l 

m
ar

te
llo

,

pe
ns

an
do

 d
i 

fa
re

 p
iù

 b
el

lo
 i

l 
tu

o 
ba

ss
o 

ril
ie

vo
; 

pe
rc

hè
 g

li 
sm

al
ti 

o 
e’

 n
on

 s
i 

ap
pi

cc
an

o,
 o

 e
' 

fa
n­

no
 

br
ut

to
 

lo
 

sm
al

to
. 

E 
pe

rc
hè

 
qu

an
do

 l
’u

om
o 

in
ta

gl
ia

 e
’ 

gl
i 

è 
fo

rz
a 

di
 

fre
ga

re
 

il 
su

o 
in

ta
gl

io
 

co
n 

un
 p

oc
o 

di
 c

ar
bo

ne
 d

ol
ce

, 
il 

qu
al

e 
si

a 
di

 s
al

ci
o 

o 
di

 n
oc

ci
uo

- 
lo

, 
e 

si
 s

tro
fin

a 
co

n 
un

 p
oc

o 
di

 
sc

ili
va

 o
 d

i 
ac

qu
a 

co
n 

il 
di

to
: 

la
 

qu
al

 c
os

a 
si

 f
a 

pe
r 

po
te

r 
m

eg
lio

 
sc

or
ge

re
 q

ue
llo

 c
he

 l
’u

om
o 

in
ta

­
gl

ia
; 

pe
rc

hè
 i

l 
lu

st
ro

 c
he

 l
as

ci
a 

i 
fe

rr
uz

zi
 n

on
 t

i 
la

sc
er

eb
bo

no
 v

e­
de

r 
be

ne
 

la
 

tu
a 

op
er

a:
 

im
pe

rò
 

la
 d

et
ta

 o
pe

ra
 d

iv
ie

ne
 a

 e
ss

er
e 

al
qu

an
to

 u
nt

ic
ci

a 
e 

lo
rd

a,
 

bi
so

­
gn

a,
 f

in
ito

 c
he

 e
' 

si
a,

 b
ol

lir
lo

 i
n 

un
a 

ce
ne

ra
ta

, 
in

 n
el

 m
od

o 
ch

e 
è'

 
se

 i
ns

eg
na

to
 a

 l
av

or
ar

e 
il 

ni
el

­
lo

. 
Di

 
po

i 
vo

le
nd

o 
sm

al
ta

re
 

la 
tu

a 
op

er
a,

 e
ss

en
do

 d
i 

or
o 

(c
he

 
di

 q
ue

st
o 

io
 v

og
lio

 r
ag

io
na

re
 i

n 
pr

im
a 

ch
e 

de
llo

 s
m

al
ta

re
 i

n 
ar

­
ge

nt
o)

, 
co

n 
tu

tto
 c

he
 a

ll’
or

o 
ed

 
al

l’a
rg

en
to

 
si

 u
si

 
la

 m
ed

es
im

a 
pu

lit
ez

za
 e

 q
ua

si
 t

ut
to

 i
l 

m
ed

e­
si

m
o 

or
di

ne
, 

so
lo

 è
 q

ua
lc

he
 d

i­
ve

rs
ità

 i
n 

qu
el

 m
od

o 
de

llo
 s

m
al

­
ta

re
, 

et
 

in
 

ne
lla

 s
ta

gi
on

e 
de

gl
i 

sm
al

ti,
 p

er
ch

è 
lo

 
sm

al
to

 
ro

ss
o 

tra
sp

ar
en

te
 n

on
 s

i 
pu

ò 
ad

op
er

a­
re

 
a 

sm
al

ta
re

 
in

 
ar

ge
nt

o,
 

e 
la 

ca
us

a 
si 

è 
ch

e 
l’a

rg
en

to
 n

on
 l

o 
pi

gl
ia

: 
e 

vo
le

nd
o 

di
re

 
la 

ca
us

a 
di

 q
ue

st
o,

 e
’ 

sa
ria

 t
ro

pp
o 

lu
ng

o 
di

sc
or

so
, 

il 
qu

al
e 

no
n 

ci
 

se
rv

i­
re

bb
e 

di
 n

ul
la

; 
im

pe
rò

 a
tte

nd
er

e­
m

o 
a 

ra
gi

on
ar

e 
di

 
qu

el
le

 
co

se
 

ch
e 

pi
ù 

fa
ra

nn
o 

al
 n

os
tro

 p
ro

po
­

si
to

. 
An

co
ra

 i
o 

no
n 

vo
gl

io
 r

ag
io

­
na

re
 d

el
 m

od
o 

ch
e 

so
n 

fa
tti

 g
li 

sm
al

ti,
 

pe
rc

hè
 -

qu
el

la
 s

i 
è 

un
a 

ce
rta

 a
rte

 m
ol

to
 g

ra
nd

e,
 l

a 
qu

a­
le

 a
nc

or
a 

la
 f

ac
ev

an
o 

gl
i 

an
tic

hi
,



B
EN

VEN
U

TO
 

C
ELLIN

I 
TR

A
TTA

TO
 

D
ELL'O

R
EFIC

ER
IA

et è stata trovata da uom
ini sof­

istichi; e per quello che noi pos­
siam

o ritrarre di vero, di quella 
sorte di sm

alto rosso trasparen­
te 

gli 
antichi 

non 
avevano 

co­
gnizione, 

e 
si 

dice 
che 

questo 
sm

alto fu trovato da uno archi­
m

ista, il quale era orefice; e per 
quello poco che si ritrae, dicono 
che 

questo 
archim

ista 
aveva 

m
esso insiem

e una certa com
po­

sizione cercando di 
fare oro, e 

quando gli ebbe finito di fare la 
sua opera, oltre alla m

ateria del 
suo m

etallo restò in nel 
coreg- 

giuolo una 
loppa di vetro rosso 

tanto bello, quanto ancor si ve­
de; di m

odo che il detto orefice 
fece di esso sperienzia, accom

­
pagnandolo con gli altri sm

alti, e 
con grandissim

a difficultà e m
ol­

to tem
po al fine pure egli trovò 

il 
m

odo. 
Q

uesto 
sm

alto 
si 

è 
il 

più bello di tutti gli altri, e si do­
m

anda 
in fra l’arte degli 

orefici 
sm

alto roggio, e in Francia si do­
m

anda rogia clero, di m
odo che 

questo suo nom
e si è voce fran- 

zese, 
la 

quale 
vuol 

dire 
rosso 

chiaro, 
cioè 

trasparente. 
U

n’al­
tra sorte di sm

alto rosso abbia­
m

o, 
il 

quale 
sm

alto 
non 

è 
tra­

sparente, e non ha bel colore; e 
questo si adopera in su lo argen­
to, perchè quell’altro non si può 
adoperare; 

e se bene e' se 
n’è 

fatte m
olte sperienzie, ancora io 

ne volsi fare la prova per poter­
ne 

saper 
ragionare. 

Q
uell'altro, 

per esser nato insiem
e con quei 

m
inerali 

e 
m

olte 
com

posizioni 
cercando di 

fare oro, con quel­
lo volentieri si accorda. O

ra tor­
niam

o al m
odo dello sm

altare.
Il m

odo dello sm
altare si è com

e

dipingere, 
perchè 

gli 
sm

alti si 
fanno di 

tutti 
i colori 

che 
sono 

in 
cognizione 

aM
’uom

o; 
però, 

quando ei si ha da sm
altare, bi­

sogna avere i tua sm
alti tutti in 

ordine, i quali si pestano in pri­
m

a m
olto bene; e si usa dire in 

quell’arte, sm
alto sottile e niel­

lo grosso: e così si fa. Pestasi lo 
sm

alto in una bacinella di gran­
dezza 

quanto 
sia 

un 
palm

o, 
la 

quale 
vuole 

essere 
tonda, 

e 
si 

fa 
di 

bonissim
o 

acciaro tem
pe­

rato, et in detta bacinella si m
et­

te lo sm
alto che si ha da pesta­

re, insiem
e con l’acqua nettissi­

m
a 

e 
con 

m
artello 

di 
acciaro 

fatto a posta, il quale vuole es­
sere di 

una ragionevol grandez­
za. E’ sono stati alcuni che han­
no pesti gli sm

alti 
in su le pie­

tre di porfido o di serpentino, le 
quali pietre son durissim

e, e ve 
li pestavano su asciutti; im

però 
gli è m

olto m
eglio il pestarli in 

detta bacinella, perchè ei si pe­
stano m

olto più puliti: e le cause 
si direbbono; m

a perchè noi de­
sideriam

o 
la 

brevità, e sfuggia­
m

o le difficultà inutili, e le con­
fusioni 

senza 
utile, 

ora 
sappia­

te che 
dette 

bacinelle 
si 

fanno 
in M

ilano. E da quella città e suo 
tenitoro sono usciti m

olti eccel­
lenti 

uom
ini 

della 
detta 

profes­
sione, et io ne conobbi uno de’ 
m

igliori di loro, il quale si chia­
m

ò per sopranom
e m

aestro Ca- 
radosso; 

e 
non 

voleva 
essere 

chiam
ato 

altram
ente. 

E questo 
sopra nom

e gnele m
isse un cer­

to Spagnuolo per dispregio, per­
chè essendo stato trattenuto dal 
detto 

m
aestro 

di 
un’opera 

che 
egli 

aveva prom
esso di 

darglie­

ne finita a un certo determ
inato 

tem
po; di m

odo che non l'aven­
do 

potuta 
avere 

adiratosi 
il 

detto Spagnuolo, con volontà di 
fargli 

qualche dispiacere rileva­
to. alla quale collera il detto Ca- 
radosso si scusava il m

eglio che 
lui poteva 

con 
quel suo suono 

di 
voce, 

e 
con 

quella 
sgarbata 

lingua 
m

ilanese; 
a 

tale 
che 

si 
m

osse 
a 

risa 
il 

gentil uom
o, 

e 
guardandolo 

un 
tratto 

in 
viso 

con 
quel 

loro altiero m
odo, su­

bito gli 
disse: 

H
ai cara d’osso, 

che 
vuol 

dire 
aspetto 

di 
culo. 

O
r questo suon di voce piacque 

tanto al detto C
aradosso, ch’egli 

non 
voleva 

m
ai 

rispondere 
per 

altro nom
e; 

m
a, quando egli in­

tese da poi quello che egli vole­
va dire, volentieri ei se Farebbe 
voluto 

levar 
da 

dosso, 
m

a 
non 

potette, 
lo 

lo conobbi, egli egli 
era dell’età vicino a ottant’anni, 
in R

om
a, nè m

ai seppi altro no­
m

e 
che 

C
aradosso. 

Q
uesto 

uo­
m

o si era m
olto valente nell’ar­

te 
della 

oreficeria, 
e 

m
assim

a- 
m

ente nello sm
altare; et al suo 

luogo si 
ragionerà di 

lui.
O

ra seguiterem
o il m

odo del­
la bell’arte dello sm

altare. Sì co­
m

e io dissi di sopra, il m
eglio è 

pestare gli sm
alti in detta baci­

nella 
con 

l’acqua, e 
subito che 

e’ son ben pesti sottilm
ente, io 

truovo 
per 

propria 
sperienzia 

che 
il 

m
eglio 

si 
è, che, 

subito 
pesti che e’ sono, si debbe sco­
lare quell'acqua 

in che e' sono 
pesti, e subito di deono m

etter 
in 

m
olle 

in 
tant’acqua 

forte 
quanta gli ricuopra a punto in un 
vasellino di 

vetro, e così 
si 

la­
scino stare per spazio di un ot­

tavo d’ora. E fatto questo, pigli­
si e detti sm

alti, et in una am
­

polletta di vetro con m
olt’acqua 

chiara 
e 

fresca 
bisogna 

lavarli 
m

olto bene, acciò che e’ non vi 
resti 

nessuna 
bruttura. 

Sappi 
che quell’acqua forte li purga da 
ogni 

lordura 
di 

untum
e, 

e 
l’ac­

qua 
fresca 

li 
purga dalla terra. 

E 
lavati 

che 
e’ 

saranno 
con 

le 
dette 

diligenzie, 
e’ si 

debbono 
tenere 

ciascuno 
in 

nel 
suo 

va­
sellino di vetro o di 

terra 
inve­

triata, e bisogna avere avverten- 
zia di tenerli 

in m
odo che 

l’ac­
qua non 

si 
riasciugassi, perchè 

subito e’ sarebbono guasti, m
et­

tendovi 
su 

acqua 
nova. 

O
ra 

in­
tendim

i bene, volendo che i tua 
sm

alti 
venghino 

begli, 
bisogna 

pigliare un pezzo di carta nettis­
sim

a, e la detta si costum
a m

a­
sticarla a chi ha i denti, la qual 
cosa non potrei fare io che non 
ho denti; 

m
a 

chi 
non 

la 
voles­

si m
asticare, la m

etta in m
olle, 

e di 
poi 

la 
rom

pa 
con un 

m
ar­

telletto o di 
ferro, 

o 
di 

legno, 
qual 

saria 
m

igliore: 
e 

fatto 
questo, 

la detta si 
lavi 

bene, e 
si prem

a acciò che l’acqua 
n’e­

sca, perchè tu te n’hai a servi­
re com

e di spugna, 
m

ettendola 
in m

ano in m
ano in sugli sm

alti 
che tu m

etterai 
in sul tuo lavo­

ro, perchè quanto più asciutti si 
terranno, 

tanto 
più 

bella 
verrà 

l’opera tua. A
ncora io non voglio 

lasciare 
di 

non 
ti 

avvertire 
di 

una 
altra 

im
portante considera­

zione, 
la 

quale 
im

porta 
allo 

sm
altare bene o m

ale la tua ope­
ra. E questo si è che gli è di ne­
cessità 

in 
prim

a 
che 

tu 
ti 

pre­
pari a sm

altare il tuo lavoro.



I L  C O R R I E R E  

D E L L E  G E M M E

IL 1 9 6 6  E1 STATO  
UIM ANNO RECORD 
PER L 'IN D U S T R IA  
DIAMANTARIA BELGA

IMPORTAZIONE DEL GREZZO

Le statistiche a disposizione confermano che il 1966 è 
stato una volta ancora un annata record per il commer­
cio e l ’industria diamantaria belga.
Per quanto concerne i primi dieci mesi dell anno scorso 
l ’importazione rispettivamente del diamante industriale 
grezzo e del diamante grezzo da gioielleria è stata di

8.581.094 carati per un valore di 2.468 milioni di franchi 
belgi, e di 5.618.964 carati per un valore di 7.209 milioni 
di franchi belgi.
Le cifre dell'Istituto Nazionale Belga di Statistiche indi­
cano la seguente evoluzione per quanto concerne le im­
portazioni in Belgio a partire dal 1963:

IMPORTAZIONE IN BELGIO DI DIAMANTI GREZZI

Diamante industriale grezzo 1963 1964 1965 1966
10 mesi

Diamante grezzo p. gioielleria 1963 1964 1965 1966
10 mesi

Carati (in migliaia) 
Franchi (in milioni)

8.707
2.059

9.439 
2 312

8.814
2.332

8.581
2.468

Carati (in migliaia) 
Franchi belgi (in milioni)

4.652 5.080 5.674 5.619 
5.653 7.028 7.268 7209

IMPORTAZIONE DEL TAGLIATO

Le cifre delle importazioni di diamante tagliato indicano 
che Anversa continua a svilupparsi come mercato mon­
diale Nel corso dei primi dieci mesi del 1966 sono stati

importati 477.421 carati per un valore di 4.679 milioni di 
franchi belgi.
Ecco l’evoluzione delle importazioni di diamante tagliato

IMPORTAZIONE IN BELGIO DI DIAMANTI TAGLIATI

1963 1964 1965 1966
10 mesi

(in migliaia di carati)
TOTALE 405 429 485 477

Rep. Sudafricana 52 43 62 69
U. S. A. 31 31 28 11
Israele 151 138 102 118
India 28 51 106 92

L’importanza crescente dell'importazione di grossezze 
dalla Repubblica Sudafricana è chiara. Essa è dovuta al 
fatto che l'industria è esente dalla tassa del 15 % sulla 
esportazione del diamante grezzo.
Le importazioni provenienti da Israele sono state stimo­

L ESPORTAZIONE DEL TAGLIATO

Malgrado che la debolezza del franco belga non favoris­
se l’esportazione ufficiale, il 1966 è stato un anno record 
per la esportazione del diamante tagliato: 1 352 771 ca­

1963 1964 1965 1966
10 mesi

(in milioni di franchi)
TOTALE 3.332 3.385 4.161 4.679

Rep. Sudafricana 665 598 916 1.076
U. S. A. 639 612 281 259
Israele 702 746 598 728
India 131 178 315 374

late dalla buona vendita dei mèlés, superando così quel­
le provenienti dall'India. Per contro le importazioni pro­
venienti dagli Stati Uniti hanno perso di importanza do­
po gli anni record del 1963 e 1964 per la vendita di 
grosse pietre di buona qualità nei mercati europei.

rati per un valore di 10.038 milioni di franchi belgi.
^ccq, d'altra parte, l ’evoluzione nel corso delle ultime 
annate, riportate alla pagina successiva:



1963 1964 1965 1966
10 mesi

(in iTiigliaia di carati)
TOTALE 1.347 1.521 1.561 1.353

Francia 54 69 58 44
Paesi Bassi 47 36 33 22
Germania Occidentale 79 100 112 98
Gran Bretagna 142 166 170 130
Svizzera 44 36 40 32
U. S. A. 501 590 639 568
Canada 33 40 40 34
Giappone 30 29 42 49
Hong Kong 178 206 184 166

Gli Stati Uniti, la Germania Occidentale (malgrado le re­
strizioni creditizie) la Svizzera, il Giappone, e l ’Estremo 
Oriente hanno acquistato molto ad Anversa, durante il

1963 1964 1965 1966
10 mes:

(in milioni di franchi belgi)
TOTALE 7.939 9.666 10.359 10.038

Francia 445 720 624 466
Paesi Bassi 292 256 259 205
Germania Occidentale 607 846 944 874
Gran Bretagna 904 1.328 1.353 1.044
Svizzera 394 379 434 380
U. S. A. 2.530 3.045 3.549 3.665
Canada 226 293 321 277
Giappone 362 430 621 642
Hong Kong 914 1.157 1.138 1.426

1966. In generale le transazioni hanno necessità di cre­
diti più elevati

ESPORTAZIONE DAL BELGIO DI DIAMANTI GREZZI

Ecco le statistiche delle esportazioni di diamanti grezzi industriali e di diamanti grezzi da gioielleria:

Diamante industriale grezzo 1963 1964 1965 1966 Diamante grezzo per gioiell.
10 mesi

Carati (in migliala) 8.527 7.825 8.129 7.651 Carati (in migliaia)
Franchi belgi (in milioni) 2.281 2.049 2.087 2.024 Franchi belgi (in milioni)

1963 1964 1965 1966
10 mesi

484 1.109 1.235 1.606 
1 064 2.030 1.962 1.959

F R A T E L L I  T E R Z A N O

d i  N i n e t t o  E d o a r d o  T e r z a n o
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Gli altri centri diamantari, in concorrenza con Anversa, 
hanno importato le seguenti quantità di grezzo da gio­
ielleria:

1963 1964 1965 1966
10 mesi

(in migliaia di carati)
U. S. A. 185 218 217 148
Israele 63 225 224 211
India — 326 419 708

1963 1964 1965 1966
10 mesi

(in milioni di franchi)
U. S. A 723 1.019 1.034 815
Israele 96 477 359 390
India — 169 178 282

Le esportazioni verso l’India sono aumentate considere­
volmente tanto che quelle verso gli Stati Uniti e Israele 
hanno rimarcato una certa staticità.
L’anno scorso è stato caratterizzato da una grandissima 
domanda di merce piccola, ciò che ha cagionato un rial­
zo dei prezzi. Altri elementi hanno ugualmente contri­
buito a questo rialzo: gli acquisti di natura speculativa, 
l ’aumento del prezzo delle piccole pietre da parte della 
Central Selling Organisation di Londra, la composizione 
meno favorevole delle merci grezze, la merce estera più 
cara ed i costi di produzione più elevati. I prezzi sono 
quindi saliti dal 20 % al 25 %. A partire dalla metà di 
ottobre i prezzi sono diminiuti dal 5 % al 10 % per il 
freno delle tendenze speculative e per il ripristino di 
un normale livello delle scorte. In ogni caso il 1966 è 
stato un grande anno per l’industria diamantaria belga. 
La favorevolissima congiuntura nel settore delle pietre 
piccole ha attirato un gran numero di apprendisti verso 
l'industria diamantaria della « Campine ». La disoccupa­
zione è stata quasi inesistente, i salari sono aumentati. 
L’espansione è stata favorita dalla Commissione Pari­
taria con la sua decisione del 21 aprile 1966 di autoriz­
zare alle ragazze la possibilità di ottenere contratti di 
apprendistato per il taglio delle piccole merci. Questa 
decisione ha inoltre contribuito alla regolarizzazione di 
un certo numero di contratti. L'industria diamantaria ha 
avuto una espansione nella provincia di Limbourg. regio­

ne di riconversione per eccellenza, in seguito alla chiu­
sura delle miniere. Il rialzo dei salari, avuto ugualmente 
nel settore del taglio delle grossezze, concentrato so­
prattuto ad Anversa e dintorni, ed una scarsità di mano 
d’opera ha indotto delle difficoltà per una normale espan­
sione.
Il numero di operai e di apprendisti è oscillato questo 
anno tra i 16.500 ed i 17.000, dopo un periodo di stagna­
zione intorno ai 16.000 dal 1962. L'industria diamantaria 
belga ha dunque avuto la sua parte nell’espansione del­
l ’industria diamantaria mondiale che è stata principal­
mente orientata verso la merce piccola.
Cionondimeno qualche problema esiste, a cagione della 
concorrenza degli altri Paesi. Benché la concorrenza di 
Israele, specializzato nella produzione di mèlés da 1 a 7 
per carato si sia stabilizzata in seguito al rialzo del costo 
della vita, in quel paese si cerca di tagliare sia delle 
grossezze che dei huit-huit. In questo ultimo caso biso­
gna vedere l ’influenza del rialzo delle tariffe per pezzo 
in Belgio.
Così Israele avrebbe l’intenzione di mettere al lavoro 
mille tagliatori in più, nei nuovi laboratori (1). In effetti 
la recessione dell’economia israeliana in numerosi set­
tori ha reso l ’industria diamantaria molto attraente. 
L’espansione dell’industria diamantaria indiana è perico­
losa nei confronti del Belgio. Si dice che la esportazione 
dei diamanti tagliati raddoppierà nel 1966-67.
I salari estremamente bassi, la moneta ed il sistema di 
autorizzazione delle importazioni induce una espansione 
artificiale dell'Industria.
L’industria dell'Africa del Sud è favorita dal rialzo della 
tassa di esportazione dal 10 % al 15 % sui diamanti 
grezzi. Gli Stati Uniti continueranno a proteggere la loro 
industria con una tassa di importazione dell’8 % sui dia­
manti tagliati per la merce fino a mezzo carato e del 
10 % per le grossezze.
Cionondimeno l ’industria diamantaria belga guarda con 
fiducia all'avvenire, nel caso in cui una normalizzazione 
delle condizioni concorrenziali possa essere ottenuta tra­
mite l’abolizione o la diminuzione delle misure protezio­
niste, coi quali si difendono gli altri centri di produzione.

(Da un articolo di L Lismonde sulla rivista « Carat •).

(1) L'articolo è stato scritto prima della recente guerra lampo tra 
Israele e gli Stati Arabi
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N O T I Z I A R I O  

A .  O .  V .

SEDUTA DEL CONSIGLIO IN DATA 4 SETTEMBRE 1967

Presenti: i sigg. Aldo Annaratone, Luigi Baggio, Ginetto 
Balzana, Aldo Cavallero, Dr. Giamberto Fraccari, Dr. 
Franco Frascarolo, Rag. Luigi 11lario. Dr. Orazio Merega- 
glia, Giorgio Raselli, Rag. Paolo Staurino, e i sindaci sigg. 
Ettore Cabalisti. Franco Deambroggio, Luigi Zavanone.
Assenti giustificati: i sigg. Enrico Baldi, Luigi Bonzano, 
Franco Castellaro, Cav. Giulio Doria, Cav. Piero Lunati. 
Aldo Pasero.
Assenti ingiustificati: i sigg. Virginio Ceva, Alfonso Pa- 
setti, Luigi Proverà e i sindaci Massimo Cavalli e Gio­
vanni Visconti.

ORDINE DEL GIORNO

1) Esame risposte al questionario inviato ai soci.
2) Varie ed eventuali.

In apertura di consiglio viene letto il verbale della seduta 
precedente che viene approvato dai consiglieri presenti. 
Il Presidente, prima di passare all'ordine del giorno, 
comunica le notizie sulla Mostra di Francoforte, appena 
conclusa.
Oltre al compiacimento per il decoroso dispositivo orga­
nizzativo fornitoci dall I.C.E., fra l ’altro a Lui personal­
mente constatato, informa che il 95 % degli espositori 
partecipanti hanno avuto considerazione e relativi ordi­
nativi. Constatazione questa, che conferma di per sè la 
utilità della nostra presenza a queste iniziative di in­
centivazione propagandistica commerciale.
Passando all'ordine del giorno che prevede l'esame dei

risultati del questionario inviato a tutti gli associati, il 
Dott. Frascarolo, quale responsabile della commissione 
che ha esaminate le risposte al questionario, espone le 
constatazioni tratte a conclusione del suo mandato. Sono 
stato inviati 580 questionari e si sono avute 221 rispo­
ste. La quasi totalità ha risposto a tutte le voci della 
prima parte che richiedeva dati d’informazione statistica 
aziendale e commerciale.
137 questionari, invece portavano anche una risposta 
alla seconda parte che richiedeva opinioni sulla presente 
situazione dell'attività orafa ed anche eventuali valuta 
zioni di critica e suggerimenti ritenuti possibili alla no­
stra competenza di azione organizzativa 
Le varie risposte, nella loro immediatezza di effetto, per 
il numero ed il carattere anonimo che non precisa l'en­
tità delle aziende nei diversi settori d'attività, assumono 
un limitato valore ai fini di una giusta campionatura per 
classificare un vero e completo sondaggio. Ciò nono­
stante. la percentuale di risposte (38 %) va ritenuta 
relativamente alta,, trattandosi della prima esperienza da 
noi tentata in tal genere di sondaggio.
Tuttavia, dalla prima parte di risposte, si è potuto trarre 
coscienza.

1) Di una certa stabilità nel numero degli operai.
2) Tendenza nella diminuzione delle ore lavorative.
3) Diminuzione delle vendite, in diverso grado di sen­
sibilità, sia sul mercato interno che all'estero.
4) Aumento delle giacenze e dei tempi di pagamento.

Per quanto riguarda la seconda parte del questionario, 
è stato presentato ai consiglieri uno stralcio delle varie 
risposte, riferite nella loro integrità ai fine d una mag-

M i c r o f u s i o n i  p e r f e t t e  c o n
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gior vivezza di considerazione. Sono state ovviamente 
omesse risposte analoghe ad uno stesso concetto di 
valutazione già espresso.
Una prima grossa valutazione può raggruppare conside­
razioni d'ordine morale sociale ed altre di critica all’in­
fluenza che l’operato dell'Associazione, nelle sue bran­
che d'attività, può avere delle carenze lamentate.
Si apre la discussione allo scopo di esaminare le pro­
poste.
Al criterio, dapprima accennato di voler considerare, 
analiticamente, ogni singolo punto delle risposte, prevale 
l'opinione di una più chiara considerazione, raggruppando 
le varie tendenze di valutazione. In una prima selezione 
delle indicazioni forniteci vengono posti in evidenza 
punti ritenuti essenziali in una relativa omogeneità di 
risposte.

Tali punti sono:
1) Riduzione ore di lavoro.
2) Moralizzazione delle varie modalità di produzione e 
di commercio.
3) Promuovere una cosciente disciplina sulla conces­
sione delle licenze.
4) Favorire la creazione d una qualificata « patente di 
mestiere ».
5) L'attività dedicata all'esportazione sia coordinata 
nelle sue diverse fasi onde evitare azioni che possano 
compromettere quanto già costruito.
6) Istituire un consorzio al fine di una più responsa­
bile disciplina di produzione e commercio.
7) Istituire corsi d istruzione tecnico commerciale.
8) Reclamizzare il prodotto valenzano ovunque sia in 
Italia che all’estero.

Estese argomentazioni si aprono, fra i consiglieri, sui ri­
lievi fatti. Il Presidente espone il suo punto di vista defi­
nendo una sua opinione. . . . .  ...
La situazione attuale, alla luce di autorevoli dati d inda­
gine, si può definire di un certo grado di perplessità e 
non di preccupante ristagno.

Alcune valutazioni in merito a qualche settore della no­
stra organizzazione sono da ritenersi ingiuste poiché è 
provata la loro infondatezza.
Qualcuno invoca provvedimenti legalitari che, pur pro­
vando un appassionato senso di responsabilità di chi li 
ha profferiti, non possono essere convalidati in autori­
tari provvedimenti.
I principi morali, oggi da tanti invocati, sono stati sem­
pre dominanti nello spirito della nostra azione, confer­
mata dagli atti dei 20 anni trascorsi, che ha pur sempre 
soltanto possibilità di morale persuasione.
Le indicazioni forniteci possono, però, influire a coordi­
nare le nostre tendenze la cui azione è soltanto coadiu­
vante all indirizzo della nostra attività associativa che 
mira, nella mutevolezza delle nuove esigenze di mer­
cato, ad assicurare al nostro lavoro vivacità e capacità 
competitiva a garanzia di continuo profitto per tutti.
Su questo proposito di chiarire le indicazioni forniteci 
atte ad una nuova prospettiva, si decide aH'unanimità, 
di demandare tale incarico alla commissione che già ha 
provveduto ai primi lavori.
II risultato, cui si giungerà, potrà essere oggetto di di­
scussione in una prossima assemblea dei soci.
Esaurito il su citato punto all’ordine del giorno, il Presi­
dente sollecita la commissione amministrativa a rife­
rire su quanto già richiesto dal consigliere Lunati circa 
il criterio di definizione dei contributi associativi.
Il consigliere Baqgio comunica una preziosa notizia del­
l'Associazione liberi artigiani: è stata ripristinata dai 
competenti uffici ministeriali la classificazione in C.1 
dei redditi conseguiti dalle imprese artigiane costituite 
in società di fatto quando si trovino nelle seguenti 
condizioni:

1) Non sia superato il limite di 4 operai e 2 apprendi­
sti.
2) Tutti i soci prestino attività personale nell'azienda.
3) Il lavoro svolto dai soci titolari sia prevalentemente 
rispetto al capitale impiegato.

Il Vice Presidente 
ALDO CAVALLERO

C.O.V. COMMISSIONARIA ORAFA
SERIETÀ* NELL*
o r g a n iz z a z io n e

VALENZA -  TEL. 91 .663



ASSEGNATI 30 SOGGIORNI GRATUITI, DI UNA SETTI- 
MANA AL C.F.H. DI LOSANNA.

La Fédération Horlogère Suisse comunica:
In occasione del sorteggio avvenuto a Bienne (Sviz­
zera) il 18 luglio 1967 sono stati assegnati i 30 sog­
giorni gratuiti presso il CFH di Losanna, ai seguenti 
orologiai italiani:

1) Brugnelli Giorgio - Cremona
2) Gobbetto Guido - Treviso
3) Santoni Antonio - Firenze
4) Russian Adamo - Gorizia
5) Amato Massimo - Roma
6) Pignotti Carlo - San Remo
7) Rossi Angelo • Cologno Monzese
8) Altomare Armando - Cerignola
9) Menichini Ettore - Roma

10) Tropea Emilio - Cosenza
11) Cantarelli Matteo - Segrate
12) Verità Giancarlo - Roma
13) Bertoldi Gianni - Vergiate
14) Ventimiglia Giuseppe - Ribolla
15) Bonadies Matteo - Barletta
16) Scognamiglio Licia - Piombino
17) Jacucci Ostini Mauro - Perugia
18) Calzati Wanda - Varese
19) Corona Bruno - Oderzo
20) Caprioli Beniamino - Sondalo 
21 ) Mossa Mario - Bari
22) Tuccillo Giuseppe - Frattamaggiore
23) Camparini Benvenuto - Reggio Emilia
24) Brinkmann Theo - Napoli
25) Cielo Gianluigi - Milano
26) Jardella Giorgio - Carrara

27) Gaglioti Vincenzo - Messina
28) Fattor Giuseppe - Bormio
29) Giorgini Edda - La Spezia
30) Bernardeschi Bruno - Poggibonsi

Per la rinuncia dei Sigg. Brugnelli, Altomare, Gaglioti, 
sono stati invitati i primi tre della « lista di riserva » e 
precisamente:
Fumagalli Luigi di Bergamo 
Guiotto Giuseppe di Valdagno 
Salati Enzo di Montecchio E
Divisi in due sessioni, questi orologiai saranno ospiti, 
in settembre, della Fédération Horlogère Suisse a Lo­
sanna, dove seguiranno un corso di specializzazione 
« nella vendita al dettaglio ». della durata di una setti­
mana

ILLARIO
&  FARE'
FABBRICA OREFICERIA 
E GIOIELLERIA

SPILLE E CIONDOLI CON SMALTO

E  X  P  °  R  Ì "  260 AL
P.zo Gramsci, 16 - Tal. 91.544 » VALENZA PO

f ----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- N

E .  G O R E T T A

FABBRICA
ARGENTERIE 971 AL 
E POSATERIE

A L E S S A N D R I A
VIA CARLO PISACANE, 17 • TELEF 46.72



UNA VITTORIA 
DELL'ARTIGI ANATO
Poco meno di un anno fa, 
sul numero 9/1966 della 
nostra rivista, nella rubri­
ca « Problemi Tributari » 
avevamo riportato il deli­
berato della Giunta della 
Camera di Commercio, In­
dustria ed Agricoltura che 
faceva voti affinchè fosse 
riconosciuta, ai fini dell as- 
soggettabilità all imposta 
di ricchezza mobile, la 
classificazione in catego­
ria C/1 di talune specie di 
imprese artigiane. In tale 
occasione veniva da noi 
pubblicata la relazione del 
Presidente della C.C.I.A., 
la quale poneva in luce la 
grave sperequazione che. 
di fatto avveniva tra par­
ticolari tipi di imprese arti­
giane, in seguito alla di­
scriminazione operata da­
gli uffici competenti. A 
questa relazione rimandia­
mo i nostri lettori che de­
siderassero chiarire tutti i 
termini del complesso pro­
blema.
Ciò premesso ci è gradito 
informare i nostri lettori 
artigiani che l ’azione con­
giunta di Enti responsabili 
e dei Sindacati ha final­
mente sortito i suoi buoni 
effetti facendo prevalere 
le tesi sostenute a difesa 
degli artigiani.
Poiché il problema riguar­
da molto da vicino gli ora­
fi, che sono in gran parte 
artigiani e che in numero­
se occasioni esplicano la

loro attività sotto la forma 
giuridicamente riconosciu­
ta della Società di fatto 
la sua soluzione arreca un 
sensibile sollievo alla ca­
tegoria che finora non ave­
va potuto trovare il ricono­
scimento delle sue giuste 
richieste.
La sostanza del risultato 
ottenuto consiste nel fat­
to che, -in accoglimentc 
delle reiterate e pressanti 
richieste è stata ripristina 
ta. in sede di conferenza 
degli Ispettori Comparti- 
mentali delle Imposte Di 
rette la clasificazione della 
Categoria C 1 per i reddi­
ti conseguiti dalle imprese 
artigiane costituite in So 
cietà di fatto quando, ol 
tre ai noti limiti dei dipen 
denti occupati nella Azien­
da (quattro operai e due 
apprendisti) ricorrono le 
seguenti condizioni:
1. ) L'attività sia esercitata 
personalmente da tutti i 
componenti della Società
2. ) Sussista la prevalenza 
del lavoro dei soci sul ca­
pitale impiegato nell’azien­
da.

LA CONFEDERATION 
INTERNATIONALE DE LA 
BIJOUTERIE, JOAILLERIE, 
ORFEVRERIE SCONSIGLIA 
LE VENDITE A PESO
In una lettera ai membri 
del Comitato Esecutivo, la 
Presidenza della Confédé- 
ration Internationale de la 
Bijouterie, Joaillerie, Orfè- 
vrerie. des Diamants. Per-

les et Pierres ricorda le 
decisioni prese dall’As­
semblea del Comitato ese­
cutivo. Esse sono conte­
nute in una lettera invia­
ta ai suoi membri, che di­
ce testualmente:
Signori,
l ’Assemblea del Comitato 
Esecutivo, riunitasi a Vien­
na il 22 Ottobre scorso, ha 
approvato una risoluzione 
riguardante la vendita a pe­
so di oggetti di oreficeria. 
Vi trasmettiamo il testo 
della detta risoluzione.
« La Confédération Inter­
nationale de la Bijouterie, 
Joaillerie. Orfèvrerie, des 
Diamants Perles et Pier­
res, cosciente della neces­
sità di mantenere agli oc­
chi del pubblico il presti­
gio dei metalli preziosi, si 
associa alla risoluzione ap­
provata ad Hannover il 24 
e 25 maggio 1966 dalla Fe­
derazione delle Organizza­
zioni Dettaglianti della 
C.E.E. che sconsiglia la 
vendita a peso degli og­
getti d’oro; insiste presso 
tutte le Organizzazioni 
Dettaglianti affinchè si a- 
stengano dal praticare un 
sistema di vendita che sva­
lorizza i lavori in metalli 
preziosi, assimilandoli alle 
derrate per le quali il peso 
è più importante della qua­
lità ».
Nel trasmetterci il testo 
della lettera con preghie­
ra di pubblicazione, il 
Comm. Guido Invernizzi, 
membro italiano del Comi­

tato Esecutivo aggiunge:
« La decisione del Comita­
to Esecutivo della Confé­
dération Internationale de 
la Bijouterie, Joaillerie, 
Orfèvrerie, des Diamants 
Perles et Pierres, compo­
sto dai Delegati di 12 Pae­
si Europei, che ribadisce u- 
guale decisione della Fe­
derazione delle Organizza­
zioni Dettaglianti della C. 
E.E., riprende il grave ed 
indecoroso sistema della 
vendita a peso dei lavori 
in oro dal Dettagliante al 
privato, che moltissime 
volte abbiamo vivamente 
stigmatizzato.
L’autorevole voce delle 
due Organizzazioni Inter­
nazionali conferma la gra­
vità del problema soprat­
tutto per il danno al pre­
stigio dei lavori in metallo 
prezioso venduti a peso 
Ma il sistema è anche dan­
noso agli interessi delle 
aziende di vendita al det­
taglio, essendo ben ovvio 
che la vendita a peso non 
consente di realizzare un 
prezzo sufficientemente re­
munerativo, tenuto conto 
delle spese ed oneri che 
devono essere aggiunti al 
costo.
Pei questa ragione la cam­
pagna contro la vendita a 
peso deve essere ripresa 
con il massimo vigore spe­
rando che l ’intelligenza e 
la comprensione di tutti i 
Dettaglianti consenta di e- 
liminare finalmente tale 
dannoso sistema di ven­
dita.

C.O.V. COMMISSIONARIA ORAFA VALENZANA
SERIETÀ* NELL* ORGANIZZAZIONE 
ORGANIZZAZIONE NELLA SERIETÀ*

VALENZA -  TEL. 91 .663  -  VIA C. ZUFFI, 10 F . l l i  RIZZETTO



L A  L E G A

IN  O R O  B IA N C O  
U SA TA  IN  T U T T O  IL  M O N D O

C O N C ESSIONARIO  ESCLUSIVO

L U I G I  D A L  T R O Z Z O

FORNITURE DI MACCHINE ED UTENSILI 

PER OREFICI-GIOIELLIERI-ARGENTIERI

MAGAZZINO

VIA PORPORA. 64 • TEL. 23.03.60 29.37.32 

Negozio : VIA FALCONE. 7 - TEL. 87.42.84

M I L A N O

FILIALI
VALENZA PO VIALE DANTE 9 • TELEFONO 91.982 

VICENZA VIALE DELLA PACE 37 ab • TEL 37 304
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I MODELLI del M ESE



BALESTRA DI BASSANO Sintesi  europea della 
catena d oro
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L’ORAFO
VALENZANO

I MODELLI del M ESE



FABBRICA LAMINATOI PER OREFICI
Modelli vari a mano e motore

Qui illustrato il Mod. M. 100/55, luce cilindri mm. 100 
Potenza HP. 1, Peso Kg, 175.

Ingombro ridottissimo. Rendimento eccezionale. Dotato di 
piedini antivibranti. E’ silenziosissimo. Può essere usato in 
casa come un comune elettrodomestico.

Materiali di qualità, accurate lavorazioni, severi controlli 
ci consentono di concedere una GARANZIA DI 2 ANNI.

Costituisce una sicurezza per la continuità del Vs. lavoro.

Chiedete conferma a chi lo usa ed ai più quotati rivenditori.

FLLI CA VA L L I N
C E R N U S C O  s /n  (M i la n o )  T e l. 90 .4 1 0 .7 2

F o r s i n e t t i  R o m a n o

STRADA SAN SALVATORE, 8

V A L E N Z A  PO

Oreficeria -  Gioielleria

Specialità nella lavorazione 
della COLLANA
sia in oro bianco come in oro giallo 

per BRILLANTI o PIETRE DI COLORE 

100 modelli a scelta dagli 8 ai 20 grammi ! 
con FINTA  - INCISIONE * SATINATURA

% y

/f i
• • 514 AL



Spunti e disegni per oreficeria e gioielleria a cura di Aurelio F e rra i

«

AGOSTO 1967: Modelli progettati dall’allievo Paolo Niccolini.



A N A G R A F E

deile aziende 
produttrici 
e commerciali 
di oreficeria, 
gioielleria 
ed affini 
nella provincia 
di Alessandria.

C O M M E R C I O  

C O N  L ’ E S T E R O

Richieste ed offerte 
dall’estero per articoli 
di gioielleria, 
oreficeria, argenteria, 
pietre preziose 
e merci affini, 
o per rappresentanze.

Le richieste, le offerte, i nominativi, contenuti in questa rubrica, 
sono desunti dal bollettino settimanale « INFORMAZIONI PER IL 
COMMERCIO CON L’ESTERO » edito dallT.C.E. ■ Roma.
Per ciò che concerne il contenuto della rubrica, esclusivamente 
di carattere informativo, non si assume alcuna responsabilità o 
garanzia.
Gli operatori nazionali che intendono entrare in contatto con le 
ditte sottoindicate possono avvalersi del « SERVIZIO INFORMA* 
ZIONI SU DITTE ESTERE » dell’I.C.E., Via Lizts - E.U.R. - Roma, 
richiedendo informazioni sul conto dei singoli nominativi.
Il Servizio fornirà, in via riservata, le informazioni di cui è in 
possesso o solleciterà tali notizie, dietro rimborso delle spese 
vive, ai propri corrispondenti all'estero.

NUOVE AZIENDE ISCRITTE AL­
LA CAMERA DI COMMERCIO
DI ALESSANDRIA DAL 26-7 AL
25-8-1967:

CELLERINO SERGIO - Alessan­
dria - v. del Coniglio, 60 - 
Lab. argenteria ed orefice­
ria.

CAVALLOTTO DANTE - FISA- 
NOTTI SERGIO - ODDONE 
PIETRO - Alessandria - v. 
Don Minzone, 6 - Lab ar­
genteria.

CAMILLERI ANTONIO - Valenza
- v. Aosta, 14 -.Incassatore 
orafo.

VERITÀ STEFANO - Valenza • 
v. Cavallotti, 57 - Laborat. 
orafo.

T E S S O R A F A  di GAMBAZZA 
BRUNO & C. - Valenza - v. 
Melgara, 27 - Lav. oro tes­
suto.

CANEGALE & BALDINI - Valen­
za - v. Garessio, 11 • Lab. 
incastr. pietre preziose.

MARRAMALDO DOMENICO 
Valenza - v. M. di Lero, 42
- Incass. pietre preziose.

MODIFICAZIONI DI AZIENDE
ISCRITTE ALLA C A M E R A  DI
COMMERCIO DI ALESSANDRIA
DAL 26-7 AL 25-8-1967:
CASALONE ADOLFO - Casale 

Monf. - v. Bistolfi, 6 - Lab 
orafo - Agg. vend. al min 
oreficeria, argenteria ed 
orologeria.

A.R.S. AL. ARGENTERIA di SAC­
CO GIAN CARLO & LU­

CIANO F.LLI - S.n.C. - Ales­
sandria - corso XX Set­
tembre, 1 - Industr. e com­
mercio argenteria, art. re­
galo ed affini - In data 4-8- 
1967 e con atto rogito No­
taio Polidori del 19-7-1967, 
n. 15913 di Rep., cessione 
quota, recesso del socio 
Sacco Luciano, acquisto 
quota e subentro della Si­
gnora Panerò Maria As­
sunta.

TESSITURA BALOSSINO GIU­
SEPPE di SPRIANO GIU­
SEPPE - S. Salvatore M. - 
via Pozzolungo, 7 - Tessi­
tura cotone, canapa, lino • 
comm. oreficeria, gioielle­
ria, ecc. - In data 7-8-1967 
e con nota della Cancelle­
ria del Tribunale di Ales­
sandria del 2-8-1967 la dit­
ta è stata dichiarata falli­
ta. Curatore: Mascarin Rag 
Remo - Via Faà di Bruno. 
18 - Alessandria.

MANENTI MARIO - Valenza - 
v. Solferino, 12 - Lavoraz. 
metalli preziosi - Modifica 
denominaz. in « Pasetti Flo­
ra >• di Manenti Mario - 
Cambio indirizzo sede via 
Mazzini, 34 - Valenza

C E S S A Z I O N I  DI AZIENDE
ISCRITTE ALLA CAMERA DI
COMMERCIO DI ALESSANDRIA
DAL 26-7 AL 25-8-1967:

LOMBARDI CARLO - Valenza - 
v. Mazzini, 43 - Lab. orefi­
ceria.

RICHIESTE
CANADA
GRAYSTON & SHARP - P. 0  

Box 174 - Hopedale A /S  
Via Grose Bay - Labrador. 
Gioielleria.

MESSICO
ANGEL LASTRA - Uruguay, 120- 

2 bis - Mexico 1, D.F. 
Macchine ed attrezzature 
per orecchini, spille, ecc. 
(per orefici).

STATI UNITI
CAL-RIC PAPER BOX COMPA­

NY - 184. Woonasquatuc'cet 
Avenue - North Providence. 
R.l. 02911.
Astucci in metallo per gio­
ielli.

THE LITWIN CO. - 144 West 
6th St. - Cincinnati. Ohio. 
Oreficeria a 18 K.

CENTRAL PRODUCTS COMPA­
NY IMPORT-EXPORT - 533 
Ash Street - Central City.

Pennsylvania 15926. 
Gioielleria medio-fine. 

M E L E  MANUFACTURING CO. 
Ine. - 1712 Erie St. - Utica,
N. Y. 13503 (Mr. E. J. Mar­
tin. Director of Purchasing) 
Legno per astucci da gio 
ielleria.

SVEZIA
ELOF HANSSON - 1 Langgatan 

19 - Goteborg SV.
Articoli di oreficeria e gio­
ielleria.

OFFERTE
HONG KONG
WAH TAT & COMPANY - K. P.

O. Box 6325 - Kowloon - 
Hong Kong.
Fornitori di pietre sciolte 
p e r  gioielleria da H o n g  
Kong. Pietre tagliate e pu­
lite quali: crisopase, giada 
colorata, occhi di tigre, a- 
gata v e r d e .

QUAGLIOTTO NATALE VIA S. CAMASIO, 12 - TELEFONO 92.168 

V A L E N Z A  PO

ANELLI PER UOMO 
BRACCI ALI  IN FANTASI A  
COLLANE IN ZAFFIRO BIANCO

LEVA SANTINO
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Anelli a griffes Lapide 
Fermezze

V ia  Lega Lom barda. 60  

Condominio Visconteo

Telef. 93.118 VALENZA PO



P E R O SO  A L F R E D O  &  F I G L I
G I O I E L L I E R I

R O M A  15048 - V A L E N Z A

VIA SISTINA. 27 - TELEFONO 4 7 .85,76 PIAZZA VERDI, 3 - TELEFONO 91.366

j e w e u e r y

ORITAL G I O I E L L E R I A  

Anelli in brillanti e in perla

U a r o h l o  8 0 6  A L
B I J O U T E R I E

di BALDLZZI & RASELLl

Viale della Repubblica - Cond. Tre Rose - Tel. 93.006 15048 - VALENZA PO

C A U T E L A  D A R I O
Creazione propria - (gioielleria in platino e oro bianco

Marchio 721 AL E X P O R T

Via Trieste, 13 - Telef. 92.030 15048 - VALENZA PO

f -------------------------------------------------------------------------------- >

A R G E N T E R I  G I U L I A N O  E  F . L L O

FABBRICA OREFICERIA GIOIELLERIA 

L A V O R A Z IO N E  IN  F A N T A S IA  • A N E LL I -  SPILLE • B R A C C IA L I

MARCHI O 1112 AL
15048

PIAZZA TORTONA, 32 - TELEFONO 92.758 • VALENZA 

s ___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________ J

EXPORT



C O G G IO L A  E  P A G E L L A
O R A F I  -  G I O I E L L I E R I

9
VIALE DELLA REPUBBLICA, 5/D - TEL 93.289 

(Condominio Tre Rose)
15048 - V A L E N Z A  P O

B A G N A  & F E R R A R I S
FA B B R IC A N TI G IO IELLER IA  E O R EFIC ER IA  

D IS E G N I E S C LU S IV I - C R E A Z IO N E  P R O P R IA

r

\ . 
r

V IA LE  L U C IA N O  O LIV A , IO  - T E L E F O N O  91.<486 15048 - V A L E N Z A  P O

L E N T I  &  V IL L A S C O
C. C 33038/3

OREFICERIA ■ GIOIELLERIA

V IA LE  S A N T U A R I O ,  4 - T E L E F O N O  9 3 . 5 8 4  - 15048 V A L E N Z A  PO

ARTICOLI IN FANTASIA . SMALTO - TURCHESI 

VASTO ASSORTIMENTO ANELLI - BOCCOLE 

BRACCIALI IN ZAFFIRI BIANCHI - OGGETTI IN 

PERLA - CREAZIONE PROPRIA EXPORT

Varona Guido
ANELLI - POLSINI IN MONETA  

ANELLI - BOCCOLE IN TURCHESE 

C O R A L L O  - C A M M E I

VIA FAITERIA 15 - TELEFONO 91,038 15048 - V A  L E N Z  A P O < 9 S



GARBIERI ETTORE E FRATELLO )

Uffici : A L E S S A N D R I A
Via Parnisetti, 9 - Tel. 61.355

C. C. I. A. Alessandria 31787

G I O I E L L I E R I

F a b b r ic a :  V A L E N Z A  
Via Morosetti, 25 - Tel. 91.705 

M A R C H I O  2 5 5  A L

E x p o r t

N A N I  E L I O
Marchio 1037 AL

G I O I E L L E R I E  - O R E F IC E R I E
M odel l i  esclusivi

Strada Alessandria, 15/c 
Telefono 91.875

V A L E N Z A  P O

CREAZIONI ALTA FANTASIA 

OREFICERIA - GIOIELLERIA

G. V E S C O V O
V IA  F . CA VALLOTTI,5 7  • TELEF. 9 1 .2 3 6

V A L E N Z A  P O
Marchio 1477 AL

B A R A C C O  A L E S S IO
OREFICERIA  -  GIOIELLERIA
Bracciali - Spille * Anelli • Boccole m Perle 
e in pietre fini.

e x p o r t

Corso Matteotti, 96 

Telef. 92.308

VALENZA PO



f  \

____  F r a t e l l i  R a i t e r i

OREFICERIA IN  G R A N A T I

Via 7 F.lli Cervi, 21 - Telefono 91.968 - 15.04 8 VALENZA PO

_̂_______________________________________________________________________________________ J
-------------------- ----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------,

_______________________Zucchelli Guido
OREFICERIA - GIOIELLERIA A n e l l i  uomo donna

M a r c h i o  9 2 7  A L  E X P O R T

V i a l e  V l c e n x m ,  1 4  -  T m l a f .  9 1 . 8 3 7  15 .048  V A L E N Z A  P O

________________________________________________________________________________________ >

r

C E V A V I R G I N I O
G i o i e l l i e r e  - E X P O R T

M A R C H IO  851 A L

s_____

VIALE DELLA REPUBBLICA - TELEFONO 91.758 

15.048 VALENZA PO

i c v a h h i GIOVANNI LEVA
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Anelli d'alta Fantasia :

C R E A Z I O N E  P R O P R I A  - E X P O R T
VIALE DELLA REPUBBLICA (CONDOMINIO TRE ROSE) 

TELEFONO 94.621 15.048 VALENZA PO



 l a v o r a z i o n e  *>.,
IN  F I L O  R I T O R T O  J t * ' À t***

F A V A R O  S E R G IO
*  15048 v

O R E F I C E R I A

V IA  LEGA L O M B A R D A .  35 - T E L E F O N O  94.683
M A R C H IO  

911 A L
O M O D E O

&  F E R R A R I S
OREFICERIA * GIOIELLERIA 

Vasto assortimento : Spille - Anelli • Bracciali
Anelli in perla - Spille fantasia in oro rosso
e x p o r t

VIA PISACANE, 12 - TELEF. 93.103 15048 VALE NZA PO

r
a m e l o t t i  o s c a r » * t , . t  • « -i i  ’ 1

ANELLI

FERMEZZE PER COLLANE  
E BRACCIALI

,  M  ' *  , r ^  -

1528 AL

JM#1 M.

« j * *  «  A V  * » •  « ►  i »  •* ». •  «.# t  *

TEL. 92.227 VALENZA PO

t

VIA TORTONA. 37 a

G U E R C I & P A L L A V ID IN I M a rc h io  794 AL

E X P O R T

ANELLI DIAMANTATI PER UOMO E DONNA 

LAVORAZIONE ESCLUSIVA IN MONTATURA

VIA B E R G A M O ,  3 8  - T E L E F O N O  9 2 . 6 6 8  1 5 0 4 8  V A L E N Z A  PO



-----------------------BISTOLFI ORESTE----------------------

F A B B R IC A Z IO N E  P R O P R I A  DI  OREFICERIA

Spille -  Anelli alta fantasia

LARGO COSTITUZIONE DELLA REPUBBLICA, 14-15

17 A T T? TVT ^7 \  D O  E X P O R TTELEFONO 94.619 15048 - V A L E N Z A  P O

M u s s i o  &  C e v a

O R E F I C E R I A  -  G I O I E L L E R I A

A s s o r t i m e n t o  d i  l a v o r i  c o n  p e r l e  :

A N E L L I  - S U S T E  - B R A C C I A L I

PI AZZA STATUTO,  2 - TELEFONO 9 3 . 3 2 7  15048 - V A L E N Z A

/  |  |  M a r c h i o  8 3 8  A L

TORNATI Er a l d o

OREFICERIE - GI OI ELLERI A

VIALE DANTE, 11 ■ TELEFONO 9».459

15048 - V A L E N Z A  P O

G i a c o m e t t i  E m i l i o

OREFICERIA - GIOIELLERIA

Boccole anelli diamantati . Boccole anelli smaltati
M a r c h i o  1 1 0 0  A L



V e n d o r a fa  S R L  E X P O R T  \ y j
 lombardi mario & f .l lo ' '^  

C Terpeni Cjloldletla ■ ga tti & c. - garavelli

O O R S O  G A R I B A L D I ,  IOS-  T EL .  0 1 . 8 1 2  -  9 3 . 2 0 0  .  V A L E B Z A  P O

Ravenni &
Carraro

CASSE PER OR OL OGI
V I A  M O R O S  E T T I ,  5 6 VALENZA TEL.  9 2 . 0 7  9

MARCHIO 
828 AL

GUERCI & BAIO
Fabbrica Oreficeria

M archio 880  AL

VIA TRIESTE, 30 . TELEF. 91.072 - VALENZA PO

7
N O R E S E  

S E R G I O

Marchio 395 AL
Via P. Paietta, 31 - VALENZA

Laboratorio 92.312 - Abit. 92.415



r
B  C  D

F A B B R I C A N T I  

O R E F I C E R I  A  

I N  F A N T A S I A

B I R O L I  - C A S T E L L A R O  - D E L L ’ A Y R A

V A L E N Z A  PO (AL) ITALIA - VIA E, FERMI, 2 - TELEF, 94.101

CARLO BAGGIO FU G.  B AGGIO, P I CCI O « B E R I S 0 NZ I  VALEN Z A PO

MARCHIO 1.317 AL

Via V. Paietla. 13 - Tel. 93.423 VALENZA PO

V A L E X
g i o i e l l e r i a  -  o r e f i c e r i a

Viale Santuario, 50 - Valenza Po - Tel. 91.321

MARIO CIMMINO
P E R L E  C O L T I V A T E

J

MODELLI ESCLUSIVI DI OREFICERIA E GIOIELLERIA 
VASTO ASSORTIMENTO
DI COLLANE, ANELLI FILO E ARTICOLI IN SMALTO

G I O I E L L E R I A  O R E F I C E R I A

" \

TEL.j 91.955 
\ 93.031



F A B B R I C A  ORCFICCRITCSSUTA

FOT  FRANCO
PASINI

1370 AL

VIALE DANTE, 46/a • TELEF. 91 664

V A L E N Z A  P O

CARNEVALE ALDO FABBRICA OREFICERIA ■ GIOIELLERIA 

VASTA GA MM A  DI SPILLE 

CREAZIONE PROPRIA
671 AL 8

VALENZA PO
VIA TRIESTE, 26 

TEL. 91.662

% ferraris Ferruccio
o r e f i c e r i a

VIA TORTRINO. 4
g i o i e l l e r i a

TELEFONO, 01.670

V A L E N Z A  PO VASTO ASSORTIMENTO

MARCHIO 1043 AL

F R A T E L L I E X P O R T

D E A M B R O G I O S P I L L E
F E R M E Z Z E

G IO IE L L E R IA B R A C C 1 A  L 1 
I N  G E N E R E

V A L E N Z A  PO - Viale della Repubblica, 5 /h  - Telefono 93.382



SERGIO CANEPARI VIALE VICENZA, 1
V A L E N Z A  PO

TEL. 94.358______________

L i n g u a  E l io
OREFICERIA

LAVORAZIONE IN SMALTO 
E X P O R T

VIALE VICENZA. 3 (Condominio II Pino) - TEL. 93.336

V A L E N Z A  P O

Visconti © Baldi
fabbricazione propria di Gioielleria 
e oggetti di alta fantasia

VIALE DANTE. 15 TELEFONO 91.259 -  VALENZA PO - MARCHIO 229 AL

LEGNANI PAOLO
Viale Galimberti, 6 - Tel. 91.561 - VALENZA PO

Creazione propria  -  Gemelli -  Spille in fantasia e in smalto



SCANTAMBURLO 
& NEGRI
L A B O R A T O R IO  O R AFO

PORTASIGARETTE - PORTACIPRIA - BORSE

15048 - V A L E N Z A  P O  
NICOLO DEI SARMATI, 1 * TELEFONO 94.075

f r a n c o  c i m m i n o

p e r l e  e  p i e t r e

VIALE DANTE, 24 - TEL. 94.017 15048 - VALENZA PO

DASI MARCELLO
OREFICERIA . GIOIELLERIA 

V asto  a s s o r t im e n to  in  f a n t a s i a

e x p o r t

V I A  F . L l '  R O S S E L L I  15048 - V A L E N Z A

Marchio 1182 AL

Marchio 679 AL

F r a t e l l i  D u c c o

O R E F I C E R I A VIA P PAJETTA N 9

o g g e t t i  i o  p e r  t e

» e.L_ • 1 u y

15048 - VALENZA PO



L E G N A Z Z I

1 5 .0 4 8  V A L E N Z A  P O
!  F A B B R I C A N T E

>

V IA  T. G A L I M B E R T I ,  31
|  G I O I E L L E R I E726 AL TEL 9, 783

F I R E N Z E §
LUNGARNO ACCIAIUOLI, 6/R |  I M P O R T

TEL. 29.44.25 E X  P  O R  T

-̂--------------------------------
r

ANELLI E SPILLE Sergio P astore
IN FANTASIA ^

O R E F I C E R I A  - G I O I E L L E R I A
Modelli propri

E X P O R T
Viale della Repubblica, 41 • Tel. 91.904

1 5 .0 4 8  V A L E N Z A  P O
V ______________________________________ J

Q u a r g n e n t i  

&  A c u t o
ORE FIC ER IA  i s a o a l

FEDINE DIAMANTATE
IN BRILLANTI E SMERALDI
LAVORAZIONE ESCLUSIVA
VIALE L. OLIVA, 8 - TEL 91.751 
1 5 . 0 4 8  VALENZA PO

LENTI E ZEPPA
M archio 574 AL ZEPPA
E X P O R T  jj FABBRICA OREFICERIA

VIA MARTIRI DI CEFALONIA, 34 - TELEF 92.110

15.048 V A L E N Z A  PO

Bruno CAPUZZO Marchio 1)31 Al

Capuzzo
LABORATORIO OREFICERIA 
SPILLE • POLSINI • BRACCIALI

VIA MANTOVA. 6'C - TELEF 9 3 .1 9 5  

1 5 0 4 8  - V A L E N Z A  PO

M A R O H IO  1X11 A l

R iz z e t to  A ugus to
ANELLI
E SPILLE FANTASIA 
CREAZIONE 
PROPRIA
VIA NOVI, 21 - TEL. 93.466 
15.048 VALENZA PO

________ -___________________________ J



R i caldone LORENZO
FERMEZZE - SPILLE - BRACCIALI

Marohlo 803 AL
V i a l e  G a l i m b e r t i .  13 -  T e l e 1. 92.784 

V i lL E IN Z a  P O

STEFANI & ZAGHETTO
OREFICERIA - GIOIELLERIA

VIALE REPUBBLICA. 39 - TEL. 93.281 • VALENZA PO

Marchio 823 AL àj 
EXPORT , Xr

ANELLI E /  , f  
GRIFFES LAPIDATE \ f  
IN MONTATURA ^ ^

Marchio 197 AL

F r a t e l l i  BALDI
FABBRICA

OREFICERIA - GIOIELLERIA

VIALE REPUBBLICA, 60 v  i p
t e l . 91.097 v a l e n z a

Marchio 786 AL

Benedetto Ranfaldi
G I O I E L L I E R E  

V ia le  D ? n te . 3 9  - T e le fo n o  9 2  2 8 5

VALENZA PO

S o r o  &  D e  G r a n d i

FABHRICANTI OREFICERIA - GIOIELLERIA

M A R C H I O  6 2 6  A L  

V A L E N Z A  PO

VIA  MARIO NEBBIA 53 - TELEFONO N. 9 2 .7 7 7

Marchio 4 0 8  A L

Rino Cantamessa 
$ Figlio

O R E F I C E  - G I O I E L L I E R E

V A L E N Z A  PO
Laboratorio : Via Giusto Calvi, 18 ■ Tel. 03.243

R O B O T T I  & ,  C A V A L L E R O

oreficeria e gioielleria

VALENZA PO
VIA  SANDRO CAMASIO N. 13 
TELEFO NO  91.402 
MARCHIO 743 AL

F R A N C O  A M E L O T T I

FABBRICA OREFICERIE IN GENERE
922  A L

V I A  F A I T E . R I A  N .  15  - T E L E F O N O  9 3 .2 0 8

V A L E N Z A  PO



F. DABENE
LABORATORIO ARTIGIANO

GIOIELLERIA - OREFICERIA - INCISIONI 
CESELLI - SMALTI

CREAZIONE PROPRIA
PREMIO AL CONCORSO :

“ Il Gioiello d’ Estate , ,
VIALE V IT T O R IO  VEN E TO , 24 - TEL. 92.715

15048 - VALENZA PO

Marchio 872 AL

CERVARI F.lu
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Spille oro bianco, giallo, fantasia 
Creazione propria

Via Salmazza. 6 -  Tel. 93.042 
15048 -  VAI.ENZA PO

BONZANO
O R E S T E

ANELLI  D O N N A
SPILLE FANTASIA - BOCCOLE

Largo Cost. Repubblica, 14 - Tel. 91.105

15048 - VALENZA PO

M A R C H IO  39 8  A L

MEGAZZ IN I
ALFREDO
OREFICERIA-GIOIELLERIA

Chiusure per collane 
e bracciali con perle

15048 - V A LE N Z A
TELEF. 91.005
VIA G. LEOPARDI. 9

Marchio 640 AL EXPORT

COLOMBAN EMILIO
FABBRICA OREFICERIA LA  VORAZIONE

IN PERLE 
E ZAFFIRO 
BIANCO
Vendita a peso 

Viale Benvenuto Cellini, 32 - Tel. 92.171 
15048 - VALENZA PO

BALZANA D.G.
F A B B R I C A

O REFICERIA

 V,A TORTONA* 6
15048 V A L E N Z A  

< p Ó  ^  tel. 91 •755

BIANCHI
E CALLEGARO

GIOIELLERIA - OREFICERIA

A n el l i  in oro bianco e p la t in o

Via Cairoli, 7 - Telef. 93.5 31 

15048 - VALENZA PO

PESSI & SISTO
G I O I E L L I E R I

B R A C C I A L I  

COLLANE IN FANTASIA
M A R C H IO  970 AL

VI A IE  DANTE, 4M - TELEFONO 93-343

15048 - V A L E N Z A  PO



BARBERO & RICCI
O R E F I C E R I A

MARCHIO 1031 AL

(/Inetti e "Boccole in zaffiro e perla
VIA F CAVALLOTTI. 25 - TELEFONO 93.444 

15048 • V A L E N Z A  P O

LODI & GUBIANI M archio  
1298 A L

O R E F I C E R I

BRACCIALI 

IN FANTASIA 

E COLLANE
! in oro rosso ed economiche 

in oro giallo e bianco satinato 
con smalto • animaletti 

15048 • V A L E NZ A PO e ci°ndolini 
V IA  TO R TO NA . 37 - TELEF. 9 1 .7 7 9  -

\ , ’ S

Oreficeria FULVIO AMELOTTI 602 AL

ABDERICO FRATELLI
OREFICERIA - GIOIELLERIA
SPILLE • COLLANE • BRACCIALI 
Vasto assortimento di Oreficeria 

E X P O R T  M a r c h io  1 3 6 8  AL

15048 - V A L E N Z A  PO 
Via S. Salvatore. 42 - Telefono 93.409

& SORELLA
FABBRICA OREFICERIA
SPILLE IN  ORO GI A L L O  
CO N PIETRE DI COLORE

M a r c h io  9 0 2  AL

Via S. Salvatore, 42 
TELEFONO 91.302 

15048 - VALENZA PO

PANELLI MARIO

Valentini * Galdiolo
f a b b r i c a  o r e f i c e r i a

M a r  o h  lo  124-7 AL

OGGETTI IN PERLA E SMALTO
__ l a v o r a z i o n e  i n  f a n t a s i a ------

Via Faiteria. 14/a - Telefono 93.105

15048 - V A L E N Z A  PO

Cabrino 
Gian Primo
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Bracciali • Anelli • Alta Gioiellarla 
Suste ed Anelli in genere

M a r e h io  1 3 3 8  A L

Via Martiri di Lero, 30 - Telefono 92.223 
15048 - VALENZA PO



N e l l o  C u p u z z o

OREFI CERI A

SPILLE IN FANTASIA 
P O L S IN I - BRACCIALI

Regione Noce, 28 ■ Tel. 93.870
V A L E N Z A  P O

M A R C H I O  1102  AL

CHIUSURE PER COLLAME 
GEMELLI - ORECCHINI 
BRACCI ALI

VALENZA PO
VIA ALFIERI, 14 - TEL. 93 043

GIOIELLERIA
O REFIC ERIA

EXPORT

S o r o

B e l l a to

MARCHIO 286 AL

DE CLEMENTE E VACCARIO
fabbrica oreliceria e gioielleria

VALENZA PO
V IA  2 9  A P R IL E , 22  - TE L . 9 1 .0 6 4

M A R C H I O  2 8 8  A L

f.lLI CANTAM ESSA
FABBRICANTI OREFICI E GIOIELLIERI 

Creazione propria 

EXPORT
V IA L E  D A N T E , 4;> - T E L . 9 1 .4 2 1  

V A L E N Z A  P O

L a  R o s a

S a l v a t o r e

G I O I E L L E R I A

Fabbricazione propria
VIALE VICENZA (Condom II Pino) - TEL. 91 554 

VALENZA PO
MARCHIO 266 AL C C I A. ALESSANDRIA 84489

C A U C I A  P I E R O
FABBRICA

OREFICERIA -  GIOIELLERIA
MARCHIO 100 Al.

V I A L E  R E P U B B L I C A .  117
T E L  9 1 7 3 5  VALENZA PO

Marchio 916 AL

Ditta MARCO FERRARIS
OREFICERIA - GIOIELLERIA

VIA TRIESTE, 24 - TELEFONO 91.545

VALENZA PO

Marchio 281 AL

Morando Ettore
VIA MOROSETTI, 23 

TELEFONO 92.111
^Fratello
OREFICERIA

VALENZA PO GIOIELLERIA
L A V O R A Z I O N E  P R O P R I A



M AROMiO  703 A l

PILL - BOX A RAGGERA

E S C L U S I V I T À :
PORTACIPRIA - PORTASIGARETTE 
BORSE IN TESSUTO - TROUSESS 
PORTAROSSETTI

FICALBI RENZO
di 'Baldassarre

ORAFO GIOIELLIERE • LAVORAZIONE PROPRIA

POLSINI • GUILLOCHÈ

1 5 0 4 8  VALENZA PO
VIA LEGA LOMBARDA*, 35 - TEL 92.216

CUFF- LINKS 

IN TESSUTO 

FORMA OVALE

MORTARINI 
 & PAVESE 
OREFICERIA - GIOIELLERIA 5 \  V

SPILLE -  BRACCIALI  ORO BIANCO E FANTASIA

VIALE DANTE, 24 - TELEFONO 92.702 15048 - VALENZA PO
V

( ------------------------------------------------------------------------------------------- >
FABBRICA OREFICERIA - GIOIELLERIA

L E N T I  E B O N I C E L L I

LAVORAZIONE ARTISTICA 

STILE A N T I C O

MARCHIO 482 AL

1 5 0 4 8  - V a l e n z a  Po
VIA PISA N. 11 • TELEFONO 91 982

L ____________________________ >

r
M a rc h io  700 A L

VISCONTI ANGELO e CARLO
O R E F I C E R I A

1VIA TRIESTE, I - TELEFONO 91.884

15048 - VALENZA (Ualy)

<------------------------------------------------------------------------------------^

p i n t o  u g o
“ V I A L E  D A N T E  2 4  - T E L .  9 2 .0 4 0

15048 - V A L E N Z A  P O
V ---------------------------------------- ------ ---------------------------- -------------

----------------------------------------------------------------------------------------- -

^  C ^ c L h v a t e

--------------------------------------------------------------------------------- >
Marchio 945 AL

F r a c c h i a  &  A l l i o r i
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Lavorazione anelli, spille, bracciali
V ia  C N oè, 12 - Te l. 93.129 15048 - Valenza Po

V ------------------------ -------------- ------------------------------------------ '

/ ----- A
Marchio 269 AL

A l d o  P a s e r o
OREFICERIA

Montature per cammei, monete e medaglie
V ia  Carducci, 15 - Tel. 91.108 15048 - V alenza  Po 

V  J



Dirce Repossi
GI OI EL L I ERE

VIALE D A N T E ,  49 • TEL. 9 1 .4 8 0

15.048 VALENZA PO

---------------------------------------------------------------------- N
Marchio 1277 AL

O r s i n i  G i o v a n n i

OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Lavorazione in smalto diamantato

VIA DONIZZETTI, 25 - TELEFONO 93.303 

15.048 VAL ENZ A PO
V._________________________________________J

Marchio 764 AL

FILIPPI F E R D IN A N D O
O R E F IC E R IA

A N E L L I P E R  D O N N A  - S P IL L E  

B O C C O L E  - G R IF F E S

in fantasia
Via Oddone, 24 - Tel. 92169

15.048 - VALENZA PO

TINO
PANZARASA

OREFICERIA E GIOIELLERIA
della migliore produzione valenzana
28.021
B O R G O M A N E R O  

( N o v a r a  )
V ia  D . S a v io , 17  
T e le fo n o  8 1 . 4 1 9

-----------------------------------------------------------------------\
PORTASIGARETTE - TROUSSES - GH/UOEHÉES

Ficalbi Adolfo Gino
A R G E N T IE R E  O R A F O

15.048 V A L E N Z A  PO 
VIA  LEGA LOMBARDA 40 - TELEF. 91.608

S________________________________________________________>

r -----------— -------------------------------------------------- >

A M E L O T T I

Rag. Pierino  
OREFI CERI A 

15.048 V A L E N Z A
M a r c h i o  5 1 6  A L .

Via Benvenuto Cellini, 6 1 • Telefono 9 L . 5 2 8

s__________________________________ >
/ ------------------------------------------------------------------------

DE GRANDI E VOLANTE
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

MARCHIO 1213 AL

Spille fantasia in smalto - E X  PO R I

VIA MARTIRI DI CEFALONIA. 43 . TELEF 94.231

15048 - V A L E N Z A  PO 

i  ~ /  ^

/ ----------------------------------------------------------------------- \
MARCHIO 960 AL

RIZZETTO ADRIANO
GI O I E L L E R I A

STRADA S. SALVATORE, 8 a • TEL. 92.108

15.048 VALENZA PO 
_________________________ ^



BEGANI E ARZANI

RACCONE E 
STROCCO

643 AL

F A B B R I C A
G IO IE LLE R IA

CHIUSURE PER 

COLLANE E 

BRACCIALI 

IN PERLE

Tel. 93.375 
Via XII Settembre. 4

VALENZA PO

TORTI GINO
Marchio 1 0 2 0 AL

OREFICERIA - GIOIELLERIA

Lavorazione Fantasia -  Modelli Esclusivi

VALENZA PO

VIA BOLOGNA 20 - TELEFONO 91.644

1207 AL

gioielleria &
OREFICERIA

VIA CAVOUR 1 
TEL 94.043
v a i  ENZA PO

PONZONE E Zanchetta

IL

PAVAN F.lli
Fabbrica oreficeria - Gioiellerie

Marchio 1150 AL

Via M artiri di Cefalonia, 49 - Tel. 93.325

V A L E N Z A  P O

LUNATI Marchio 689 AL

GINO
FABBRI CA OREFICERIA  

Specialità spille 

Vasto assortimento
Viale della Repubblica, Condom. “ Tre Rose,, 5/F 

Telefono 91.065 VALENZA PO

■ ■ • ■ ■ ■ ■ ■ • ■ a

L'ORAFASMALTI

OREFICERIA

IN SMALTO

E PITTURA

[ '  1153 AL :

'v a l e n z a  po
via xii settembre. 41 • tel. 92.745

DAQUINO E 
MAIETTI
A N E L L I  • SPILLE 
ORECCHINI ALTA
FANTASIA

Via Martiri Laro, 9 
Telefono 94.198

VALENZA PO



Marchio 766 AL

Giarola Silvano
OREFICERIA Spille oro bianco e fantasia
Animaletti con perle barocche e in oro bianco

Via Mazzini, 47 - Tel. 91.817 Valenza Po

Marchio 670 AL

GIOR di Balduzzi &  Leva
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Via F. Fermi, 14 - Tel. 91.154 Valenza Po

Marchio 219 AL

Mortara Pierino
OREFICERIA - GIOIELLERIA Casa fondata
DI PROPRIA CREAZIONE nel 1934

Via Trieste, 8 - Tel. 91.671 Valenza Po

Marchio 1269 AL

Gardin F.lli
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Anelli in perla - Spille e anelli in fantasia
Via Donizetti, 16 - Tel. 94.243 Valenza Po

Marchio 466 AL

Proverà Luigi
OREFICERIA Specialità: montature per cammei,

spille, bracciali, boccole, anelli
Via Ac q u i  14 - Tel. 91.502 Valenza Po

Marchio 318 AL

Bona Fratelli
FABBRICA OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Semilavorati, stampi in gomma per orefici
Via Novi, 9 - Tel. 91.742 Valenza Po

Marchio 542 AL

Camurati ALfonso
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Anelli Contorno e Bracciali - Creazione Propria
Via G. Melgara, 19 - Tel. 91.272 Valenza Po

Marchio 729 AL

Pellizzari & Campara
O R E F I C E R I A

Creazione propria - Anelli e boccole in perle
Via 29 Aprile, 45 - Telef. 91.804 VALENZA PO

Marchio 1058 AL Maichio 765 AL

Bariggi &  Farina Fratelli Federico
Fabbricazione montature, spille e bracciali FABBRICA OREFICERI A . GIOIELLERI A

Corso Garibaldi, 146 - Tel. 91.330 Valenza Po
Creazione propria

V ia  S. Sanatore. 25 - Tel. 9I.886

Fratelli Baroso M archio 861 AL

OREFICERIA Bussone F.lli
Fiori e polsini in smalto e articoli fantasia OREFICERIA - GIOIELLERIA

Via XII Settembre, 13 Valenza Po V.le Vicenza, 12/A - Tel. 91.632 Valenza Po

Marchio 745 a L

Fratelli Pastore
OREFICERIA

Anelli fantasia uomo e donna
Via Brescia. I2 - Tel. 92.358 Valenza Po

Marchio 1091 AL

Piacentini & .Massaro
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Anelli e Spille
Via Sassi. 2 - Te.l 93.491 Valenza Po

TINELLI E C. Marchio 1384 AL 
C. C. I. A. A. 88 bO AL 
Distrano telafonico 0131
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IL NUOVISSIMO 
INSUPERABILE 

RIVESTIMENTO 
PER

GETTOFUSIONI

RANSOM E RANDOLPH ULTRA-VEST
TOLEDO. OHIO • U.S.A.

Concessionario esclusivo

» m MARIO DI MAIO
*  D  *  SEDE: MILANO - VIA PAOLO DA CANNOBlO 10 - TEL. 800.044/899.577
MILANO DEPOSITO VICENZA VIALE ERETENlO 10 - Tel 22 839
---- RI

M M 
•  D •
MILANO



C o n v e n ie n z a  ?

Il Presidente Mayer Gul

S e r ie t à  ? 

G a r a n z i a  ? 

u n a  s o la  è

l a  r i s p o s t a :

C I M A
INTERNATIO NAL
C O R P O R A T I O N

PERLE COLTIVATE 
PIETRE PREZIOSE

M I L A N O
V I I  CHOCE ROSSA.  2 
TELEF. 65.38.12 - 65.01.91 VALENZA PO

VIA L. LOMBARDA. 19 
TELEF. 94.361 • 94.362

La CIMA dispone di un vastissimo assortimento di perle e pietre preziose
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