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F.LLI ROTA & FIGLIO GioiellieriVALENZA
VIA SAN SALVATORE, 64 
TEL. 91.306

U F F I C I  V E N D I T A  P E R  L ’ E  S  P  O  R T  A  Z  !  O  N  E  : P A R M  - V A L E N Z A



s  d  f. UMBERTO BONIARDI & FIGLI
FORNITURE PER GLI OREFICI

M I L A N O

Via Vaipetrosa, 5 
Telefono 892.877 - 873.665

F I L I A L I

MACCHINA PER DIAMANTARE 
Mod. 461/A  per faccettare brac­
ciali - fedi - cerchietti • meda­
glie • bottoni da polso. Munita 
di dispositivo a camm intercam­
biabili per decorazione automa­
tica dei bracciali.

SONO PRODOTTI DALLE

VALENZA PO - Via Tortona. 41 - Telef. 93.324 

VICENZA - Via J. Cabianca, 11 - Telef. 37.115 

ROMA - Via Della Mercede • Telef. 675.840

Una catena

di successi !

TORNIO SEMIAUTOMATICO per 
la produzione in serie di casto­
ni tondi e quadri. Utilizzabile an­
che per torniture al diamante di 
piccole e medie serie.

OFFICINE

MECCA NIC HE  

BREVETTI BONIARDI

Mod. UNI/2 a due teste per: fedi - cerchietti - casse 

orologio • medaglie • bottoni da polso



GIUSEPPE BENEFICO

M I L A N O

P ia z z a  R e p u b b lic a , 19  • T e l .  6 6 2 .4 1 7

B R I L L A N T I  

P I E T R E  P R E Z I O S E  

C O R A L L I

V A L E N Z A

V ia le  D a n te , 1 0  - T e l.  9 3 .0 9 2

L f  fu jD O P

1 «HtHCEWA

fabbricanti
orafi gioieflieri

Viale Benvenuto Bellini, 36 
Tel. 9L26I

VALENZA PO



fra c c a ri
t. r. I.

per  i m e ta l l i  p reziosi

V A L E N Z A

Uffici - Via G. Melgara, 2 - Telefoni 93.114 - 93.115 - Stabilimento - Viale Repubblica, 39 - Telefono 93.116

per trad iz ione  al se rv iz io  d e ll'a rte  orafa

leghe preziose per aso orafo 

laminati - trafilati - leghe saldanti 

iasioni - analisi • affinazioni 

trattamento ceneri e residui 

sali di metalli preziosi 

metalli preziosi elettroliticamente puri



GOMMA PER OREFICERIA :

Massima elasticità e durata 

Minima retrazione

CERA PER MODELLI:

Massima elasticità e fluidità 

Minima fragilità

B. I. S.



f.lli moraglione



GAM GARAVELLI ALDO ANNARATONE PIETRO MOLINA OTTAVIO siglano l ’oreficeria di successo nel mondo

Sede Centrale: Viale Dante, 24 - telefono 92.324 - VALENZA PO

Filiale: Via Flavio Baracchini, 10 - telefono 806.148 - MILANO
S. R.L. JEWELLERY MAKER S



FOM organizzazione produttiva e la lunga esperienza 

commerciale, conferitale dai suoi titolari, al 

servizio del gioielliere italiano d i classe.

Altri recapiti in Italia :

MILANO: Via Paolo da Cannobio, 10

FIERA INTERNAZIONALE DI MILANO : Padiglione 27 - Stand 241

NAPOLI : Via Liborio Romano, 3-7 - Tel. 32.49.07 - 32.23.24



Marchio 347 AL

FRASCAROLO & C.

g i o i e l l i e r i

V a l e n z a

NEW YORK VALENZA PO

745 Fifth Avenne - N .Y . 10.002 Corso Matteotti, 49 - Tel. 91.507



Marchio 160 AL

L U N A T I

F A B B R I C A N T I

G I O I E L L I E R I

E X P O R T

V A L E N Z A  PO : V I A  TRENTO,  5 - TELEF.  91 .338 • 9 2 . 6 4 9



Il primo passo 
verso la soluzione 

razionale del problema RECUPERI

perchè la Metalli Preziosi S.p.A. è presente nei maggiori centri — Milano, Bologna, Firenze, 
Genova, Padova, Napoli, Roma, Torino, Vicenza — con uffici e filiali dotati di laboratori 
attrezzati per l’assaggio delle verghe, l’analisi delle ceneri e la fusione di rottam i.

perchè affidando il materiale di scarto alla Metalli Preziosi S.p.A. significa ottenere un ser­
vizio che abbina la perfezione tecnica alla massima serietà commerciale. Nell’affinazio- 
ne delle ceneri la resa del titolo accertato viene effettuato al 100 % senza alcuna decur­
tazione per cali convenzionali di lavorazione. In particolare all'orefice si offre il cambio 
metallo delle sue verghe, senza calo, con resa immediata dei preziosi a titolo garantito.

Per ogni Vostra necessità nel campo dei preziosi, rivolgetevi alla Metalli Preziosi S.p.A. 
i cui servizi sono improntati alla massima rapidità e ad un minimo di formalità.

Metalli Preziosi S. p. A.
consociata italiana della Johnson, Matthey & Co., Limited, London

Sede Sociale: Milano - piazza Pio XI, 6 - tei. 86.42.41 - 86.15.71 
Uffici e Stabilimento: Paderno Dugnano (Milano) - Via Roma, 179 

telefoni 92.90.191 - 92.21.81 - 92.47.61 - Telex: 32173 Metalpre 

Filiali: Bologna, Firenze, Genova, Padova, Roma, Torino - Uffici: Napoli, Vicenza



DE GAETANO 
A R C A N G E L O
F A B B R I C A  O R E F I C E R I A  E GIOIELLERIA

V A L E N Z A  PO
LABORATORIO :

Corso Garibaldi, 130 - Telef. 92.103

UFFICIO VENDITE :

Via Cairoli, 12 - Telefono 94.618 »

M I L A N O
Piazza S. M. Beltrade, 1 

Telefono 86 29.82

Isliluto Bancario San Paolo di Torino
ISTITUTO DI CREDITO DI DIRITTO PUBBLICO — FONDATO NEL 1563

FONDI PATRIM ONIALI : L. 18.700.000.000

Depositi fiduciari e cartelle fondiarie in circolazione: oltre 1.170 miliardi

Direzione Generale : TORINO - Piazza San Carlo, 156 

Sedi a GENOVA - MILANO - ROMA - TORINO

200 F I L I A L I  I N  I T A L I A
Uffici di rappresentanza a Francoforte - Londra - Parigi - Zurigo

TUTTE LE OPERAZIONI ED I SERVIZI DI BANCA 

CREDITO FONDIARIO 
SEZIONE AUTONOMA OPERE PUBBLICHE 

BANCA AGENTE PER IL COMMERCIO DEI CAMBI

S U C C U R S A L E  DI V A L E N Z A  - Corso Gari bal di ,  10



C.I.D. ^  l ^ ^

COMPAGN I A  D I AMANTI
ITALIANA

I M P O R T A Z I O N E  E V E N D I T A  B R I L L A N T I  DI  O G N I  T I P O

CORSO GARIBALDI ,  146 - T ELEF ONO 94.342 - VALENZA PO

C a r l o  I l l a r i o  e  F r a t e l l i  *. P. *.

gioiellieri ed 
orafi in 
valenza 
p o

v i a l e  b e n v e n u t o  c e l l i n i , 1 5  . t e i .  9 1 . 3 1 8



CASSA DI RISPARMIO DI ALESSANDRIA
FONDATA CON R. BREVETTO 21 AGOSTO 1838 A SCOPO DI BENEFICENZA

DIREZIONE GENERALE E SEDE CENTRALE - ALESSANDRIA

T U T T E  L E  O P E R A Z I O N I  D I  B A N C A  

S E R V I Z I O  C A S S A  C O N T I N U A

Agenzie di Città :

A - CORSO ACQUI, 13 

B • PIAZZA MENTANA, 7 a 
C - VIA DOSSENA, 13

F I L I A L I

Arquata Scrivia - Bergamasco - Borgo San Martino - Bosio - Camino - Capriata d ’Orba - Carpeneto 
Cassine - Castelceriolo - Castel lazzo Bormida • Castelnuovo Bormida - Cellamonte - Felizzano,- Frugarolo 
Gabiano - Novi Ligure - Oviglio - Predosa - Quargnento - Quattordio - Rivalta Bormida - S. Giuliano 

San Salvatore Monferrato - Sezzadio - Solerò - Spinetta Marengo - Valenza

MARCHIO 200 AL

Gi oi e l l er i e  CARLO MONTALDI & C.

V i a  P . P a i e t t a , I  ( P a l a z z o  G a r d e n )  - T e l .  9 1 . 2 7 3  Valenza P()



M A R C H I O  6 9 0  A L  (G I O I E L L E R I A  - O R E F I C E R I A

E X P O R T

LANI FRATELLI
UFFICIO VENDITE:

VIALE DANTE, 13
TELEFONO 91.280

C R E A Z I O N E  P R O P R I A

LABORATORIO :

VIALE DANTE, 24 V A L E N Z A  PO

n a t t a
F A B B R I C A N T I

IMPORT - EXPORT

VIA SAN SALVATORE, 56 
TELEF. 91.592

VALENZA PO

& G O R E T T A
OREFI CI  - GI OI ELLI ERI



CERVI ENRICO & ^
OROLOGERIE LEVRETTE M

VALENZA PO • Via Trieste, 4a • Tel. 91.498

scorcione felice
D I  ALBERTO VITALE & BICE SCORCIONE

139 AL

i EXPORT
= =  FA BBR IC A  GIOIELLERIA

VIALE BEN V EN U TO  C ELLIN I, 42/44 VALENZA PO 3  91.201



DOTT. LUCIANO SACCO ( FABBRICA ARGENTERIE )

1513 AL

Riproduzioni fedeli per ogni stile 

t/lrgento 800 e 925 /0 0 0  

Coppe e trofei sportivi

V I A  C  A  M U R A T I ,  9  -  T E L .  3 4 . B B S  1 0 1 3 1 )  VALENZA PO

Oreficeria FULVIO AMELOTTI 602 AL

VENDITA 
A PESO SPILLE

io oro rosso ed economiche 
in oro giallo e bianco satinato
con smalto • animaletti

e ciondolini

V IA  TO R TO N A , 37 - TELEF. 9 1 .7 7 9  ■ V A L E N Z A  PO

Quargnenti 
&  ACuto

OREFICERIA
FEDINE DIAMANTATE 
IN BRILLANTI E SMERALDI 
LAVORAZIONE ESCLUSIVA 
VIALE L  OLIVA, 8 - TEL 91.751 - VALENZA PO

Bruno
Capuzzo

LABORATORIO OREFICERIA
SPILLE • POLSINI • BRACCIALI

V IA  N O C E .  2 8  - T E L E E O N O  9 3 . 9 7 0  

V A L E N Z A  PO



BATAZZI & C
S. R. L. - Capitale Sociale L. 3 .0 0 0 .00 0

VIC O LO  DEL PERO N . . TELEFONO 91.343

Laboratorio
per la lavorazióne

dei metalli preziosi
delle ceneri
e dei residui
auro - platino - argentiferi

FONDERIA
L A M I N A Z I O N I
A F F I N A Z I O N I
CLORURI
NITRATI
PLACCATI

B A N C A  P O P O L A R E  DI N O V A R A
AL 31 DICEMBRE 1966

CAPITALE L. 2.033.330.000 - RISERVE L. 16.451.424.923 

289 FILIALI 82 ESATTORIE

UFFICI DI RAPPRESENTANZA A LONDRA 
E A FRANCOFDRTE SUL MENO

DEPOSITI FIDUCIARI E CONTI CORRENTI IN CREDITO OLTRE 900 MILIARDI

BANCA ACENTE PER IL COMMERCIO DEI CAMBI 
------- TUTTE LE O P E R A Z I O N I  DI  B A N C A  -------

FILIALE DI VALENZA - VIA LEGA LOMBARDA N, 5

TEL. 92 .754  - 92 .755



1 3  O H  z a  H O  Q  u  i  g  i

f u

Oreficeria Gioielleria ■ Vasto assortimento in fantasia 

Marchio 717 AL IMPORT - EXPORT

L D a l e n z a  P o

Via S. Salvatore; 71 - Telefono 91.465

F RAT E L L I  VARONA GIOIELLIERI

MARCHIO 330 AL

Via Canonico Zufji, 10  -  Tel. 91.179 

V A L E N Z A  PO

FABBRICAZIONE PROPRIA GIOIELLERIA E OREFICERIA



Ficalbi & Litta
L A B O R A T O R I O  O R A F O

PORTASIGARETTE - PORTACIPRIA - TROUSESS 
BORSETTE - RIVESTITURA ACCENDISIGARI 

VIALE VICENZA, 31 VALENZA (Alessandria - Italia) 
TELEFONO 93.198 MARCHIO 630 AL

TABACCHIERA INCISIONE E SMALTO

/• /  >L>- j*. M j*.

v. * .

‘A A ^ y y ^ y y -

.
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MMR
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ACCENDINO RONSON

PORTASIGARETTE SATINATO E SMALTO



DITTA BAJ ARDI
F f l i B B K X C i i  O H E F I C E K i a  

E  G I O I E L L E R I A

M A RCHIO  131 A L
VALENZA PO

TELEFONO 91.756 • VIALE SANTUARIO, Il

MAESTRO

TULLIO
TASCHERIO

Cgioielliere
VIA ROBERTI, 3 - TELEFONO 92.259 

V A L E N Z A  PO

LINO GARAVELLI
M a rc h io  
4 2 4  A L

VIA XXIX APRILE, 68 • TEL 91.298 VALENZA  PO

EXPORT - IMPORT



fi M arch io  904 AL S P A L L A  F E R R A R I S  &  

C .  LAVORAZIONE
 F ILO RITORTO 

 L A V O R A Z I O N E
_ .  A L T A  F A N T A S I A  |

1 V I A L E  D A N T E ,  5 - T E L E F O N O  93.002 - V A L E N Z A  P O E

•  •MILKAB pietre preziose 
perle coltivate

SEDE CENTRALE: M I L A N O  
VIA P.  G IO V O , 19/A 

C. C. MILANO 494115 - Telegr. EMUNA - Tel. 46.40.70 - 46.90.847

V A L E N Z A  PO
VIALE DANTE. 10 

(CONDOMINIO DANTE)

TELEF. 9 2 . 6 6 1  - 9 3 . 2 6 1

r

F R E Z Z A  &  R I C C I
OREFICERIA - GIOIELLERIA A N E L L I UOMO

7 8 5  AL
V A L E N Z A  P O
VIA MARTIRI DI CEFALONIA, 28 • TELEF, 91.101

L

PIVOTTO & CAGNINA
G I O I E L L I E R I

C R E A Z I O N I  S T I L E  E T R U S C O

VIALE SANTUARIO, 50 - VALENZA PO - TELEFONO 94.012



F o rsin e tti R om ano
STRADA SAN SALVATORE, 8

VALENZA PO

Oreficeria - Gioielleria
Specialità nella lavorazione 
della COLLANA

sia in oro bianco come in oro giallo 

per BRILLANTI o PIETRE DI COLORE 

100 modelli a scelta dagli 8 ai 20 grammi ! 

con FINTA - INCISIONE - SATINATURA 514  A L

" M ORTARINI 
& PAVESE

OREFICERIA - GIOIELLERIA

SPILLE - BRACCIALI ORO BIANCO E FANTASIA

VIALE D A N T E , 24 - T E L E F O N O  9 2 .7 0 2  VALENZA PO

HLL-BOX A RAGGERA

E S C L U S I V I T À :
PORTACIPRIA - PORTASIGARETTE 

BORSE IN TESSUTO - TROUSESS 
PORTAROSSETTI - POLSINI - GUILLOCHÈ

F icalbi Renzo
di 'Baldassarre

ORAFO GIOIELLIERE - LAVORAZIONE PROPRIA

VALENZA PO
VIA LEGA LOMBARDA*, 35 ■ TEL 92.216

CUFF- LINKS 
IN TESSUTO 

FORMA OVALE

M A R O H iO  703  AL



Pavese
gioiellieri Narratone

valenza Stradella
po

viale della repubblica -  strada faiteria  -  tei•  91,673

MARCHIO
01 »OfNTi"CA2 lOM«

T EL EF ON O N.  2 6 - 1 1  

T E L E G R A M M I :  I M A  

CASELLA POSTALE 27

ARGENTERIE AUTISTICI!K 
POSATIMI K

I.M.A. GUERCI G C.
C A S A  F O N D A T A  N E L  1 9 2 0

VIA DONATELLO 1 • ALESSANDRIA -  (SPALTO BO RG OG LIO)

M O S T R A  P E R M A N E N T E  D I  M I L A N O  

VI A P A O L O  D A  C A N N O B I O  11 - T E L .  8 7 . 8 9 - 2 7

ARGENTERIE ARTISTICHE •  CESELLI E SBALZI  

VASELLAME PER TAVOLA •  SERVIZI CAFFÈ •  CANDELABRI 

COFANETTI • CENTRI TAVOLA •  JA'ITKS •  VASI • ANFORE 

CRISTALLERIE E PORCELLANE ESTERE • POSATERIE

VISITATE LA NOSTRA ESPOSIZIONE PRESSO IL NOSTRO 

RECAPITO DI MILANO.



UI\IA IMPORTANTE

(GERMANIA OCCIDENTALE)
Le continue richieste di un apparecchio di pulitura e lavaggio AD 
ULTRASUONI che, pur essendo di piccole dimensioni, consenta 
elevatissime prestazioni, ci hanno spinto alla realizzazione di un 
nuovo modello dai risultati veramente eccezionali. Si tratta del

MINISON T - TRANSISTORIZZA TO
I risultati di pulitura e lavaggio ottenuti 
col nostro nuovo modello possono certa­
mente considerarsi dello stesso livello 
qualitativo conseguibile con i nostri mo­
delli di maggiori dimensioni, da anni ben 
conosciuti ed apprezzati su tutti i mercati 
iternazionali, in special modo in Italia, 
sso è particolarmente indicato per la pu­

ntura ed il lavaggio rapidi di piccoli og­
getti di Oreficeria - Platino - Pietre Pre­
ziose - Perle - Materie Plastiche - Vetro - 
Minuterie Metalliche, ecc.

IL « MINISON T » E' COMPLETAMENTE 
TRANSISTORIZZATO ed è dotato di un ge­
neratore ad alta frequenza che gli assi­
cura una durata d’esercizio praticamente 
illimitata.
L’APPARECCHIO OFFRE LA MASSIMA 
SICUREZZA NEL LAVORO. La bassa ten­
sione adottata ne consente infatti l’im­
piego —  senza alcun pericolo per gli ope­
ratori — ANCHE IN PRESENZA DI POLVE­
RE E DI UMIDITA’.
LA SINTONIA —  COMPLETAMENTE AU­
TOMATIZZATA —  DEL - MINISON T - 
PERMETTE LA PERFETTA PULITURA E LA­
VAGGIO CON SOSTANZE ACQUOSE

Sul fondo della vaschetta di lavaggio è solidamente assicurato 
il nuovo tipo di datore di suoni « COMPACT » con elementi 
oscillanti di tipo PZT.
La superficie radiante è completamente libera e può irradiare 
senza impedimenti il 95 % della vibrazione ad alta frequenza 
che riceve per mezzo di uno speciale assestamento del datore 
di suoni. Si ottiene così all’Interno del liquido una pulitura ed 
un lavaggio costanti.
LA DURATA DEL DATORE DI SUONI «COMPACT» E’ 1LLIMI-
TATA. Infatti la parte massiccia Irradiante è costruita in acciaio 
inossidabile che, pur dopo anni ed anni di funzionamento, non 
viene danneggiata dalla cavitazione.
Anche la VASCHETTA DI PULITURA ed il GENERATORE sono 
rn acciaio inossidabile.

SENZA ALCUN IMPEGNO DA PARTE VO. 
STRA E NEL VOSTRO STESSO INTERESSE 
VI CONSIGLIAMO DI INTERPELLARCI

ESCLUSIVISTA PER TUTTA ITALIA :

S P I N E L L I

ROSMQNDO
VIA FAÀ DI BRUNO, 14 - TELEFONO 59.30.04

M I L A N O



C O P E R T I N A
OROANO U FFIC IALI DKLL ASSOCI AZIONE ORAFA VALCNZANA

26 M A G G IO  1967. IL P R E S ID E N TE  DEL S E ­

N A T O . S E N A T O R E  D O TT . C E S A R E  M E R Z A - 

G O R A  H A  V IS IT A T O  IL C E N T R O  O R A F O  DI 

V A L E N Z A . N E LLA  R IV IS T A  E ’ R IP O R T A T A  LA  

C R O N A C A  D E LLA  V IS IT A . LA F O T O  D I C O ­

P E R T IN A  C O G L IE  L ’IL LU S TR E  P A R L A M E N ­

TA R E  D U R A N T E  LA  S U A  V IS IT A  A L L A  M O ­

S TR A  P E R M A N E N T E , A C C O M P A G N A T O  D A L  

P R E S ID E N TE  O N O R A R IO  D E L L 'A S S O C IA ­

Z IO N E  R A G  G E N O V E S E

DIRETTORE RESPONSABILE: 

Giorgio Andreone

AMMINISTRATORE:

Mario Genovese

COMMISSIONE STAMPA: 

Ginetto Balzana 

Luigi Baggio 

Franco Castellaro 

Piero Lunati 

Aldo Pasero

RIVISTA MENSILE EDITA A CURA DELL'AS­
SOCIAZIONE ORAFA VALENZANA —  Dire­
zione, Redazione, Amministrazione, Pubbli­
cità: VALENZA P O . (Alessandria) • Piazza 
Don Minzoni, 1 - Tel. 91.851 —  Pubblicità per 
la Provincia di Alessandria: FRANCA ALGHI- 
SI — Spedizione in abbonamento postale 
Gruppo Ili —  LA PUBBLICAZIONE È ESE­
GUITA CON MULTILITH 1850 DAL CENTRO 
STAMPA A.O.V. Via Mazzini, 1 - Valenza —  
Autorizzazione del Tribunale di Alessandria 
registrato col n. 134 e successive modifiche.

Prezzo del fascicolo: Italia L. 250 
Abbonamento:

Italia L. 2.500 • C.C.P. 23/12595 
Estero: L. 5.000 - 5 7,20 - Fr. n. 40 

D.M. 32,30 - Lg. 2,17
Paolo Staurino



VALENZANO

S O M M A R I O

MOSTRE
27 Firenze 1967: La Mostra Mercato premia un artigiano orafo di Va­

lenza ed un argentiere alessandrino, di Gian.
29 Le ditte della Mostra Permanente che hanno partecipato alla Espo­

sizione italiana a Stuttgart dal 20 al 31 maggio.
30 Impressioni d'insieme alla XLV Fiera di Milano, di Giorgio Andreone 

(segue dal numero precedente).

ATTUALITÀ'
34 Visite illustri a Valenza.

PANORAMA TECNOLOGICO
36 La più moderna tecnica di finizione di gioielli: la brillantatura delle 

oreficerie, di P. D. e G. A.

ATTI DELLA EXPORT ORAFI
43 Assemblea ordinaria della Società.

STATISTICHE
44 Le esportazioni orafe nel 1966 hanno superato i cinquantatrè mi­

liardi.

VARIETÀ’
46 II diamante: dal petto dei centurioni all'anulare della fidanzata.

COMMERCIO CON L’ESTERO
48 Richieste ed offerte di merci e rappresentanze.

ANAGRAFE
49 Iscrizioni, modifiche, cancellazioni di aziende orafe alla Camera di 

Commercio, Industria ed Agricoltura di Alessandria.

f MODELLI DEL MESE 
51 Idee di Rina Poggioli.
53 Idee di D.A.F.
55 Idee dell’I.P.O. (allievo Paolo Niccolini).



LA MOSTRA-MERCATO
PREMIA UN ARTIGIANO ORAFO 
DI VALENZA ED UN ARGENTIERE  
A L E S S A N D R IN O

S. E. il Ministro del Bilancio, on. Giovanni Pieraccini, 
alla presenza del Presidente del Consiglio On. Aldo Moro, 
premia gli artigiani della nostra Provincia distintisi alla 
Mostra di Firenze. In basso l’argentiere Enrico Goretta, 
della ditta omonima; in alto l'orafo litta , della ditta Fical- 
bi e Litta.

L'artigianato orafo-argentie­
ro della Provincia di Ales­
sandria ha ricevuto un lu­
singhiero riconoscimento a 
Firenze, in occasione della 
XXXI Mostra-Mercato con­
clusasi il 7 maggio scorso. 
La giuria nominata dall'En­
te Mostra Mercato Inter­
nazionale dell’ Artigianato 
per l'assegnazione dei pre­
mi ai migliori elaborati del 
salone campionario ha as­
segnato. alla Ditta Ficalbi 
e l itta di Valenza Po un se­
condo premio di L. 150.000 
per l’esecuzione e la pre­
sentazione di lavori di ore­
ficeria di gusto moderno, 
ed un terzo premio di L.
100.000 alla Ditta Goretta 
Enrico di Alessandria per 
elaborati di argenteria di 
gusto moderno.
Il 6 maggio scorso, il Mi­
nistro del Bilancio on. Gio­
vanni Pieraccini alla pre­
senza del Presidente del 
Consiglio on. Aldo Moro e 
di numerose autorità ha 
consegnato i premi ai vin­
citori. Questo il più signi­
ficativo atto con il quale si 
è conclusa la partecipazio­
ne dell'artigianato orafo ed 
argentiero della nostra pro­
vincia alla XXXI edizione 
della Mostra Mercato del- 
l ’Artigianato di Firenze. 
Ogni anno la partecipazio­
ne alla Mostra di Firenze 
per gli orafi valenzani e gli 
argentieri alessandrini ri­
veste sempre un motivo di 
vivo interesse e compensa 
con una buona messe di 
risultati pratici ed afferma­
zioni di prestigio l'impegno 
che la Camera di Commer­
cio di Alessandria pone nel 
presentare in uno stand ap­
positamente allestito, gli 
artigiani della nostra pro­
vincia. Gli orafi e gli argen­

tieri rispondono sempre 
numerosi a questo appello 
dell' Ente, benché molto 
spesso impegnati in nume­
rose manifestazioni in Ita­
lia e dall’estero. (Basti 
pensare che nel breve spa­
zio che va dal 12 aprile al 31 
maggio essi hanno parteci­
pato alla Fiera di Milano, 
alla Mostra di Firenze ed 
alla Settimana Italiana di 
Stoccarda. Praticamente 
un me s e  e me z z o  di 
m o s t r e  ininterrotte. Il 
buon numero di adesioni 
degli operatori della nostra 
Provincia alla manifestazio­
ne di Firenze testimonia 
quindi della immutata vali­
dità ed utilità di una par­
tecipazione alla Mostra- 
Mercato ed assume nel 
particolare caso di questa 
edizione, la prima dopo la 
disastrosa alluvione del 
settembre scorso, un con 
tenuto di affettuosa stima 
e comprensione per la vo­
lontà e la tenacia con la 
quale i fiorentini stanno 
procedendo al ripristino 
non soltanto dei danni ma­
teriali ma anche delle loro 
più valide iniziative. Non a 
caso è stato detto che la 
Mostra di quest'anno è la 
Mostra della rinascita di 
Firenze.
Il successo dello stand al­
lestito dalla Camera di 
Commercio di Alessandria 
per gli artigiani della no­
stra provincia è stato pie­
no e lusinghiero, e senza 
dubbio lo stand è stato uno 
fra quelli che hanno mag­
giormente attirato l'atten­
zione dei visitatori e dei 
compratori.
L'andamento positivo della 
Mostra può essere rias­
sunto in queste cifre: alla

manifestazione hanno par­
tecipato ben 3.486 esposi­
tori, di cui 2.746 italiani e 
740 stranieri, appartenenti 
a 37 Paesi di tutto il mon­
do. L'hanno visitata circa

620.000 persone ed il vo­
lume di affari conclusi in 
mostra ha superato i cin­
que miliardi di lire, con un 
aumento del 7 % sulla ci­
fra dell’anno precedente.



Alla trentunesima edizione della Mostra Mercato In­
ternazionale dell’Artigianato hanno partecipato, come or­
mai di consueto anche gli orafi valenzani e gli argentieri 
alessandrini. Nella fotografia una veduta su due lati dello 
Stand della Camera di Commercio, Industria, Artigianato 
ed Agricoltura della Provincia di Alessandria, sotto la cui 
egida hanno esposto gli operatori.

Abbiamo pubblicato sul n. 2 scorso l ’elenco delle ditte 
partecipanti alla Mostra di Firenze. Poiché, per adesioni 
successive l’elenco era risultato incompleto lo ripetiamo 
nella sua versione definitiva, integrandolo anche con 
l ’elenco delle Ditte di argenteria che hanno partecipato 
alla stessa manifestazione.

O R A F I :

ACETO ALDO Valenza
AIOLO FRANCESCO
ALBERA CARLO
AMELOTTI GIORGIO
BARZIZZA & CAPRA
BENEFICO GIUSEPPE
BUZIO & C.
F.LLI CERVARI 
DABENE FERNANDO 
DORIA F.LLI 
FERRARIS FERRUCCIO 
FICALBI & LUTA 
GALLONE ROMEO
GARBIERI ETTORE & F.LLO Alessandria
ICARDI & DECHECCHI Valenza
ILLARIO CARLO & F.LLI

LAAR di CELLERINO & CHIARANTE 
LEVA SANTINO 
MARCHISIO NAPOLEONE 
NATTA & GORETTA 
NICOLUCCI & ROBOTTI 
PANELLI MARIO & SORELLA 
PRATESI & BARBANO 
PROVERÀ LUIGI 
RASELLI G. & R.
RAVARINO & AGLIOTTI 
STAURINO F.LLI 
TINELLI & C.

A RGE NT I E R I :
CAPRA FRANCESCO 
DE SILVESTRI ENRICO 
GIRAUDO PIERANGELO 
GOGGI F.LLI 
GORETTA ENRICO 
I.M.A. di GUERCI & C.
LAAR di CELLERINO & CHIARANTE 
L.A.M.A.
RICCI & CROCE

Alessandria
Valenza

Alessandria
Valenza

»

Alessandria



LE DITTE
DELLA MOSTRA PERMANENTE 
CHE HANNO PARTECIPATO 
ALLA ESPOSIZIONE ITALIANA  
DI STOCCARDA 
DAL 80 AL 31 MAGGIO

ABDERICO F.LLI Valenza ILLARIO CARLO & F.LLI Valenza
ALERICI & C. » LANI F.LLI »

AMELOTTI GIORGIO » LANZA & PUGNQ »

AMELOTTI OSCAR » LENTI & BONICELLI »

ASSUMI. KNECHT & CARPANI » LENTI & VILLASCO »

BAJARDI LUCIANO » LINGUA ELIO »

BALZANA & PROVERÀ » LODI & GUBIANI »

BARACCO ALESSIO » MAZZA GIANFRANCO »

BARBERO & DALMAZIO » MUSSIO & CEVA »

BOLTRI ONGARELLI & C. »

BONZANO ORESTE » ORITAL M

CAPUZZO BRUNO » PALLAVICINI STEFANO »

CASTINO & MERRA » PANELLI MARIO & SORELLA »

CERVARI F.LLI » PASERO ALDO »

COLOMBAN EMILIO >i PASINI ATTILIO »

CO.PI.BE. » PONZONE & ZANCHETTA »

DABENE FERNANDO » PRATESI & BARBANO »

D.A.T. di DORIA & C. » PROVERÀ LUIGI »

DAVIDE & BRIATTA » QUARGNENTI & C. »

DEAMBROGIO F.LLI » RAITERI F.LLI »

DE AMBROGIO & STANGLINI » RAVARINO & AGLIOTTI »

DE VECCHI GIUSEPPE Milano RICALDONE LORENZO »

FERRARIS FERRUCCIO Valenza SIMEONI F.LLI »

FICALBI & LUTA » STAURINO LUIGI & F. »

FORSINETTI F.LLI » TINELLI & C. »

F.O.M. » VAIARELLI F.LLI »

GALLONE ROMEO » VALENTINI & GALDIOLO »

GARAVELLI DANTE » VALEX »

GARBIERI ETTORE & F.LLO Alessandria VARONA F.LLI >1

GASTALDELLO F.LLI Valenza VESCOVO GIOVANNI »

GOBBI M. EMILIO » VISCONTI & BALDI »

GOLD-VAR » ZAVANONE LUIGI & MARIO »

GUERCI & PALLAVIDINI » IMA di GUERCI & C. Alessandria

E. G O R E T T A
FABBRICA

ARGENTERIE 971 AL 
E POSATERIE

A L E S S A N D R I A
VIA CARLO PISACANE, 17 - TELEF. 46.72



I MACCHINARI E GLI 

AL PADIGLIONE 27

II raggruppamento degli 
espositori in un unico sa­
lone presenta anche un 
vantaggio per la maggiore 
comodità offerta all'acqui­
rente potenziale che trova 
riunite su un’area relativa­
mente ridotta tutte le più 
importanti aziende del set­
tore e può così molto age­
volmente mettersi al cor­
rente delle caratteristiche 
dei macchinari e delle no­
vità che gli interessano.
Per contro, la mancanza di 
separazioni in senso verti­
cale rappresenta un distur­
bo per un visitatore di t i­
po, diciamo così, « inibi­
to », che non desideri, do­
po avere assunto informa­
zioni presso un esposito­
re, farsi notare dallo stes­
so mentre le chiede anche 
ad un'altra ditta! La stessa 
cosa avviene, in senso con­
trario per gli espositori 
stessi i quali hanno la pos­
sibilità (almeno in teoria) 
di controllare a vicenda lo 
andamento delle contratta­
zioni dei proprii concor­
renti. Anche se poi ciò in 
pratica non avviene perchè 
il lavoro di vendita assor­
be completamente l ’atten­
zione degli espositori, tut­
tavia ci sembra che la si­
tuazione crei un certo disa­
gio, al quale si può — pen­
siamo — porre rimedio con 
un sistema di divisione de­
gli stands più adatto a tu­
telare la riservatezza delle 
contrattazioni.
Il settore delle macchine 
ed attrezzi ci è sembrato 
presentarsi con un aspetto

IM PR ESSIO N I 
ALLA XLV FIERA
(s e g u e  d a l n u m e ro  p r e c e d e n te )

ATTREZZI

molto competitivo: in ogni 
stand si moltiplicano le at­
trezzature più moderne per 
agevolare il lavoro, soprat­
tutto nel senso di econo­
mizzare mano d’opera qua­
lificata — che va facendo­
si sempre più rara e costo­
sa —, di evitare dispersio­
ni e cali di lavorazione, in­
crementare il recupero, mi­
gliorare i risultati meccani­
ci ed estetici del prodot­
to finito.
Sotto questi aspetti le a- 
ziende del settore sono im­
pegnate a fondo per con­
sentire ai produttori, parti­
colarmente quelli a livello 
artigianale che costituisco­
no la clientela più nume­
rosa, la possibilità di va­
lersi dei più moderni meto­
di di lavorazione e finitura, 
fornendo loro impianti di 
minimo ingombro e di prez­
zo accessibile. Si direbbe 
una corsa alla miniaturiz­
zazione: accanto a prototi­
pi di grandezza e prestazio­
ni notevoli capaci di tratta­
re grandi quantitativi e dal 
costo proporzionato all'am- 
piezza dei risultati offerti, 
prosperano le attrezzature 
di misura ridotta che rie­
scono ad ottenere suffi­
cienti e talvolta ottimi ri­
sultati anche per quantità 
minime di prodotti.
Si potrebbe paragonare il 
fenomeno in atto a quello 
avvenuto con grande evi­
denza qualche anno fa, e 
non ancora concluso, nel 
settore automobilistico: il 
boom delle piccole vettu­
re. Come l’uso della mac­

china, una volta divenuto 
indispensabile, si è evolu­
to verso automobili di ci­
lindrata maggiore, così — 
non sembra azzardato pre­
vedere — avverrà per que­
sti mezzi elettrici od elet­
tronici che agevolano la la­
vorazione e la finitura. Una 
volta sancita I’ indispensa­
bilità di una determinata 
attrezzatura avverrà una 
naturale evoluzione verso 
macchinari di maggiori 
grandezza e prestazioni, in 
grado di assicurare un ade­
guato volume di prodotto e 
una costanza di risultati.
Se dal discorso generico 
dobbiamo passare a indi­
cazioni più dettagliate ci 
sembra il caso di segnala­
re il successo che stanno 
riscuotendo gli apparecchi 
per la brillantatura, ultima 
scoperta per accelerare e 
migliorare i risultati della 
pulitura dei gioielli.
Il fatto merita però un di­
scorso a parte e non man­
cheremo di dedicarvi, pros­
simamente, con un articolo 
a parte, la dovuta atten­
zione.
Dopo gli anni del dopo­
guerra dominati dalla sco­
perta (per l'Italia) della fu­
sione centrifuga l ’attenzio­
ne dei produttori e dei ven­
ditori di macchine per ora­
fi ed argentieri si è soprat­
tutto spostata sui problemi 
della lavorazione meccani­
ca e della finizione.
La diamantatura, i cui mac­
chinari si sono moltiplica­
ti tanto che non ve azien­
da di una certa importanza 
nel settore che non metta 
a disposizione modelli 
grandi e piccoli di propria 
produzione o rappresentan­
za esclusiva. Direttamente 
o indirettamente (appunto

D* INSIEME 
DI MILANO

con le rappresentanze) si 
affacciano sul mercato ita­
liano anche aziende estere. 
Il mercato comune divie­
ne operante anche nel no­
stro settore e non è lonta­
no il momento in cui an­
che nel settore delle mac­
chine per orafi i confini na­
zionali cesseranno di ave­
re un significato economi­
co. D’altro canto sia la pre­
senza di ditte estere sul 
mercato nazionale, sia la 
presenza di ditte italiane 
sui mercati esteri, sono 
già un fatto compiuto.
Ma se brillantatura, elet­
trodeposizione, fusione 
centrifuga a combustione 
od elettronica, diamantatu­
ra sono gli aspetti più evi­
denti della evoluzione del­
la tecnologia orafa, vi so­
no altri attrezzi forse me­
no noti, ma ugualmente im­
portanti per il migliora­
mento dei risultati produt­
tivi.
Sono ormai attrezzi di uso 
corrente le trafile a sezio­
ne costante che si valgono 
per questo scopo della du­
rezza del corindone; fanno 
la loro comparsa nuovi 
metodi di saldatura speri­
mentati già da tempo in al­
tri settori come la puntatu- 
ra elettrica; si affermano 
apparecchi per la saldatu­
ra ossidrica con cannelli 
della misura di un ago per 
iniezioni che consentono 
fiamme piccolissime e cal­
dissime adatte a saldare in 
punti particolarmente diffi­
cili.
Anche l ’asciugatura degli 
oggetti una volta affidata 
unicamente al tempo ed al­
la segatura di legno di 
bosso viene resa rapida e 
completa da apparecchi ad 
azione centrifuga.



La trazione dei fili che un 
tempo era eseguita soltan­
to a mano o con l'ausilio 
del banco a trafilare ha se­
guito il progresso dei tem­
pi. Il banco a trafilare si è 
motorizzato e si sono mes­
se a punto nuove macchi­
ne che, valendosi di roc­
chetti avvolgenti sono in 
grado di far eseguire al fi­
lo da trafilare più passate 
contemporaneamente.
Le ricotture dei metalli da 
laminare si possono oggi 
effettuare in appositi for­
ni, da cui alcuni si valgo­
no dell'atmosfera control­
lata per evitare l'ossida­
zione, altri funzionano con 
l’impiego di sali per otte-

Concludiamo le nostre im­
pressioni sulla Fiera di Mi­
lano con le note che si ri­
feriscono al Settore della 
Oreficeria, vale a dire l'a­
rea che occupa il secondo 
piano del padiglione 27 ed 
il suo proseguimento al­
l'ammezzato successivo.
Va detto intanto che negli 
scorsi anni l’ ingresso al 
proseguimento del salone 
nell’ ammezzato esisteva 
soltanto d a I pianerottolo 
delle scale, creando una 
separazione troppo netta 
fra le due parti, talché 
poteva accadere a qual­
che visitatore distratto di 
omettere la visita ai padi­
glioni dell’ammezzato non 
rivelandosi l’ esistenza di 
questa continuazione degli 
stand se non a chi già lo 
sapeva.
Quest’anno la situazione è 
molto migliorata sotto que­
sto punto di vista. Infatti

nere la disossidazione. 
Citeremo ancora le mac­
chine avvolgitrici per a- 
nellini od anche maglie da 
bracciali, che sostituisco­
no gli antichi torcitoi a ma­
no. impianti di fusione e re­
cupero più moderni e razio­
nali, apparecchi per il recu­
pero dei sali galvanici uti­
lizzati, e qui ci fermiamo 
non volendo addentrarci 
nella descrizione di mac­
chinari più grandi e più 
complessi che esulano dal­
le possibilità e dalle in­
tenzioni delle aziende a li­
vello artigianale per esse­
re solo di competenza di 
poche grandi aziende com­
pletamente meccanizzate.

due accessi diretti dal sa­
lone inferiore a quello su­
periore, collegati con bre­
vi scale, integrano mag­
giormente il secondo grup­
po di stands con il primo. 
Questa seconda parte si è 
assai ingrandita, ed acco­
glie, c o m e  abbiamo già 
detto, soltanto più opera­
tori del settore, essendo 
stati trasferiti i macchina­
ri al piano terreno. 
Nell’ammezzato, oltre alle 
numerose ditte italiane che 
partecipano per la prima 
volta alla Fiera vi è il grup­
po delle aziende inglesi 
fpoco meno di una trenti­
na) che partecipano sotto 
l’egida di un ente che ha 
le funzioni press’ a poco 
simili a quelle del nostro 
Istituto per il Commercio 
con l ’Estero
Come avevamo quindi ac­
cennato la volta scorsa, i 
f a t t i  più appariscenti di

questa edizione sono l'am­
pliarsi dell’area espositiva 
(e del numero degli espo­
sitori) e la partecipazione 
inglese. Grosso modo il 
settore dell’Oreficeria (e- 
scluso il salone del C.l.S. 
di cui abbiamo parlato la 
volta scorsa) raggruppa 
130-132 aziende di cui una 
decina trattano pietre pre­
ziose e perle, e le rima­
nenti oreficeria e gioielle­
ria. La partecipazione ita­
liana in queste ultime è 
circa di una novantina di 
aziende, di cui trentacin- 
que valenzane. Delle rima­
nenti ventotto sono ingle­
si, tre greche, una tede­
sca ed una svizzera.
Su vari argomenti abbia­
mo raccolto un certo nu­
mero di opinioni, così co­
me abbiamo cercato di in­
formarci sull’ andamento 
delle vendite.

L’AUMENTO DEGLI 
ESPOSITORI
Abbiamo già in preceden­
za accennato che i pareri 
sull' aumento del numero 
degli espositori sono ab­
bastanza contrastanti. Vi è 
chi vede nel fatto una spe­
cie di attentato al proprio 
diritto di priorità, ed è lo­
gico che questo atteggia­
mento non è delle azien­
de che partecipano per la 
prima volta. Es s o  viene 
giustificato più o meno 
con le considerazioni che 
un maggior numero di e- 
spositori rappresenta un 
fattore di confusione per 
la clientela straniera e che 
il suo potenziale d'acqui­
sto rimane suddiviso fra 
troppi concorrenti.
Per gli altri è chiaro che 
non si può e non si deve

impedire a nessuno di pro­
cacciarsi nuove possibilità 
alle aziende di più recente 
formazione. L’aumento del 
numero degli espositori è 
un fatto sostanzialmente 
positivo, che testimonia 
della vitalità del nostro set­
tore, e — tenuto conto che 
la maggior parte della a- 
ziende operanti sono di pic­
cola e media dimensione è 
evidente che ad un aumen­
to del valore delle espor­
tazione come quello verifi­
catosi nel 1966 (ne diamo 
notizia in altra parte di que­
sta stessa rivista) può be­
nissimo accompagnarsi un 
aumento delle aziende ora­
fe che trattano affari con 
l ’estero.
Non si può dar torto, a no­
stro avviso, ai sostenitori 
di quest’ultima tesi. L’e­
spansione del mercato c'è 
e non si può impedire la 
strada a chi cerca, con mez­
zi corretti, di farsela. Ciò, 
è vero, può risultare sco­
modo a chi con fatica si è 
affermato in anni forse più 
duri e si accorge di dover 
continuare a combattere 
con impegno per difende­
re le posizioni raggiunte. 
Abbiamo incontrato, per la 
verità, anche ditte afferma­
te che mostrano una mag­
gior comprensione per i 
problemi dei giovani pro­
duttori, sempre però con 
qualche riserva.
Non si può però dar torto 
ai « veterani » quando so­
stengono la necessità che 
le nuove aziende sorvegli­
no con estremo scrupolo 
il loro comportamento sul 
mercato per loro ancora 
poco conosciuto, in modo 
da non fare come quel fa­
moso elefante nell’ ancor

IL PADIGLIONE DELL’ OREFICERIA
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più famoso negozio di cri­
stalli. La fiducia degli ope­
ratori esteri è proprio para­
gonabile ad un delicato cri­
stallo che un nulla basta ad 
incrinare. Talvolta anzi si in­
crina senza apparente mo­
tivo. Figuriamoci poi se 
ci si trova di fronte a dif­
ferenze di prezzo fra pro­
dotti simili, a ritardi nelle 
consegne, ad impegni pre 
si 6 poi non mantenuti, ad 
incostanza nelle caratteri­
stiche o nella qualità della 
merce!
Ed è abbastanza difficile 
agli inizi valutare appieno 
le numerose diversità di 
situazione fra il mercato 
estero e quello interno. Te­
nere cioè ben presenti i 
costi supplementari e le 
numerose spese che con­
corrono a gravare il prez­
zo dei prodotti destinati 
alla esportazione, operare 
la giusta discriminazione 
fra le varie categorie di 
clienti, prevedere le nume­
rose difficoltà scaturibili 
da uno c più impegni, as­
sicurarsi la costanza nella 
fornitura di pietre prezio­
se, ad esempio. Tutti fat­
tori che, se comprensibi­
lissimi e giustificabili, di­
ventano difficili da illustra­
re a clienti molto distanti 
e coi quali non si siano 
chiariti bene i termini dei 
contratti.
Concludendo, la diversità 
degli atteggiamenti di fron­
te a l l a  espansione degli 
espositori alla Fiera è un 
fatto che origina soprat­
tutto dalle diverse aspira­
zioni fra i « veterani » ed 
i « nuovi » ed è logico che 
esista, tanto più che non 
raggiunge livelli « patolo­
gici ». Anzi, nelle aziende

più mature e preparate è 
assai temperata da una se­
rena valutazione della si­
tuazione.

LA PRESENZA INGLESE
Passiamo ora alla parteci­
pazione massiccia d e g l i  
orafi britannici alla Mo­
stra. Anche qui esiste, od 
almeno prima dell’apertu­
ra della Mostra esisteva­
no due atteggiamenti op­
posti: alcuni sottovaluta­
vano il fatto sostenendo 
che gli inglesi perdono il 
loro tempo cercando di 
vendere in Italia le loro 
oreficerie. Altri (meno, pe­
rò) paventavano conse­
guenze di una certa gravi­
tà. Dopo aver visto il ge­
nere dei prodotti esposti, 
le opinioni si sono livella­
te in genere verso la pri­
ma ipotesi, considerando 
che la produzione è assai 
diversa dalle richieste del 
nostro mercato e che gli 
oggetti prodotti s o n o  in 
vari casi più destinati al 
settore della bijouteria che 
a quello deM’oreficeria ve­
ra e propria, I prezzi non 
appaiono competitivi e ciò 
sembra aver tranquillizza­
to più di tutto il resto. 
Non crediamo però che il 
fatto di una cosi nutrita 
partecipazione di aziende 
inglesi sia da lasciar pas­
sare inosservato anche se 
la loro presenza non si è 
rivelata per il momento te­
mibile. La situazione eco­
nomica d e g l i  inglesi in 
questi ultimi tempi è tale 
che essi cercano sbocchi 
commerciali in tutte le di­
rezioni, compresa la no­
stra, p e r  compensare I e 
minori esportazioni subite 
a causa della minore in­

fluenza britannica nei Pae­
si del Commonwealt e gli 
altri.
Tutto fa credere che, dal 
momento che per essi l'e­
sportazione è una neces­
sità vitale, si insisterà an­
che in questo settore, con 
quale successo oggi non è 
dato di sapere, certo. As­
sai interessante può esse­
re la consultazione delle 
importazioni ed esporta­
zioni di oreficeria e gioiel­
leria britanniche da e in 
tutto il mondo. Riportiamo 
qui sotto una tabella con 
le indicazioni riferentisi al­
l ’ultimo triennio (64-65-661

ottenute dalI’ltalian Trade 
Center di Londra, e da noi 
rielaborate per trasformar­
ne i valori da sterline in 
lire italiane.
Le importazioni (Voce A 
della tabella) fino al giu­
gno 1966 (sono i soli dati 
di cui disponiamo) hanno 
subito un certo incremen­
to, mentre le esportazioni 
alla stessa data erano in 
diminuzione.
Si noti però che il poten­
ziale esportativo britanni­
co è ben superiore a quel­
lo italiano. Consideriamo 
la sola voce B della tabel­
la esportazioni la cui inte-

IMPORTAZIONI ED ESPORTAZIONI BRITANNICHE 
DI GIOIELLERIA

VALORI IN MILIARDI DI LIRE

I M P O R T A Z I O N I
A) Perle fini, pietre preziose 
(gemme), pietre semipre­
ziose (fini) e simili, metal­
li placcati o ricoperti di me­
talli preziosi e lavori di que-

1964 1965 1 Sem. 1966

ste m a te r ie .......................
B) Imitazioni (minuterie di

2.920 3.063 1.743

fantasia) ............................ 4.305 3.540 2.023
C) Altri ............................ 1.939 1.225 638

E S P O R T A Z I O N I
A) Articoli contenenti o co­
stituiti da perle fini, pietre 
preziose, semipreziose e si-

9.164 7.835 4.440

mili .....................................
B) Oggetti in platino, in oro, 
in argento, placcati o rico-

524 512 155

perti di detti metalli . . . 376 408 189
C) Altri ............................
D) Altri oggetti in metalli

1.790 1.984 847

preziosi e semipreziosi . . 
E) Imitazioni (minuterie fan-

323 569 150

tasia) ................................ 717 701 273
3.730 4.175 1.732



stazione ha molti punti in 
comune con la nostra vo­
ce doganale 071.12/017 
(vedere a pag. 45 di que­
sta stessa irvista). Il valo­
re esportato dall’Inghilter­
ra nel solo semestre del 
'66 è il quadruplo di ciò 
che noi abbiamo esportato 
nell’intero anno!
Un potenziale esportativo 
di questo genere è del tut­
to degno di rispetto e non 
si deve perciò sottovalu­
tare i produttori che vi 
contribuiscono, anche se 
— come abbiamo già det­
to — le cose per ora van­
no liscie.
Sarà vero che i nostri co­
sti di produzione sono in­
feriori ai loro, è indubbio 
che noi abbiamo fatto pas­
si da gigante sui mercati 
internazionali in pochi an­
ni, è presumibile che le 
produzioni inglesi del set­
tore siano oggi alquanto 
discoste dal gusto medio 
italiano; ma è anche certo 
che le aziende britanniche 
non stanno con le mani in 
mano, cercano di compete­
re sia sul piano del presti­
gio ( l’Inghilterra consegui­
rà nel 1967 ben 9 Diamonds 
International Awards su 25 
assegnati), sia sul piano 
propagandistico, s i a so­
prattutto sul piano com­
merciale. La presenza que­
st’anno in Fiera di un for­
te gruppo di produttori bri­
tannici può al momento 
non significare molto, ma

non dobbiamo credere che 
essi indietreggino dinanzi 
alle prime difficoltà, spe­
cie quando l ’aumento del­
la esportazione sta diven­
tando anche per l’Inghilter­
ra una necessità vitale.

L’AUMENTO 
DEGLI AFFARI 
E LE PROSPETTIVE
Considerando infine la con' 
clusione degli affari e le 
prospettive di lavoro futu­
ro, ripiombiamo nel cam­
po delle congetture e dei­
le impressioni soggettive 
in quanto non è possibile 
ottenere informazioni quan­
titative valide.
Anche sotto questo parti­
colare punto di vista c’è 
chi vede il futuro (mode­
ratamente) roseo e chi lo 
vede decisamente nero.
Se dobbiamo basarci su 
considerazioni esterne non 
sembra che la situazione 
all’estero sia in regresso 
od anche solo stazionaria, 
ma che invece presenti un 
regolare progresso. Non 
tale forse da assecondare 
le aspettative dei produt­
tori od almeno di tutti i 
produttori, ma certo tale 
da non lasciare prevedere 
improvvisi crolli per il fu­
turo.
In ognuno di questi ultimi 
anni abbiamo sentito ripe­
tere che il lavoro esporta­
tivo pare fermarsi, ed ogni 
anno le statistiche hanno 
puntualmente smentito le

voci. Il mercato dell’estero 
è vastissimo e non è tan­
to facilmente esauribile. 
Inoltre uno sfavorevole an­
damento in un dato paese 
può (molto più facilmente 
che sul mercato interno) 
essere compensato dall'an­
damento favorevole in un 
altro. Ce da considerare 
che molta della nostra e- 
sportazione verso un Pae­
se viene riesportata poi 
in altri. Se qualche espor­
tatore riesce a superare 
l'intermediario è chiaro 
che aumenteranno le ven­
dite verso un nuovo pae­
se (e magari i ricavi uni­
tari) ma al contempo di­
minuirà l'esportazione ver­
so il paese che riesporta­
va il nostro prodotto. Va­
riazioni di questo genere 
sono produttive e non in­
ducono effetti negativi. 
Che il lavoro esportativo 
non sia troppo agevole in 
molte occasioni, può sen­
z’altro essere e così dica­
si per l’impegno e le spe­
se da sostenere prima che 
un nuovo sbocco diventi 
produttivo ma anche que­
sto fa parte dei normali 
rischi che si affrontano in 
questo particolare tipo di 
vendita.
Di esportazione — in so­
stanza — se ne è fatta 
alla Fiera di Milano, e mol­
ti — se non tutti — gli 
espositori sono soddisfatti 
degli affari conclusi. C'è 
sempre, naturalmente, chi

non ha avuto quello che 
sperava, e ciò vale soprat­
tutto per chi è relativa­
mente nuovo all’ambiente. 
In ogni modo l’afflusso nel 
padiglione e negli stands 
c’è stato e anche notevo­
le, se non il primissimo 
giorno, certo nei primi gior­
ni e con ritmo graduale, 
ma in fase di affievolimen- 
to verso la fine.
Se si deve giudicare anche 
dall’afflusso avuto alla Mo­
stra Permanente di Valen­
za negli stessi giorni (e 
ch e  ci sembra rispecchi 
abbastanza fedelmente lo 
andamento della Fiera a 
Milano) gli operatori eco­
nomici sono stati presen­
ti q u a n t o  ed a n c h e  
più d e l l e  edizioni prece­
denti. Pertanto, se il volu­
me delle ordinazioni è sta­
to in proporzione al nume­
ro degli operatori interve­
nuti le prospettive dovreb­
bero essere buone.
Certo, man mano che si 
prosegue sulla strada del­
le esportazioni è necessa­
rio camminare sempre più 
in gruppo, uniti, e aggiun­
gere altre iniziative a quel­
le già esistenti. Fra queste 
dovrebbero trovare posto, 
secondo noi, una ricerca 
più profonda ed uno stu­
dio più dettagliato di cia­
scun mercato estero e me­
todi di propaganda che af­
fianchino con efficacia le 
Mostre all’estero.

Giorgio Andreone
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ATTUALITÀ’ VISITE ILLUSTRI 
A VALENZA

IL PRESIDENTE 
DEL SENATO 
CESARE MERZAGORA
La mattina del 26 Maggio, 
il Presidente del Senato 
Cesare Merzagora è giun­
to a Valenza in forma pri­
vata e si è recata alla se­
de dell’Associazione Orafa 
Valenzana dove, insieme 
al Presidente Gr. Uff. Luigi 
11lario erano ad attenderlo 
il Vice-Presidente Sig. Ca- 
vallero, il Segretario Sig. 
Castellaro ed i Consiglie­
ri Sigg. Annaratone, Ange- 
leri, Baldi, Balzana, Borio, 
Cav. Doria, Cav. Lunati, 
Dott. Meregaglia.
Dopo un cordiale benvenu­
to ed una stretta di mano 
a ciascuno dei presenti 
l'ospite è stato accompa­
gnato dal Rag. Genovese 
nella sede della Mostra 
Permanente di Gioielleria 
ed Oreficeria dove ha mi­
nuziosamente osservato la 
produzione esposta mani­
festando un vivo interessa­
mento per gli aspetti tecni­
ci ed estetici della lavora­
zione e ponendo numerose 
domande sull’argomento al 
suo accompagnatore. 
Disceso ai piani inferiori il 
Sen. Merzagora prendeva 
visione del funzionamento 
delle diverse branche in 
cui si suddividono i nume­
rosi compiti della nostra 
Associazione.
Prima di lasciare la sede 
del nostro Sodalizio il par­
lamentare posava all’ in­
gresso per una foto ricordo 
con i Consiglieri. 
Successivamente il Gr. Uff. 
11lario accompagnava il Se­
natore Merzagora al Labo­
ratorio di Analisi Gemmo-

logiche dove veniva accol­
to dalla Direttrice Prof. 
Speranza Cavenago Bigna- 
mi. Quivi egli si sofferma­
va per informarsi sul fun­
zionamento del laboratorio 
e sulle modalità del rila­
scio dei certificati di ana­
lisi. Salito quindi alla Scuo­
la di Oreficeria dell'Istitu­
to Professionale « Benve­
nuto Cellini » il Sen. Mer­
zagora veniva accolto dal 
Preside Arch. Luigi Viscon­
ti ed accompagnato nelle 
aule, dove poteva render­
si conto dei vari insegna- 
menti impartiti e della me­
todologia seguita dai do­
centi per la formazione de­
gli artigiani orafo-gioiellie­
ri, sia sotto l ’aspetto cul­
turale che sotto quello 
tecnico.
Il Sen. Merzagora manife­
stava anche qui un vivissi­
mo interesse, interrogando 
il Presidente, il Preside e 
numerosi insegnanti su 
molti aspetti presentati da 
questa particolare forma 
di insegnamento professio­
nale. Dopo aver osservato 
le vetrine che nella scuo­
la espongono gli oggetti 
finiti eseguiti dagli allievi 
dell’Istituto, il Presidente 
del Senato firmava il libro 
dei visitatori scrivendovi 
inoltre le espressioni del 
suo compiacimento per l’al­
to livello di formazione 
professionale constatato 
nella visita e quindi dopo 
aver preso congedo dal 
Presidente e dal Preside 
lasciava al termine della 
mattinata la nostra città.
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IL SOTTOSEGRETARIO
PICARDI

Venerdì, 2 maggio 1967, il Sottosegretario all’Industria 
e Commercio Sen. Bonaventura Picardi ha visitato l ’Isti­
tuto Professionale di Oreficeria « Benvenuto Cellini» , 
accompagnato dal Presidente dell’Associazione Orafa 
Valenzana Gr. Uff. Luigi 11lario. Ricevuto dal Preside, 
Arch. Visconti, il Sen. Picardi ha osservato con molto 
interesse il funzionamento della Scuola.
Nella fotografia, insieme al Presidente del Consiglio 
di Amministrazione dell’Istituto, del Preside e dell 'inse­
gnante di Plastica, Prof. Staurino, il Sen. Picardi osserva 
i lavori di plastica eseguiti dagli allievi.

LA CONSORTE  

DELL’ AM BASCIATORE  

C E C O S L O V A C C O  L U D W I K

Nella mattinata di venerdì 14 aprile, la Signora Marie 
Ludwik e la Signora Jirina Gregor, rispettivamente con­
sorti dell’Ambasciatore della R. S. di Cecoslovacchia 
Vladimir Ludwik e del Capo della Sezione Consolare 
Josef Gregor hanno visitato la Scuola di Oreficeria di 
Valenza, accompagnate dalla Signora Franca Abbiati, 
moglie del Sindaco di Alessandria. Nella fotografia, un 
insegnante di Oreficeria dell’Istituto, il Prof. Molina, mo­
stra alle signore i lavori degli allievi.



P A N O R A M A
T E C N O L O G I C O

I l clima concorrenziale 
che si va sempre più ac­

centuando nel settore della 
produzione di oreficerie di 
medio livello rende neces­
sario un attento esame dei 
fattori che determinano il 
costo di produzione.
Uno dei più importanti, è il 
processo di finitura, che in­
fluenza il successo delle 
vendite sia sotto l ’aspetto 
economico che su quello e- 
stetico. In breve, oggi più 
che mai, è necessario che 
gli oggetti di oreficeria non 
siano soltanto ben costrui­
ti, ideati con originalità e 
buon gusto, ma anche che 
l ’ultimo tocco, quello della 
finitura, consenta, senza 
costo eccessivo, la miglio­
re presentazione ottenibile.

IL SISTEMA 
TRADIZIONALE:
LA LUCIDATURA 
MECCANICA

Come noto il principale 
metodo di finitura consiste 
nella lucidatura, mentre al­
tre tecniche come la sati­
natura, la sabbiatura, la 
mattatura ed altre consimi­
li, pur avendo acquistato in 
questi ultimi tempi un cer­
to favore fra i produttori ed 
il pubblico non sono tutta­
via altrettanto diffuse. 
Sappiamo che la lucidatu­
ra, effettuata con il meto­
do tradizionale, ed almeno 
parzialmente insostituibile, 
consiste nell’azione mecca­
nica di spazzole rotanti di 
varia forma, combinata con 
quella di abrasivi liquidi, in 
polvere, od in pasta di 
grana finissima che agisco­
no per strofinamento sulle 
superfici da lucidare. Sap­
piamo come avviene la lu­

LA PIU* M O DERNA TECNICA  

DI F IN IZ IO N E  DEI GIOIELLI

BRILLANTATURA  
□ELLE OREFICERIE

1. - La « specularità » è il fenomeno presentato dalle super­
fici perfettamente liscie (o quasi). I due schizzi A e B ri­
producono schematicamente i profili di una superficie me­
tallica scabrosa e di una liscia, supponendo che siano 
osservate a forte ingrandimento.
Sulla prima i raggi luminosi si riflettono disordinatatamen- 
te. Sulla seconda il loro ordinato succedersi permette la 
formazione deH’immagine riflessa.
La superficie rappresentata nel secondo schizzo è raffi­
gurata in piano perchè il fortissimo ingrandimento suppo­
sto non permette di percepire la eventuale curvatura

2) Gli schizzi C e D rappresentano, molto sommariamen­
te, i profili degli ingrandimenti di una superficie grezza, 
vale a dire passata di carta smeriglio, ed una superficie 
lucidata a spazzola. L'effetto delle spazzole e degli abra­
sivi ha smussato in parte le sporgenze ed in parte le ha 
riempite con l'azione di scorrimento del metallo superfi­
ciale. Il metallo appare così a grandezza naturale perfet­
tamente liscio e lucido.

cidatura, ma può capitare 
di non essersi mai chiesti 
perchè gli oggetti trat­
tati a quel modo diventino 
lucidi.
L’azione di abrasione eser­
citata dalle spazzole sul 
metallo rende la superfici 
indubbiamente più piane e 
le predispone ad una mag­
giore «specularità» cioè ad 
avere un potere riflettente 
superiore a quello delle 
superfici grezze. Ma la 
caratteristica principale di 
tutte le lucidature per 
strofinamento è quella 
di agire sulla superficie 
facendo scorrere un sot­
tilissimo strato esterno 
del metallo (dello spes­
sore tu tt’al più di qualche 
molecola) fino a quando si 
stenda in forma di pellico­
la che, ad un tempo, riem­
pie le leggerissime imper­
fezioni superficiali ed offre 
alla vista il caratteristico 
lucido.
La sola azione della spaz­
zola, come dicevamo, non 
è sufficientemente a provo­
care la formazione di que­
sta pellicola ed ecco per­
chè si usano sostanze ca­
paci di smuovere lo strato 
superficiale, come carbo­
nato di magnesio, cloruro 
di calcio, Calce di Vienna, 
Bianco di Spagna, Ossido 
di ferro (rossetto) o di cro­
mo, la polvere di corindo­
ne e tutti quegli abrasivi 
ben noti ad ogni orafo 
che sovente sotto nomi di 
fantasia utilizzano in dosi 
più o meno varie gli stessi 
ingredienti.
Riducendoci pertanto al 
concetto essenziale la lu­
cidatura meccanica consi­
ste dunque nella asporta­
zione delle irregolarità del­

la superficie da pulire e 
nella formazione di una 
brillante e sottilissima pel­
licola esterna.

LA LUCIDATURA
GALVANICA
(O BRILLANTATURA)
Prove ed esperienze avve­
nute valendosi dei principi 
della elettrochimica hanno 
dimostrato che un fenome­
no analogo alla lucidatura 
meccanica può avvenire 
per via elettrolitica, ope­

rando — come si vedrà — 
in senso inverso ai tratta­
menti di doratura e rodia- 
tura.
Man mano che i tentativi 
in questo senso hanno ot­
tenuto risultati s e m p r e  
migliori, le ditte venditrici 
di attrezzi per l’oreficeria 
si sono preoccupate di for­
nire agli operatori del set­
tore un mezzo nuovo tale 
da consentire loro la luci­
datura con risultati uguali 
od anche superiori alla fini-



tura meccanica offrendo al 
contempo un certo rispar­
mio di tempo e di perso­
nale.
Oggi che l’adozione di que­
ste attrezzature sta diven­
tando un fatto compiuto ed 
ormai parecchie aziende, 
anche di piccole dimensio­
ni, se ne valgono con pie­
na soddisfazione, ci è par­
so opportuno occuparcene, 
cercando di mettere a fuo­
co, in una sintesi somma­
ria, ma il più possibile pre­
cisa, quali sono le possibi­
lità offerte dal nuovo mez­
zo ai produttori orafi. 
Abbiamo scelto la via di 
sentire dagli stessi opera­
tori che utilizzano impianti 
di lucidatura galvanica, le 
loro impressioni, e cerchia­
mo ora di rendere fedel­
mente il contenuto dei 
loro commenti. Ciò — 
è ovvio — non esaurisce 
I argomento. In una mate­
ria fluida come questa, ciò 
che oggi non è ancora pos­
sibile, lo sarà domani e per­
tanto ci ripromettiamo, se 
in seguito ci sarà dato di 
assumere nuove informa­
zioni sullo stesso tema, di 
colmare le eventuali lacu­
ne di queste note, con ar­
ticoli successivi.

ASPETTO ESTERIORE 
E CARATTERISTICHE 
DEGLI OGGETTI LUCIDATI 
GALVANICAMENTE
Con l'apparecchiatura che 
ci apprestiamo a descrive­
re si conferisce alle super­
aci dell’oggetto da termi­
nare una lucentezza che 
appare all’ occhio in tutto 
simile a quella ottenibile 
con l ’uso delle spazzole e 
delle polveri abrasive e lu­
cidanti.

Il trattamento però non so­
stituisce completamente 
la lucidatura a spazzola. 
Esso viene infatti applica­
to dopo la prima lucida­
tura di grezzo, o come so­
gliono dire le pulitrici, do­
po che l ’oggetto « è stato 
passato di nero ».
Se le operazioni richieste 
s o n o  eseguite corretta- 
mente, i risultati estetico 
e pratico sono superiori 
alla comune lucidatura, in­
tanto perchè la brillanta­
tura agisce in parti dove 
la spazzola difficilmente 
arriva, e poi perchè il lu­
cido conferitole da que­
sto trattamento è assai 
più duraturo di quello ot­
tenuto meccanicamente.

COS'E' LA 
BRILLANTATRICE

La macchina per la lucida­
tura galvanica, che è sta­
ta definita con un neolo­
gismo abbastanza disin­
volto « brillantatrice », si 
basa, come abbiamo det­
to, sugli stessi principi e 
leggi dell’ elettrochimica, 
quelli, per intenderci, che 
regolano l ’impiego delle 
apparecchiature per galva­
nostegia. In altri termini, 
la brillantatrice funziona 
allo stesso modo di un ap­
parecchio per doratura o 
per rodiatura.
Tutti sanno, grosso modo 
che, nella macchina per ro-

diare il passaggio della 
corrente elettrica effettua 
un deposito di metallo sul­
l ’oggetto attaccato al polo 
negativo.
Nella brillantatrice l ’ogget­
to viene invece posto al 
polo POSITIVO in modo che 
in questo caso il metallo 
verrà ASPORTATO anziché 
DEPOSTO, effettuando una 
s p e c i e  di sottilissima 
« sbucciatura » che porterà 
alla luce una superficie 
splendente. L’ uso della 
brillantatrice è altrettanto 
s e m p l i c e  dell’uso della 
macchina per rodiare.

COMPARAZIONE TRA LA DORATURA E LA BRILLANTATURA

DORATURA

Al polo positivo (anodo) avviene l'asporta­
zione di oro dalla lamina predisposta ed esso 
va a depositarsi sulla superficie dell’oggetto 
posto al polo negativo (catodo) che viene 
così ricoperto di un sottile strato di metallo 
prezioso. (Lo stesso fenomeno avviene per 
la rodiatura sostituendo il rodio al posto del­
l’oro ed utilizzando l'apposito bagno).

BRILLANTATURA

L'oggetto da brillantare è al polo positivo e 
da esso avviene l'asportazione di oro che va 
a depositarsi sulla piastra di acciaio inossi­
dabile disposta al catodo.



U N A  N O S T R A  P R O V A :
E F F E T T I  C O M P A R A T I  D E L L A  L U C I D A T U R A  
M ECCANICA E DELLA LUCIDATURA GALVANICA

Per effettuare questa prova 
sono stati utilizzati quattro 
anelli identici e sono stati 
sottoposti alle seguenti 
operazioni: 1) Anello A - 
semplice smerigliatura: 2) 
Anello B - smerigliatura e 
successiva brillantatura: 3) 
Anello C - lucidatura 
con sassomarcio, insa­
ponatura e brillantatu­
ra; 4) Anello D - smeriglia­
tura, lucidatura con sas­
somarcio, insaponatura e 
lucidatura di fino (fini­
zione completamente a 
spazzola).
Si osservi la sezione del 
l ’anello A e quella della 
nello B, ingrandite 180 vol­
te. Nel primo si nota, con 
molta evidenza i segni di 
carta smeriglio, di cui al­
cuni (verso il basso) in di­
rezione diversa, (in quel 
punto l ’operatore ha cam­
biato direzione della sme­
rigliatura). Nel secondo si 
notano segni analoghi, ma 
assai più profondi, segno

indubbio dell’erosione pra­
ticata dalla brillantatura. 
L’esame ad occhio nudo 
del secondo anello mostra­
va, rispetto al primo, una 
maggiore vivacità di rifles­
so, ma non un vero e pro­
prio aspetto lucido. La pro­
va cioè dimostra chiara­
mente che se le superfici 
non sono liscie, la brillan­
tatura ha effetti limitati, 
anzi le scava maggiormen­
te. Per meglio apprezzare 
gli effetti dell’ingrandimen­
to si consideri che se le 
,strisce illustrate fossero a 
grandezza naturale avreb­
bero le dimensioni di due 
decimi di millimetro in lar­
ghezza e sei decimi e mez­
zo in lunghezza!
Se ora osserviamo le se­
zioni riferentesi agli anelli 
C e D, con gli stessi in­
grandimenti delle due foto 
precedenti, notiamo una 
forte differenza rispetto al­
le immagini A e B. Anzitut­
to, in entrambe le sezioni

la lucidità è talmente forte 
che il raggio luminoso si 
riflette in modo da creare 
zone scure ai bordi delle 
due strisce. (Ciò avviene 
perchè le sezioni esamina­
te seguono la curvatura de­
gli anelli' e non sono quin- 
di*perfettamente piane). In 
secondo luogo si nota nel­
la sezione C una grande 
uniformità di superficie, 
mentre nella sezione D es­
sa è turbata da evidenti on­
dulazioni, quasi certamente 
dovute all'azione di stri­
sciamento delle spazzole 
morbide e del « peluchon ». 
Concludendo, s e c o n d o  
quanto appare da questa 
prova, che peraltro an­
drebbe confermata da un 
gran numero di altre pro­
ve, mostranti risultati con­
simili, si dovrebbe arguire 
che l ’ azione della brillan­
tatura, quando effettuata su 
una base opportunamente 
preparata (e perciò in cer­
ta qual modo più « liscia »)

anziché scavare produce 
una azione di « livellamen­
to » che rende assai più 
brillante e duratura la luci­
datura dei gioielli.
Lo stesso sembrerebbe po­
tersi dire dall'osservazione 
di due oggetti, entrambi lu­
cidati completamente con 
le spazzole e di cui uno 
sottoposto successivamen­
te a « brillantatura ». Si no­
ta con sufficiente eviden­
za una diversità nella lu­
centezza e nel colore dei 
due oggetti.
Gli operatori interpellati 
sono concordi poi nel so­
stenere che gli oggetti sot­
toposti al procedimento di 
brillantatura mantengono 
più a lungo la lucentezza. 
La diversità nell'aspetto è 
certamente dovuta all'a­
sportazione di metallo che 
avviene durante la « bril­
lantatura » la quale mette 
a nudo una superficie che 
non ha subito altre altera­
zioni chimiche o fisiche nel 
corso della lavorazione.



COME SI USA 
LA BRILLANTATRICE
Come abbiamo detto, gli 
oggetti da trattare vengono 
di normale brillantati dopo 
essere stati puliti di « ne­
ro » (sasso marcio), ma 
alcuni orafi che fabbricano 
oggetti di non grande im­
pegno, e alla cui finitura si 
può provvedere in luogo 
della carta smeriglio colle 
gomme smerigliatrici, ri­
corrono subito alla brillan­
tatura evitando il suddetto 
passaggio; (abbiamo assi­
stito al trattamento di que­
sti oggetti e possiamo af­
fermare che il risultato, 
considerando la qualità de­
gli oggetti, è soddisfacen­
te). Gli oggetti vanno accu­
ratamente sgrassati: le dit­
te che vendono le briIlanta- 
trici raccomandano la sgras­
satura effettuata con la 
lavatrice ad ultrasuoni, 
ma attraverso il nostro pic­
colo sondaggio abbiamo 
appurato che, (pure essen­
do questo il metodo ideale 
e indispensabile, per certe 
lavorazioni a tessuto o di 
catena a maglia fitta) si ot­
tiene un buon risultato an­
che con la sgrassatura a 
spazzola in acqua sapona­
ta. A questo punto l ’ogget­
to o gli oggetti da trattare 
verranno fissati su di un 
apposito attrezzo che, a se­
conda del modello della 
briIlantatrice sarà o no col­
legato al polo positivo del­
la stessa. Dopo di che, in­
serita la corrente, si im­
mergerà l ’attrezzo così pre­
parato nel bagno che è sta­
to precedentemente riscal­
dato a temperatura oppor­
tuna. In un tempo che va­
ria in media tra i 10 e i 15 
secondi l ’operazione è ulti­

mata e deve essere segui­
ta da una abbondante ri­
sciacquatura in acqua cor­
rente.
QUANTI OGGETTI 
SI POSSONO BRILLANTARE 
IN UNA VOLTA
Si possono trattare con le 
stesse operazioni dall’anel­
lo singolo per le apparec­
chiature più piccole, fino 
alle 8-10 spille per le ap­
parecchiature più grandi. 
Ora. facendo il parallelo 
con la pulitura a spazzola, 
risulta lampante soprattut­
to il grande risparmio di 
tempo, sia considerando le 
possibilità dell’apparecchio 
più piccolo, sia, ed a mag­
gior ragione, nelle brillan- 
tatrici di grandi dimensio­
ni. Con quest’uìtima abbia­
mo sperimentato che con 
tutta tranquillità si posso­
no trattare 60 gr. di metal­
lo (oggetti) compresa l’o­
perazione di appendere e 
staccare gli oggetti dall'at­
trezzo, in 60 secondi. In 
conseguenza a ciò, le ditte 
da noi interpellate ci han­
no detto di aver potuto ri­
durre il numero delle puli­
trici addette alla finitura in 
ragione del 75 % in media. 
Vale a dire, applicando il 
trattamento di brillantatura 
è necessaria l'opera di 
una sola pulitrice dove pri­
ma ne occorrevano quattro. 
Questo si risolve indiretta­
mente in un aumento della 
potenzialità produttiva poi­
ché il personale rimasto 
inutilizzato nel procedi­
mento di finitura (o le ore 
rimaste libere, nel caso di 
una sola pulitrice) posso­
no venire destinati ad altri 
lavori, quali la preparazio­
ne delle cere, la smaltatu­
ra, ecc.

CALO
DELLA BRILLANTATURA 
E RECUPERO
Un altro vantaggio non tra­
scurabile è costituito dalla 
differenza di calo, assai 
maggiore nella pulitura a 
spazzola che nelle opera­
zioni di brillantatura. Pren­
dendo come riferimento un 
apparecchio da noi esami­
nato abbiamo potuto con­
statare che l'asportazione 
d’oro operata con la briI- 
lantatrice oscilla su valori 
compresi dal 2 al 4 per 
cento del peso di materia­
le brillantato. Tuttavia il 
materiale asportato viene 
deposto al polo negativo 
dell’apparecchio (che è co­
stituito da una lama di ac­
ciaio inossidabile) e da 
questo può venire recupera­
to pressoché integralmen­
te. infatti la differenza (do­
po il recupero a mezzo di 
raschiamento) scenderà in 
tal modo a 5-10 grammi di 
oro per ogni chilo di me­
tallo brillantato.
Anche questo metallo può 
comunque essere recupe­
rato valendosi di apposite 
apparecchiature che alcune 
case pongono in vendita e 
che permettono il tratta­
mento dei bagni esauriti.
PRECAUZIONI NELL’USO 
DELL’APPARECCHIO
Il buon funzionamento de­
gli apparecchi per la bril­
lantatura, oltre che all’im­
piego di una buona macchi­
na è strettamente legato 
alla qualità del bagno nel 
quale gli oggetti vengono 
immersi. Questo bagno si 
prepara sciogliendo in ac­
qua distillata una miscela 
di sali per brillantatura for­
nita in genere dalle stesse

ditte che forniscono le 
briIlantatrici. La qualità e 
la composizione dei sali va­
ria, in genere, a seconda 
della ditta fornitrice, ed il 
loro prezzo oscilla dalle 
quattro alle novemila lire 
per bagni da dieci-dodici li­
tri. In ogni modo qualun­
que sia la provenienza dei 
sali in essi è sempre pre­
sente una forte percentua­
le di cianuro di potassio, 
sale velenosissimo che può 
provocare gravissimi di­
sturbi, anche con esito le­
tale, se ingerito in sia pur 
piccolissima quantità. Oc­
corre perciò usare la mas­
sima prudenza nel maneg­
giarli, evitando il contatto 
diretto con le mani. A que­
sto scopo si possono ef­
fettuare le operazioni di 
preparazione del bagno con 
un paio di comuni guanti 
di gomma. Si tratta è vero 
di precauzioni sempicissi- 
me a prendersi, ma non bi­
sogna mai sottovalutarne 
la necessità.
Un altro fatto da tenere 
bene in considerazione è 
quello della esalazione di 
fumi tossici durante il fun­
zionamento dell' apparec­
chio. Contrariamente ai va­
pori dell’ipoazotide (ani­
dride nitroso-nitrica) che 
si sviluppa durante certe 
operazioni comuni per l ’o­
rafo come l'inquartatura 
per la raffinazione dell’oro, 
i fumi emanati dalla bril- 
lantatrice non danno sensa­
zione di soffocamento e, 
pertanto, essendo meno 
fastidiosi ed avvertibili, 
possono essere sottovalu­
tati dall'operatore.
E’ invece il caso di prende­
re ogni precauzione perchè 
i fumi emanati non si dif­
fondano nell’ ambiente di



t. La pulitrice passa gli oggetti « di nero ». - 2. e 3. Il lavaggio nella vaschetta ad ultrasuoni 
toglie tutti i residui e predispone nel modo migliore alla vera e propria operazione di 
brillantatura. Si noti il diverso modo di appendere gli oggetti a seconda che si tratti di 
collane e bracciali oppure di anelli e spille. Nel primo caso il lavaggio avviene in due 
tempi.

4. - 5. • 6. - La sequenza delle tre foto mostra la brillantatura di una collana con l'impiego 
di un attrezzo adatto a tenerla sospesa nel bagno. Il contatto per il passaggio della 
corrente avviene appoggiando l'attrezzo su un lato della vasca.

7. 8. - Le stesse operazioni della serie precedente, eseguite per brillantare alcune spille. 
Muta l’attrezzo, ma il procedimento è il medesimo. - 9. L’ultima operazione, la risciacqua­
tura, viene immediatamente effettuata dopo la brillantatura in una vaschetta posta in 
prossimità del bagno brillantante. Le operazioni illustrate nelle ultime sei fotografie si 
svolgono in un locale chiuso, separato dalla fabbrica vera e propria. L'apparecchio illustrato 
nelle foto è provvisto di un proprio impianto di aspirazione e rende superfluo l'impiego 
della cappa. L'assenza della cappa ha favorito le riprese fotografiche.



lavoro, anzi è addirittura 
consigliabile che le opera­
zioni di brillantatura si vol­
gano in un ambiente sepa­
rato dal resto della fabbri­
ca (come potrebbe essere 
un apposito locale, o, più 
semplicemente una cappa 
a vetri chiudibile).
A maggior ragione l’opera­
tore farà bene ad evitare 
al massimo di respirare i 
fumi che emanano dal ba­
gno. Benché non siamo a 
conoscenza di norme pre­
cauzionali imposte dalla 
legge o dalle autorità sani­
tarie per il caso specifico 
della brillantatura sono cer­
tamente da osservarsi quel­
le poche e semplici norme 
che regolano l ’impiego dei 
gas tossici.
E' comunque consigliabile, 
per chi effettua queste ope­
razioni in modo continua­
tivo, sottoporsi di tanto in 
tanto a visite di controllo 
ché  ̂ possono contenere o 
meglio ancora prevenire 
l ’eventuale insorgere di 
malesseri.
Il sistema cappa chiusa- 
aspiratore è comunque suf­
ficiente ad una buona eli­
minazione dei gas, e poi­
ché essi già esistono in 
ogni fabbrica l ’emanazio­
ne dei gas non sembra pos­
sa costituire un ostacolo 
alla installazione degli ap­
parecchi di brillantatura.
Vi sono comunque in com­
mercio apparecchi, natu­
ralmente più costosi, che 
sono dotati di un efficiente 
sistema di neutralizzazio­
ne dei fumi emessi. Il si­
stema è costituito da una 
pompa aspirante azionata 
elettricamente nel corso 
della brillantatura.

Nella foto in alto: un esempio di piccolo im­
pianto di brillantatura, posto sotto la normale 
cappa già destinata ad altri usi. In tal modo, 
anche un piccolo laboratorio artigiano può 
valersi dei vantaggi della lucidatura galva­
nica. Tra l'apparecchio qui illustrato e quello 
della precedente sequenza fotografica, il mer­
cato pone a disposizione degli orafi una vasta 
gamma di apparecchi di diverse prestazioni 
e con prezzi adatti a tutte le esigenze.

Un opportuno sistema di 
canalizzazioni consente il 
verificarsi di una depres­
sione a livello del bordo 
della vasca contenente il 
bagno. In tal modo i fumi 
non hanno neppure la pos­
sibilità di innalzarsi e so­
no immediatamente aspi­
rati in una intercapedine 
che circonda la vaschetta 
e convogliati all’esterno.

DURATA DEI BAGNI
La soluzione salina nella 
quale si effettua la brillan­
tatura si esaurisce con l ’u­
tilizzazione e dopo un cer­
to periodo d’impiego e su­
perata una certa quantità 
di merce brillantata, deve 
essere sostituita.
Occorre notare che non è 
soltanto il passaggio della 
corrente ad esaurire i ba­
gno. Se fosse soltanto que­
sto il consumo della solu­
zione sarebbe più o meno 
proporzionale alla quantità 
di merce trattata. L’altro 
fattore è il riscaldamento. 
Per eseguire il trattamen­
to infatti è necessario che 
la soluzione sia riscaldata 
ad una temperatura che si 
aggira sui 70/80 gradi cen­
tigradi.
Ad ogni successivo riscal­
damento il bagno subisce 
un piccolo deterioramento. 
Maggiori saranno le volte 
che il bagno viene riscal­
dato, minore sarà la sua 
durata. E’ quindi il caso di 
valutare bene la grandezza 
dell’apparecchio che può 
servire e scegliere quello 
la cui misura può consen­
tire un più razionale sfrut­
tamento del bagno.
Per fare un esempio una 
soluzione di circa dodici li-
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II disegno in basso ci mostra — in modo 
schematico —  il funzionamento di una va­
schetta per brillantatura provvista di aspira­
tore autonomo. I fumi emessi dal bagno ven­
gono risucchiati da una pompa aspirante net 
la predisposta intercapedine in modo da non 
disturbare l’operatore nel corso della brillanta­
tura. Anche per questo apparecchio però è 
sempre meglio avvalersi di un locale sepa­
rato dal resto della fabbrica.



tri consente la brillantatu­
ra di dieci-dodici chilo­
grammi di oggetti se vie­
ne usato saltuariamente, 
poniamo riscaldando il ba­
gno per il trattamento una 
volta al giorno. Se lo stes­
so bagno fosse usato in 
continuazione, senza che si 
alternino raffreddamenti e 
riscaldamenti, mantenendo 
cioè continuamente la tem­
peratura d’esercizio, esso 
consentirebbe la brillanta­
tura anche di diciannove 
chilogrammi di oggetti!

COMPATIBILITA'
DELLA BRILLANTATURA 
CON LE PIETRE PREZIOSE.
Tutte le pietre preziose che 
possono essere immerse 
nei bagni di doratura e ro- 
diatura sono di norma su­
scettibili di essere immer­
se anche nei bagni di bril­
lantatura. Quindi brillanti, 
rubini, zaffiri, smeraldi, 
turchesi sopportano senza 
danno il trattamento. Per 
altre pietre è invece oppor­
tuna qualche prova con 
esemplari di poco conto, in 
quanto variando la compo­
sizione dei bagni può veri­
ficarsi qualche sgradevole 
sorpresa. Intendiamo rife­
rirci a coralli e perle, che 
comunque molti operatori 
sottopongono a brillantatu­
ra senza alcun timore. Lo 
stesso dicasi per l'opale, 
che, come noto, data la 
sua struttura formata da 
materiale percorso da mi­
crofessure può facilmente 
imbibirsi di liquidi estranei 
e presentare variazioni di 
color.e e di splendore. Noi 
comunque abbiamo assisti­
to personalmente ad ope­
razioni di brillantatura su

anelli che recavano monta­
ti bellissimi opali, e per 
quanto abbiamo cercato 
non solo ad occhio nudo, 
ma anche con lente a die­
ci ingrandimenti, non ci è 
stato possibile rilevare 
modificazioni di alcun ge­
nere.
Per contro, vi sono alcune 
categorie di pietre che as­
solutamente non debbono 
subire il trattamento di 
brillantatura. Si tratta del 
lapislazzuli, che contiene 
un composto di sodio at­
taccabile dal cianuro, e di 
alcune pietre come la ve­
suviana ed il crisolito che 
contengono dei composti 
di ferro.
Anche gli oggetti smaltati 
possono subire la brillan­
tatura senza danni, e se si 
deve mantenere qualche 
parte opaca in un oggetto, 
è sufficiente ricoprire la 
zona con una vernice iso­
lante, la stessa che si usa 
per la rodiatura. Per aspor­
tarla ad operazione com­
piuta, basterà immergere 
l ’oggetto in un solvente.

LEGHE BRILLANTABILI
Le leghe di oro rosso, gial­
lo, rosa, tutte quelle cioè 
a base di oro, argento e ra­
me, sono briIlantabili con 
ottimi risultati. Per l ’oro 
bianco i risultati sono con­
tradditori. Alcuni sostengo­
no di riuscire a brillanta­
re altrettanto bene il pro­
prio oro bianco, come quel­
lo delle altre leghe, altri 
affermano che non è pos­
sibile. Non avendo potuto 
assistere ad una brillanta­
tura di oro bianco con ri­
sultati soddisfacenti (nem­
meno da quelli che affer­

mavano di essere in grado 
di farla) non ci pronuncia­
mo sul problema. Secondo 
le dichiarazioni di alcuni 
venditori e costruttori di 
briIlantatrici la brillantatu­
ra dell’oro bianco darebbe 
risultati soddisfacenti sol­
tanto se il trattamento è 
applicato ad oggetti che 
hanno subito un trattamen­
to meccanico: vale a dire 
oggetti eseguiti a mano, o 
stampati o trafilati come le 
catene.
La questione pertanto rima­
ne ancora aperta in attesa 
che il futuro porti risultati 
più attendibili.
Occorre però osservare 
che il problema della bril­
lantatura dell’oro bianco 
non ha la stessa importan­
za di quella per l'oro rosso. 
Molto spesso l ’oro bianco 
è utilizzato per lavori di 
maggior pregio ed è evi­
dente che dove il costo 
della mano d'opera per co­
struirli è più alto, minore 
sarà l ’importanza del costo 
della finitura.
Gli oggetti d’oro bianco, 
poi, subiscono in gran mag­
gioranza il trattamento di 
di rodiatura, di modo che 
il colore sia costante ed il 
lucido assai duraturo. 
Segnaliamo comunque qui 
in uri uso particolare della 
briIlantatrice: per poter ro- 
diare con i migliori risulta­
ti estetici, alcuni operato­
ri non si accontentano di 
lavare ad ultrasuoni i loro 
oggetti d’oro bianco, ma 
gli fanno subire un breve 
trattamento di brillantatu­
ra. Sembra che ciò contri­
buisca ad asportare anche 
dai luoghi più riposti gli os­

sidi formatisi nella lavora­
zione e permetta di otte­
nere rodiature superiori al­
le altre per durata e splen­
dore.

IL COSTO
DELLA BRILLANTATURA
Abbiamo effettuato una 
serie di calcoli per deter­
minare il costo di eserci­
zio di una brìi lantatrice di 
grande dimensione: in es­
sa abbiamo tenuto conto 
di: manodopera, tasso di 
ammortamento del capitale 
per l ’acquisto della mac­
china, costo del bagno (sa­
li più acqua distillata) e 
corrente elettrica conside­
rando la quantità che si 
impiega per la brillantatu­
ra propriamente detta e 
quella per il riscaldamento 
del bagno. A questo propo­
sito vorremmo notare che 
il costo minimo per gram­
mo si ha quando si brillan­
tano almeno 200 grammi 
di oggetti alla volta. L’ana­
lisi di questi dati ci ha por­
tato ad un costo-grammo 
pari a 6 lire circa. Per le 
piccole apparecchiature, la 
differenza che potrebbe es­
sere costituita dal minor 
consumo di corrente e dal 
minor costo di acquisto, è 
praticamente neutralizzata 
dal minor rendimento, poi­
ché in uno stesso periodo 
di tempo si può trattare 
un minor numero di ogget­
ti. Quindi, la scelta di una 
apparecchiatura viene con­
dizionata dalla necessità di 
produzione del laboratorio 
che l ’acquista. FINE



ATTI DELLA
EXPORT
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Il giorno 5 maggio 1967, 
ha avuto luogo presso la 
sede sociale di Piazza Don 
Minzoni l'Assemblea an 
nuale ordinaria della so« 
cietà EXPORT ORAFI S.r.l 
I Soci presenti rappresen­
tavano in proprio e per de­
lega 16/24 del capitale so­
ciale di L. 2.400.000 intera­
mente versato.
Ha presieduto l’adunanza il 
gr. uff. Luigi 11lario; Segre­
tario deH’Assemblea la 
sig.na rag. Carla Ricaldo- 
ne.
Dopo aver aperto la riunio­
ne .il Presidente ha dato 
lettura della relazione del 
Consiglio Amministrazione 
sul bilancio 1966. Esposti 
in sintesi i risultati econo­
mici, la relazione prosegue 
affermando che l ’Export 
Orafi ha allargato sempre 
di più la sua sfera di in­
fluenza, affiancando sem­
pre ed in ogni occasione 
le inziative miranti a man­
dare all’estero, ad ondate 
crescenti, la produzione o- 
rafa, ed in ultima analisi il 
lavoro specialmente dei 
piccoli imprenditori, degli

artigiani e delle maestran­
ze della nostra Città. Du­
rante l'anno 1966 sono sta­
te eseguite n. 2.735 ope­
razioni di esportazione de­
finitiva verso i seguenti 33 
Paesi: Germania, Olanda, 
Belgio, Danimarca, Lus­
semburgo, Svizzera, Irlan­
da, Finlandia, Austria, Re­
gno Unito, Norvegia, Sve­
zia, Francia, USA, Curacao, 
Isole Bahamas, Venezuela, 
Hawai, Canada, Messico, 
Hong Kong, Singapore, Pa­
nama, Australia, Giordania, 
Kuwait, Israele, Libano, 
Arabia Saudita, Libia, Gi­
bilterra, Sud Africa, Kenia. 
Gli operatori sono stati 
320. Miglioramento, quin­
di, rispetto al 1965, duran­
te il quale gli operatori che 
si sono valsi dell’opera 
dell’Export Orafi furono 
n. 288 e le operazioni defi­
nitive n. 2234. Inoltre, si è 
avuto la partecipazione a 
Fiere e Mostre internazio­
nali, precisamente a Lon­
dra, Brema, Salisburgo, 
Dusseldorf. La relazione 
termina sottolineando re­
centi riconoscimenti del­

l ’opera svolta dalla socie­
tà interessata a dimostra­
zione dei fini collettivi e 
non di lucro ch’essa perse­
gue ormai da circa un de­
cennio.
Per il Collegio dei Sindaci 
ha riferito il dott. Piero Rai- 
teri, il quale ha posto in 
luce la regolarità dei con­
ti presentati daM’Annmini- 
strazione ed ha espresso il 
parere favorevole del Col­
legio per l’approvazione di 
essi conti da parte dell’As­
semblea. Dalla relazione 
sindacale si è anche appre­
so che la gestione si è 
svolta come sempre mercè 
la prestazione dell’opera 
intermediaria al servizio 
di tutti gli operatori orafi, 
senza alcuna discrimina­
zione nemmeno tariffaria 
tra Soci e non Soci, come 
del resto aveva già detto 
la stessa Amministrazio­
ne.
Aperta la discussione, so­
no intervenuti i Soci Comi­
netti, 11lario Camillo, Soro, 
ai quali hanno dato esau­
rienti riposte il Presidente 
e il Sindaco dott. Raiteri.

Dopodiché l ’Assemblea ha 
approvato all’unanimità il 
bilancio, il conto profitti e 
perdite e le relazioni ac­
compagnatorie, nelle risul­
tanze esposte dall’Ammini­
strazione e con tutte le 
considerazioni e proposte 
contenute nei documenti 
sottoposti all’adunanza.
La seduta, iniziata alle ore 
21,15 è terminata alle ore 
22,30 circa.

pi.erre

Gli organi della società so­
no così composti:
Consiglio di Amministra­
zione: lllario gr. uff. rag. 
Luigi, Presidente: Baldi En­
rico - V. Presidente; Paset- 
ti rag. Massimo, Segreta- 
'io.
Collegio sindacale: Sinda­
ci effettivi: Moraglione 
Pierino, Presidente; Raite­
ri dr. rag. Piero e Terzano 
Ida ved. Albera.
Sindaci supplenti: Rota 
Costantino e Zavanone 
Luigi.

And.
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Secondo I’ elaborazione di 
dati trasmessi dall’Istituto 
per il Commercio con l ’E­
stero, l'incremento totale 
delle esportazioni dei pro­
dotti orafi - argentieri rag­
giunge quasi i dieci mi­
liardi. Un incremento no­
tevole, se si pensa che or­
mai da oltre un decennio 
il valore della esportazio­
ne dei prodotti orafi italia­
ni sale in continuazione e 
che, fino al 1959, lo stesso 
valore globale dell'espor- 
tato di ogni anno era sem­
pre stato minore del valo­
re del solo incremento re­
gistrato in quest'anno.
La tabella che riportiamo 
in calce a questa pagina 
ci mostra In modo esau­
riente l ’andamento del fe­
nomeno dal 1954 fino al­
l ’ anno scorso. In questi 
tredici anni (è proprio il 
caso di dire che il 13 por­
ta fortuna!) il valore del- 
l ’esportato di oreficeria è 
cresciuto di ben sessanta- 
due volte!
I dati che riportiamo, co­
me ben sanno i nostri let­
tori, sono soltanto indica­
tivi, in quanto raccolgono 
— per necessità statisti­
che e doganali — un coa­
cervo di merci che non è 
sempre e soltanto I’ orefi­
ceria e gioielleria nel sen­
so da noi inteso, ma nu­
merose altre voci.
Se non perfettamente pre­
cisi sono però assai atten­
dibili in quanto la voce mo­
netariamente più importan­
te rimane proprio quella 
dell'oreficeria nel s e n s o  
che i produttori orafi dan­
no a questa parola.
Uno sguardo alla tabella 
riportata a pag. 45 ci di­
mostra infatti che sui cin-

LE ESPORTAZIONI ORAFE 
NEL 1966
HANNO SUPERATO 
I 53 MILIARDI

quantacinque miliardi di 
totale, la voce 07.12/017 
(quella che ci interessa) 
rappresenta oltre i quattro 
quinti del totale.
A ll’ incirca la stessa pro­
porzione si era avuta con 
l ’esportazione del 1965, ed 
altri anni precedenti, tan­
to che, per un calcolo ap­
prossimativo tale rapporto 
può essere considerato ab­
bastanza costante.
S e vogliamo considerare 
l'incremento effettivo del­
le esportazioni di orefice­
ria in termini più esatti, 
dovremo pertanto conside­
rare non la differenza tra 
L. 45.956.911.000 (totale 
del 1965 e L. 55.426.373.000 
(totale d e I 1966) c h e è 
di L. 9.469.462.000; bensì 
la differenza fra le voci 
071.12/017 del 1966 e del 
1965. Vale a dire L. 46 mi­
liardi 029.562.000 (Esport. 
del ’66) meno L. 39 miliar­
di 740.527.000 (Esport. de! 
’65). Il valore dell’ incre­
mento effettivo della sola 
oreficeria e gioielleria si 
riduce così a L. 7.289.035, 
che è sempre una bella 
somma.
Un dato sul quale merita 
soffermarsi attentamente è 
quello che si riferisce ai 
pesi esportati: nel 1965 il 
peso complessivo d e l l e  
merci esportate sotto la 
voce 071.12/017 era di 656 
quintali. Nell'anno 1965 il 
peso è sceso a Q.li 635, 
vale a dire ventun quintali 
(fra oro e platino) in me­
no. Questo dato sembra 
contrastare con l ’aumento 
di oltre sette miliardi net­
ti di esportazione. Possia­
mo però spiegarci la con­
traddizione considerando 
che i Paesi importatori del­

le nostre oreficerie e gio­
iellerie si sono orientati 
verso produzioni di minor 
e peso e maggior pregio 
di lavorazione. Infatti, il 
prezzo medio delle orefi­
cerie e gioiellerie esporta­
te nel 1965 risulta di Li­
re 605,80 al grammo, con­
tro le L. 724,87 de! 1966. 
Un’altra ipotesi, che però 
non è possibile verificare, 
dato che l ’oro ed il plati­
no s o n o  raggruppati en­
trambi sotto la medesima 
voce statistica, è che sia 
aumentata l'importazione 
dei lavori in platino, con 
conseguente aumento del 
valore monetario comples­
sivo e diminuzione con­
temporanea del peso. 
Un’altra informazione assai 
interessante d a ricavare 
dalle statistiche è quella 
della destinazione d e l l e  
merci di oreficeria e gio­
ielleria d’oro e di platino. 
Secondo i dati il maggior

compratore di quei qua­
rantasei miliardi e rotti 
della voce 071.12/017 è la 
Repubblica Federale Tede­
sca con 285 Q.li di merce 
pari a L. 20.568.198.000, va­
le a dire più dei due quin­
ti dell’intero ammontare. 
Seguono a grande distan­
za la Svizzera con 91 Q.li 
per L. 6.122.455.000, i Pae­
si Bassi con 55 Q.li e Li­
re 2.562.844.000 (qui c’en- 
tra Curagao...) e gli Stati 
Uniti con 43 Q.li per Li­
re 4.745.735.000. Il resto 
agli altri Paesi.
Significativi questi dati an­
che per un altro aspetto: 
il maggiore o minor pre­
gio della merce esportata 
a seconda del Paese im­
portatore.
Facendo un rapporto fra i 
valori esportati ed i rela­
tivi pesi si ottiene un prez­
zo medio al grammo che. 
pur non avendo alcun ri­
ferimento con le situazio-

L’ANDAMENTO DELLE ESPORTAZIONI ORAFE 

DAL 1954 AL 1966

1954 L. 894.188.000 (100)
1955 L. 1.248.598.000 (139)
1956 L. 2.729.707.000 (305)
1957 L. 4.596.065.000 (513)
1958 L. 5.923.040.000 (624)
1959 L. 4.600.474.000 (514)
1960 L. 10.145.903.000 (1.134)
1961 L. 17.332.759.000 (1.938)
1962 L. 24.043.594.000 (2.689)
1963 L. 26.173.958.000 (2.928)
1964 L. 35.605.651.000 (3.971)
1965 L. 45.855.891.000 (5.139)
1966 L. 55.426.373.000 (6.199)

+ 39 %
+ 119 % 
+  68 % 

+  22 %  

— 18% 
+  121 %  

+ 71 %
+ 34 %
+ 9 %
+ 32 %
+ 28 % 

+  20 %

circa
circa
circa
circa
circa
circa
circa
circa
circa
circa
circa
circa



ni reali (troppe sono le 
componenti che interven­
gono in questo rapporto, 
le pietre montate, il diver­
so titolo della merce a 
seconda delle destinazioni 
ecc...) è ugualmente utile 
e significativo se adottato 
soltanto in sede di con­
fronto. Così abbiamo qui 
visto prima che il prezzo 
medio per grammo delle 
oreficerie esportate n e I 
1966 è di L. 724,87.

Gli Stati Uniti sono gli ac­
quirenti c h e  importano 
merce più pregiata: infatti 
la pagano in m e d i a  Li­
re 1.103,65 al grammo. I 
Paesi Bassi sono... bassi 
anche nei prezzi di acqui­
sto con L. 465,79 al gram­
mo. Ed in mezzo stanno la 
Germania e la Svizzera 
con L. 721,69 e L. 672,79 
rispettivamente.
Esaurita l ’ Oreficeria e la 
Gioielleria, facciamo due

considerazioni sull'Argen­
teria.
Pur essendo un articolo di 
prezzo unitario notevol­
mente inferiore alle orefi­
cerie, l’argenteria mostra 
notevoli progressi. L’espor­
tazione è salita dai 114 
Quintali del 1965 ai 137 del 
1966 con 21 Q.li di incre­
mento, pari a L. 10.863.000. 
Il prezzo al grammo delle 
argenterie è salito dalle Li­
re 41,90 in media del 1965

alle 49,40 del 1966. Poiché 
il prezzo dell’argento non 
è salito di tanto nel perio­
do indicato, ciò può signi­
ficare soltanto che o si 
ottengono prezzi più alti 
per la stessa merce, op­
pure che la richiesta degli 
acquirenti esteri si orien­
ta verso articoli di quali­
tà più elevata, vale a dire 
con maggiori costi di lavo­
razione.

Giorgio Andreone

I RISULTATI DELLA ESPORTAZIONE ORAFA 1966

« GIOIELLERIA »
D ORO, ARGENTO E PLATINO

« OREFICERIA »
D’ORO, ARGENTO E PLATINO

071.12/012
Minuterie, oggetti di gio­
ielleria e loro parti, di me­
talli preziosi, abbozzi e lo­
ro p a r t i ............................
071.12/004
Altri, comprese le perle 
fini incastonate o montate, 
di argento, anche dorato o 
platinato con strato non 
superiore a 30 micron . .
071.12/013
Idem, di argento dorato o 
platinato, di oro platinato, 
m ic r o n ............................
071.12/017
Idem, di oro anche plati­
nato con strato non supe­
riore a 30 micron, di pla­
tino o di metalli del grup­
po del p la tino ...................
Totale v o c e ...................

O.li 80 L. 6.796.580.000

Q.li 25 L. 228.848.000

Q.li 2 L. 80.271.000

Q.li 635 L. 46.029.562.000 
Q.li 742 L. 53.135.261.000

071.13/004
Oggetti di oreficeria e lo­
ro parti, di metalli prezio­
si. Abbozzi e loro parti .

071.13/006
Altri, di argento, anche do­
rato e platinato con strato 
non superiore a 30 micron
071.13/005
Idem, di argento dorato o 
platinato, di oro platinato, 
con strato superiore a 30 
m ic r o n ............................

071.13/014
Idem, di oro anche plati­
nato con strato non supe­
riore a 30 micron, di pla­
tino o di metalli del grup­
po del platino . . . .

Totale v o c e ...................

Q.li 1 L. 30.322.000 

Q.li 137 L. 574.054.000

Q.li 2 L. 53.324.000

Q.li 22 L. 1.633.412.000 

Q.li 162 L. 2.291.112.000

TOTALE ESPORTAZIONE ORAFA 1966
Gioielleria ..................................... L. 53.135.261.000
Oreficeria ..................................... L. 2.291.112.000
Totale esportazione di lavori di gio­

ielleria e oreficeria d’oro, ar­
gento e p la t in o ...................L. 55.426.373.000



V A R I E T À
IL DIAMANTE:
□ AL PETTO DEI CENTURIONI 
ALL1 ANULARE

□ ELLA FIDANZATA

Ogni stagione ci porta una 
moda nuova imponendo 
idee e valori che si avvi­
cendano con un ritmo sem­
pre più incalzante. In que­
sto carosello di colori, di 
fogge, di miti più o meno 
accettabili, sono decisa­
mente pochi i valori che 
riescono a mantenere in­
tatta la loro validità attra­
verso gli anni. Il diamante 
è uno di questi.
Dai tempi ormai lontanis­
simi, fra I'800 e il 600 A.C., 
in cui vennero scoperti i 
primi giacimenti diamanti­
feri in India, le favolose

miniere di Golconda, il dia­
mante si è sempre trovato 
al primo posto fra le pie­
tre preziose.
Ma chi direbbe oggi che il 
diamante sia stato, prima 
di divenire il simbolo della 
grazia e della bellezza, 
l’emblema della forza e del­
la mascolinità?

La vera origine dei dia­
manti è tuttora un miste­
ro, benché la loro compo­
sizione sia la più semplice 
tra tutte le pietre prezio­
se. Il diamante è poco più 
del comune carbonio, co­
me la grafite che serve per

la punta delle matite, ma 
completamente cristalliz­
zato, e nessuno è ancora 
riuscito a spiegare come 
mai la natura, giocando sul­
la pressione e sul calore, 
abbia fatto cristallizzare il 
diamante in una forma co­
sì differente da qualsiasi 
altra sostanza. Qualunque 
sia stato in realtà il pro­
cesso di formazione dei 
diamanti, questi, una vol­
ta strappati alla terra, rap­
presentano la sostanza più 
dura conosciuta daM’uomo, 
la più tenace fra le pietre 
preziose. Infatti, la parola

diamante deriva dal greco 
« adamàs » che significa 
« indomabile, invincibile », 
e non lo si può lavorare 
se non con un altro dia­
mante. Ecco perchè, prima 
che le raffinate tecniche di 
lavorazione rivelassero tut­
to lo splendore potenziale 
di un diamante grezzo, 
questa pietra veniva con­
siderata un talismano in­
sostituibile in guerra per 
assicurare la vittoria e l ’in­
vulnerabilità ai guerrieri. 
A questo proposito, Plinio 
il Vecchio, il grande stori­
co dell’antichità morto nel



79 D.C., afferma: « posto 
sull'incudine, il diamante 
respinge i colpi di martello 
e ne manda in frantumi il 
metallo. Questa potenza 
che le due forze della na­
tura, il ferro e il fuoco, non 
riescono a domare, è sog­
giogata solo dal sangue an­
cora caldo di un capro 
sgozzato. Sicuramente 
conclude Plinio — il prodi­
gio di questo splendido cri­
stallo che viene ammorbi­
dito dal sangue del « più 
sporco degli animali » non 
può essere attribuito ad al­
tro che alla bontà degli dei. 
Essi ne hanno fatto dono 
agli uomini perchè, porta­
to alla sinistra e incastona­
to in un anello di ferro o 
acciaio, possa nutrire e 
proteggere il suo posses­
sore. Il diamante dà la vit­
toria a chi lo indossa, ren­
dendolo invulnerabile e po­
tente contro i nemici ». Sa­
rà superfluo precisare che 
l'incudine non è in realtà 
usata per la lavorazione dei 
diamanti. Il taglio avviene 
sempre con strumenti di 
precisione, manuali o mec­
canici.
Le convinzioni di Plinio 
sulle virtù... guerriere del 
diamante, condivise da 
molti popoli dell antichità 
spiegano come mai questa 
pietra, che è oggi la gem­
ma preferita dalle donne,

fosse per lunghissimo tem­
po portata unicamente da­
gli uomini. Fu solo nel Me­
dioevo che il « monopolio » 
degli uomini cessò e ci si 
accorse finalmente che il 
diamante poteva essere in­
dossato, anche se con al­
tri scopi, dalle donne: e la 
prima a portarlo fu — sem­
bra — Agnès Sorel, la bel­
la favorita del re di Fran­
cia Carlo VII, una «plebea» 
che osò, dapprima fra la 
riprovazione generale dei 
nobili, impreziosire il suo 
abbigliamento e la sua bel­
lezza con questo tocco 
scintillante verso la metà 
del XV secolo.
Il primo grande progresso 
nell’arte del tagliare i dia­
manti si manifestò, pare, 
sul finire del Quattrocento, 
quando nacque nei Paesi 
Bassi l ’arte di ridurre le 
pietre secondo precisi 
schemi geometrici. I dia­
manti acquistarono così 
un grado di brillantezza, un 
« fuoco » mai visti. Il se­
condo progresso si regi­
strò alla fine del Seicento, 
quando il veneziano Peruz- 
zi inventò il taglio a bril­
lante, che si dimostrò tan­
to superiore ai precedenti 
da restare, con lievi modi­
fiche, la forma di taglio 
più diffusa fino ai nostri 
giorni.
Ma, allo stato grezzo, non

tutti i diamanti hanno la 
medesima forma. E qui en­
tra in gioco l ’abilità e l'in­
telligenza del tagliatore 
che, dopo aver studiato tal­
volta per giorni e giorni la 
pietra, decide quale sia il 
tipo di taglio che può me­
glio valorizzarla. Egli può 
infatti scegliere fra diversi 
tagli, di cui cinque sono i 
più praticati: a brillante, a 
navetta, a smeraldo, a goc­
cia, ovale. Tutte queste for­
me hanno 58 faccette per 
raggiungere la massima 
intensità luminosa, per ri­
flettere tutta quella luce 
che fa del diamante la più 
splendente delle gemme.
Il taglio a navetta fu ese­
guito per la prima volta ad 
Amsterdam, all’inizio del 
1700 e, come dice il suo 
nome, ha la forma di una 
navetta, cioè allungata e 
terminante con due punte. 
Più tardi venne chiamato il 
taglio a « marquise » poi­
ché la Marchesa di Pompa- 
dour era solita portare a- 
nelii di questa forma.
Il taglio a goccia ha una 
delle estremità arrotonda­
ta e l'altra a punta. Verso 
la metà del 1800 ebbe il 
suo momento di « splendo­
re » poiché, grazie alla sua 
forma, era il pendente i- 
deale per ornare i décol- 
letés delle dame. E' vera­
mente incantevole monta­

to a solitario su un anello, 
e portato con la parte ar­
rotondata rivolta verso il 
polso.
Il taglio a smeraldo, con la 
sua forma rettangolare e 
le sue pure linee geome­
triche, mette in risalto an­
che le più leggere colora­
zioni del diamante: è per 
questa ragione che si evita 
di usarlo ad esempio, nel 
caso di diamanti paglieri­
ni, mentre è ideale per dia­
manti incolori oppure in 
quelli in cui si voglia enfa­
tizzare il colore.

Il taglio ovale è una va­
riazione del taglio a bril­
lante e presenta il vantag­
gio di sembrare più grande 
di un diamante a taglio 
tondo della stessa caratu­
ra.
Il diamante, e in particola­
re il diamante con taglio 
a brillante, è tipico come 
simbolo del fidanzamento, 
il segno tangibile di una 
scelta serena e felice che 
unisce due vite. Grande o 
piccolo che sia, il diaman­
te, e il solitario in partico­
lare, ha un significato che 
va ben oltre il suo valore 
intrinseco: è il punto d’ar­
rivo di un sentimento che 
è nato, ed allo stesso tem­
po il punto di partenza per 
qualcosa che verrà, il fu­
turo.

C O M M I S S I O N A R I A  O R A F A
SERIETÀ* NELL* 
ORGANIZZAZIONE 
VALENZA - TEL. 91.663



C O M M E R C I O  
CON L’ESTERO
Richieste ed offerte 
dall’estero per articoli 
di gioielleria, 
oreficeria, argenteria, 
pietre preziose 
e merci affini, 
o per rappresentanze.

Le richieste, le offerte, i nominativi, contenuti in questa rubrica, 
sono desunti dal bollettino settimanale « INFORMAZIONI PER IL 
COMMERCIO CON L’ESTERO» edito dall’I.C.E. - Roma.
Per ciò che concerne il contenuto della rubrica, esclusivamente 
di carattere informativo, non si assume alcuna responsabilità o 
garanzia.
Gli operatori nazionali che intendono entrare in contatto con le 
ditte sottoindicate possono avvalersi del « SERVIZIO INFORMA­
ZIONI SU DITTE ESTERE» dell’I.C.E., Via Lizts - E.U.R. - Roma, 
richiedendo informazioni sul conto dei singoli nominativi.
Il Servizio fornirà, in via riservata, le informazioni di cui è in 
possesso o solleciterà tali notizie, dietro rimborso delle spese 
vive, ai propri corrispondenti all’estero.

RICHIESTE
AUSTRALIA

H.E. James - 74 Epping Ave. - 
Epping, N.S.W.
Articoli vari dell'artigianato, 
inclusa la gioielleria.

GHANA
BENKO & SONS - P O - Box

931 - Kumasi.
Bigiotteria.

Ben’s Modern Words D 678/2 
Lutterodt Street - P.O. Box 
712 - Accra.
Cinturini per orologi in oro, 
gioielleria.

IRLANDA
The Jewellery and Metal Manu­

facturing - Co, of Ireland 
Ltd. - 4-5 Harcourt Road - 
Dublin 2.
Stampati in argento 950.

GRAN BRETAGNA 
Metalinks (Wales) Ltd. - Vstrad 

Mynach - Hengoed, Glam. 
Cammei.

MESSICO

Diamans S.A. - Madero 55 - 109- 
Mexico 1, D.F.
Articoli di corallo e cam­
mei; stampi per medaglie 
in oro e argento.

PAESI BASSI

Vroemen - Thissen N.V. - Am-
bachtstraat, 22 - Herlen - 
Oreficeria.

Hamco • Hilversum N.V. 
Naaderstraat 4 - Hilversum- 
Articoli argentati e d'ar­
gento.

PORTOGALLO
J. Navarro & Castro Lda. • Largo 

do Leao. 3-A e 3-B - Lisbona 
Bigiotteria.

Mario Ricardo Soares Netto •
Rua Augusto Rosa, 17 - 4° • 
Lisbona.
Bigiotteria di lusso.

A. Santos Marques - Av. Alijbar- 
rota, 30 - 1° - Amadora. 
Bigiotteria di lusso.

STATI. UNITI

Snyder's - 729 Kansas Ave. - 
Topeka, Kan, 66602. 
Gioielleria e oreficeria.

William M. Frazin Co. - 25 East 
Washington St. - Chicago, 
III - Astucci per gioielleria.

Schpero's Jewelers - 80 Broad 
Street - Milford, Conn 
06460.
Gioielleria (Roma).

Joseph Blank, Ine. 15 West 
47th Street - New York. N. 
Y. 10036.
Cammei.

Mohawkfinis^ing Products, Ine. •
Amsterdam N.Y. 12010 - 
(Att.: Mr. John T. Scheck- 
ton).
Oro e argento in fogli. 

Central Pearl Co., Ine. • 71, 47th 
St. - New York, N.Y. 10036. 
Gioielleria 18 kt.

Corvier Jewelry Co. - 576 Fifth 
Avenue - New York, N.Y. 
Coralli, cammei, gioielleria. 

Persian Imports - 615 West 11 th 
St. - Coffeyville, Kan. 47237. 
Cammei • Gioielleria in oro 
o argento.

SUD AFRICA

B. Bloomberg - 207 - Castle Man- 
sion - Eloff Street - Johan­
nesburg.
Gioielleria d'oro e monta­
ture per anelli.

OFFERTE
HONG-KONG
Wah Tat Company - 52 Cherry 

House, so uk estate, Kow- 
loon.
Pietre tagliate per gioielleria, 
crisopazi, giada colorata, oc­
chio di gatto, ecc.

FRATELLI TERZANO
Ninetto Edoardo Terzano

GIOIELLERIA

JEWELLERY E X P O R T

J UWELIERKUNST M a r c h io  5 2 0  A L

V A L E N Z A  P O  ( it a l y )

CORSO GARIBALDI, 114 Telef. : Ufficio 92.174 - Abitazione 92. 642



delle aziende 
produttrici 
e commerciali 
di oreficeria, 
gioielleria 
ed affini 
nella provincia 
di Alessandria.

NUOVE AZIENDE ISCRITTE AL­
LA CAMERA DI COMMERCIO DI
COMMERCIO DI ALESSANDRIA
DALL’11 AL 25 APRILE 1967:
LENTI ALDO - Valenza - V.le V 

Veneto. 16 - Lab. oreficeria.
LAURENTI LEANDRO - Roma - 

Esr. Valenza - vi. Repubbli­
ca. 5 - Lab. oreficeria.

POZZOBON WALTER - Valenza 
v. S. Salvatore. 80 - Lab. ore­
ficeria.

ZAIO & NERI - Valenza - v. Cel­
imi. 53 - Lab. oreficeria.

TAVELLA DOMENICO • Oviglio - 
v. Vitt. Emanuele, 18 - Lab. di 
oreficeria.

PICCHIOTTI & MARCALLI DI G. 
PICCHIOTTI E M. MARCALLI 
S.N.C. - Valenza - c. Garibal 
di, 84 - Lavorazione e comm. 
ogg. preziosi.

ARZANI E MERCADANTE - Va­
lenza - v. Roma, 11 - Lab. di 
oreficeria.

BAGNARA GERMANO - Valenza 
- v.le Cellini. 81. Lab. incastr. 
Pietre preziose.

PENNO MARGHERITA - Alessan­
dria - c.so Monferrato. 101 - 
Lab. oreficeria.

DAL 26-4 AL 10-5-1967.
CAFRA GIUSEPPE - Valenza - v. 

12 Settembre, 34 - Lab. in­
castr. pietre preziose.

BORSALINO GIOVANNI - Valen­
za - v. Cavour. 6 - Lab. di 
oreficeria.

ANNARATONE VINCENZO - Va­
lenza - Reg. Fontanile, 46 - 
Lab. di oreficeria.

JACOMETTI LUIGI - Valenza - v. 
Trento, 12 - Commercio pre­
ziosi.

PANOR DI MAFNER STEFANO 
& C. S.N.C. - Valenza - v. 
T. Veceilio, 2 - Import.
Export. Ogg. oreficeria.

BOLTRI PIER LUIGI - Valenza - 
v. C. Noè. 51 - Lab. di ore- 
ficeria

ROSSI PIERLUIGI - Valenza, Via 
Cavotir 27 - Lab. oreficeria.

MODIFICAZIONI DI AZIENDE 
ISCRITTE ALLA CAMERA DI

COMMERCIO DI ALESSANDRIA
DALL'11 AL 25 APRILE 1967:
PERRONE & FRANCHINI S.F. - 

Valenza - v. XII Settembre, 13 
- cond. 3 Rose - Incassatori 
pietre preziose. Cambio in 
dirizzo in V.le Repubblica, 5 - 
Valenza.

BAUSONE WALTER - Alessan­
dria - v. Napoli, 18 - Rappr. 
oreficeria - comm. preziosi 
ed in Via C. Lombroso, 3 - 
Lab. orafo. Cessa l esero, di 
rappr. oreficeria.

DAL 26-4 AL 10-5-1967.

BALDINI GERMANO - Valenza - 
Largo Costituz. Repubblica, 
n. 8 - Laborat orafo - Cam­
bio indirizzo sede in vie. 
Stanchi, 4 - Valenza.

SI BI LI A BORTOLATO E SANTAN- 
GELO S.F. - Valenza - v. Ca­
vour, 27 - Lab. oreficeria - 
Cambio indirizzo sede in via 
XX Settembre, 18 - Valenza.

BOSSO & CAPRIOGLIO - S.F. - 
Valenza - P.zza Statuto, 2 - 
Lab. oreficeria - Cambio in­
dirizzo sede in Via Sassi, 62 
- Valenza.

ALERICI LUIGI & C. - S.F. - Va 
lenza - v. Venezia, 19 - Lab. 
oreficeria - Cambio indirizzo 
sede in via Solferino, 21 - 
Valenza.

SOC. MACCARINI L. & C. Fab­
brica orafa - S.F. - Valenza - 
Via Paietta, 8 - Valenza - 
Lavoraz. orafa - Cambio in­
dirizzo sede in via Martiri 
di Lero, 29 - Valenza.

VALEX di NATTA e SARTIRANA 
vi. Santuario, 50 - Comm. 
oreficeria - Agg. fabbrica­
zione oreficeria e gioielle­
ria esportazione.

GRASSI F.LLI - S.F. - Valenza - 
v. Mameli, 20 - Lab. orefice­
ria - Precisazione nome del­
la via in via Noce, 20 (già 
via Mameli) - Valenza

VECCHIO & BENZI - S.F. - Va­
lenza, v. Cavour, 6 int. 10 - 
Fabbr art. gioielleria • Cam­
bio indirizzo sede in Vicolo 
Varese, 8/A  - Valenza.

GIACHERO MARIO - Alessan­
dria - Via Aspromonte, 2 - 
Laborat. oreficeria - Cambio 
indirizzo sede in Via Don 
Minzoni, 27 - Alessandria.

SICCARDI & C.S.F. - Valenza - 
v. C. Noè. 51 - Laborat. orefi­
ceria - Trasf. sede in v.le Re­
pubblica, 5/B - Valenza.

CESSAZIONI DI AZIENDE ISCRIT­
TE ALLA CAMERA DI COMMER­
CIO DI ALESSANDRIA DALL'11
AL 25 APRILE 1967:
BIONDI ADRIANO - Valenza - vie. 

del Pero, 21 - Lab. oreficeria.

POZZOBON WALTER E DUILIO - 
v. S. Salvatore, 80 - Laborat 
oreficeria.

ARZANI PIER LUIGI - Valenza - 
v. Cavour. 33 - Incastr. pietre 
preziose.

BATTISTA GIOVANNI - Valenza 
v. IX Febbraio, 10-23 - Lab. 
oreficeria.

ZANONCELLI LILIANA - Valenza 
- v. Banda Lenti, 1 - Lab. ore­
ficeria argenteria.

NARDIN E LO GIUDICE - Valen­
za - v. Aosta, 18 L. - Lab. ore­
ficeria.

ZILIO BENITO - Valenza - vi. B. 
Cellini. 53 - Lab. oreficeria.

SPRIANO GIUSEPPE - S. Salvato­
re M. - v. Pozzolungo, 9 - 
Comm. oreficeria gioielleria.

DAL 26-4 AL 10-5-1967.

LORENZETTI GIOVANNI - Valen­
za - v.le Matteotti, 49 - Lab. 
orafo.

BUSACCA GIAMBATTISTA - Va­
lenza - v. Cavour, 2 - Incastr. 
pietre preziose.

ANNARATONE & BOLTRI - Va­
lenza - Reg. Fontanile, 46 - 
Lab. oreficeria.

RICALDONE PIERINO - Valenza - 
v. Morosetti, 40 - Lab. ore­
ficeria.

RI NGR A Z I A ME N T O
La signora Frances R. Brown, vedova del gioielliere 
Brown, titolare della ditta BROWN’S JEWELERS di Stam- 
ford, nel Connecticut, si è rivolta alla nostra redazione, 
tramite il Gioielliere Sig. Ermanno Sisti di Milano. Nel* 
l'impossibilità di poterlo fare personalmente essa ci 
chiede di rivolgere, a nome suo, un vivo e sentito rin­
graziamento al gruppo di produttori orafi valenzani che, 
unitamente alla famiglia Sisti, si sono prodigati con 
estrema cortesia e gentilezza (sono le sue parole) nelle 
dolorose giornate del suo ultimo soggiorno in Italia, 
e precisamente dal 21 Aprile scorso quando suo ma­
rito, in visita alla Fiera di Milano, decedette improv­
visamente in un albergo di quella città.
Nel riferire doverosamente, il ringraziamento della ve­
dova Brown al gruppo di orafi valenzani (di cui non co­
nosciamo il nome) porgiamo a lei le più sentite con­
doglianze della nostra Rivista e della nostra Associa­
zione.

E ^

C O M M I S S I O N A R I A  O R A F A  V A L E N Z A N A
SERIETÀ1 NELL’ ORGANIZZAZIONE 
ORGANIZZAZIONE NELLA SERIETÀ1

VALENZA “ TEL. 91.663 -  VIA C. ZUFFI, IO F.^> RIZZETTO



CARLO BARBERIS
S. N. C.

FABBRICANTE GIOIELLIERE

S . C .

VIALE BENVENUTO CELLINI, 57 - TELEFONO 91.611 - VALENZA PO



L’ORAFO
VALENZANO

I MODELLI del MESE



W 0 ^  IN  ORO BIANCO  
USATA IN  TUTTO IL  M O NDO

CONCESSIONARIO ESCLUSIVO

LUIGI DAL TROZZO
FORNITURE DI MACCHINE ED UTENSILI 
PER OREFICI - GIOIELLIERI - ARGENTIERI

M AG AZZINO

VIA PORPORA. 64 - TEL 23 03.60 29 37 3?

Negozio VIA FALCONE 7 TEL 87 42 84

M I L A N O

f i l i a l i

VALENZA PO VIALE DANTE 9 TELEFONO 91 98? 

VICENZA VIALE DELLA PACE 37 ab TEL 37 304



L’ORAFO
VALENZANO

I MODELLI del MESE



BALESTRA DI BASSANO
I

sfintesu europea bella 
catena b oro '

— " W

A T M-

/i£  V O S TR O  S ER VIZ IO

o

(Giovanni Balestra & jflflli
Baeoano te i (Srappa * Wa fl&artnont, 5 a - telefono 25^f0 l 
fIMlano - IDta paolo ta  Cannotto, 8 » Celctono 866.035



Spunti e disegni per oreficeria e gioielleria a cura di Aurelio Ferrazzi

APRILE 1967

Spilla, anello, e bracciale a forme glo­
bulari spinose da eseguirsi in oro gial­
lo, progettati dall’allievo Paolo Niccolini.



L E G N A Z Z I

VALENZA PO |i
f  F A B B R I C A N T E

VI A T. G A L I MB E R T I ,  31 ■
TEL. 91.783 E G I O I E L L E R I E

726 AL F I R E N Z E  '8
LUNGARNO ACCIAIUOLI, 6/R j

j I M P O R T

TEL. 29.44.25 E X P O R T

ORITAL di Balduzzi & Raselli Viale della Repubblica - Cond. Tre Rose - Tel. 93.006 VALENZA PO

p i n t o  u g O
■ v i a l e  D A N T E  2 4  - T E L .  9 2 . 0 4 0

V A L E N Z A  P O

P erle coltivate

Ricaldone Lorenzo
M a r c h io  8 0 3  AL

V if i / f l  G a l im b e r t i ,  13 -  T e le ! .  9 2 .7 3 4

F E R M E Z Z E  -  S P I L L E  -  B R A C C I A L I J P O

'

M arch io  823 AL

Stefani & Zaghetto
M arch io  269 AL

Aldo Raserò
OREFICERIA

Montature per cammei, monete e medaglie
V ia  Carducci, 15 - Tel. 91.108 Valenza Po

OREFICERIA - GIOIELLERIA

Anelli e Griffes lapidate in Montatura
E X P O R T

Viale della Repubblica, 30 - Telef. 93.281 

VALENZA PO

M arch io  945 AL

Fracchia &  Alliori
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Lavorazione anelli, spille, bracciali
Via C . Noè, 12 - Tel. 93.129 Valenza Po



GARBIERI ETTORE & FRATELLI
g i o i e l l i e r i

U ffic i : A L E S S A N D R I A
V ia  P a r n ise tti, 9 - T el. 61.355

C. C. I. A. Alessandria 31787

E x p o r t F a b b r i c a :  V A L E N Z A  
V ia  M orosetti, 25 - T el. 91.705  

M A R C H I O  2 5 5  A L

____ N A N I  E L I O ________
Marchio 1037 AL

G IO IE L L E R IE  - O REFICERIE  Strada Alessandria, 15/c
Telefono 91.875

M odelli esclusivi v a l e n z a  po

CREAZIONI ALTA FAN TASIA  

OREFICERIA - G I O I E L L E R I A

G. VESCOVO
VIA Fa CAVALLOTTI, 57 - TELEF,

V A L E N Z A  P O

91.286
Marchio 1477 AL

B A R A C C O  A L E S S I O

OREFICERIA - GIOIELLERIA
B racciali - Spille ■ A n elli - Boccole in Perle 

e in p ie tre  fin i.

E X P O R T

Corso M atteotti, 96 
Telef. 92.308

VALENZA PO

J



F.LLI RAITERI
Oreficeria in granati

VIA 7 F.LLI CERVI, 21 - TELEF. 91.968 - VALENZA PO

_____ Zucchelli Guido
OREFICERIA - GIOIELLERIA Anelli uomo donna
Marchio 927 AL EXPORT
Viale V icenza , / 4  -  Tele f. 9 1 .5 3 7  VALENZA PO

CEVA VIRGINIO
Gioielliere - EXPORT

MARCHIO 851 AL

VIALE DELLA REPUBBLICA - TELEFONO 91.758 - VALENZA PO

4 M
OREFICERIA - GIOIELLERIA

GIOVANNI LEVA Anelli d'alta Fantasia :

C R E A Z I O N E  P R O P R I A  - E X  PO R i

VIALE DELLA REPUBBLICA (CONDOMINIO TRE ROSE) 
TELEFONO 94.621 VALENZA PO



PEROSO ALFREDO & FIGLI
G I O I E L L I E R I

ROMA VALENZA
VIA SISTINA, 27 - TELEFONO 47.85.76 PIAZZA VERDI, 3 - TELEFONO 91.366

ORVAL SpA GIOIELLERIA - EXPORT
I T A L V

s e d e : VALENZA FIERA MILANO f i l i a l e  MILANO
VIA MAZZIN I.  4 5  - TELEF. 91.215 VIA P. CANNOBIO, 5 - TEL. 867.127

C A U T E L A  D A R I O
Creazione propria - Qioielleria in platino e oro bianco
M arch io  721 A L E X P O R T

Via Trieste, 13 - Telef. 92.0;>0 VALENZA PO

ARGENTIERI GIULIANO & F. L L 0

F A B B R I C A  G I O I E L L E R I A

M A R C H IO  1112 AL E X P O R T

PIAZZA TORTONA. 32 - TEL. 92.758 - VALENZA PO 
__________________________ ______  ____



COGGIOLA & PAGELLA V A L E N Z A  P O

BAGNA S FERRARIS
FABBRICANTI GIOIELLERIA E OREFICERIA 
DISEGNI ESCLUSIVI - CREAZIONE PROPRIA

VIALE LUCIANO OLIVA. IO - TELEFONO 91.4B6 - V A L E N Z A  PO

LENTI & VILLASCO OREFICERIA
C. C 33038/3

GIOIELLERIA

V I A L E  S A N T U A R I O ,  4 - T E L E

ARTICOLI IN FANTASIA . SMALTO - TURCHESI 

VASTO ASSORTIMENTO ANELLI ■ BOCCOLE 

BRACCIALI IN ZAFFIRI BIANCHI - OGGETTI IN 

PERLA - CREAZIONE PROPRIA EXPORT

O N O  9 3 . 5 8 4  - V A L E N Z A  PO

Varona Guido
ANELLI - POLSINI IN MONETA  

ANELLI - BOCCOLE IN TURCHESE 

C O R A LL O  - C A M M E I



FAVARO SERGIO v a le n z a

export

M ARCHIO  
911 ALO M O D E O

&  F E R R A R I S  ^
OREFICERIA * GIOIELLERIA

Vasto assortim ento : Spille - Anelli - Bracciali
Anelli in perla - Spille fantasia in oro rosso

e x p o r t

V IA  P IS A C A N E , 12 - T E L E F. 9 3 .1 0 3  - V A L E N Z A  P O

amelotti oscar
ANELLI

FERMEZZE PER COLLANE 
E BRACCIALI

■  i  a  n  l i  r i  ■‘t *  HN». % « * t « i

VIA TORTONA. 37 a - TEL. 92.227 VALENZA PO :
t:

GUERCI & PALLAVIDINI M arch io  794 AL 

E X P O R T

ANELLI DIAMANTATI PER UOMO E DONNA 

LAVORAZIONE ESCLUSIVA IN MONTATURA



Giacometti Emilio
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Boccole anelli diamantati . Boccole anelli smaltati
M archio  1100 AL

VIA M. NEBBIA, 40 - TELEFONO 93.197 V A L E N Z A  P O

/  m u s s i o  &  c e v a
E X P O R T

O R E F IC E R IA  - G IO IE L L E R IA

Assortimento di lavori con perle :
ANELLI -  SUSTE - BRACCIALI

T o r n a ti eraldo

-  /  a M M archio 838  AL

E r a l d o

O R E F I C E R I E  - G I O I E L L E R I A

V IA L E  D A N T E , 11 - T E L E F O N O  9 1 . 4 5 9

V A L E N Z A  P O

- - - - - - - - - - - B I S T O L F I  O R E S T E - - - - - - - - -
FABBRICAZIONE PROPRIA DI OREFICERIA

Spille - Anelli alta fantasia

LARGO COSTITUZIONE DELLA REPUBBLICA, 14-15

TELEFONO 94.619 V A L E N Z A  PO E X P O R



VENDORAFA Ravenni &
Carfaro

CASSE PER OROLO
V I A  M  o r o s e  t t i ,  VALENZA

GUERCI & BAIO
Fabbrica Oreficeria

M archio 880 AL*

VIA TRIESTE, 30 . TELEF. 91.072 - VALENZA PO

NORESE SERGIO Via P. Paietta, 31 - VALENZA ( Italy)
Marchio 395 AL

2 ?  Laboratorio 92.312 - Abit. 92.415



________ F A B B R I C A N T I

B D C
 I N F A N T A S I A

B I R O L I  - C A S T E L L A R Q  - D E L L ' A Y R A

VALENZA PO (AL) ITALIA - VIA E, FERMI. S  - TELEF, 94.101

M o d e l l i  e s c l u s i l i  d ì  o r e  i c e r i a  e  g i o i e l l e r i a ,
CARLO BAGGIO FU G. v a s t o  a s s o r t i m e n t o

 d i  c o  II a i i r .  c h i u s u r e  e  a n e l l i  i n  p e n e  r e

^  E F l C E R I 0

« E E P . S G N Z I  V C L i :

 M a rc h io  1078 A L

 V A L E N Z A  P O

V A L E X
gioielleria - oreficeria

V i a l e  S a n t u a r i o ,  5 0  - V a l e n z a  P o  - T e l .  9 1 .3 2 1

MARIO CIMMINO
PERL E C O L T I V A T E

C ORS O G A R I B A L D I  102  V A L E N Z A
TEL.! 9 1 . 9 5 5  

t 9 3 .0 3 1



FABBRICA ORCFICCR/A

FRANCO
PASINI

1370 AL

VIALE DANTE, 46/a . TELEF. 91 664

VALENZA PO

CARNEVALE ALDO FABBRICA OREFICERIA - GIOIELLERIA jj

i
VASTA GAMMA DI SPILLE

i
CREAZIONE PROPRIA

671 AL SS

VALENZA PO
VIA TRIESTE, 26 

TEL. 91.662

V IA  T O R T R IN O . 4  

T E L E F O N O , 01.070

V A L E N Z A  PO

F e r r a r i s  F e r r u c c i o

oreficerìa

gioielleria

VASTO ASSORTIMENTO

F R A T E L L I
MARCHIO 1043 AL

E X P O R T
D E A M B R O G IO S P I L L E

F E R M E Z Z E

G I O I E L L E R I A
B  R  A  C  C  1 A  L 1 
I N  G E N E R E

V A L E N Z A  PO - Viale della Repubblica, 5/h - Telefono 93.382
~.J



SERGIO CANEPARI   L in g u a  E lio
OR E F I CE R I A

LAVORAZIONE IN SMALTO 

E X P O R T

VIALE VICENZA. 3 (Condominio II Pino) - TEL. 93.336

VAL E NZA PO

Visconti © Baldi
fabbricazione propria di Gioielleria 

e oggetti di alta fantasia

VIALE DANTE. 15 TELEFONO 91.259 -  VALENZA PO - MARCHIO 229 AL

LEGNANI PAOLO C. C. I. Alessandria n. 90416 
M archio  1437 A l

Viale Galimberti, 6 - Tel. 91.561 - VALENZA PO



SCANTAMBURLO
légg] s. NEGRI

LABORATORIO ORAFO

PORTASIGARETTE - P O R T A C IP R IA  - BORSE

V A L E N Z A  P O
VICOLO DEI SARMATI, 1 - TELEFONO 94.075

f r a n c o  c i m m i n o

perle e pietre
VIALE DANTE, 24 - TEL. 94.017 VALENZA PO

DASI MARCELLO
OREFICERIA  . GIOIELLERIA  

Vasto assortimento in fantasia
e x p o r t

V IA  F * LLI R O S S E L L I  -  V A L E N Z A

Marchio 1182 AL

-R A S E L L I  F A U S T O

ZJ7 ■ lJ /D /£ ’L L £ /7 /0

V A S T O  A S S O R T I M E N T O

Via G. Calvi, 14 - 2  Lab. 91.516 - Ab. 94.267 
VALENZA PO

Marchio 923 AL



QUAGLIOTTO NATALE VIA S. CAMASIO, 12 - TELEFONO 92.168 

V A L E N Z A  PO

ANELLI PER UOMO 

B R A C C I A L I  I N F A N T A S I A  

COLLANE IN ZAFFIRO BIANCO

LEVA SANTINO
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Anelli a griffes Lapide 
Fermezze

V ia L ega  L om barda. 80  

Condom inio Visconteo

Telef. 93.118 V A L E N Z A  PO

M a rch io  614 AL

A R Z A N I  F . L L I i
FABBRICA OREFICERIA - GIOIELLERIA

ANELLI - SPILLE 
BRACCIALI ALTA FANTASIA 

E X P O R T

Via Tortona - Telef. 91274 * VALENZA PO

M archio 850 AL

ANSLISIO PIETRO
O R E r i  G C R I A

SPILLE - BRACCIALI - COLLANE 
IN ORO B IA N C O  E FANTASIA FINE

VICOLO DEL PERO, 31 - TELEF. 92.185

V A L E N Z A  P O

BIANDRATE F.LLI
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Oggetti in perla

VIA M PAJETTA, 8 - TELEFONO 91.484 

VALENZA PO

M archio 1203 AL

Caratti & De Bernardi
OREFICERIA • GIOIELLERIA 

Anelli - Orecchini 
Ciondoli

Vasto assortimento

Via Varese - Reg. Noce (Casa MannaJ 
Telef. 94.009 VALENZA PO

ILLARIO
& FARE'
FABBRICA OREFICERIA 
E GIOIELLERIA

SPILLE E CIONDOLI CON SMALTO

E X P O R T  260 Al

P.zo Gramsci, 16 - Tel. 91.544 - VALENZA PO

DE GRANDI X VOLANTE
O R E F IC E R IA  - G IO IE L L E R IA

MARCHIO 1213 AL

Spille  fa n ta s ia  in  sm alto - E X P O R T  

VIA MARTIRI DI CEFALONIA. 43 . TELEF 94.231

V A L E N Z A  PO



Sergio Pastore
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Viale della Repubblica, 41 - Tel. 91.904

VALENZA PO

ANELLI E SPILLE  

IN FANTASIA

Modelli  propri

E X P O R T

Marchio 525 AL

F R A N C O  A N N A R A T O N E
F A B B R I C A  OREFICERIA

Via Pellizzari, 2 - Tclef. 91.583 V A L E N Z A  P O

D irce R ep ossi
_  G I O I E L L I E R E

VIALE DANTE. 49 - TEL. 91.480

VALENZA PO

LENTI &
M arch io  574 AL ZEPPA
E X P O R T  | | |  FABBRICA OREFICERIA

VIA MARTIRI DI CEFALONIA, 34 - TELEF 92.110

V A L E N Z A  P O

M arch io  640 AL EXPOHI M A R O H IO  1211 A L

COLOMBAN EMILIO Rizzetto Augusto
ANELLI
E SPILLE FANTASIA  
CREAZIONE V  '*?/■  
PROPRIA '

VIA NOVI, 21 - TEL. 93.466 - VALENZA PO

FABBRICA OREFICERIA L A V O R A Z IO N E
IN  PE R LE  

E ZAFFIRO

f j  J K r  B U S C O

V endita  a peso

Viale B envenu to  Cellini, 32 - Tel. 92.171 
VALENZA PO



F m  D A B E N E
M a rc h io  872 A L

LABORATORIO ARTIGIANO

GIOIELLERIA - OREFICERIA - INCISIONI C E R V A R I  F . w
CESELLI - SMALTI

C R E A Z IO N E  P R O PR IA
O R E F IC E R IA  G IO IE L L E R IA

PREMIO AL CONCORSO : Spille oro bianco, giallo, fantasia
“ Il Gioiello d* Estate „ Creazione propria

VIALE VITTORIO VENETO, 24  - TEL. 92.715

VALENZA PO V ia  Salmazza. 6 - Tel. 93.042 VALENZA PO

B O N Z A N 0  274ai
MARCHIO 398 AL  ̂ ^

MEGAZZINI 
ALFREDOO R E STE
OREFICERIA-GIOIELLERIA

A N E L L I  D O N N A
SPILLE FANTASIA - BOCCOLE

Chiusure per collane 
e bracciali con perle

Largo Cost. Repubblica, 14 - Tel. 91.105 TELEF. 9 1 0 0 5  V ALENZA «tó 
VIA G. LEOPARDI. 9  ~V A L E N Z A  P O

A glio tti  ̂ 1  i
A ttilio  JL A f e

F A B B R I C A  OREFICERIA i f e  

O re c c h in i ed an e lli in Z a ffiro  b ianco  

e fantasia - C reazio ne p ro p r ia  

M a ro h io  415 AL

Viale Dante, 24 -  Tel. 91.579 -  VALENZA PO

BIANCHI
&  CALLEGARO

GIOIELLERIA - OREFICERIA 

A n e l l i  in  oro b i a n c o  e p l a t i n o

V ia  C a iro li ,  7 - Telef. 93.5 31 

VALENZA PO

B A L Z A N A  D . G . PESSI & SISTO
F A B B R I C A g i o i e l l i e r i

R i ' ‘ ‘Ì r S i  °REFICERIA
B R A C C I A L I

X f  *'^ ^ 1  Marchio 77J AL
COLLANE IN FANTASIA

7 a 7 V S V ’a ‘  
TEL 9 , 7 5 9

M A R C H IO  97 0  AL

VIALE DANTE. 46b - TELEFONO 93-343

V A L E N Z A  PO



BARBERO & RICCI
O R E F I C E R I A

MARCHIO 1031 AL

cAnelli e 'Boccole in zattir0 e Pe,̂ a
VIA F CAVALLOTTI. 25 - TELEFONO 93.444 

V A L E N Z A  PO

LODI & GUBIANI M arch io  
1298 AL

O R E F I C E R I

BRACCIALI 

IN FANTASIA 

E COLLANE

W  S . I .  B .  P .
S O C IE T À  IT A L O  B ELG A  P R E Z IO S I

B R I L L A N T I

P I E T R E  DI C O L O R E

A S S O R T I M E N T O :

MEDIA E FINE GIOIELLERIA

G A R A N Z I E

P R E Z Z I  C O N T R O L L A T I

T O R I N O

V I A  A S S I E T T A ,  7 * T E L .  5 4 . 3 0 . 2 4

ABDERICO FRATELLI
OREFICERIA ■ GIOIELLERIA 
SPILLE - COLLANE • BRACCIALI 
Vasto asaortlmento di Oreficeria 

E X P O  R  T M a r c h i o  1 3 0 8  AL

V A L E N Z A  PO
Via S. Salvatore, 42 - Telefono 93.409

PANELLI MARIO 
& SORELLA
F A B B R I C A  O R E F I C E R I A
SPILLE IN  ORO GI A L L O  
C O N  PIETRE DI  COLORE  

Marchio 902 AL 

Via S. Salvatore, 42 
TELEFONO 91.302

VALENZA PO

Valentini & Galdiolo
F A B B R I C A  O R E F I C E R I A

M m ro h lo  1 2 4 7  AL

OGGETTI IN PERLA E SMALTO 

—  LAVORAZIONE IN FANTASIA —

Via Faiteria, 14/a * Telefono 93.105
V A L E N Z A  PO

Cabrino 
Gian Primo
OREFICERIA - GIOIELLERIA

Bracciali • Anelli • Alta Gioielleria 
Suste ed Anelli in genere

M a r c h i o  1 3 3 8  AL

Via Martiri di Lero, 30 - Telefono 92.223 
VALENZA PO



N E L L O  C A P U Z Z O
OREFI CERI A

SPILLE IN FANTASIA 
P O L S IN I - BRACCIALI

Regione Noce, 28 - Tel. 93.870
VALENZA PO

M A R C H IO  1102 AL

C H I U S U R E  P E R  C O L L A N E  
GEMELLI  -  ORECCHINI 
B R A C C I A L I

t m m
VALENZA PO

VIA ALFIERI, 14 • TEL. 93 043

GIOIELLERIA
OREFICERIA
E X P O R T

SOro
B e l l a TO

1 M A R C H IO  286 AL

DE CLEMENTE & AVVARIO
fabbrica  oreficeria e gioielleria

VALENZA PO
VIA 29 APRILE, 22 - TEL. 91.064

MARCHIO 2 8 8  AL

f.m CANTAMESSA
FABBRICAMI OREFICI E GIOIELLIERI 

Creazione propria 

E X P O R T
VIALE DANTE, 47 - TEL. 91.421 

VALENZA PO

Marchio 916 AL

Dilla MARCO FERRARIS
OREFICERIA - GIOIELLERIA

VIA TRIESTE, 24 - TELEFONO 91.545

VALENZA PO

L a "Rosa
Salvatore

G I O I E L L E R I A

Fabbricazione propria
VIALE VICENZA (Condom II Pino) - TEL. 91.554 

VALENZA PO
M ARCHIO 266 AL C C I A. ALESSANDRIA 84489

CAUCIA PIERO
FA B BR IC A

OR EFICER IA  - G IO IE L L E R IA
M A R C H I O  100 Al.

V I A L E  R E P U B B L I C A .  117
T E L  9 1 7 3 5  VALENZA PO

Marchio 281 AL

Morando Ettore
VIA MOROSETTI, 2 &Fralello
TELEFONO 92.11

OREFICERIA

VALENZA PC> GIOIELLERIA
LAVORAZIONE PROPRIA



F ratelli BALDI
FABBRICA

OREFICERIA - GIOIELLERIA

VIALE REPUBBLICA, 60 y a l e n 2 a  P o

Baggio  
& F ral
FA B B R IC A  GIO  

A nelli per M  

Marchio 482 AL 
CREAZIONE 
P R O P R I A

Vincenzo _  
[e lio
i e l l e r i a

ignoto in smalto e spille

Via Martiri di Cefalonia, 3 
Telefono 92.360

V A L E N Z A  PO

RO BO TTI & CAVALLERO
o re f ic e r ia  e g io ie lle r ia

VALENZA PO
VIA SANDRO CAMASIO N. 13
TELEFO NO  91.402 
M ARCHIO 743 AL

Marchio 786 AL

B enedetto  Ranfaldi
G I O1ELI  I  E R E  

Viale D ,n te . 39 • Telefono 92 285

VALENZA PO

Soro & De Grandi
PABURICANT1 OREFICERIA - GIOIELLERIA

:::::::: MARCHIO 626 AL ÌÌ!ÌÌ!H !!!?!!U llwll

V A L E N Z A  P O

VIA MARIO NEBBIA 53 - TELEFONO N. 92.777

Marchio 421 AL

PAGLIANO EGIDIO «F.110
FABBRICA OREFICERIA

B o c c o le  - A n e l l i  in  G r a n a to  
P ie tr e  d i  C o lo re

Vicolo del Pero, 17'- Tel. 91.978
VALENZA PO

M archio 40 8  A L

Rino Cantamessa 
i & Tiglio

O R E F I C E  - G I O I E L L I E R E  

V A L E N Z A  P O
Laboratorio : V ia G iusto Calvi, 18 • Tel. 92.248

F R A N C O  
A M E L O T T I

FABBRICA OREFICERIE IN GENERE

922 AL
VIA FAITERIA N. 15 - TELEFONO 93.208

V A L E N Z A  P O



t i n e l l i  &  C .

ORAFI GIOIELLIERI

Viale Repubblica, 97 - Telefono 94.348

V A L E N Z A  PO

Orsini G iovanni
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Lavorazione in smalto diamantato

VIA DONIZZETTI, 25 - TELEFONO 93.303 

VAL EN Z A PO

Maro'hio 764 AL

FILIPPI FERDINANDO
OREFICERIA

ANELLI PER DONNA - SPILLE 

BOCCOLE -  GRIFFES

in fantasia

Via Oddone, 24 - Tel. 92169 - VALENZA PO

T IN O
PANZARASA

OREFICERIA E GIOIELLERIA
della  m igliore produzione va len zan a

BORGOM ANERO Via D. Savio, 17 
(N o v a ra ) Telefono 8 1 . 4  19

PORTASIGARETTE - TROUSSES - GUILLOGHEES

Ficalbi Adolfo Gino
ARGENTIERE ORAFO 

V A L E N Z A  PO
VIA  LEGA LOMBARDA 40 - TELEF. 91.608

L U IG I i  MARIO ZA V A N O N E
O ref iceria e (gioielleria 

MARCHIO 374 AL

V A L E N Z A  P O  

Via Martiri di Cefaloma 22 - Tel. 91 .119

AMELOTTI
Rag. Pierino 
O R E F I C E R I A  

V A L E N Z A

M a r c h i o  5 1 6  A L .

Via Benvenuto Cellini, 6 1 - Telefono 9 1 . .5 2 8

M ARCHIO 960 AL

RIZZETTO ADRIANO
G I O I E L L E R I A

STRADA S. SALVATORE, 8 a . TEL. 92.108

VALENZA^ PO



BEGANI & ARZANI T O R T I  G I N O
M a r c h i o  10  2  0 AL

OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Lavorazione Fantasia  -  M odelli Esclusivi

VALENZA PO

VIA BOLOGNA 20 - TELEFONO 9 1 .6 4 4

RACCONE 4
STROCCO

F A B B R IC A
GIOIELLERIA

CHIUSURE PER 

COLLANE E 
BRACCIALI 

IN PERLE

Tel. 93.375 
Via XII Settembre, é

V A L E N Z A  PO

1207 AL

GIOIELLERIA £  PONZONE & ZANCHETTA

OREFICERIA
VIA CAVOUR 57
TEL 94.043
V A L E N Z A  P O  -2

PAVAN F.lli
Fabbrica oreficeria * Gioie l l er ie

Marchio 1150 AL

Via M artiri di Cefalonia, 49 - Tel. 93.325

V A L E N Z A  P O

LUNATI GINO Marchio 689 AL

turni
FABBRI CA OREFICERIA  

Specialità spille 

Vasto assortimento
Viale della Repubblica, Condom. “ Tre R ose,,5/F  
Telefono 91.065 VALENZA PO

DAQUINO & M AIETTI
ANELLI  • SPILLE 
ORECCHINI ALTA 
FANTASIA

Via Martiri Laro, 9 
Telefono 94.198

VALENZA PO



M arch io  1124 AL

Gobbi & Braggione
O R E F 1 C E R I A  - G I O Ì E L L E R I A  

Spille , c iondo li in  s tile  an tic o  e m o d e rn o
Via 29 Aprile, 30 - Tel. 91.703 Valenza Po

M arch io  670 AL

GIOR di Balduzzi & Leva
O R E F IC E R IA  ■ G t O I E L L E R lA

Via F.. Fermi, 14 - Tel. 91.154 Valenza Po

M arch io  466 AL

Proverà Luigi
O R E F IC E R IA  Specialità: montature per cammei, 

spille, bracciali, boccole, anelli
Via Ac qu i  14 - Tel. 91.502 Valenza Po

Marchio 542 AL

Camurati Alfonso
OREFICERIA  - GIOIELLERIA 

Anelli Contorno e Bracciali - Creazione Propria
Via G. Melgara, 19 - Tel. 91.2.72 Valenza Po

M arch io  1058 AL

Bariggi & Farina
Fabbricazione montature, spille e bracciali

Corso Garibaldi. 146 - Tel. 91.330 Valenza Po

Fratelli Baroso
OREFICERIA

Fiori e polsini in smalto e articoli fantasia

Via XII Settembre, 13 Valenza Po

M arch io  745 a L

F ratelli Pastore
O R E F IC E R IA

Anelli fantasia uomo e donna
Via Brescia, I2 - Tel. 92.358 Valenza Po

M arch io  861 AL

Bussone F.lli
OREFICERIA - GIOIELLERIA

V.le Vicenza, 12/A - Tel. 91.632 Valenza Pi»

Giarola Silvano
OREFICERIA Spille oro bianco e fantasia
Animaletti con perle barocche e in oro bianco

Via Mazzini, 47 - Tel. 91.817 Valenza Po

M arch io  1269 AL

Gardin F.lli
OREFICERIA  - G IO IE LL E RIA  

Anelli In perla • Spille e anelli in fantasia
V ia D on ize tti, 16 - Tel. 94.243 Valenza Po

M arch io  318 AL

Bona Fratelli
F A B B R IC A  O R E F IC E R IA  ■ G I O IE L L E R IA  

Semilavorati, stampi in gomma per orefici
Via Novi, 9 - Tel. 91.742 Valenza Po

Marchio 729 AL

P e lliz z a r i & C am para
O R E F I C E R I A

Creazione propria • Anelli e boccole in perle
Via 29 Aprile, 45 - Telef. 91.804 VALENZA PO

M a rc h io  765 AL

Fratelli Federieo
F A B B R I C A  O R E F I C E R I A  - G I O I E L L E R I A  

Creazione propria
Via S. Salvatore. 25 - Tel. 9 1.886 Valenza Po

M arch io  886 AL

Cavalli R inaldo & C.
O R E F IC E R IA  - G IO I E L L E R I A  

Anelli - Boccole - Oggetti vari
Viale Dante, 44 - Tel. 9 1.044 Valenza Po

M arch io  1091 AL

Piacentini & Massaro
OREFICERIA - GIOIELLERIA 

Anelli e Spille
Via S assi. 2 - T e l 93.491 V alenza Po

M arch io  219 AL

Mortara Pierino
OREFICERIA GIOIELLERIA Casa fondata
DI PROPRIA CREAZIONE nel 1934

Via Trieste, 8 - Tel. 91.671 Valenza Po



IL NUOVISSIMO 

INSUPERABILE 

RIVESTIMENTO 

PER

GETTOFUSIONI

ULTRA-VEST
TOLEDO. OHIO - U.S.A.

Concessionario esclusivo

MARIO DI MAIO
SEDE: MILANO - VIA PAOLO DA CANNOBIO 10 • TEL. 800.044/899.577 

DEPOSITO VICENZA - VIALE ERETENIO 10 - Tel 22 839MILANO MILANO



Convenienza ? 
Serietà ? 

Garanzia ? 
una sola è 
la risposta:

C I M A
INTERNATIONAL
C O R P O R A T I O N

PERLE COLTIVATE
PIETRE

M I L A N O
V I A  CRO CE  R OS SA .  2 

TELEF. 65.38.12 65.01.91

PREZIOSE

VALENZA PO
V IA  L. LO MBA RD A.  19

TELEF. 94.361 • 94.362

Presidente Mayer Gul

La CIMA dispone di un vastissimo assortimento di perle e pietre preziose
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