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ADEMBLEA GENE

Il giorno 27 febbraio 1976, nella Sede
Associazione di via Mazzini 42, indetta
per le ore 20,15 in prima convocazione

e per le ore 21,15 in seconda
convocazione, ha luogo I’Assemblea
Ordinaria dei Soci con il seguente
ordine del giorno:

1°] Relazione morale e finanziaria.

2°] Varie.

Presidente della riunione, ¢ nominato il
rag. Paolo Staurino, il quale dopo aver
dichiarato aperta l'assemblea da atto
che la stessa € da considerarsi valida in
seconda convocazione essendo le ore
21,15 passate.

Il dr. Gabbieri che presiede la
Commissione finanziaria, da lettura del
conto gestione 1975 corredato di allegati
ed illustra le varie voci di entrata e di
uscita.

Il sig. Montini che presiede il collegio
dei sindaci, da lettura della relazione
che approva Poperato amministrativo.
Dopo ampia discussione € posto ai voti il
conto di gestione 1975 che viene
approvato all’'unanimita
dall’assemblea. Si prosegue con la
lettura delle previsioni delle entrate e
delle uscite per l'esercizio 1976.

Il Presidente sig. Ferraris, interviene in
merito ai contributi per Mostre e fiere.
Il Vice Presidente rag. Cantamessa
interviene in merito alla pubblicazione

della nostra rivista «L’Orafo
Valenzano», precisando che la gestione
€ condotta dalla tipografia che ne cura
la stampa, informando poi che ci sara
un aumento della tiratura con copertura
dei maggiori costi con la pubblicita.
Terminata la discussione, il Presidente
rag. Staurino, pone ai voti il bilancio di
previsione che Uassemblea approva.
Prende la parola il Presidente
dell’A.0.V. sig. Gian Piero Ferraris per
svolgere la relazione morale. Inizia
ricordando che nel 1975 € ricorso il
XXXle di fondazione della nostra
associazione, che porta il nome del
nostro Presidente Onorario Cav. del
Lavoro Luigi rag. Illario ed al quale va
il ringraziamento di tutti gli orafi
valenzani per 'onerosa opera da lui
‘svolta.
Ringrazia poi i colleghi consiglieri ed in
particolare il Vice Presidente rag.
Franco Cantamessa, il Gr. Uff. Ettore
Cabalisti al quale esprime
rincrescimento per non essere riuscito a
farlo recedere dalle sue dimissioni, ed il
rag. Ubaldo Bajardi, segretario, per il
quale, rendendosi anche interprete del
pensiero di tutti i consiglieri, ha parole
di apprezzamento per l'opera che
svolge [ qui riferito per dovere
di cronaca).
Passando quindi al contenuto della sua

relazione la suddivide in tre parti,
passato, presente e futuro, indicando
come eredita del passato la Mostra
Permanente, 'Export Orafi che solo di
riflesso investe I'AOV, come pure
U'Immobiliare Orafa.

Soffermandosi in particolare sulla
Mostra Permanente, ne rileva il suo
stato di immobilita, pur avendo essa
operato nello spirito per cui era nata e
svolgendo pregevole opera di
promozione. Sottolinea la necessita di
adeguarla ai tempi, necessita ravvisata
ormai da molto tempo sia pure tra le
molte difficolta esistenti per la pluralita
delle categorie che compongono I'AOV ¢
preannuncia che in via teorica si é quasi
giunti alla soluzione del problema.
Legge quindi una relazione dettagliata
sull’attivita della mostra e sui mercati
esteri elaborato dalle nostre interpreti.
Prosegue facendo una vasta
panoramica dei fattori che sul piano
economico hanno caratterizzato
Uattivita del nostro settore sul mercato
nazionale ed estero ove si ¢ notata una
sensibile ripresa ed intercala la sua
esposizione con dati statistici sul
consumo e sull’'andamento dei prezzi
dell’oro, dell’argento, dei diamanti,
delle pietre di colore, perle, coralli,
pietre dure, platino.

Altri elementi messi in evidenza sono il
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RALE DELLA AQV.

calo occupazionale, la diminuzione degli
apprendisti, la frequenza dei giovani
delle scuole professionali, suffragandoli
con dati e riferimenti tratti dalla
relazione della Amministrazione
Comunale. Aggiunge che va
incentivata percio la frequenza del
Centro Professionale di Valenza
di cui ne illustra brevemente
Vattivita dell’Istituto d’Arte
riferendosi ad una relazione
del Suo Preside.
Trattando dell’attivita Sindacale della
nostra Associazione, mette in rilievo la
costante presenza dell’AOV a tutti i
livelli con i colleghi orafi, I’'Union
C_amere, VL.C.E. allo scopo di un
rilancio delle attivita promozionali.
Ricorda inoltre Vopera di mediazione
svf:ua con la Direzione Generale del
Ministero Industria-Commercio-
Artigianato, in merito all’applicazione
della legge 46 ed anche localmente con
I’Ufficio Metrico Provinciale: i contatti
con il Ministero competente per
Valiquota IV A sui preziosi; la posizione
univoca con la Confedorafi sullo
scottante problema della criminalita -
Monte Pegni. Assicurazione, legge 426
sul commercio dei preziosi, problemi
tutti da coordinare € risolvere in sede
Confedorafi.
1l Presidente dice poi dei rapporti
con la Camera di Commercio
e deldiretto interessamento
del suo Presidente Ing. Castellani
per la soluzione del problema
del Gabinetto Gemmologico, per la
promozione, per le infrastrutture, per i
Jinanziamenti etc..., della
collaborazione con il Centro
promozionale Diamanti e dei corsi
C.F.H. sui diamanti cui hanno
partecipato 80 nostri associati; della
pubblicita in collaborazione con
UIntergold per la campagna «L’Oro di
Valenzaw ed in altre direzioni.
Trattt'z infine il problema degli
insediamenti artigiani nel quadro di
attyazione del nuovo Piano Regolatore
Generale della Citta; il problema della
grave carenza ricettiva di Valenza, il
‘Ii)roblpma impellente dei depuratori

('b"f-’ @cque da installare presso i
s oratori gmfi come obbliga la legge n.
d(’l‘»‘l;’idenzwndo la partecipazione attiva

e Ms'tra associazione a questi
problemi,

p«_zrola € all’assemblea ed il

Consigliere Verita interviene
Pprovando la relazione del Presidente
€ fa presente lq necessita di
f"‘omufwere un Convegno Orafo da
enersi al piu presto per discutere tulli i
Pfob{cmi posti sul tappeto, non essendo
Possibile sviscerarii nel corso della
P;‘_c’:*xenlc assemblea. Si registrano poi
gli mlc_rventi dei soci: sig. Raccone che
s‘i‘f’-‘flmme per una Mostra Permanente
P operante, sig. Buzio che sollecita la
modifica dello statuto, sig. Vaglio che

"lev'lta dinon essere reso partecipe dei

vori della Commissione Tecnica-
Orgaﬂizzativa.
Dall’intervento dei soci Pavanello e
Z'uc‘chelli, emerge il serio problema per
Vinsediamento dei nuovi laboratori
Soggetti alle leggi vigenti.

A parere del Consigliere Onorario
Provera, I’Associazione in questo

corso deve muoversi per ottenere
soluzioni in precario, poiché prevede
tempi lunghi per la realizzazione

della nuova zona artigiana

prevista dal P.R.G.

Il Vice Presidente Cantamessa riprende
il discorso della rijorma della Mostra
Permanente e fa la cronistoria del
primo progetto elaborato dalla
Commissione Tecnico-Organizzativa al
conseguente Contro-documento
elaborato dalla Commissione
Viaggiatori, alla discussione in sede di
Consiglio di Presidenza, per arrivare ad
un progetto da portare in sede di
Consiglio per la discussione, progetto
che é ora in fase di completamento alla
Commissione Tecnico-Organizzativa.
Fa inoltre rilevare che ogni soluzione
del problema Mostra, dovra comunque
tenere conto degli interessi di tutte le
categorie di associati.

Si registrano ancora gli interventi del
Cons. rag. Panelli che é d’accordo per il
Convegno per dibattere i problemi
tracciati nella relazione del Presidente
sottolineando che il contatto con gli
associati é valido solo se si riesce a
recepir- le necessita; del Socio Gr. Uff.
Cabal. che siassocia alla proposta

per il Convegno e sollecita la ripresa
della Campagna Soci.

Precisa il Presidente sig. Ferraris che
prima di tutto bisogna tener presente il
problema tecnico-fiscale che si pone per
ogni nostra iniziativa, poi la necessita di
adottare una linea che si attagli
all’interesse di tutte le categorie di Soci.
Aggiunge che alle proposte che
verranno da parte del Consiglio per la
soluzione dei nostri problemi ci
potranno essere allre proposte
alternative che saranno considerate e
discusse, tenendo in ogni caso presente
la realta orafa valenzana. Fa presente
poi che grazie alla Campagna «L’Oro di
Valenzan» si sono registrate iscrizioni di
nuovi soci e che le pochissime defezioni
che si sono verificate sono dovute a
ragioni particolari delle ditte stesse.
Infine il Presidente rileva la carenza di
personale qualificato, necessario per
una maggior assistenza agli associati, e
che sopperisca anche alle necessita
organizzative trascinate nel tempo e
diventate ormai inderogabili.
L’assemblea é dichiarata chiusa alle
ore 1,30 dopo la mezzanotte.

111 / L'ORAFO VALENZANO / 11



DssOone da

Si deve considerare in via prioritaria l'evo-
luzione economica dell’IRAN difatti, il pro-
dotto nazionale lordo ha avuto incrementi
notevolissimi specialmente in questi witimi
anni segnando anche punte percentuali tra
un anno e altro superiori al 40%.

Di conseguenza il reddito medio pro-capite
che nell’anno 1968 era di dollari 240, é
passato a circa 800 dollari nel 1973 per giun-
gere nell’ultimo anno a circa 1800 dollari.

Indubbiamente ci si trova di fronte ad un
tasso di sviluppo che sta assumendo propor-
zioni eccezionali , che forse non hanno pa-
ragone in altri Paesi del Mondo.
Anche il commercio estero ha avwdo in que-
sti ultimi anni un notevolissimo sviluppo sia
per quanto riguarda le importazioni, sia per
quanto riguarda le esportazioni dl:am per
raggiungere il livello di industrial
prefisso somo necessarie importazioni di
materie prime e di beni strumentali, mentre
le esportazioni sono rappresentate quasi per
il 90% dal petrolio.
Il Governo irani per certi
settori merceologici la liberalizzazione delle
importazioni con provvedimenti diversi che
dalla riduzione, all’ llamento de-
gli oneri doganali ed anche alla eliminazio-
ne, per taluni generi della licenza di impor-
tazione.
Questa politica serve anche a contenere gli
aumenti dei prezzi che, in uno Stato in forte
evoluzione, avevano segnato per la prodw
zione interna fortissimi aumenti.
La politica economica del governo iraniano
basata su piani quinquennali di sviluppo sta
cercando di intervenire con precise disposi-
zioni nel settore agricolo, nelle infrastrudtu-
re locali e nel settore dell'industria petrol-
chimica, siderurgica, alimentare, con la
creazione di appositi Enti od Istituti e con
Istituti Bancari specializzati per settori di
intervento.
Naturalmente questa evoluzione improvvisa
e violenta ha portato anche a fenomeni tem-
porancamente congiunturali come quello di
una lieve recessione manifestatasi negli wl-
timi mesi dello scorso anno e come il feno-
meno inflazionistico tipico in questi casi che
ha portato al verificarsi di sistemi di specu-
lazione obbligando il governo ad emanare u-
na legge sul ~profiteering» mediante la qua-
le si ¢ cercato di calmierare certi prezzie di
evitare che certe merci sotto fatturate al
Uimportazione e quindi con conseguente e-
vasione di dazi doganali, fossero poi poste in
mercato a prezzi notevolmente maggiorati.
Legge questa che tra Ualtro prevede mag-
piori controlli doganali € la fissazione di un
wtile tra il prezzo di importazione e quello di
vendita nella misura del 15%.
Misure queste che naturalmente non hanno
mancato di creare malcontento nelle cate-
gorie interessate, specialmente in sede di
prima ap. e cui il poverno sta ora
cercando di porre rimedio con altri inter-
venti.

Antint,

Se si dovesse continuare ad esaminare tutti
pli interventi e le disposizioni governative, |
piani di sviluppo quinquennale ci si convin-
cerebbe maggiormente che il mercato ira-
niano, pur essendo di per sé difficile, ¢ un
mercato in forte e continua evoluzione ed e-
spansione, fenomeno destinato a progredire
notevolmente nel futuro e senz’altro da con-
siderare ottimo per interventi operativi da
parte delle ditte straniere in quanto in ter-
mini reali la richiesta di prodotto straniero
¢ forte ed in continua evoluzione.

Con il P.N.L. in continuo aumento, con il
reddito medio pro-capite in continua ascesa,
con un incremento indubbiamente enorme
in tutti i campi compresi i settori terziani, si
stanno portando le varie fasce della popola-
zione ad avere possibilita di acquisto verso
voci merceologiche non indispensabili od
essenziali.

Gli operatori economici stranieri che doven-
do penetrare nel mercato con la loro produ-
zione possono avere a disposizione ‘anche
possibilita di sensibilizzare {l potenziale
cliente attraverso i mass media esistenti e
precisamente la televisione che € diffusa
sul territorio nazionale operante su tre ca-
nali ed attraverso la quale é possibile tra-
smettere comunicati commerciali; la stam-
pa che pur essendo rappresentata dai soli
giomal‘i“quo::diani c‘nu;ncaét:ilvn}m al mo-
mento di riviste specifiche, wsa nei va-
ri strati della whzgne

Inoltre esiste la possibilita di affidare la
rappresentanza dei propri prodotti alle ditte
locali specializzate nei singoli settori.

E senz’altro il caso di ribadire che per le
considerazioni esposte la fascia di popola-
zione interessata a voci merceologiche par-
ticolari tra le quali la gioielleria ¢ buona sia
per quanto riguarda il potere di acquisto
che va aumentando, sia per quanto riguarda
una particolare predisposizione della popo-
lazione verso questi generi ¢ sia per una
preparazione anche intellettuale in quanto
non bisogna dimenticare che l'obbligo sco-
lastico raggiunge il 18° anno di eta.
Complementari ai plani di sviluppo ¢ per
provocarne lattuazione in modo forse piu
rapido, si potrebbero trovare delle norme o
delle leggi che somo limitative per taluni
settori di importazione e per talune voci
merceologiche.

Si giunge quindi alla proibizione di importa-
zione di taluni generi che particolarmente
possono interessare il commercio tra I'lta-
lia e Ulran tra cui i prodotti dell’abbiglia-
n:zz(o. le calzature, la gioielleria e Uargen-

t .

Da che cosa esattamente sia stata dettata la
norma proibitiva non ¢ dato di sapere. Si
pensa che si voglia in tal modo proteggere
ed incrementare la produzione iraniana op-
pure si vuole evitare fuoruscita di valuta a
[fronte di queste importazioni?

E certo che considerando la gioielleria e
Uargenteria la produzione locale assolula-
mente non ¢ in grado di soddisfare la richie-
sta ed é altrettanto certo che in caso di libe-
ralizzazione dell'importazione, i pagamenti
relativi a queste voci merceologiche non a-
vranno certamente pesi esorbitanti o tali da
far modificare i conti con l'estero.
Effettivamente non si riesce a comprendere
la ragione che ha determinato per il settore
merceologico in esame, questa legislazione
anti-importativa.

Sarebbe comprensibile wna simile determi-
nazione se ci si trovasse davanti ad wna Na-
zione dove la produzione della giolelleria e
dell’argenteria ¢ sviluppatissima e che oltre
a coprire’la richiesta interna la stessa fosse
destinata all’esportazione; sarebbe com-
prensibile una tcle posizione se le autorita
governative volessero comprimere all’in-
terno gli acquisti di questi generi voluttuari,
ed infine sarebbe comprensibile, ¢ d’altra
parte sarebbe automatico se il consumatore
finale non fosse orientato verso questi ac-
quisti.

In Iran attualmente non ricorrono queste
condizioni difatti la produzione locale
assolutamente, pur cercando forse di e-

uenden(,m & in grado di soddisfare la
richiesta” ed anzi la soddisfa in percen:
tuale piuttosto bassa; le awulorita go-
vernative in questo momento non hanno in-
tenzione di comprimere all’interno la com-
mercializzazione della gioielleria ¢ dell’ar:
genteria altrimenti non potrebbero esistere,
dislocati nelle varie citta e centri dell’Iran,
circa undicimila nego=i di vendita al detfa-
glio; ed infine il consumatore finale ¢ orien-
tato verso acquisti di gloielli sia per tradi
zione sia per mentalita evolwtiva.

Da in[ormazkml assunte si possono quantifi-
care in wndicimila i negozi per la vendita al
dettaglio di oreficeria, givielleria ed argen-
teria in Iran.

In base alle premesse relative al divieto di
importazione ed alla scarsita di produzione
locale, come logica conseguenza ne derive-
rebbe Uimpossibilita di sopravvivenza per
queste aziende ed anche una scarsa possibi-
lita di assortimento in disponibilita diogget -

ti.

La realta invece ¢ ben diversa: ci si trova in
presenza di negozi fornitissimi in tutti i ge-
neri di produzione e questo naturalmente a
seconda della wubicazione delle varie zone
commerciali o residenziali.

Ci si trova di fronte a negozi ubicati nel Ba-
zar ricchi di assortimento di oreficeria cor-
rente, di negozi ubicati nel hio centro
commerciale ricchi in assortimento di orefi-
ceria fine e gioielleria di tipo corrente, ed
ancora ci si trova a considerare negozi delle
nuove zone dove sono esposti articoli di
gioielleria media e fine ricchi di brillanti e
pietre di colore.

Ed ancora la realta ¢ ben diversa da quella
di presumere esclusivamente o quasi la pre-
senza della produzione locale, difatti esami-
nando gli assortimenti esposti si pud consi-
derare per Uorefiveria in.oro la presenza di
produzione forse per il 50% ed una netta
pr di produzi in prevalenza italia-
na, mentre per quanto riguarda la giolelle-
ria si puo dire che si ¢ in presenza, di una
produzione almeno all’ottanta per cento non
locale anche aui con una preponderanza del
prodotto italiano.

Se si fa riferimento poi a quanto si € consi-
derato durante una riunione presso la sede
della Gold & Silver Union di Teheran, si de-
ve ricordare che dai pioiellieri iraniani é
stato ammesso che il consumatore finale del
loro mercato ¢ interessato almeno per il
50% al prodotto straniero che é notevolmen-
te migliorato in questi wltimi tempi od ha
anche influenzato la produzione locale fa-
cendola orientare verso disegni di migliore
esecuzione,

Mercato potenzialmente in via di evoluzione
ed attualmente attivo tant’s che come suc-
cede negli altri Stati dove il settore merceo-
logico ¢ vivace, funziona un’attiva rete di
intermediari tra i fabbricanti ed i negozi on-
de far giungere ovunque la produzione.
Produzione di oreficeria e forse di media
gioielleria a tipo artigianale o piccolo indu-
striale, produziome di argenteria esclusiva-
mente a tipo artigianale,

La piu grossa fabbrica iraniana ha labora-
tori dislocati nelle maggiori citta del Paese
e produce catename, bracciali, collane, a-
nelli ed altri oggetti di oreficeria quasi e-
sclusivamente in oro ;

Questa ditta impiega circa §00 operai dislo-
cati nei vari laboratori e dovrebbe produrre
approssimativamente 600-700 kg. di orefice-
ria al mese.

Visitando wun’altra ifmpresa produttrice si é
potuto rilevare che si era di fronte ad una
differenziazione di modellazione ¢ di settore
difatti gli oggetti prodotti erano in oro bian-
co principalmente anelli, incastonati con
brillanti ed altre pietre preziose di colore,
collane e bracciali avvicinantisi ad una li-
nea media di produzione Valenzana. Gl o+
perai addetti dovrebbero essere circa in nu-
mero di 25,
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Questa ditta inoltre é concessionaria per
I'Iran di diverse marche di orologi svizzeri e
dispone anche di una buona rete di distribu-
sione e di intermediazione fra la fabbrica ed
i negosi dislocati nel Paese come pure ha
provveduto a inare c« ionari di
vendita nelle singole localita per gli orologi
di cui ha la rappresentanza.
La suddetta azienda inoltre & importatrice e
distributrice in Iran di macchinari per l'in-
dustria orafa, macchine che sono esclusiva-
mente di produzione italiana.
e ats Rtk vondil @t attros-
zienda speci . a rez-
zatura ed utensili per i laboratori di orefice-
ria, azienda di cui pero non si @ riusciti ad
avere il nominativo.
Trattando della produzione di gioielleria ed
argenteria si deve fare riferimento alla le-
fklazionc in materia di caratura e punzona-
ura.
Il Ministero dell’Ec ia ha emanato cir-
oca cinque anni fa wna legge su «Approvazio-
ne dei marchi per la determinazione del ti-
tolo dei metalli prexiosi= legge di cui non si
€ riusciti a conoscere il testo esatto.
L'organismo preposto al saggio ed al mar-
chio dei metalli preziosi ¢ I'Institute of Stan-
dars and Industrial Research of Iran [ISI-
RI] che oltre ad essere preposto alla verifi-
ca depli standars di altre categorie merceo-
logiche, ha istituito anche la sexione per i
metalll prezioss con scae a I'eneran ¢ per
quanto si ¢ potuto sapere com un ufficio
staccato ad Isfahan,
Nel corso di una visita effettuata a questo
Ufficio si sono polute avere tramite il Diret-
tore dell’Ufficio stesso alcune informazioni.
Una vizita accurata alle varie sezioni del-
Unfficio e le informazioni che man mano ve-
Seno forwits Mamo per e S e ieota
come funziona il servizio, anche §
conoscenza non pud essere integrata wtil-
mente dalle disposizioni di legge che per-
metterebbero di trattare argomento com-
pletamente sotto tutti gli aspetti, con le sfu-
mature ed i particolari che solo dalla cono-
scemza precisa della legge potrebbero deri:
vare,
Inmanzi tutto bisogna precisare che i pro
duttori di oreficeria ed argenteria in Iran
non sono titolari di un marchio di riconosci
mento per i metalli preziosi e di conseguen-
za gli oggetti vengono posti in comme
forse in tanti casi in modo anonimo, accet:
tato per le maggiori imprese di fabbricazio:
ne che per distinguere la loro produzione da
altra concorrenziale punzomano gli oggetti
terminati con wna loro particolare sigla o
marchio; non si ¢ riusciti a sapere se anche
i piccoli artigiani pongono sui loro oggetti
particolari segni onde permetterne il
noscimento.
Anche il marchio di Stato che ¢ apposto dal*
:'I.S.I.R.I. non ¢ obbligatorio ma solo facol:
ativo.
Dalle informazioni assunte pero si ha la net-
ta improssione che in un prossimo fuduro la
legge che ora disciplina in maniera facolta-
tiva questa materia possa diventare obbli-
T‘orh posito, visitando od ndo
questo pro, , visita osserva
le vctﬁna”';nche delle varie botteghe arti-
pglane, si 5‘«0 notare esposte in essa un certi-
ficato dell’l.S.1.R.1. dal quale risulta che
questo Istituto parantisce la qualita della
produzione della ditta stessa; se ne puo de-
durre quindi, pur non avend: la cert
che i fabbricanti che espongono detto docu-
mento si impegnano a far saggiare ed a far
marchiare tutta la loro produzione dall'Ente
a cid preposto.

Quindi non obbligatorieta di marchiatura
ma bensi una consuetudine che va via via
affermandosi e divudgandosi.
Lo stesso Direttore della sezione saggio e
marchio dei metalli preziosi, durante il no-
stro colloquio, ci ha confermato la non ob-
bligatorieta di detta marchiatura wf)
sia nel caso che gli oggetti siano destinati al
mercato interno, sia nel caso che pli stessi
siano destinati all’esportazione.
Completa liberta quindi di valutazione pro e
contro il marchio da parte dei produttori,
ma come ¢ stato accennato con un costante
aumento di richiesta di applicazione di que-
sta legge.
1 titoli legali di cui & possibile ottenere la
marchiatura wfficiale sono il 22kt ed il 18kt
per Uoro il 900 millesimi e 1840 millesimi per
l'argento.
Chiunque, sia fabbricante o privato puo ri-
volgersi all’Ufficio saggio con oggetti in me-
tallo prezioso onde ottenerne la marchiatu-
ra di Stato.
Gli oggetti vengono presi in carico dai fun-
zionari dell’ufficio saggio che ne rilascia-
no ricevute al possessore, dopo che
si & proceduto al saggio degli stessi per ac-
certare Uesatto contenuto di metallo prezio-
so in base al sistema della coppellazione, gli
stessi vengono punzonati con il marchio di
Stato, diverso a seconda del metallo e della
caratura dello stesso, ¢ sono quindi riconse-
gnati ai presentatori ai quali viene pure ri-
lasciato un certificato attestante U'avvenuta
operazione.
Le tolleranze ammesse onde ottemere la
punzonatura per il titolo dichiarato ¢ di §
Millesimi, sia che si tratti di oggetti in oro,
sia che si tratti di oggetti in argento.
I diritti che sono riscossi per questo servizio
sono i seguenti’
- Rials 500: per ogmi kg. di oggetti in argento
sottoposti a marchio e saggio.
- Rials 1000: per ogni kg. di oggetti in oro
sottoposti a marchio e saggio.
- Rials 10: per ogni oggetto in argento sotto-
posto a marchio e saggio.
~ Rials 20: per ogmi oggetto in oro sottoposto
a marchio ¢ saggio.
La quantita giormaliera di oggetti presentati
all'Ufficio di Teheran sia per quanto riguar-
da Voreficeria sia per quanto riguarda l'ar-
genteria, mediamente dovrebbe aggirarsi
sui 15 kg.
Sempre da informazioni assunte presso vari
Jabbricanti del settore risulta che l'importa-
zione dell’oro greggio viene effettuata tra-
mite la Banca Melli Iran che procede alla
vendita dello stesso quotando il prezzo del
B ol Chod $8 et afistius Tocmiste vor
, giorno cut effettua 'acquisto per
ordine del proprio cliente, aumontzundo a’;c-
conda dei momenti da wna percentuale va-
riante dal 3.50 al 4 e sino al 5.50 per cento e
rappresentante in definitiva tale sopraprez-
20 il rimborso delle varie spese e sommis-
sioni sostenute.
Da parte di certi produttori locali di orefice-
ria e gioielleria o meglio da parte dei titola-
ri delle ditte fabbricanti piu importanti ¢
stata manifestata Veventualita di iniziare
joint-ventures con partners italiani per il
potenziamento delle loro aziende a lvello
quantitativo, qualitativo e con acquisizione
di tecnologia e specializzazione d’avanguar-
dia come attualmente puo offrire il fabbri-
cante italiano nel campo dell’oreficeria e
della gioielleria.
I settori interessati per i fabbricanti irania-
ni sono complessivamente quelli della pro-
duzione Valenzana, Vicentina ed Aretina,
L'attuazione da parte italiana di entrare in
joint-ventures con partners iraniani, deve
necessariamente essere considerata in tutta
la sua completezza in tutte le particolarita
ed in tutte le condizioni contrattuali.
La decisione finale, naturalmente, deve es-
sere completamente valutata dalle ditte, od
eventualmente dai gruppi di ditte interessa-
ti in detta operazione.
Si devono in definitiva fornire capitali, mac-
chine, tecnologia, personale qualificato,
personale direttivo ed anche, come diciamo

noi gioiellieri italiani quando parliamo della
nostra produzione, anche quella inventiva
artistica che ci & apprezzare ovunque.

Quello delle joint-ventures nel campo della
gioielleria ¢ una prospettiva che mal é stata
presa in considerazione ¢ non si pud neppw:
re dire sino a che punto la stessa sia attua-

bile.

Naturalmente prima di prendere in conside-
razione le varie possibilita di joint-ventures
e di trame le opportune considerazioni sul
piano di attuabilita, in via prioritaria ¢ indi-
spensabile conoscere ed approfondire,
quanto stabilito dalla legge ivaniana in ma-
teria e precisamente la «Law concerning
the attraction and protection of foreign in-
vestiments in Iran« e la ~Regulations im-
plementing the Law on the attraction and
protection of Foreign Capital».

Da un primo esame superficiale sia della
legge e sia del regolamento, si pud rilevare
che la proprieta e gli apporti effettuati dal
partner straniero sia con capitali, sia con
attrezzature, sono tutelati nel migliore dei
modi ¢ che particolari norme ne regolano
precisamente sia la valulazione sia la consi-
stenza, ne garantiscono la permanenza nel
Paese e ne garantiscono con altre speciali
misure he la riesportazi al termine
del contratto.

Inoltre norme di attuazione di questo tipo di
cooperazione, sempre attraverso le leggi
suddette prevedono la possibilita di trasferi-
mento all’Estero degli wili conseguiti, come
y'urc‘a reinvestimento in Iran denﬁ wili
stessi.
E da notare che la percentuale di apporto
dei capitali [intendendo per capitali le liqui-
dita ed i macchinari) da parte delle ditte
straniere, ¢ fissata da parte del Governo
Irani ed a da dei settori produttivi
varia dal 15% al 25% ed in casi di particola-
re interesse puo raggiungere sino il 35% del-
la costituenda Societa,

Sempre in tema di joint-ventures ed a segui-
to dell’approvazione da parte del Parlamen-
to Iraniano in data 24.7.197 della legge sul-
l'azionariato popolare, somo insorti dubbi
tra i partners stranieri in merito alle cessio-
ni delle azioni a favore dell’azionariato po-
polare.

Premesso che, attualmente sono soggette a
questa legge le imprese franiane o joint-
ventures costituite o costituende che abbia-
no | seguenti valori:

- capitale minimo 100 milioni di Rials oppu-
re capitale fisso 200 milioni di Rials, oppure
fatturato di 250 milioni di Rials;

la cessione di azioni deve essere effettuata
solo da parte iraniana, considerando per la
joint-ventures che il partner straniero sia
nei limiti di percentuale fissato dal Gover-
;?t'a x‘a:r l'ammontare del 9% del proprio ca-

Avwhc. le aziende pubbliche dovranmo ce-
dere all’azionario popolare il 99% delle lo-
z'?euda az‘onkt. mantenendo perd la direzione a-

Osservando il settore Bancario si pud
notare che il sistema imita quello inglese
anche se sotto certi punti di vista lo stesso
non ha raggiunto completamente tale mo-
dello e di conseguenza risulta ancora sotto
certi profili in arretrato.

Certo ¢ che le Banche di tutto il Mondo
guardano all’fran come un Paese con un no-
tevole impulso di evoluzione economica e
parecchie Banche Straniere stanno cercan-
do di aprirve wffici di rappresentanze colle-
pandosi a Banche locali per le operazioni
commerciali.

L'Iran oltretutto ¢ posto al centro del mondo
Arabo e certi studiosi ritengono che lo stes-
80 possa rivestire in un prossimo futuro una
strategica posizione ¢ potemza ecomomica
tale da condiziomare l'evoluzione del com-
;n':;‘c;io e dell'industria in questa parte del

0.
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sente queste consideraziond, le
Bmw)w d a!!ar( inglesi stanno ccrcundo di
impostare tramite i loro uJﬂcl di rappresen-
tanza, wna preponderanza nel settore com-

merciale.
In Iran, oltre alle Banche locali, troviamo
appunto uffici di rappresentanza di Banche
Straniere oppure Banche costituite con capi
tali iraniani e stranieri.
Hanno uffici di rappresentanza a Teheran le
seguenti Banche Italiane: Banca Commer-
ciale Italiana, Banca Nazionale del Lavoro,
Banco di Roma, mentre di prossima apertu-
ra sara 'Ufficio della Banca Nazionale del-
’Agricoltura.
Per quanto riguarda le banche Iraniane ed
a capitale misto complessivamente le stesse
ammontano a 35.
La Bank Markazi Iran é la Banca Centrale
mentre le altre banche sono suddivise per
settori commerciali o per settori di inter-
vento.
La Bank Markazi Iran delega alla Bank
Melli Iran tutte le operazioni commerciali
di carattere ufficiale.
Una parte di altre Banche Iraniane od a ca-
pitale misto tra le quali senza un ordine
particolare ed a solo titolo di esempio si ci-
tano Bank Assnaf Iran, Bank Bazargani
Iran, Bank Etebarat Iran ed altre, ed anco-
ra The International Bank of Iran and Ja-
pan, The Irano British Bank, Russ-Iran
Bank ed altre, svolgono transazioni com-
merciali in penmlc
Troviamo invece specializzate in interventi
in specifici settori di attivita tra le altre:
Construction Bank, Industries Bank of Iran,
Agricoltural Cooperative Bank of Iran, The
Foreign Trade Bank of Iran, ustrial and
Mining Development Bank of Iran ed altre.
Le transazioni commerciali vengono quasi
esclusivamente regolate a mezzo di Lettere
di Credito non confermate e di conseguenza
le altre forme di regolamento delle transa-
zioni non sono quasi mai applicate.
La Banca naturalmente nel caso della Let-
tera di Credito é responsabile sia della mer-
Ee sia dei swoi documenti rappresentativi.

da tenere presente che nell’atto dell’emis-
sione della Lettera di Credito, quanto ogget-
to dell'importazione viene automatlwmente
assicurato per il trasporto a partire dal
Paese produdtore sino a destino in Iran, as-
sicurazione che viene stipulata per parte i-
raniana e che mai viene ad essere di com-
petenza del fornitore.
Eaamhlamo rlgatarwe doganali al capitolo
71, ¢ appunto le perie, le petre
prez‘osc. lc pietre semipreziose e simili; {
metalli preziosi, i metalli placcati o ricoper-
ti di metalli preziosi e lavori di ste mate-
rie; in definitiva il capitolo ¢ rda
praticamente il settore di nostro interesse.
In questo capitolo troviamo tra le voci di
maggior interesse le seguenti:
= 71.01 - perle coltivate con un dazio all'im-
portazione del 0% + una tassa commercia-
le del5% ad valorem;
- 71.02 - diamanti per uso industriale con un
dazio cll“(mportulone del 15% + wna tassa
commerciale del 5% ad valorem; mentre le
altre pietre preziose sono soggette ad un da-
zio del 5% + una tassa commerciale del 5%
ad valorem;

- 71.08 - Mraammoﬂmatn&cmm
dazio del 5% + una tassa commerciale del
5% ad valorem;

- 'lt 05 - argento non lavorato esente da da-

B] lavori in argento e cristallo [informazio-
ne avida) con un dazio del 20%.

« 71.07 - Oro con importazione non autorizza-

ta ma d’altra parte venduto dalla Bank Mel-
Ui Iran ed esente da dazio;

« 71.09 - Platino esente da dazio;

= 71.12 - Lavori di giojelleria [minuterie] in
metalli preziosi con im non auto-
rizzata e con un dazio del 5%

- 71.13 - Oggetti di oreficeria e loro parti in-
metalli preziosi con im; non auto-
rizzata e con un dazio del 25%;

- 71.15 - Lavori di perle fini, di pietre fini, di
pietre semipreziose, di pietre sintet ori

costruite con importazione non autorlzmta e
con un dazio del 26%.

Le note conclusive di queste tariffe indicano
anche che 'esportazione di oggetti di argen-
teria ¢ awtorizzata quando, a discrezione
della dogana, il valore della manifattura é
la meta o pii del valore complessivo del-
l'oggetto e deve osservare le regole stabilite
dall’l.S.I.R.I. mentre per gli oggetti d’oro
esportazione ¢ awtorizzata quando il valore
della manifattura ¢ uguale ad un quarto o
piu del valore complessivo dell’'oggetto, e de-
ve osservare anche in questo le regole stabi-
lite dall’.8.1.R.1.

Si sono avute informazioni anche in merito
ai controlli doganali che sono quasi sempre
eseguiti con la massima accuratezza e per
questa ragione € consigliabile la compila-
zione della fattura con un metodo il piu pos-
sibile dettagliato.

Sono richieste inoltre il Certificato di Origi-
le tariffe commerciali vistate dal
Consolato Iraniano per valori superiori a
U.S. Dollari 5.000,00, ma ¢ consigliabile che
queste formalita siano osservate anche per
pli importi inferiori.

Non si é potuto appurare con esattezza la
validita del CARNET ATA in Iran, ma da
informazioni anche in Italia é per il momen-
to da ritenere che questo documento non sia
valido per Ulran e cho quindi si debba fare
ricorso esclusivamente all’istituto della
Temporanea Importazione per l'introduzio-
ne delle merci nello Stato, naturalmente in
questo caso somo necessarie le normali fi-

dejussioni prestate da Banche iraniane a fa-
vore della dogana dell’Iran.

All’arrivo delle merci destinate all'importa-

zione, le stesse sono introdotte nei magazzini

assicurate contro tutti i rischi.

Il termine di giacenza ¢ fissato in 180gg. do-
po di ché le merci vengono confiscate € ven-
dute all’asta.

Nel caso poi di prodotti destinati alla Tem-
poranea importazione per la presentazione
in Mostre o Fiere, Uassicurazione per la
permanenza dei campionari in Iran puo es-
sere stipulata in loco oppure in Iltalia a di-
screzione degli espositori.

Iulereuante e maaoiormente economica a
ue dovrebbe essere la
aﬂpulaziou in Italia di un contratto che ga-

rantisca sia il trasporto in andata che in ri-
torno e la giacenza della merce durante l'e-

sposizione.

Dall’esame finale di tutte le considerazioni
esposte ¢ logico notare che l'economia iraa-
niana € in fase di notevolissimo sviluppo e
che il Paese dispone di grandi mezzi finan-
ziari tali da far diventare questo Stato come
uno dei pivi avanzati e ricchi del Mondo, nel

prossimo futuro ed inoltre che proprio per
questa ragione su ‘questo mercato vi € una
concorrenza di insediamento da parte di
tutti i Paesi industrializzati del Mondo, sia
sotto il profilo commerciale, sia sotto il pro-
filo industriale.

Considerando poi il settore specifico della
giojelleria e dall’argenteria bisogna valuta-
re nella dovuta completezza Uanalisi dell’in-
dagine effettuata.

Tenendo presente quindi linteressamento
dimostrato per loreficeria e Uargenteria i-
taliana da parte degli operatori contattati,
considerando la presenza negli assortimenti
di vari esercizi commerciali di oggetti di
produzione valenzana, vicentina ed aretina,
considerando ancora Uinteresse di produtto-
i iraniani ad entrare in joint-ventures con
produttori italiani, ne consegue che il mer-
cato € interessantissimo per la nostra pro-
duzione.

Aggiugendo ancora le considerazioni sulle
possibilita di acquisto,e sull’interessamento
del consumatore finabe per la produzione i-
taliana $i ha una conferma maggiore a so0-
stegno di questa tesi,
Avuto riguardo al fatto che é permessa in
Iran l'importazione dei diamanti, delle pie-
tre preziose, dell’oro e dell’argento e che le
limitazioni non sono determinate da fattori
di carattere valutario, ed inoltre che, in ba-
se a quanto é stato rilevato, non si asse-
rire che la proibizione sia determinata dal
carattere di protezione dell’industria locale,
sarebbe indispensabile intervenire w,
mente presso il Governo Iraniano otte-
nere la liberazione per limportazione di
queste doci merceologiche.
A questo proposito e proprio perché il Go-
verno Italiano segue costantemente le pos-
sibilita di sbocchi sia commerciali che indu-
striali in questa direzione si pud auspicare
che anche il settore orafo argentiero italia-
no sia tenuto nella debita considerazione du-
rante le trattative e la stipula di nuovi trat-
tati commerciali con questo Paese.
Infine proprio per confermare la necessita
derivata dallo atudio effettuato che pr@senta
il mercato iraniano come un ottimo partner
commerciale con possibilita di enorme svi-
luppo, si ritiene oltreché opportuna indi-
spensabile, la realizzazione di una Mostra
che possa presentare la completezza della
K;odudou orafa-giojelliera, argentiera ita-
na.

Seguira seconda parte relazione tecni-
ca del mercato a cura della dottoressa
La Valle.

ditta BAJARDI LUCIANO

fabbrica gioielleria oreficeria
export

15048 Valenza( Italy)-viale Santuariol-tei 10131) 91756
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1l ministro Donat-Cattin

alla A.O.

V.

Domenica 7 marzo alle ore 9,30 il
Ministro dell’industria e
commercio Donat - Cattin, giunto a
Valenza dove ha tenuto una
conferenza al Teatro Sociale, ha
visitato l’Associazione orafa
valenzana.

Erano a riceverlo tutto

il Consiglio della Associazione e
numerose personalita locali e della
provincia.

Dopo una breve visita alla Mostra
permanente, il Ministro Donat -
Cattin € stato ricevuto nella sala
Consiliare ove il Presidente
Giampiero Ferraris ha esposto
alcuni problemi riguardanti la
categoria, fra i quali la presa di
posizione per la legge comunitaria
sui marchi, e per la legge
sull’artigianato.

Il Ministro ha preso visione dei
documenti a lui consegnati ed ha
confermato il suo interessamento
al problema.Egli ha inoltre con
realismo illustrato le difficolta
operative dell’attuale governo,
conseguenza diretta della
situazione politica generale
italiana.

Al termine dell’incontro il
presidente Ferraris a nome del
Consiglio, ha ringraziato il Ministro
Donat - Cattin per la gradita visita,
e gli ha donato il libro «Arte orafa
valenzana» edito dalla Cassa di
Risparmio di Alessandria, ove é
rappresentata la piu qualificata
produzione valenzana insieme con
una breve storia economica di
Valenza orafa dalle origini
ai giorni nostri.

e o S

Rimborso anticipato|.V.A.-Polizza Fidejussoria

Ci pregiamo unire un articolo che potreste pubblicare
Sulla Vostra rivista « L'ORAFO VALENZANO», che
tratta del rimborso anticipato I.V.A.

Riteniamo che sia un argomento di estremo interesse
per la categoria e ci per i con I ione, far
Presente che siamo disponibili per qualsiasi
delucidazionin merito alla questione.
Anticipatamente ringraziamo e, lieti dei’incontro,

ben distintamente salutiamo.

All'operatore economico che all'atto della
dichiarazione annuale venga a trovarsi nella posizione
di creditore d’imposta nei confronti dell'Ufficio .V.A.,
@ lasciata la facolta di scegliere tra queste procedure:
- riportare all'anno successivo |l credito d'imposta
vantato al fine di scalario dall'l.V.A. che dovra versare
In occasione delle successive dichlarazionl
periodiche;

- richiedere il rimborso anticipato all'Ufficio |.V.A. in
conformita a quanto previsto dall'art. 38 del Decreto
in oggetto.

Quest'ultima scelta tuttavia implica per la sua
attuazione un certo periodo d'attesa che varia da un
minimo di un anno e due mesi dalla data di
presentazione della dichiarazione annuale, qualora
non venga emesso awiso di accertamento, fino ad un
periodo coincidente con | termini di prescrizione nel
caso in cul detto avviso di accertamento In rettifica
venga invece emesso.

Optando per la seconda progedura, esiste anche la
possibilita di ottenere un rimborso integrale entro tre
mesi dalla richiesta (3* Comma dell'art. 38)
presentando polizza fedejussoria rilasciata ca
Compagnia di Assicurazioni debitamente autorizzata.
Questa fedejussions, per disposizion| successive a
quelle contenute nel decreto Istitutivo e piu

precisamente per quanto previsto dal D.P.R. 2/7/75
n. 288, dovra estendersi agll interessi calcolati sul
credito da rimborsare, al doppio del saggio legale,
per la durata di due anni. |l rilascio di questa polizza
viene di regola preceduto dall'affidamento della Ditta
richiedente, consistente nell'esame di un'agglornata
situazione patrimoniale e di note informative raccolte
su piazza.

Il ricorso al rimborso anticipato, dopo un iniziale
periodo di stagnazione dovuto a perplessita di varia
natura, sta ora incontrando un generale consenso
come & provato dalla vivacita della domanda di
fidejussione. La ragione & ovvia: grazie a questa
procedura si determinano rapidi smobilizzi di liquidita
per entita spesso ingenti, ad un tasso,
corrispondente al premio di polizza che, per una
durata biennale, non supera |l tasso annuale che il
cartello bancario prevede per | servizi fedejussori.

Marco Albertazz|
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VALENZA

Storia & Oro

Il giorno 19 Giugno del 1347
Francesco de Denti, sindaco di
Valenza, proclamo in S. Giorgio
di Monasso, per volonta della
comunita, un atto di ribellione
alla regina Giovanna, ponendo
poi la citta sotto il governo dej
marchesi del Monferrato. La
sudditanza ai feudatari monferri-
ni venne sancita poco tempo do-
po alla presenza di rappresen-
tanti del marchese e degli amba-
sciatori di Valenza: Andrea Ari-
baldo, Lancia Bombello, Giaco-
mo Stanco, Francesco Dina,
Giacomo Carena, Pietro Vassallo
e Enrico di Monte. L'editto va-
lenzano venne interpretato dal
Visconti come un palese atto di
guerra, ma giudicata egli la no-
stra fortezza un ostacolo troppo
duro da vincere con l'assedio,
decise di ricorrere all’inganno.
Secondo il racconto di Benvenu-
to di S. Giorgio, Lancia Bombel-
lo, suo figlio Franceschino e
Pieruccio Aribaldo, originari di
Valenza, vennero indotti con la
lusinga di una forte somma in
denaro dagli alessandrini Gio-
vanni e Simone Dal Pozzo a
vendere i loro concittadini al Vi-
sconti; per meglio poter montare
la congiura, i due fratelli orga-
nizzarono con un lieto pretesto
un ricevimento in una loro pro-
prieta sita nei pressi di Monteca-
stello e nell'occasione cercarono
di convincere gli invitati a pre-
star orecchio alle loro proposte,
pare comunque che le idee dei
Dal Pozzo avessero trovato il
consenso di pochi.proseliti.
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Il piano prevedeva che il giorno
stabilito il Bombello, il di lui fi-
glio Franceschino e Pieruccio
Aribaldo avrebbero dovuto aizza-
re la popolazione valenzana con-
tro la signoria dei marchesi del
Monferrato e quindi aprire le
porte della citta alle soldatesche
del Visconti. Cio venne in effetti
realizzato, ma all’apparire delle
truppe nemiche la rocca anziché
arrendersi diede mano alle armi,
agli assalitori non rimase che
desistere. | traditori cercarono
scampo nella fuga, furono pero
arrestati dalle milizie monferrine
e condotti in Asti; il processo i-
stituito nei loro confronti e pre-
sieduto dal temibile magistrato
Alberto De Gastonibus durd pa-
recchie settimane e si concluse
con una condanna a morte per
decapitazione. Condanna che
venne eseguita nell’anno 1360.
Dal canto loro gli ispiratori del
piano Giovanni e Simone Dal
Pozzo per sfuggire alla cattura si
rifugiarono sotto la protezione
del potente ordine religioso degli
«Umiliati» di cui Simone era un
alto rappresentante.

In questo periodo le nostre terre
furono afflitte da una grave pe-
stilenza che si disse fosse stata
diffusa dalla Gompagnia Bianca,
cosi chiamata per le bianche in-
segne. Tale compagnia di ventu-

ra, formata in gran parte da mili-
Zie inglesi, fu ingaggiata previo
il pagamento di molti fiorini d'o-
ro dal Papa che la pose agli ordi-
ni del marchese del Monferrato,
contro il Visconti.

Poco perd durd la signoria mon-
ferrina su Valenza perché Ga-
leazzo Visconti ed il capitano
d'armi Can Signorio la cinsero
d'assedio. Lungo e terribile fu
I'assedio del Visconti che per
portare a termine con successo
il suo disegno non risparmio née
uomini, né macchine da guerra;
stremata la citta si arrese il 14
Novembre del 1370.

Nel 1375 avendo il Visconti e-
mancipato il figlio Gian Galeazzo
gli concesse in governo citta e
borghi, fra cui Alessandria e Va-
lenza; il governo del nuovo si-
gnore fu spietato e crudele tanto
che spinse le popolazioni dei
due centri vicini alla rivolta: nel
mese di Luglio del 1392 scoppia-
rono gravissimi tumulti che por-
tarono alla distruzione dei regi-
stri contabili e degli arredi muni-
cipali, ma cosa ben piu grave:
che sul rogo vennero immolati
per ignoranza anche importan-
tissime bolle papali e rare perga-
mene emanate in epoche remo-
te. La perdita & per gli studiosi
locali contemporanei gravissima,
poiché i documenti custoditi
nell’archivio comunale e parroc-
chiale sono nella stragrande
maggioranza posteriori al 1500,
per cui ne deriva un vuoto stori-
co particolarmente vasto.

Gli eventi sopra citati oltre che
illustrare un periodo di storia va-
lenzana molto travagliata, sono
I'occasione per trarre delle dedu-
zioni circa la vita della nostra
citta in un contesto sociale an-
cora legato ai privilegi del piu o-
scuro medioevo, ma per alcuni
fattori gia aperto alle conquiste
fatte registrare nei secoli poste-
riori.



S. Bartolomeo.
Scala a chiocciola
che porta al campanile.



Innanzi tutto la rocca di Valenza
ha vissuto forse piu di ogni altra
esperienza di vita democratica e
ne & la dimostrazione lampante
l'editto pronunciato dal sindaco
Francesco de Denti il quale e-
spresse, ed i documenti ne fan-
no testo, il preciso volere della
popolazione e non quello di po-
chi privilegiati. In secondo luogo
I'interesse con cui il Visconti
cerco di tornare in possesso del-
la rocca dimostra implicitamente
la sua importanza, non solo dal
lato militare, ma anche commer-
ciale, in quanto era quest'ultimo
fonte di reddito attraverso le nu-
merose gabelle imposte.

Lo scambio dei prodotti rappre-
sentava lo sviluppo economico
della citta: ogni settimana veniva
tenuto nella piazza che ospitava
la casa comunale e quella par-
rocchiale un grande mercato che
riuniva produttori e commercian-
ti delle zone vicine e della Lo-
mellina; a quel tempo gia esiste-
va la fiera detta di S. Bartolomeo
che si svolgeva nei tre giorni
precedenti e nei tre seguenti la
festa del Santo.

Valenza era dunque a quel tempo
un luogo di rilevante importanza
Strategica; essa fu dai numerosi
signori che si alternarono al suo
governo munita di poderose for-

tificazioni ed e lo stesso Viscon-
ti a doverlo riconoscere quando
ritenne troppo gravoso impe-
gnarsi in un assedio e percid de-
cise di ricorrere all’inganno per
raggiungere lo scopo prefisso;
ma lo fu, e forse in tono mag-
giore, durante la dominazione
romana; secondo le tesi espres-
se da alcuni studiosi locali nei
pressi della stazione ferroviaria
dovrebbero trovarsi i resti del-
I'antica Forum Fulvii e l'esisten-
za di un piccolo ponte ubicato
poco distante ne & la piu lam-
pante riprova in quanto le sue
fondazioni sono senza alcun
dubbio di origine molto remota.

Cio nondimeno l'importanza del-
la Valenza romana venne sancita
da Plinio il Vecchio nei suoi
scritti; egli fra l'altro ci ha tra-
mandato che nella nostra citta vi
era da tempi antichissimi 'usan-
za di recarsi lungo le rive del fiu-
me Po ed andare alla ricerca di
piccole pagliuzze d’oro portate a
valle dalla corrente; la memoria
non fa purtroppo menzione del-
l'esistenza di artigiani orafi, ma
e logico che il ricavato venisse
utilizzato sul luogo anziché es-
sere venduto a commercianti
provenienti da lontano. Se vi so-
no logici dubbi sull’assetto com-
merciale valenzano al tempo del-

la dominazione romana, non ne
sussistono invece per Qquanto
concerne il periodo delle signo-
rie viscontee e monferrine; in
citta vi erano ottimi artigiani che
perlopiu si dedicavano alla fab-
bricazione o alla riparazione di
armi e la loro opera diveniva
quanto mai importante durante
gli assedii.

Questi artigiani conoscevano al-
la perfezione la lavorazione del
metallo e la rifinizione delle loro
opere veniva in certi casi com-
pletata da parti in oro o argento.

Nei secoli che seguirono la no-
stra citta fu un centro militare di
primaria importanza e divenne u-
no dei punti focali nella contesa
fra Francesi e Spagnoli, paralle-
lamente perd anche la compo-
nente economica trovd modo di
ampliarsi con 'aumento dei con-
tatti commerciali con la Lomelli-
na e le terre dell'alessandrino.

Ennio Soro
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SULLATTUALITA
DEL RUOLO
DELLE IMPRESE
MINORI

La discussione sulle piccole e
medie imprese, sempre animata
ormai da alcuni anni a questa
parte, sié fatta ancora piu vivace
in questi ultimi tempi, forse sotto
il peso di elementi di natura
congiunturale, che hanno inciso e
rischiano di incidere in maniera
ancora piu penetrante sul ruolo e
sulle prospettive di sviluppo delle
imprese minori. Non si puo dire
tuttavia che da questo ricorrente
dibattito siano emerse finora
indicazioni tali da costituire il
supporto di un’azione di politica
economica coerente ed organica,
seriamente finalizzata verso
lobiettivo di garantire condizioni
di piena economicita e di
efficienza a tutto quel vasto
aggregato di unita produttive che
costituiscono, appunto, l'industria
minore.

Lo lamentava, in una recente
occasione, il presidente del
Consiglio centrale della piccola
industria, Mario Corbino, il quale,
cedendo evidentemente allo
sconforto destato dalle attuali
gravissime difficolta in cui si
dibattono le piccole e medie
aziende industriali, é giunto
addirittura ad affermare: «Quel
famoso ‘tessuto connettivo’ della
piccola industria, tante volte
ricordato e spesso incensato, si
sta sfilacciando sotto lacido della
crisi, nell’indifferenza e
nell’incredulita generale».

Sono affermazioni enfatizzate
probabilmente da una situazione
contingente, che non é peraltro
specifica delle imprese minori,
ma esse debbono tuttavia
suggerire salutari riflessioni un
po’ a tutti: stimolando la ricerca
di approcci piu realistici e di
soluzioni piu efficaci ai problemi
delle piccole e medie imprese, il
cui ruolo non puo evidentemente
essere considerato fine a se
stesso, dato che esso rappresenta
un punto di riferimento essenziale
per lo sviluppo e 'avanzamento
del nostro sistema economico
complessivamente considerato.
A quest ultimo riguardo bastera
riflettere sul fatto che per
lindustria manifatturiera, ad
esempio, i dati degli ultimi

censimenti dimostrano che, fra il
1951 ed il 1961, l’'occupazione nelle
piccole e medie imprese é
aumentata del 459, mentre nelle
imprese con oltre 1.000 addetti si é
avuto un incremento di appena il
4% . E inoltre, se si considerano
grandi le imprese con oltre 500
addetti e ci si limita al periodo
1961-'71, si constata addirittura
che gli addetti diminuiscono del
10,6% , mentre il peso
occupazionale delle piccole e
medie imprese manifatturiere,
ossia di tutte le unita produttive di
tale settore che non superano i 500
addetti, € passato dal 61,7% al
709, del totale e cio grazie
soprattutto alle imprese del
settore alimentare, di quello
tessile e di quello meccanico.

Ma al di la dell’ovvia
considerazione che uno sviluppo
cosi imponente non sarebbe stato
possibile ove esso non avesse
affondato le radici in una
situazione al tempo stesso
strutturale e congiunturale, che
sembra aver favorito la
dimensione medio-piccola,
rispetto a quel gigantismo
industriale che pure era
riguardato, fino a non molti anni
fa, come una meta desiderabile
oltre che fatale dell’evoluzione
produttiva, pare ormai
definitivamente superato il dubbio
se lo sviluppo dell’impresa minore
rappresenti un processo
«fisiologico», nell’evoluzione della
realta produttiva del nostro
Paese, o se costituisca invece un
elemento di carattere
«patologico» e involutivo.

A quest’ ultimo proposito
significative appaiono le
conclusioni cui € pervenuto, di
recente, il professor Luigi Frey, il
quale non ha avuto difficolta ad
affermare, anche sulla scorta dei
risultati emersi da una ricerca
specificamente dedicata al settore
tessile e dell’abbigliamento, che
la tendenza al decentramento non
é una fase particolare del
processo piu generale verso la
concentrazione monopolistica
dell’attivita manifatturiera nei
sistemi capitalistici, ma va
configurandosi sempre piu come
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un aspetto durevole
dell’organizzazione dell’attivita
manifatturiera, allo stato attuale
del progresso tecnologico-
organizzativo, nei limiti in cui a
cio concorra una serie di
condizioni.
Tali condizioni, secondo lo stesso
studioso, sarebbero le seguenti:
a] la presenza di minori unita
produttive capaci di assorbire le
fasi di lavorazione o le quote di
prodotto decentrato; b] il fatto
che i prodotti ottenuti siano
relativamente «omogenei» o non
si pongano comunque problemi di
qualita del prodotto; c] la
presenza di un potenziale di
lavoro disposto a svolgere attivita
lavorativa retribuita nelle attivita
manifatturiere, notevolmente
superiore all’occupazione locale in
tali attivita,; d] la presenza di
differenze notevoli nella
distribuzione dei redditi e delle
ricchezze, che incidano sul livello
del reddito familiare dei
lavoratori potenziali e sulle
differenze tra reddito disponibile e
reddito ritenuto «necessario»; e)
altri fattori socio-culturali che
influenzino il potere contrattuale
dei lavoratori coinvolti.
Ove concorrano queste condizioni
- osserva ancora il Frey - la
tensione a massimizzare i profitti
0 comunque a conseguire un dato
margine di profitto minimo
[commisurato al valore aggiunto
od al fatturato] rende inevitabile
il ricorso al decentramento
dell’attivita produttiva su scala
molto ampia.
L’osservazione delle realta
produttive esistenti anche in paesi
industrialmente pii avanzatidel
nostro conduce a riscontrare la
validita delle ipotesi formulate ed
a configurare il fenomeno del
decentramento produttivo come
un aspetto durevole
dell’organizzazione dell’attivita
manifatturiera.
Analisi statistiche curate
dall’0.C.S.E. hanno permesso, in
particolare, di constatare che le
imprese con meno di 10 occupati
sono state, a meta degli anni ’60 0
poco dopo, di peso rilevante, oltre
che in Italia, in paesi come il
Giappone, la Svizzera, la Francia,
la Norvegia. Inoltre, guardando
all’esperienza degli Stati Uniti, si
€ avuto modo di rilevare che in
quel paese 'occupazione negli
stabilimenti di piccolissime
dimensioni [con meno di 20
_Ooccupati] é cresciuta di peso dal
1947 al 1963 e specialmente dal
1947 al 1958, nell’ambito di un
Processo che ha condotto
all’affermazione soprattutto delle

medie unita produttive, occupanti
cioé da 50 a 500 addetti, il cui peso
relativo ha finito per superare il
409, dell’occupazione industriale
complessiva e tende
ulteriormente a crescere.
Tuttavia con riferimento alla
realta del nostro sistema
produttivo, nonostante la
constatazione che le imprese
minori non hanno un ruolo
limitato a coprire gli spazi
interstiziali lasciati liberi dalle
grandi concentrazioni produttive,
ma che assolvono ad una funzione
integrativa insostituibile di quella
esercitata dalle macroimprese,
quando si tratta di passare
all’impostazione delle politiche
atte a tutelare tale ruolo ed a
creare le opportunita concrete per
una spinta equilibrata del sistema
delle minori imprese, si avverte
un clima di incertezza decisionale.
Nello stesso tempo é mancata
finora una elaborazione, anche
dottrinale, che avesse di mira la
definizione dei modi di essere
propridell’impresa minore: sotto
il profilo organizzativo,
tecnologico, finanziario.

Talché tende a perpetuarsi una
visione che da per scontata, come
qualcosa di ineluttabile, una
inferiorita delle piccole e medie
imprese dal punto di vista
dell’organizzazione tecnico-
amministrativa e della capacita
produttiva, mentre molte volte le
carenze rilevabili a questo
riguardo sono frutto della
mancata o inadeguata
predisposizione di quelle
«economie esterne», intese in
senso lato, che potrebbero e
dovrebbero costituire il
necessario supporto per uno

sviluppo equilibrato e durevole dei

minori organismi produttivi.

In linea generale e senza la
pretesa ovviamente di potere
esaurire, in pochi cenni, l’esame
di una problematica che richiede
ben piu approfondite analisi,
condotte con gli opportuni
strumenti e sussidi conoscitivi,
sembra sufficiente qui annotare
che un’azione di politica
economica rivolta alla tutela ed
anzi al potenziamento ed allo
sviluppo delle imprese minori
dovrebbe far perno sui seguenti
aspetti fondamentali:

a] dell’organizzazione interna e
della formazione del personale ai
vari livelli di mansioni e di
responsabilita;

b] dello sviluppo tecnologico,
attraverso la promozione di
attivita di ricerca consorziate, lo
studio di prodotti nuovi,

lacquisizione di know-hhow tecnico;

c] dell’accrescimento del potere
di mercato, dando impulso
soprattutto a forme consortili per
la vendita dei prodotti e per
Uapprovvigionamento delle
materie prime;

d] del finanziamento, inteso in
senso lato, ossia tendendo, per un
verso, ad una ormai
improrogabile unificazione delle
condizioni di accesso e delle
modalita di erogazione del credito
agevolato, e favorendo poi la
diffusione di nuove pratiche
finanziarie, come il leasing od il
factoring, specificamente idonee a
soddisfare le particolari esigenze
delle imprese minori.

Forse, se da un dibattito finora
largamente imperniato sugli
aspetti pregiudiziali del fenomeno
e sui rapporti di compatibilita fra
lo sviluppo delle microimprese e
lo sviluppo generale del sistema
economico si passasse ora ad un
approccio piu pragmatico, sulla
scorta dei punti sopra elencati, il
problema dell’imprenditoria
minore potrebbe finalmente
acquistare un grado di
concretezza che renderebbe certo
meno aleatoria la ricerca delle
soluzioni e concorrerebbe,
oltretutto, a far superare le attuali
gravi difficolta che condizionano
Vattivita e la sopravvivenza dei
minori organismi produttivi.

Dal bollettino bimestrale della
BPN - ott. 1975.
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CONSORZIO
DI CREDITO
AGEVOLATO
PER LA
PICCOLA
IMPRESA
ORAFA
ARGENTIERA
E AFFINI

CONVENZIONATO CON LA CASSA DI RISPARMIO DI ALESSANDRIA

Importante riunione nel salone delle assemblee

dell’ Associazione Orafa Valenzana.

Lunedi 29 marzo si & svolta nei locali dell’ Associazione Orafa
alla presenza di circa 100 operatori del settore iscritti al
Consorzio una importante assemblea durante la quale sono
stati focalizzati i pressanti problemi della categoria, e stato
delineato un prezioso piano programmatico che qui di seguito
pubblichiamo con la relazione del Presidente Provera; e sono
stati approvati i bilanci consuntivo e preventivo.

E seguita la relazione tecnica del Presidente del Comitato
esecutivo rag. Cantamessa che pubblichiamo percheé ricca di
dati statistici relativi alle erogazioni; infine & stato tenuto un
ampio dibattito durante il quale si sono registrati qualificati ed
estremamente interessanti interventi fra cui quello del Vice
Presidente della Cassa di Risparmio dr. rag. Gian Franco
Pittatore, del sig. Mario Lombardi, del Presidente dell’A.O.V.
Gian Piero Ferraris, del Vice Presidente del Consorzio e
responsabile della Mostra permanente d’oreficeria rag. Pier
Angelo Panelli, del Consigliere Comunale Giovanni Bosco, del
Presidente della Unione Artigiani Dario Vecchio e del rag.
Saio.
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L’assemblea degli associati al
Consorzio di Garanzia Crediti del-
la piccola impresa e dell’artigia-
nato orafo argentiero ed affini si
svolge in un momento particolar-
mente grave per l’economia na-
zionale. Esso vede restringersi
sempre piu il valore della nostra
moneta, a causa di una inflazione
ormai divenuta galoppante, alla
quale i massimi organi dello Stato
tentano di contrapporre, a freno di
essa, quasi esclusivamente prov-
vedimenti di stretta monetaria al-
le imprese.

L’enorme aumento del tasso di
sconto ufficiale porta, di conse-
guenza, gli interessi che le nostre
piccole aziende devono pagare a-
gli istituti di credito [per i finan-
ziamenti ordinari necessari a
mantenere i livelli di produzione
ai ritmi attuali), a percentuali del
20% ed oltre, con le ripercussioni
gravissime sui costi, che lascio a
Voi immaginare. Sono questi inte-
ressi che danno al nostro Paese il
poco invidiabile primato mondiale
del piu alto costo del denaro in
senso assoluto, e che rischiano di
provocare una recessione genera-
le con il conseguente sfaldamento
di tutto il tessuto economico della
nazione. Non spetta a noi qui ri-
cercare le cause di tanti mali, ma
limitandoci a valutarne le conse-
guenze, possiamo ben dire che con
simili medicine si rischia di ucci-
dere, prima dei germi, Uammala-
to. E quindi mecessario anche in
questa sede lanciare wun grido
d’allarme prima che sia troppo
tardi, ed invitare le forze econo-
miche e politiche a trovare rimedi
diversi che, con il sacrificio di tut-
ti, consentano di mantenere in
piedi l'apparato produttivo e com-
merciale che, pur con tanti difetti,
ha consentito fino ad oggi di lavo-
rare, di produrre, di esportare. Da
questo necessariamente brevissi-
mo preambolo, balza evidente
quanto sia stata felice l'intuizione
nostra di costituire questo Consor-
zio Garanzia Crediti che vede oggi
oltre 220 ditte orafe ed argentiere
associate e che ha consentito ad
esse di accedere al credito banca-
rio a tassi agevolati in misura co-
spicua, valendosi quindi di una
garanzia collettiva e ricevendone
cost un uso piu ampio ed articola-
to.

L’anno 1975 ha segnato lafferma-
zione ed il consolidamento della
nostra iniziativa che é stata di no-
tevole supporto all’incremento
della produzione verificatosi e che
faceva intravedere, se non ci fosse
stata la crisi monetaria scoppiata
in questi ultimi mesi, notevoli pos-
sibilita di espansione per il 1976.
Le nostre aziende hanno potuto
beneficiare gia dal settembre del-
U’anno trascorso, di tassi che si
aggirarono sull’8 e mezzo per cen-
to di interessi contro il 12-139% dei




tassi ordinari nello stesso periodo.
Prima dell’ultimo aumento del
tasso di sconto ci era stato comu-
nicato dalla presidenza della Cas-
sa di Risparmio di Alessandria un
aumento del 29 che avrebbe por-
tato al 10 e mezzo per cento il co-
sto del denaro ai nostri consorzia-
ti. In quella occasione ci venne
promesso che detto tasso sarebbe
rimasto invariato fino alla fine di
giugno di quest’anno, dopodiché si
sarebbe fatto il punto della situa-
zione e deciso di conseguenza. Fi-
no ad oggi nessun aumento ci €
stato comunicato e nulla ci auto-
rizza a mettere in dubbio la parola
dataci dai massimi dirigenti della
Banca erogatrice. Queste agevo-
lazioni quindi, continuano, usu-
Sfruendo del contributo annuale
della Camera di Commercio di
Alessandria e del contributo re-
gionale.

Nella relazione tecnica che Vi leg-
gera il rag. Cantamessa, presi-
dente del Comitato esecutivo del
Consorzio, vi saranno chiariti nel
dettaglio le forme di finanziamen-
to, le cifre globali erogate, ed i
criteri che sono stati seguiti per
raggiungere gli scopi dell’azione.
Vi possiamo dire orgogliosamente
che a tutt’oggi nessun finanzia-
mento ha dato adito ad insolvenze
a riprova della proverbiale serieta
delle aziende del nostro settore.
Un plauso vada dunque anche al
comitato esecutivo, il quale ha
molto e bene lavorato affinché
questo importantissimo obiettivo
fosse fino ad oggi raggiunto. Ab-
biamo chiesto il diritto per le pic-
cole imprese di poter accedere al
credito in modo diverso dal passa-
to, ci siamo posti il dovere di di-
mostrare di esserne degni.

I fatti stanno a dimostrare che in
un momento in cui tanti valori
sembrano perduti, i piccoli im-
prenditori orafi ed argentieri, au-
tentici lavoratori, anche se indi-
pendenti, sono ricchissimi di one-
sta, serieta, e volonta di continua-
re a produrre ed a superare i mo-
menti piu duri. Disponiamo gia di
un fondo rischi di 20.500.000 lire
che speriamo di non dover mai
toccare, ma sappiano i soci che le
loro garanzie sono in mani sicure
€ che sara sempre nostro impegno
primario dimostrarVi che meri-
tiamo la Vostra fiducia.

La Cassa di Risparmio ha portato
il fondo a nostra disposizione da u-
no a due miliardi di lire per il cre-
dito di esercizio e ci ha assicurato
di essere sempre disponibile per
finanziamenti di altra natura che
8i renderanno necessari per il fu-
turo.

E qui si impone una sorta di pro-
grammazione delle prossime atti-
vita che il Consorzio si propone di
portare alla realizzazione. Esso
finanziera tutti quegli atti che da
una analisi approfondita del setto-

re orafo-argentiero, riswltino con-
facenti ad una politica di sviluppo
e di risanamento del settore stes-
so. In tale ottica il Consorzio deve
agire su due direttrici di fondo, e
sulle quali basa la propria politica
di finanziamento a tasso agevola-
to: diversa impostazione della po-
litica di mercato e ristrutturazio-
ne del tessuto produttivo.

In merito alla prima direttrice si
sottolinea la intollerabilita dell’at-
tuale situazione orafa argentiera
nei rapporti con il mercato. Si puo
dividere il tessuto produttivo in
due distinte attivita aziendali: la
prima, che pur possedendo capa-
cita creative e produttive é inca-
pace di gestire un rapporto con-
trattuale con il mercato e con le
forze distributive che su di esso o-
perano; la seconda, con notevoli
capacita imprenditoriali e produt-
tive capaci di gestire in modo piu
avanzato e programmato i rap-
porti con il mercato stesso. Il Con-
sorzio ha ben presente queste
realta, stimola ed indirizza i suoi
finanziamenti in direzione di tutte
quelle forze che intendono favori-
re e gestire un nuovo rapporto ed
una nuova impostazione della po-
litica di mercato del settore. Tra
gli obiettivi prioritari si individua
come momento qualificante quello
relativo alla manodopera impie-
gata, partendo dal presupposto
che una piu ampia remunerazione
del lavoro significa prospettive di
sviluppo e sopravvivenza.

Il lavoro artigiano deve avere una
piu ampia remunerazione e deve
far nascere organismi [la dove e-
sistono le volonta) tra le aziende
di minori dimensioni, per puntare
ad un recupero economico imme-
diato di esse. Vanno inoltre finan-
ziate iniziative consortili miranti
alla formazione di gruppi per la
vendita dei prodotti e di tutte quel-
le aziende che partono dal presup-
posto che le difese dei valori pro-
duttivi sono l’elemento fondamen-
tale di una politica degna di que-
sto nome. Siamo aperti a tale
realta e sensibili a tutte quelle ini-
ziative che vanno dal potenzia-
mento e creazione di strutture fie-
ristiche, al rafforzamento delle
strutture ricettive della citta di
Valenza, alle iniziative miranti al-
la promozione dei nostri prodotti
fino alla realizzazione della zona
orafa prevista dal Piano Regola-
tore. Si sottolinea che la Mostra
permanente dell’oreficeria gia e-
sistente, se sapra rinnovarsi con
una nuova scelta di politica di
mercato e con una veste giuridica
consortile, possa rispondere in
modo efficiente alle effettive esi-
genze del settore. In merito alla
ristrutturazione del tessuto pro-
duttivo si ritiene che debbono es-
sere finanziate in modo agevolato
tutte le iniziative tra aziende pro-
duttrici miranti a superare i limiti

che esse hanno sia in tema di ac-
quisti, sia in tema di aggiorna-
mento. Pertanto vanno agevolati
tutti gli interventi miranti all’ac-
quisizione di materie prime, ser-
vizi tecnici, attrezzature, nuove
tecniche, impianti socialmente u-
tili e soprattutto l'addestramento
professionale.

preferibile che le iniziative ab-
biano carattere consortile per
permettere di individuare in modo
piu ampio gli obiettivi da raggiun-
gere, anche se appositi piani in
questa direzione possono essere
presentati da singole aziende. Il
Consorzio diventa quindi uno stru-
mento di supporte e tutte quelle i-
niziative che mirano soprattutto a
sorreggere la produzione e l’occu-
pazione da essa derivante. Per-
tanto si dovra andare alla forma-
zione di plafonds di credito che,
grazie agli interventi non inferiori
al 5-6% in conto interessi da parte
della Camera di Commercio e del-
la Regione, permettano di rendere
appetibili ad incentivare con un
effettivo potere, le scelte indicate.
Un privilegio particolare avranno
quelle aziende che mirano all’oc-
cupazione degli apprendisti per-
ché é su essi che si proietta il futu-
ro del tessuto produttivo delle im-
prese. un programma vasto ed
ambizioso. Per poterlo realizzare
abbiamo previsto uno stanzia-
mento per lanno in corso di £.
40.000.000 prelevandolo dal fondo
del Comsorzio. Questa cifra sara
devoluta a interventi in conto inte-
ressi a favore dei soci che si pro-
porranno linee di azione in armo-
nia con quanto detto sopra. E bene
ricordare qui che cio é possibile
per il grande aiuto che la Regione
ci ha dato con gli stanziamenti di
£, 14.000.000 nel 1974, di f£.
10.000.000 nel 1975, mentre nel me-
se di giugno 1976 avremo un ulte-
riore finanziamento regionale che
siaggirera sui 18-20 milioni.
Per poter agire efficacemente in
un organismo che si fara cosi
sempre piu complesso e sofistica-
to, abbiamo la necessita di poter
disporre di un ufficio segreteria a
tempo pieno con un funzionario
che possa coordinare tutti gli in-
terventi. Per questo scopo sono
previste nel bilancio preventivo
1976 le adeguate voci in spesa per
dare avviamento ad un meccani-
smo che dovra essere il cuore del-
la nostra azione.
Come vedete, cari colleghi, un
grande lavoro ci attende. La col-
laborazione tra i membri del Di-
rettivo, dell’esecutivo e della se-
greteria € stata esemplare. Cosi
come abbiamo sempre trovato la
massima comprensione da parte
dei dirigenti della Cassa di Ri-
sparmio, della Camera di Com-
mercio e della Regione Piemonte,
ai quali va il riconoscimento piu
sentito.
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Il nostro Consorzio € un esempio
di quali e quante cose si potrebbe-
ro ideare, studiare, realizzare, per
il bene di tutti quando, indipen-
dentemente dalle diverse visioni i-
deologiche, politiche ed economi-
che, gli womini, trovando un deno-
minatore comune, si rimboccano
le maniche e si danno da fare per
realizzarlo. Pensiamo che ogni a-
zienda consorziata debba dare il
suo contributo di idee e di azione.
Ogni proposta sara da noi attenta-
mente vagliata e, se ritenuta vali-
da, portata alla realizzazione.
Duecentoventi aziende, per picco-
le che siano, rappresentano certa-
mente gia oggi il centro di aggre-
gazione piu importante del settore
orafo argentiero e potrebbero, se
lo volessero, condizionare in modo
determinante la produzione ed il
mercato.
Il nostro Consorzio potrebbe esse-
re il primo momento di un discor-
so che potrebbe andare molto lon-
tano, se le forze che lo compongo-
no saranno in grado di elaborare
moduli di collaborazione tra loro,
piu adeguati ai tempi che corrono.
Le organizzazioni di categoria,
dall’Associazione orafa all’Unione
Artigiani ed alla Libera Artigiani,
sanno di avere a loro disposizione,
per le iniziative che riterranno u-
tili intraprendere per la categoria,
un organismo come il nostro, con
notevoli capacita finanziarie, e
con una totale apertura alle piu
varie attivita di incentivazione
della produzione orafa argentiera.
Il Presidente
ELIO PROVERA

RELAZIONE DEL
PRESIDENTE
ESECUTIVO
ALLA ASSEMBLEA
DEI SOCI
DEL CONSORZIO
DI CREDITO

Per illustrare in modo completo la
attivita del comitato esecutivo del
consorzio e ’andamento delle ero-
gazioni effettuate alle singole Dit-
te richiedenti, ho ritenuto oppor-
tuno di iniziare la relazione par-
tendo dall’inizio dei lavori del co-
mitato stesso, cercando natural-
mente di essere il piu possibile
sintetico per non tediare l’udito-
rio, il quale vorra tuttavia scusar-
mi se necessariamente dovro cita-
re numerosi dati, necessari per u-
na corretta interpretazione del-
U’andamento delle erogazioni.

Il Comitato si € riunito, fino al
31.12.1975 (nel 76 ha gia tenuto 2
riunioni 16 volte, di cui 8 nel 197
ed 8 nel 1975).
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Dall’inizio dei lavori, nel settem-
bre del 197, fino all’1.12.197% a
fronte di 157 fidejussioni pervenu-
te furono erogati complessiva-
mente 284 milioni vale a dire una
media di 35,5 milioni per sedula.
Nel 1975, fino al 31.12., a fronte di
209 fidejussioni pervenute
(+38,129, cioé quasi 5 nuovi i-
scritti ogni mese) sono stati ero-
gati 7%3,5 milioni vale a dire quasi
98 milioni per seduta mediamente.
Complessivamente, nel biennio
1974-1975 sono quindi pervenute
209 fidejussioni, per una erogazio-
ne complessiva di 1.027 milioni
che rappresentano una media di
64,1 milioni di erogazione per se-
duta.

Occorre aggiungere che in ogni
seduta si sono esaminate media-
mente circa 15 domande di affida-
mento piu le richieste d’iscrizione
al consorzio.

Questi primi dati che ho testé illu-
strato da soli testimoniano l'incre-
mento della attivita consortile sia
come numero di iscrizioni che co-
me erogazioni. In effetti Uattivita
si € svolta piu compiutamente nel
1975, dato che i mesi del 7 (set-
tembre-dicembre) hanno costitui-
to un inizio in cui sono stati af-
frontati per la prima volta i pro-
blemi relativi alle erogazioni, ed il
comitato esecutivo, oltre a darsi
un certo metodo di lavoro che a-
vrebbe dovuto uniformare tutte le
successive riunioni, ha dovuto o-
perare con la massima cautela,
sia, per poter prima verificare la
capacita di risposta di coloro cui
era stato concesso l'affidamento,
e verificare Vutilizzo del medesi-
mo, sia per i momenti economici
particolarmente gravi (quelli di
0ggi mon sono molto diversi!) ca-
ratterizzati da una forte stretia
creditizia.

Bisogna ammettere che all’inizio
dei lavori del comitato esecutivo
ci siamo trovati di fronte ad una
operazione totalmente innovativa
non solo per la nostra Provincia,
ma anche a livello piu generale, e
percio sommando insieme tulte
queste componenti, decidemmo di
imporre un «taglio» del 509, del
tetto del plafond disponibile per o-
gni singolo fidejussore; inoltre gli
affidamenti in C/c libero furono u-
niformemente mantenuti entro la
durata di sei mesi, in attesa di ve-
rificare, sia per il citato c/c libero
come pure per gli altri tipi di affi-
damento, il modo di wtilizzo. Dai
dati che fra poco Vi esemplifiche-
remo risulta inoltre evidente co-
me le erogazioni furono effettuate
maggiormente per mezzo di sov-
venzione bancaria, per avere il
massimo delle garanzie di utiliz-
zo. Questa forma di sovvenzione,
giustamente poco gradita ai con-
sorziati, é stata praticamente eli-
minata nel 1975.

Ancora a fine "7 il Comitato ese-
cutivo poté esporre al Consiglio
alcuni dati statistici relativi al ti-
po di aziende beneficiate.

Sulla base di un campione di 72
ditte esaminate furono effettuati i
seguenti rilevamenti in base al
numero degli addetti:

n°® addetti n°® ditte
1/2 27
3/5 26
6/10 12
oltre 10 7

72

da cui consegue che le ditte da 1 a
5 addetti sono n. 53 pari al 73,69
che le ditte da 6 a 10 addetti sono
12 pari al 16,669 e che quelle con
oltre 10 operai sono 7 pari al 9,7%.
La percentuale dei soli commer-
cianti senza operai é irrilevante.
Questi dati, se pur parziali, posso-
no dare una chiara visione del tipo
di aziende cui € massimamente ri-
volta la nostra attivita consortile.
I criteri infatti che sono stati se-
guiti dal Comitato esecutivo nel
concedere le erogazioni [per la
verita voi sapete che detto comi-
tato € organo consultivo e nondeli-
berante: dopo la decisione del no-
stro comitato le pratiche devono
passare ancora per altri due co-
mitati, di cui uno in Sede Centrale
della Cassa di Risparmio] hanno
tenuto principalmente nel massi-
mo conto, sia le obiettive capacita
lavorative degli imprenditori e la
loro serieta commerciale, che il
numero di addetti impiegati e non
certo le garanzie reali che poteva-
no offrire, perché sono garanti le
fidejussioni sottoscritte al consor-
zi0.

Si verificarono in quei primi tem-
pi di attivita alcune divergenze
con la Banca, la quale modifico,
era suo diritto, alcune nostre deci-
sioni. La cosa € comprensibile se
si tiene conto che anche per la
Banca il discorso era del tutto
nuovo e che percio era necessario
trovare insieme un uniforme mo-
do di comportamento.
Attualmente, grazie anche all’ap-
porto del nuovo Direttore rag. Iso-
labella, che qui pubblicamente te-
niamo a ringraziare per il suo spi-
rito di collaborazione e la sua lun-
gimiranza, oltre naturalmente ai
ragg. Villa ed Albano che parteci-
pano al Comitato in rappresentan-
za della Banca, praticamente tut-
te le decisioni del Comitato sono
state ammesse integralmente.
Esaminiamo quindi le erogazioni
del 197, per meglio evidenziare
quelle del *75 che subito dopo illu-
strero.

— Anno 1974: tot. erogato 248 mi-
lioni - 157 fidejussioni pervenute:
in sovvenzione cambiaria 136,5
milioni, pari al 48,06% del totale;
in c/c libero 72,5 milioni, pari al
25,529, del totale;




in cast. sconto 54 milioni, pari al
19,019 del totale;

in ant. export 21 milioni, pari al
7,39% del totale.

In quei primi mesi nor si poté na-
turalmente esaminare le richieste
di tutte le 157 ditte aderenti, ma
potemmo calcolare una media di
poco meno di tre milioni di eroga-
zione per ogni Ditta esaminata.
Circa un chilo d’oro, insomma.
L’importo non é grande, ma oc-
corre tenere conto che ha costitui-
to un sicuro sollievo per le Dilte
sottoposte allo «stress» del conti-
nuo aumento dell’oro e di quello
dei tassi d’interesse.

Hanno inoltre potuto fruire del
credito anche quelle ditte che non
erano in grado di fornire le garan-
zie reali richieste dalle banche per
Uapertura di un credito.

— Anno 1975: erogato 743,5 milioni
- fidejussioni 209 (incremento di 52
fidejussioni pari a + 33,129, ):

in sovvenzione cambiaria: —1;

in c/c libero: 558 milioni, pari al
759 del totale;

in cast. conto: 145 milioni, pari al
19,59 del totale;

in ant. export: 42 milioni, pari al
5,69 del totale.

Da questi dati balza subito evi-
dente come siano state pratica-
mente soppresse le sovvenzioni
cambiarie, (quelle esistenti ver-
ranno via via diminuite e trasfor-
mate in altre forme di finanzia-
mento), mentre sono enormemen-
te aumentati gli affidamentiin c/c
(passati dal 25,5 al 75% ) mentre
pressoché costanti sono rimasti
gli affidamenti in castelletto scon-
to ed in ant. esportazione.

In cio si € seguito chiaramente
lindirizzo espresso dal Consiglio.
Inoltre é stato abbandonato il cri-
terio di riduzione del tetto di pla-
fond del 109, per ogni singolo fi-
dejussore, ed alcune Ditte hanno
potuto fruire del totale disponibi-
le, in relazione naturalmente al
loro volume d’affari ed al numero
delle maestranze dichiarate.
Attualmente tutte le Ditte richie-
denti sono state esaminate dal Co-
mitato esecutivo, cioé la quasi to-
talita degli iscritti, ed anzi si é gia
proceduto ed esaminare, oltre ai
nwovi iscritti, anche le domande di
Ditte gia affidate che richiedono
modifiche dell’affidamento prece-
dente.

Circa l'utilizzo degli affidamenti,
dai tabulati che ci pervengono
dalla Sede Centrale della Cassa di
Risparmio relativi agli interessi,
possiamo affermare che esso si
aggira intorno al 5% ed é percio
da considerarsi buono.

Vediamo ora di esaminare i dati
nel loro insieme:

— Anni 1974/75: totale delle ero-
gazioni 1.027,5 milioni - 209 fi-
dejussioni:

in sovvenzione cambiaria: 135 mi-

lioni, pari al 13,39 del totale;

in c¢/c libero: 630,5 milioni, pari al
61,31% del totale;

in cast. sconto: 199 milioni, pari al
19,369, del totale;

in ant. export: 63 milioni, pari al
6,139, del totale;

l’erogazione media per ogni Ditta
e la seguente 1.027.500.000 diviso
209 = 4.916.000.

Nel 1976 é gia stata tenuta un’al-
tra riunione del Comitato esecuti-
vo durante la quale abbiamo regi-
strato altre 7 iscrizioni (totale 217
fidejussioni), e sono stati erogati
altri 60 milioni.
Proprio oggi, alle ore 11,30, si é
svolta la seconda riunione dell’an-
no.
Attualmente il Comitato esecutivo
dispone di un sistema contabile
che consente di verificare 'utiliz-
20 in base, come dicevo, ai tabula-
ti che ci pervengono e dispone di
un registro, ove vengono registra-
ti per ogni singola Ditta gli affida-
menti e le variazioni dei medesi-
mi. Questi dati, coperti dal segre-
to bancario, sono a conoscenza del
solo Presidente dell’esecutivo, il
quale se ne avvale in sede di di-
scussione degli affidamenti di o-
gni singola Ditta. E un sistema
molto efficace per sveltire i lavori
e permettere la massima obietti-
vita.
Ancora poche annotazioni prima
di concludere: si e verificato il ca-
so di qualche Ditta che non ha uti-
lizzato gli affidamenti. A queste
Ditte formulo linvito di utilizzare
Uaffidamento perché altrimenti
mi pare che cio sia contro gli sco-
pi sociali del consorzio.
In ogni caso, a fine 76 procedere-
mo ad una verifica degli utilizzi e
le Ditte che non avranno wtilizzato
il conto verranno segnalate dal
comitato.
Ci é stato segnalato che dal mo-
mento in cui il nostro comitato de-
cide, passano ancora un paio di
mesi prima che avvenga Veffetti-
va apertura del conto. Ci rendia-
mo conto che deve necessaria-
mente trascorrere un certo lasso
di tempo dal momento della deci-
sione al momento dell’apertura
del conto, ma due mesi ci sembra-
no eccessivi. Abbiamo percio ri-
volto un caldo invito alla Banca
affinché abbrevi, nel limite del
possibile, liter degli affidamenti.
Dalle notizie che ci ha fornito la
Banca, risultano nulle le sofferen-
ze.
Il Presidente
del Comitato esecutivo
Rag. FRANCO CANTAMESSA
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L' ALGRA RISIR, ]

L’Inghilterra, grazie alla rivoluzione in-
dustriale e all’espansione del suo impe-
ro coloniale, a partire dalla meta circa
del XVIII secolo diventa la maggiore
potenza economica mondiale e tale ruo-
lo manterra per tutto il secolo successi-
vo. Logico quindi che la sterlina diven-
tasse moneta pregiata grazie anche alla
stabilita del suo potere di acquisto, tute-
lato inoltre da una rigida politica mone-
taria attuata con una stretta osservanza
di quei principi di politica economica
che solo in questo secolo, ad opera so-
prattutto di Keynes, saranno demitizza-
ti.

L’espansione industriale inglese non po-
teva tuttavia essere sorretta solo dall’o-
ro quale mezzo di pagamento, poiché la
produzione mondiale del metallo, pur
con le saltuarie scoperte di nuovi filoni,
era sostanzialmente inelastica e quindi
incapace di alimentare il maggior fab-
bisogno di mezzi di pagamento.

Per questo agli inizi del 1800, nacque il
sistema a cambio aureo imperniato sul-
la convertibilita della sterlina in oro.
Era cioé necessario affiancare all’oro
un nwovo mezzo di pagamento che fosse
garantito ed in ogni momento converti-
bile con un determinato peso in oro.

La scelta quindi non poteva che ricade-
re sulla sterlina, la moneta che, in so-
stanza, meglio poteva garantire stabi-
lita di potere d’acquisto, e quindi otte-
nere fiducia presso gli eventuali posses-
sori.

L’elevamento della sterlina al rwlo di
moneta di riserva accanto all’oro fu un
fatto senz’altro positivo e seppure con
l'avvento della civilta dei consumi si ri-
velera insufficiente, bisogna dare atto
che con essa il mondo ha potuto percor-
rere la via dello sviluppo per un secolo e
mezzo circa contando su una stabilita
monetaria incredibile, soprattutto se
paragonata ai tassi di inflazione cui or-
mai siamo abituati ad assistere e che,
pur tra diverse cause, sono in buona
parte imputabili al caos monetario in-
ternazionale.
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Il passaggio da un regime di «gold stan-
dard» ad uno di «gold exchange stan-
dard» permise di raggiungere certi li-
velli di sviluppo, moderati se confronta-
ti con i ritmi attuali, ma grandiosi per
quei tempi.

Tuttavia, quando si verifica tale pas-
saggio, inevitabilmente diventa piu dif-
ficile controllare sia la convertibilita
della moneta di riserva sia le spinte in-
[flazionistiche che inevitabilmente si ve-
rificano.

Infatti la sostanziale differenza tra il

«gold standard» ed il «gold exchange
standard» € che nel primo caso, e que-
sto vale per tutti i Paesi, un deficit della
bilancia dei pagamenti di una nazione
viene saldato con un deflusso netto d’oro
verso i Paesiin avanzo, salvo accendere
un debito.

Nel secondo caso, invece, il Paese la
cui moneta ha il ruolo di riserva puo, se
la propria bilancia dei pagamenti € in
deficit, saldare il debito tramite la ces-
sione di moneta nazionale [si pensi agli
Stati Uniti].

Questo provoca due importanti conse-
guenze: la prima € che tale Paese, la
cui moneta € riserva, allarga la quan-
tita di moneta propria in circolazione
per cui quella che viene stampata e che
non ¢ coperta dall’oro risultera incon-
vertibile; la seconda € che i Paesi la cui
bilancia di pagamento € in avanzo
stamperanno in pieno diritto moneta
nazionale a fronte della moneta di riser-
va accumulata. Tutto ci6 portera a
creare spinte inflazionistiche in questi
Paesi, importatori di inflazione, ed inol-
tre essi troveranno sempre piu arduo,
mano a mano che la moneta di conto in-
ternazionale in casa loro si accumula,
convertirla in oro per cui, inevitabil-
mente, lo sbocco obbligato sara una di-
chiarazione di inconvertibilita in oro
della propria moneta da parte del Paese
«produttore» di moneta di riserva.
Questo € quanto, purtroppo, si € verifi-
cato in modo accentuato in questo seco-
lo in cui, pur con il concorso di altre
cause, si € assistito al progressivo dete-
rioramento del sistema dei cambi inter-
nazionali.

A questo proposito dobbiamo parlare
percio del dollaro degli Stati Uniti che
ha prima affiancato e poi sostituito la
sterlina inglese in qualita di monete di
riserva.

Infatti, al progressivo aumento dei
prezzi verificatosi nei Paesi occidentali
dagli inizi di questo secolo faceva ri-
scontro una situazione di scarsita di oro
dovuta anche alla stabilita del suo prez-
zo0.
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Pertanto alla Conferenza Monetaria di
Genova del 1922 si decise di affiancare
all’oro e alla sterlina il dollaro statuni-
tense elevandolo quindi a moneta di ri-
serva.

Il sistema duro neppure 10 anni poiché,
per le cause anzidette, si verifico lac-
cumwlazione di dollari e sterline da par-
te dei Paesi con la bilancia dei paga-
menti attiva, l'emissione di moneta na-
zionale a fronte di tale moneta di riser-
va acquisita e l'impossibilita di conver-
tire quest’ultima in oro. Cosi nel 1931 la
sterlina abbandono il «gold exchange
standard» e nel 1933 anche il dollaro
venne dichiarato inconvertibile. Tutta-
via, mentre la sterlina fini col perdere il
suo ruolo monetario, il dollaro riprese la
convertibilita l’anno successivo finché
gli accordi di Bretton Woods nel 1944 ri-
badirono la validita del gold exchange
standard accettando altresi la moneta
statunitense come elemento portante
della struttura internazionale dei cam-
bi.

La conferma di Bretton Woods fu un af-
fare essenzialmente anglo-americano.
Nazioni finanziariamente potenti come
Germania, Giappone, Italia e Francia
non erano nemmeno presenti. Tuttavia
bisogna dare atto che Stati Uniti e Paesi
alleati crearono una serie di misure
senza approfittare della situwazione di
forza, ma che potessero essere di bene-
ficio per la comunita delle nazioni tutte.
E grazie a questo se il mondo ha cono-
sciuto, da allora, una fase di progresso
senza precedenti. Ma bisogna anche
ammettere che il sistema recava in sé il
potenziale degli inconvenienti a cui
poc’anzi ho accennato e che inevitabil-
mente si sono manifestati con lento pro-
cesso fino alla data storica del 15 agosto
1971 quando Nixon, con una serie di
provvedimenti, decreto in pratica la fi-
ne del sistema nato da Bretton Woods.

Dario Lenti

(8. - continua)



L'Associazione Orafa, in collaborazione
con la Ditta Lips Vago, ha organizzato,
Sabato 28 Febbraio alle ore 9 un semi-
nario avente lo scopo di illustrare i mez-
Zi di prevenzione contro furti e rapine.
Dopo una breve introduzione del Vice-
Presidente Cantamessa, volta ad illu-
Strare quanto ha fin'ora fatto I'AOV per
Sollecitare a livello governativo e locale
Mmisure efficienti atte a porre un freno
all'aumento costante di furti e rapine ai
danni degli orafi, alcuni dei quali hanno
Pagato anche recentemente con la vita
le conseguenze del fenomeno, ha affer-
Mato che debbono essere presi in consi-
derazione anche tutti quei mezzi che la
Moderna tecnica preventiva mette a di-
Sposizione. In questo quadro 1'AOV ha
accolto I'invito della Lips Vago per indi-
T¢ un seminario per i soci. Ha preso
quindi la parola il Geom. Parisi, della
Lips Vago Spa il quale ha dapprima in-
dicato una serie di considerazioni elabo-
rate in un convegno svoltosi in Belgio
Sull'argomento rapine.

Egli ha sottolineato schematicamente

cosa caratterizza una rapina, per valu-
tare le eventuali norme di comporta-
mento.

Essa € cosi caratterizzata: 1) Violenza
del rapinatore; 2) fattore sorpresa 3) il
rapinatore ci conosce.

Occorre innanzi tutto evitare di avere a-
bitudini fisse, in maniera tale da rende-
re piu difficile la preparazione del «col-
po» da parte dei rapinatori.

Rispondere con la violenza alla violenza
€ sempre un grave rischio per la vita,
per le ragioni sopra esposte; occorre in-
vece esaminare possibili norme di com-
portamento nelle tre fasi di una rapina e
cioé prima, durante e dopo di essa.

Per la prima fase occorre evitare con-
centrazioni di valore in un unico luogo;
adottare una cassaforte con casellari a
chiavi non numerate; questo con lo sco-
po di rubare minuti preziosi al rapina-
tore; ricorrere ad ampie vetrate nell’in-
terno dei locali, con cristalli antiproiet-
tile, per rendere difficoltosa la ritirata
dei rapinatori.

furto
CONn SCasso,

problema
BALTRI
TEMPI ?

Usare serrature a ritardo di tempo cioe
con combinazioni che scattano dopo un
certo periodo dall'inserimento della
chiave.

Occorre tenere presente che la reazione
¢ violenta quando I'impedimento & volu-
to, mentre se si tratta di un sistema
preventivo meccanico ed automatico la
reazione del rapinatore diventa inutile.
Durante la rapina occorre cercare di
mantenere la massima calma e lucidita
(quando é possibile!) e studiare il com-
portamento dei rapinatori, tenendo pre-
sente che se questi sono insicuri sono
tanto piu pericolosi; occorre inoltre cer-
care di memorizzare il piu possibile il
loro aspetto e tutto ci6 che avviene.
Dopo la rapina occorre porre attenzione
a non distruggere eventuali prove che
potrebbero facilitare le indagini e suc-
cessivamente cambiare la ambientazio-
ne dei locali.

Successivamente il Sig. Borelli ha intra-
preso il discorso sul furto illustrando i
fattori che lo determinano:
fattori imponderabili: uomo,
d'attacco e ambiente

fattori ponderabili: materiali, resisten-
za ai mezzi d'attacco usati, serrature,
dispositivi vari anti aggressivi.

Egli ha sostenuto che la caratteristica
principale di una cassaforte, alla luce
dei nuovi mezzi d'attacco di cui dispon-
gono i ladri, non é il peso, in quanto ba-
sta che questo sia sufficiente ad impe-
dirne il trasporto, ma la resistenza dei
materiali impiegati.

Esse possono essere attaccate con mez-
zi meccanici, come per esempio mole e-
lettriche, con sistemi tecnici come il
cannello acetilenico, 1'ossiarco, e la lan-
cia termica, e persino con il laser, con
mezzi esplosivi vari, concernenti attac-
chi alla serratura, al telaio e con il cosi
detto «sacchetto», che & I'apposizione di
una piccola carica d'esplosivo in un foro
praticato presso la serratura.

La serratura deve essere inoltre di tipo
particolare perché é dimostrato che un
«esperto», con il solo uso del tatto é in
grado di aprire una cassaforte (proprio
come si vede nei films).

E' seguita la proiezione di un doecumen-
tario che ha illustrato le tecniche co-
struttive seguite dalla Lips Vago, sia
per quanto riguarda casseforti che ca-
mere di sicurezza. In esso erano illu-
strati i diversi sistemi d’attacco messi
in opera dai ladri piu agguerriti e la ca-
pacita di resistenza ad essi dei materia-
li usati per la costruzione di casseforti e
camere di sicurezza grazie all'apporto
di una tecnica sempre piu perfezionata.
Al termine della relazione & seguito un
breve dibattito durante il quale i pre-
senti hanno rivolto numerose domande
di chiarimento ai tecnici relatori.

mezzi
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8i scorre il sommario di una
rivista e si considerano i titoli
degli articoli contenuti.

Si valuta, si sceglie, si curiosa
tra le pagine, si legge
certamente tutta la rivista,
forse con una scelta prioritaria.
Si cerca di conoscere dal titolo
dell’articolo, ’argomento
completo trattato.

Ma per un titolo generico, 0
meglio generale, com’e in
questo caso, le previsioni sul
contenuto dell’articolo forse
sono impossibili.

Quale potrebbe essere la
trattazione di questo
argomento? Forse la storia dei
sistemi bancari dagli albori ai
giorni nostri?

Sarebbe una cosa mastodontica.
Forse considerazioni generali e
complete sugli ordinamenti
attuali e paragoni tra l'uno e
Valtro?

Potrebbe anche essere, ma
sarebbe un argomento enorme e
lungo, un argomento da trattare
con diversi articoli e non con un
flash come di regola si cerca di
Jare.

Paesi dell’Est Europeo che
dopo la nazionalizzazione e
l’assorbimento delle banche
commerciali nella Banca
centrale, sta ora ritornando
verso schemi leggermente piu
liberistici.

Le Banche d’affari inglesi
stanno ora penetrando
decisamente nel Medio Oriente
dove, se € ben vero che
troveranno una concorrenza gia
instaurata ed agguerrita da
parte delle grandi Banche
Americane, e pur considerando
che con i loro bilanci limitati le
Banche d’affari non potranno
intervenire con grandi
operazioni di prestito, é pur
vero che queste Banche
potranno offrire investimenti,
progettare finanziamenti ed
arrivare ad una indispensabile
consulenza aziendale.

E la continuazione di una
politica perseguita da sempre:
giungere nei centri di maggior
interesse economico nel
momento giusto.

Le Banche d’affari non lasciano
andare i propri clienti alla

l'(ll)oll lv

di base prioritaria.

Le Banche d’Affari inglesi
continuano quindi la loro
politica iniziale con tutti i
miglioramenti e
perfezionamenti posti in essere
col passare degli anni.

Le Banche imprese giapponesi
come operano?

Abbiamo detto che nel periodo
pre-bellico esistevano delle
grandi Holdings che
raggruppavano imprese
bancarie ed imprese
industriali: sitrattava di gruppi
monopolistici rigidamente
controllati dal vertice delle
famiglie Zaibatsu, mentre
all’interno del gruppo
naturalmente, la Banca
svolgeva una funzione di primo
piano e condizionava le attivita
delle affiliate.

BANCHE

Inglesi, giapponesi, europee, orientdll

Sara comunque interessante
seguire sotto il profilo del flash
solo l’attivita delle Banche
d’affari inglesi, delle Banche
imprese-giapponesi e
Uevoluzione del sistema
Bancario dei Paesidell’Est
Europeo.

Trattando l’attivita che queste
Banche svolgono si possono fare
considerazioni su un sistema
bancario come quello inglese
che sempre ha operato su base
mercantile e che anche 0ggi si
spinge ad intervenire
maggiormente in quegli Stati di
maggiore interesse operativo;
come quello Giapponese che
costretto ad abbandonare
momentaneamente quel regime
di concentrazione e monopolio
del periodo pre-bellico piu noto
come zaibatsu [ gruppi
Mmonetari] sta riproponendolo
ora con le Trade Companies e le
City Banks; come quello dei

ventura per poi trovarli nelle
braccia delle Banche
concorrenti di altri Stati, la
Banca d’affari segue
immediatamente il proprio
cliente e se quest’ultimo ha
orientato la propria attivita in
Medio Oriente stabilendo a
volte sedi e filiali, anche la
Banca fa altrettanto.

E sufficiente scorrere qualche
relazione; leggere qualche
articolo di attualita finanziaria
per trovare citata la presenza in
Medio Oriente di Banche di
affari inglesi tra cui si possonc
ricordare la Hambros, la
Kleinwort Benson, la Lazards,
la Morgan Grenfell, la Antony
Gibbs, la Brandts ed altre.
Naturalmente ognuna delle
Banche ha una propria
specializzazione ed una propria
presenza sul mercato, ma
globalmente operano nella
continuazione della loro politica

Con occupazione americana la
situazione si era modificata
momentaneamente, difatti le
autorita americane
richiamandosi alla loro politica
anti-monopolistica, avevano
provveduto a sciogliere gli
Zaibatsu.

Una modifica momentanea,
quella determinatasi al termine
della guerra, difatti altri gruppi
si sono formati nel dopoguerra,
o meglio i vecchi gruppi si sono
ricostituiti con alcune varianti
rispetto al periodo pre-bellico:
le partecipazioni incrociate tra
banca e societa sono diminuite,
le organizzazioni sono state
prospettate come combinazioni
di societa indipendenti con le
City Banks che praticamente
hanno sostituito gli Zaibatsu,
ma il Shachokai o comitato dei
presidenti controlla attivita e
decide sulla politica di gruppo
da seguire.
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Le City Banks si possono ora
definire come le Banche
principali dei singoli gruppi di
imprese, e si pud normalmente
notare che proprio per
continuare in una politica di
concentrazione, talune di queste
Banche stanno ricercando
creazioni ed agganci a gruppi,
oppure operazioni di fusione tra
le Banche stesse tant’é che
un’operazione del genere é
stata effettuata da due grandi
Banche: la Dai-Ichi e la Nippon
Kangyo Bank.

Antimonopoly Law del 1947,
Temporary Rates Adjustment
Law sempre del 1947, sistema
volontario di tassi massimi,
concessioni a particolari
condizioni a favore delle
imprese associate: questi sono i
momenti attraverso cui i nuovi
gruppi di Banche imprese sono
passati dal periodo post-bellico
ad 0ggi.

Certamente come gia si
verificava nel periodo pre-
bellico, anche attualmente la
situazione di svantaggio per le
medie e piccole imprese nei
confronti del gruppo é notevole.
Basti pensare alle possibilita
che hanno le grandi imprese di
gruppo di ricorrere alla loro
«City Bank» ed inoltre alla
facilita di trovare credito
presso le «Trust Banks», gli
istituti di credito a medio
termine, le «mutual banks», le
societa finanziarie, etc.; mentre
le piccole e medie imprese
trovano pochissimo credito,
sono soggette maggiormente a
strette creditizie con
conseguenti fallimenti in
particolari periodi di crisi
monetaria.

Abbiamo accennato ad una
evoluzione del sistema Bancario
nei Paesi dell’Est Europeo.

In effetti si sta assistendo ad un
tale fenomeno: con l’avvento in
tali Stati di governi socialisti, su
esempio di quanto era avvenuto
nell’Unione Sovietica si era
assistito alla nazionalizzazione
delle Banche o all’assorbimento
delle stesse in una Banca di
Stato.

Le azioni che le Banche di Stato
svolgevano erano quelle
esclusivamente di organismi
amministrativi, anche se dette
operazioni erano effettuate
sotto la veste bancaria.

Questa politica é stata seguita
nei Paesi socialisti, sin verso la
meta degli anni sessanta,
creando una via pianificata in
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circolo tra Banca di Stato,
imprese socializzate e Bilancio
Nazionale.

Con certi mutamenti di politica
economica avviatasi dal 1965 in
poi, nei vari Paesi dell’Europa
Orientale si é fatto in modo che
anche il sistema bancario
venisse modificato.

Si é introdotta una politica di
differenziazione nei
finanziamenti, si é cercato di
portare le singole imprese
socializzate verso un
autofinanziamento, si €
proceduto ad una
differenziazione di interessi
passivi onde far ricercare
nuwove metodologie di lavoro ed
uno smobilizzo nelle scorte che
negli anni precedenti stavano
accumulandosi.

Inoltre, espandendosi il
commercio estero non solo con
interscambio tra i vari Paesi
Socialisti, ma soprattutto con
gli Stati occidentali e percio con
partners ad economia di
mercato, sono state costituite
Banche per il commercio
Estero demandando a queste
tutte le operazioni di questo
settore che prima erano
accentrate.

Apertura quindi di dipendenze
all’estero e creazione di Istituti
con banche di Paesi non
socialisti, come ad esempio la
BANQUE Franco, Roumaine di
Parigi; ed ancora
Uautorizzazione data a banche
Statunitensi ed Europee
occidentali, ad aprire ufficidi
rappresentanza, che pur non
potendo operare come vere e
proprie banche, servono in
maniera ottimale per aiutare le
varie clientele nei rapporti
commerciali.

Prima di terminare questa
breve trattazione possiamo
quindi ricordare ancora che le
Banche d’affari inglesi presenti
in Medio Oriente, continuando
nella loro politica mercantile,
stanno attivamente
sviluppandosi con forti contatti
locali, e sono alla ricerca di
nwovi centri operativi:
specialmente nei Paesi
maggiori produttori di petrolio
e tra l’altro considerano che
Teheran possa diventare un
centro propulsore di un gruppo
di Stati, anche se secondo taluni
esperti ha in svantaggio il fatto
di essere estraniato
culturalmente e politicamente
dal mondo Arabo Orientale.

Le Banche imprese giapponesi,
con la forza dei loro gruppi,
cercano di determinare
politiche economiche
naturalmente principalmente a
vantaggio di grandi imprese
associate perseguendo
l’interesse comune negli
acquisti, nelle vendite, nel
finanziamento e con lo scambio
addirittura di personale tra le
varie imprese.

Con tutte le riserve possibili
circa la politica che é
sfavorevole alle piccole
imprese, si deve riconoscere
che lo sviluppo del Giappone si
¢ realizzato con la guida di
questi gruppi.

Infine il sistema Bancario dei
Paesidell’Europa dell’Est € in
evoluzione per le considerazioni
esposte e si puo notare ancora
Uincremento di una politica di
risparmio bancario a favore dei
privati verso i quali é stato
ampliato anche il credito.
Inoltre economisti e politici
dell’Europa Orientale dibattono
la possibilita di trasformare la
Banca di Stato in Banca
Centrale e trasferire quindi
taluni campi operativi ad altre
banche.

Abbiamo cercato di presentare
l'attuale politica delle Banche
non solo di diversi Stati, ma
soprattutto di diversi sistemi.

E un’impresa ardua cercare di
rendere in breve il problema
complesso perché dovrebbe
essere preceduto da una serie di
considerazioni preliminari che,
focalizzando le varie situazioni
strutturali ed economiche dei
singoli Stati, porterebbe
senz’altro a considerare meglio
e nella sua completezza
l’evoluzione.

Si dovrebbe giungere a fare
anche un’altrettanto lunga serie
di considerazioni conclusive sui
fattori produttivi, evolutivi,
esposti: sitratterebbe di
un’aggiunta senz’altro ben piu
diffusa del flash che é stato
fatto.

Si desiderava fare un flash su
argomento di attualita dibattuto
ed interessante e percio sotto
questo aspetto deve essere
considerato l’argomento
esposto, che avendo stimolato la
curiosita e l'interesse, indurra
molti lettori ad un
approfondimento singolo o
collettivo.

DIEGO MATTACHEO
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Nato a Rovigo il 10.3.1951.
Designer, operatore Visivo.
Interessi: ogni tipo

di comunicazione audiovisiva.
Partecipazione a spettacoli
teatrali underground.
Esperienze di progettazione
orafa con ogni materiale.
Vince il Diamonds
International Awards 1974.
Gianni Cioin € componente
del Gruppo Valenza Design.
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Completamente
rinnovato
il padiglione della Fiera
di Milano
_riservatoa
oreficeria, argenteria
e giolelleria

VALENZA IN FIERA

Fra le novita logistiche e strutturali che
la Fiera Internazionale di Milano riser-
va ogni anno ai swoi visitatori vi sara,
per la 54° manifestazione espositiva in
calendario dal 14 al 23 aprile, inaugu-
razione della nuova sede degli Orafi,
Argentieri e Orologiai.

L’antico padiglione é stato completa-
mente ristrutturato per corrispondere
alla maggior richiesta di posteggi e per
offrire agli espositori e agli operatori e-
conomici migliori servizi. Esso disporrd
di impianti d’aria condizionata, di scale
mobili, di ascensori, di camere blindate
e di tutti quegli accorgimenti funzionali
che il progresso tecnologico ha saputo
Creare.

Il padiglione, confortevolmente ed ele-
gantemente arredato, si presenta su
Quattro piani; le quattro grandi catego-
rie merceologiche tradizionali saranno
cosi dislocate: macchine per oreficeria
€ argenteria a piano terra; produzione
argentiera al primo piano; produzione
orafa al secondo e produzione orologiaia
al terzo.

Prima dell’apertura della rassegna non
€ possibile formulare alcuna anticipa-
zione su cié che i prodwuttori italiani e-
sporranno; possiamo soltanto precisare
che i vari settori espositivi comprende-
Tanno una vastissima gamma di prezio-
se ed eleganti proposte come é logico
attendersi da una produzione che detie-
ne nel mondo, da anni, il primato asso-
luto delle esportazioni e che sara espo-
sta nelle numerose vetrine messe a di-
:P_osizione dalle oltre 700 aziende esposi-
rici.

Comunque, é facile prevedere che nelle
offerte la nota predominante sara rap-
Presentata dall’alto livello qualitativo
della lavorazione sia nei manufatti, sia
nei «pezzi» prodotti industrialmente o
Semindustrialmente. In linea di massi-
™Ma si avra una prevalenza dei gioielli
Mmignon con linee morbide ed arrotonda-
te o ispirate ad estrose forme geometri-
C'}e 0 astratte. L’alta gioielleria si ma-
nifestera inoltre con una vivace nota di
colori aggressivi, mentre nell’orificeria
di massa rimarra sempre valido il con-
Cetto dell’oggetto leggero vivacizzato da

piccole pietre di colore. Nel campo delle
pietre, oltre al brillante che nelle picco-
le creature prevale sempre, il 1976 sara
PVanno dello zaffiro montato in coppia
con il brillante.

La bigiotteria in argento confermera a
sua volta il suo costante crescente suc-
cesso con ciondoli bizzarri e svariatissi-
mi e con pratici oggetti di uso persona-
le; cosi come il vasellame in argento, il
cui stile sara sempre piu essenziale e
raffinato.

Nel settore dell’orologeria, infine, sa-
ranno presenti le marche italiane ed e-
stere piu prestigiose con molte novita
nella tecnica e nello stile. Gli orologi al
quarzo mantengono tenacemente il pri-
mato sugli orologi tradizionali, ma a lo-
ro volta si vedono superati dai riswltati
entusiasmanti degli orologi basati sui
microcircuiti. Comunque, oltre al rag-
giungimento della perfezione tecnica,
verra confermata la ricerca della pre-
ziosita formale con linee sempre piv ag-
graziate, sovente arricchite da brillanti
e pietre di colore; a seconda dei tipi, i
quadranti tendono sempre piu all’essen-
ziale o diventano una miniera di infor-
mazioni cronologiche. Anche la grossa
orologeria da tavolo o da parete sara
come sempre presente con produzione
direttamente importata 0 con «movi-
menti» esteri e «vestiti» di linea italia-
na, anche perché pure nel settore del-
l’orologeria lo stile italiano ha una sua
valida e ricercata forma espressiva.

Nel rinnovato padiglione avra vita que-
st’anno lo stand «Prestigio dell’oro ita-
liano» riservato ai «pezzi» piu significa-
tivi dell’arte orafa, firmati dai nostri
piu famosi designers che porfanp una
nuova carica di idee e innovazioni nella
realizzazione del gioiello. i
Questo posteggio, per la sua concezione
e per il suo contenuto, costituira senza
dubbio il piu prestigioso punto di richia-
mo di tutto il padiglione. Nello stesso
stand «Prestigio dell’oro italiano» sa-
ranno esposti i pezzi partecipanti al
concorso annuale «Diamanti Oggi», e vi
sara una mostra rappresentativa con la
partecipazione di nomi prestigiosi del-
loreficeria, Bucellati, Cusi, Romolo
Grassi.

Valenza sara presente con due vetrine,
dislocate sempre nello stesso posteggio
espositivo; sotto l'egida della Associa-
zione Orafa Valenzana.

I gioielli esposti dalla Associazione Ora-
fa Valenzana rappresentano nella loro
globalita una serie di lavorazioni tipiche
della ns/citta.

Gioielli frutto di maestria orafa speri-
mentata, prodotti in uno dei tanti labo-
ratori artigiani che sono la linfa vitale
di Valenza.

Senza soffermarci oltre a decantare le
qualita e l'originalita del prodotto va-
lenzano passiamo a presentare con una
carrellata alcuni degli oggetti esposti al
padiglione di prestigio.

Ringraziando le ditte che gentilmente ci
hanno offerto i gioielli da esporre

BENEFICO GIUSEPPE
MOCCHI PIETRO
MUSSIO & CEVA
VISCONTI & BALDI
CASTINO & MERRA
MANCA F.LLI
EUROGOLD S.R.L.
BUZIO & C.
CREAZIONI ZETA
FERRARIS & C.

LANI F.LLI
VENDORAFA
EFFE-VI di VERITA

& FANTINI
GUERCI & PALLAVIDINI
BAJARDI LUCIANO
ANNARATONE PIETRO
ILLARIO CARLO & F.LLI
BICCIATO GIANNI
CANTAMESSA RINO

& FIGLIO
GASTALDELLO F.LLI
GRASSI DAMIANO
FICALBI RENZO
RICCI CARLO
NEW ITALIAN ART S.R.L.
BARBERIS CARLO & C.
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g~ e
coloro che sono
interessat: alla ricerca
del gruppo ""valenza design’’
POsSONo prendere contatto con esso
attraverso la redazione de
“I'orato valenzano"
(anche per un semplice scambio di idee)

design

VAMERNIA
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Guglielmo Achille Cavellini

G.A.C. guarda, abbozza un sorriso da
lontano, attendendo sui gradini della
breve scala d'angolo, nella sua villa; mi
avvicino salutando.

G.A.C. e i, l'ingresso alle spalle.
Anfitrione, spalanca la porta del tempio,
del museo, della magione,
contemporaneamente, con un sol gesto.
L'interno & silenzioso ed evidentemente
ampio, lontano con sufficienza dal
centro - Brescia e tranquillo come il
giardino intorno.

Ci sediamo.

Alle pareti i nomi top, classici e non,
della pittura internazionale, iniziando
magari da Andy Warhol con un ritratto
di G.A.C. dipinto dall’artista
statunitense.

Guglielmo Achille Cavellini [G.A.C. per
una sintesi sua, Grande Artista
Collezionista per me)] indossa
ineccepibilmente ma con affabile rigore
la giacca blu con cravatta: sullo sfondo
muri chiari, soffitto alto e le opere d'arte
al gran completo, ancora, con piacevole
insistenza.

Guardando il suo viso elastico,
osservando le sue cento espressioni
cento facilmente collegabili ai dipinti
senza confini riproducenti all’infinito il
suo volto, moltiplicando la plasticita
facciale per tante espressioni [e
cogliendone un ipotetico usufrutto di
short TV-filmico in senso lato per
indubbie distorsioni professionali, ma
non soltanto), mi riaffiorano le antiche
immagini di «denaro al muron, il libro
del lontano '64, dove sul retro della
sovracoperta fotografica continuava,
finendo con la sua immagine, la
prospettiva del seminterrato con quadri
alle pareti, iniziata nel fronte del libro.
E’ passato del tempo; Vedova,
Santomaso, Birolli e gli altri, tutti
affissi, sono stati staccati: il 1946,
I'anno in cui espone I'avanguardia
scandalizzando i concittadini e il 1952,
I'anno in cui costruisce una galleria
d'arte nello scantinato della sua casa e
riceve le visite dei piu attenti critici
d’arte internazionale, hanno lasciato il
posto a una parte della sua collezione
vasta, accatastata, saturante tutto lo
spazio, anche il garage,
inesorabilmente.

Una collezione interamente consacrata
nel '57 dopo I'esposizione di tutti i pezzi
alla Galleria Nazionale d’Arte Moderna
di Roma ad opera della geniale curatrice
Palma Bucarelli e trasferita inoltre nei
musei svizzeri e tedeschi consacrante
Quindi anche Cavellini come uomo di
Cultura e in parallelo scrittore di libri e
collaboratore a riviste .

Cavellini & sempre seduto e parla, il viso
autentico come tutti gli altri, I'accento
bresciano, il corpo dosatamente
asciutto e alto.

E I'incontro continua al Wahrer di
Brescia, dove entrambi lasciamo
raffreddare i piatti nel conversare ancora
Una volta della sudditanza verso l'arte
U.S.A., di Kosuth, di Beuys e della
Germania, di Klein e Manzoni, degli
italiani e di Paolini.

Cavellini & disteso e ricco di humour,
forse anche inconsciamente sicuro di

una oculatezza di scelte e della sobrieta
del suo personaggio; la sua simpatia &
frugale come il suo sdoppiamento
[aldila del «concettuale»] che mi
propone all'uscita. - «Ti deluderd, ma
hai parlato fino ad ora col segretario di
Cavellini, lui & fuori Brescia, ed &
serioso, un po scontroso.

lo I'ho sostituito, ci somigliamo
perfettamente, sono un solo sosia» dice
sul filo dell'ambiguita, del lecito
artaudiano, dell'assioma tangibile.

In auto, ritornando alla storica [ma non
ancora, ingiustamente autostoricizzata)
via Bonomelli, parliamo del suo lavoro,
- «Si pensava fossi un megalomane
invece faccio il verso alla megalomania,
imperversante e dilagante. La mia
operazione di autostoricizzazione &
seriamente ironica, drammatica,
sarcastica, letteraria, storica, critica. A
certi critici d'arte o galleristi torna
comodo ignorare il mio lavoro di pittore
svolto da anni e anni. La mia operazione
ha dato un colpo duro al sistema
artistico, sono inclassificabile, non
etichettabile: per classificarmi
sarebbero costretti ad usare un altro
metro di giudizio. Ho rotto col sistema
artistico tradizionale [io aggiungerei
convenzionale e codificato]. Mi piace
definirmi un incosciente cosciente».
L’assonanza col caso, ad esempio, di
Buzzati, pare doviziosa. Dino Buzzati si
seccava quando qualcuno lo definiva
scrittore, scrittore che dipinge, anche.
La sua attenzione per chiarire la corretta
posizione della sua pittura rispetto
all'impegno letterario era sempre
pronta, e giustamente.

La conversazione riprende nuovamente
in casa: «secondo tempo», sono ormai
le 14.45. Altri entreranno alle 16, per
vedere e parlare, ma sia la scena che il
personaggio saranno gli stessi.
L’infinita biografia stesa su una stoffa
alta 50 cm. e lunga 30-50 metri mi viene
srotolata ai piedi, graficamente
compatta, segnicamente ritmata e
persistente, nera scrittura
autostoricizzante.

La lucida presentazione sul catalogo
della grande mostra antologica al )
Palazzo dei Diamanti di Ferrara ['73] si
innesta nel mio cervello, of course:
«... Guglielmo Achille Cavellini, meglio
conosciuto nel mondo dell'arte come
attento e scrupoloso collezionista e non
come operatore artistico.

Di Guglielmo Achille Cavellini vengono
presentate oltre un centinaio di opere
che sono esemplari di una lunga attivita
condotta con stringata coerenza
sostanziata di una problematica tanto
inusitata quanto provocatoria, perché

proposta senza alcun ritegno e senza
inibizioni di sorta.
Il tipo di ricerca che Guglielmo Achille
Cavellini conduce é assente del tutto di
coperture fuorvianti e mira direttamente
al successo e quindi a porsi come
personaggio storico e mitico insieme,
strumentalizzando questa personalita
con intelligenza e sottile spudoratezza
ed in un ambito di rigore estetico-
formale ineccepibile.
Guglielmo Achille Cavellini fa perno con
tutto il peso della sua personalita
fantastica e vivace sulle avanguardie
storiche e contemporanee, offrendo una
posizione ideale e comportamentistica
dissacratoria quanto impegnata a ogni
livello».
Dopo una breve risposta al telefono mi
fa scorrere tra le mani una nutrita serie
di foto che documentano frammenti
salienti di una performance ripresa in
videotape, tematica primaria del
prossimo «catalogo-mostra a
domicilio», in cui lui, G.A.C., scrive la
sua biografia sul corpo nudo diun
modello.
Flash Art, I'importante rivista
internazionale d’arte, la «<numero uno»
in Europa e tra le quattro maggiori
testate nel mondo [confermato dal
Naws\_meek] parlera anche di questo sul
prossimo numero: un'ampia
documentazione per il recente lavoro di
Cavellini.
Per molti critici, galleristi, artisti, il
bisogno di confrontarsi con le
operazioni di Cavellini diventa
ineluttabile, I'attuale posizione di
pittore-collezionista e non piu di
collezionista-pittore & scomoda per
molti ma tassativa per tutti.
Scendendo nel seminterrato ex galleria
d’arte pilota negli anni '50, vedo i suoi
quadri, molti, ammassati insieme a
quelli di altri artisti nella collezione,
tutti vicini, silenziosi, lascianti un solo
Stretto sentiero tra gli opulenti spessori
adagiati alle pareti. Un costoso mare
aperto da un Mosé laico.
Tra i tanti, mi estrae anche un Fontana,
bellissimo, con tagli orizzontali -
«L'unico» - mi comunica G.A.C.
Mi ricordo, in mezzo a tante cose, di
quello che mi disse Eugenio Carmi
quando gli chiesi, lo scorso inverno nel
suo asettico studio milanese, - «Cosa
ne pensi della attuale collezione di
Cavellini?»: - «<E’ sempre importante per
un artista avere un pezzo nella sua
collezione». E mi ricordo pure di quando
all'incirca sedicenne, mi incontrai con
Scanavino nella villa di Tradate su una
piccola gradinata d'ingresso identica a
questa, come adesso, mentre saluto
Cavellini in una situazione ambientale
simile in tutto, ma non negli anni, a
quel mio primo incontro importante con
un pittore.
Forse anche per Guglielmo Achille
Cavellini, John Stidart Mill ha scritto nel
Suo trattato: «L'opinione pubblica é tale
che essa fa della originalita un delitto ;
ed & desiderabile, al fine di spezzare
siffatta tirannide, che gli uomini siano
originali».

Ezio Campese
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CREAZIONI GIOIELLI

15048 VALENZA (AL) - VIAMAZZINI 16 . TELEFONO 0131-93234



FERRARIS &C.

oreficeria/gioielleria/ viale dante10 / tel.(0131) 94749/ 15048 valenza/italy



C.C.I1.A.A. 45869

RINO
FRAS(AROLO

GIOIELLIERE
VALENZN

VALENZA PO

Corso Matteotti, 49
Tel. 91.507

NEW YORK

745 Fifth Avenue - N. Y. 10022
Tel. (212) 753.8448
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FABBRICANTI
GIOIELLIERI
EXPORT

K ViaTrento-1el.91338/92649 -VALENZA PO J




Z_

5

lr’
v
ml "_ml 4."

CREAZIONI

OREFICERIA GIOIELLERIA EXPORT di GUIDO ZUCCHELLI
Uffici: ViaMAZZINI, 4 — & 91.537 — VALENZA PO (ITALY)
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Deposito:
=B> BALESTRA ETTORE CABALISTI

nnnnnnnnnnn J0 - VALENZA - Tel.92780



Pavite R Delucchi

Export-Gioielleria

Via Bergamo 12~ <
Tel. (0I31) 9173l
15048 Valenza
Marchio n.1995

DALLE PRESTIGIOSE OPERE

DEI MAESTRI CESELLATORI
ALLE CREAZIONI PIU' MODERNE
IN ARGENTERIA E OREFICERIA

E&A.
GUIDI

ARGENTERIA
OREFICERIA

15048 VALENZA ( Italy)
via Tortrino.6
Telef. (0131) 977934




LAP RODIAM, Anversa

Vi puo aiutare.
a risolvere tutti
1 Vs/problemi
di diamanti.

Scrivetecl
anche 1n 1taliano

15 Schupstraat 2000 ANVERSA (Belgio)

fAURO SERGI0
valenga

VIA CAMURATI 19
TEL.94683
(ITALY)




staurino « figi

fabbrica oreficeria e gioielleria /viale b. cellini 18 /tel. (0131) 91.048 /c. post. 15/ marchio 473 al /15048 valenza (al)

Visconti & Baldi

fabbricazione propria di Gioielleria

e oggetti di alta fantasia

VIALE DANTE, 15 - TELEFONO 91.259
VALENZA PO

MARCHIO 229 AL




CORRAQ...

FABBRICA GIOIELLERIA

<D

via Camurati, 1 ® Tel. (0131) 94737
15048 VALENZA PO
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Opera anche nel settore

dei finanziamenti a medio termine
all'industria,

al commercio,

ed all’agricoltura,

dei mutui fondiari,

noncheé nel campo del “’leasing”’,
col tramite degli istituti speciali
dei quali e partecipante.

Filiale di VALENZA
viale Lega Lombarda,b
Tel. 92754/ 92755

BANCA
POPOLARE
DINOVARA

AL 31 DICEMBRE 1974

CAPITALE L.4.107.101.500
RISERVE L.50.391.944.257
in credito

N

2000 MILIARDI

Depositi
fiduciarie
conti correnti

UFFICI
DI RAPPRESENTANZA )
A LONDRA,

FRANCPFORTE sul Meno,
ZURIGO e,

di prossima apertura,
BRUXELLES

324 Sportelli
86 Esattorie

e
Ié operazioni
di Banca

Banca acente
per il commercio
iei cambi

TORRA LUIGI

Oreficeria
Gioielleria

Specializzato
in verette
con pietre di forma

VIA SALMAZZA,7/9 - TEL.94759 -VALENZA
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jabbricanti

orafi gioiellieri

Viale Benvenuto Cellini, 36

Telef 91261
VALENZA PO

COBRILL

g&/mmftm/

DIAMANTI

38 VIA S.SALVATORE ‘VALENZA-TEL.94549




NRAM

Via Arzaga
Tel.(02) 41 56 958
20147 MILANO

Recapito:

Via Melgara 2c¢
Tel.(0131) 94726
15048 VALENZA

PIETRE PREZIOSE
di forma e classiche
Diamanti

Pietre di colore

1.\

VIA ALFIERI,15 - TEL.93584
15048 VALENZA PO

~ @
phAdy
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EXPORT

Fiera di Vicenza /stand n.624
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Dotati degli ultimi ritrovati nel campo della tecnica-orafa R
siamo in grado di offrire svariate creazioni, ottenute con una -
nuova e prestigiosa lavorazione dell’oro, basata su utensili '.;‘-‘_.l. ‘.»7

di diamante.
Constaterete: perfezione, lucidita, durata e stile; in: anell,
boccole, bracciali, collane e fedine.
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ISTITUTO BANCARIO SAN PAOLO DI TORINO

Marchio 1467 AL

Fratelli
CERIANA CANEPARI

s.p.a. RENZO
gioielleria
BANCA
fondata nel 1821 Annelli antichi
fantasia
classici
TORINO * VALENZA Via del Castagnone Tel. 94289 -

VALENZA PO




MARCHIO 200 AL

di Carlo e Terenzio Montaldi

Viale Santuario, 23 - Tel. 91.273 - 94.790

Gioiellerie

VALENZA PO

Siamo in grado di offrirvi
qualcosa in piu perché:

@ 80 anni di esperienza
nel commercio con |'estero

e una profonda conoscenza
dei mercati internazionali

e filiali, rappresentanze, '
associate e cprrispondentl
in 5 continenti

@ personale esperto e
qualificato

e moderni mezzi tecnici
ed operativi

ci consentono di prestarvi
una completa
e razionale assistenza

iImport-export

Banca
Commerciale
ltaliana

ad Alessandria
corso Roma 1 (ang. via Alessandro lll)
tel. 51251

societa per azioni - sede in milano -
cap. soc. L. 60.000.000.000 - riserva L. 23.000.000.000




N ]
SBEGANI ARZANI

gioielleria

-

AL 1030
CC.A.n. 75190 . =
Ma s.giovanni,17
tel.(0131) 93109
15048 VALENZA

GIUSEPPE CAPRA

OREFICERIA
GIOIELLERIA

Lavorazioni in fantasia
EXPORT

VIA S. SALVATORE - RESIDENZA S. GIORGIO - VALENZA PO - TEL. 93144




ORAFI RIUNITI MEDESI
FABBRICANTI

GIOIELLIERI

Via Mazzini, 24 - 27035 - MEDE - Pavia (ltaly)
Tel. (0384) 80.022 - 80.304

EXPORT

Fiera di Milano (stand n. 27/573)
Fiera di Vicenza (stand n. 407)

GIUSEPPE BENEFICO

BRILLANTI
PIETRE PREZIOSE

CORALLI

MILANO
Piazza Repubblica, 19 - Tel. 662.417

VALENZ A
Viale Dante, 10 - Tel. 93.092




CANTAMESSA
RINO & HIGLID

OREFICERIA
GlOlELLERIA pubblicita

graphic design
illustrazioni

marchio packaging
marchi

408 AL stands:

Via G. Calvi 18 @ Tel. 92243 - VALENZA

| FRACCH IA]
& ALLIORYI
Oreficeria - Gioielleria

Lavorazione anelli con prietre fini

Fressa & IRicti

s ) T
& N& OREFICERIA - GIOIELLERIA
o2 :

/’sbx{ﬂ = ANELLI UOMO

"' ke _J

»

VALENZA PO
15048 - VIA MARTIRI DI CEFALONIA, 28 - TEL. 91.101

CIRC.OVEST,54 TEL.93129
VALENZA PO




il
BANCA NAZIONALE
DELL AGRICOLTURA

Una grande banca in Italia e nel mondo.
Ogni operazione e servizio per tutti i settori
economici.

Filiale di Alessandria
Via dei Martirin. 12 - Tel. 65651/2/3/4

Oreficeria - GioIGIIBrIA | | | Fecs oo
ia Paleologi n. 6-8 - Tel. 55151/2/3

FABBRICAZIONE PROPRIA Borsino - Tel. 4941

Agenzie in Cerrina e Serralunga

Credito Agrario
Cassa Continua

via C.Camurati,27
tel. 91992
15048 VALENZA




di lda Terzano Albera
OREFICERIA - GIOIELLERIA
TUTTA L'OREFICERIZA CON PIETRE DI COLORE

15048 - VALENZA (ltaly) VIALE GALIMBERTI. 16 - TELEFONO

CARO o

91.694

Varona Guido

® ANELLI ACQUA MARINA E AMETISTA FINE
® ANELLI MONETA

® ANELLI PIETRE SINTETICHE
® CORALLI-CAMMEI - TURCHESI

VIA FAITERIA 15 - TEL.91038 - VALENZA PO




- Ponzone ¢
Zanchetta

GIOIELLERIA
OREFICERIA

15048 VALENZA PO - CIRC.OVEST,90 - Tel. 94.043

[ S N
FABBRICA —FICERIA ]

SI ESEGUONO LAVORI SU DISEGNO creazione propria

BARBIERATO SEVERINO

15048 VALENZA (Italia) - VIA SASSIN. 9 - TEL. (0131) 94807
Marchio 2080 AL CCIAA 113948 AL

oISt Ding

GIOIELLIERE - CREAZIONE PROPRIA
EXPORT

VIALE DANTE, 46B /15048VALENZA PO 'TEL 93.343

Marchio 1586 AL

JMasini Giuseppe

GIOIELLERIA-OREFICERIA-ARGENTERIA
CREAZIONE PROPRIA - EXPORT

VIA DEL CASTAGNONE,68-TEL.(0131) 94.418/91.190-15048 VALENZA PO (ITALIA)
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FABBRICA GIOIELLERIA
E OREFICERIA

vasta gamma

di anelli in tfantasia
elaborati con un tocco
nuUovo, giovane € moderno

Viale della Repubblica,5
Tel. 94621 - VALENZA



el NN
BRIUEI

oreficeria-gioielleria WELSP
PN
spille oro bianco, giallo, fantasia FABBR'CA % <’

creazione propria OREFICERIA

® via alessandria, 26 SpQCIOlIT(-] '
-tel. 96196 - SpI"Q canelli

15042 bassignana (al) ;
Marchio 689 AL

Marchio 1552 al Vasto assortimento

|
Viale della Repubblica, Condom. ** Tre Rose,, 5/F
Telefono 91.065 15048 VALENZA PO

MUSSIO @H@

CEVA IViVsese
EXPORT ‘
OREFICERIA - GIOIELLERIA PERLE COLTIVATE

CORALLI
CAMMEI

STATUE PIETRA
DURA

ASSORTIMENTO DI LAVORI CON PERLE: IMPORT- EXPORT

ANELLI - SUSTE - BRACCIALI 15048 VALENZA PO

Piazza STATUTO, 2 - Telefono 93.327 l;/r; fanongfzt; 529“”'" 10
15048 VALENZA PO (AL) elefono




Dirce Repossi
GIOIELLIERE

Viale Dante,49 - Telef. 91480 - 15048 VALENZA PO

Marchio 483AL

lentj
¢ |l FABBRICA OREFICERIA - GIOIELLERIA
] LAVORAZIONE ARTISTICA IN STILE ANTICO
O n I c e lI VIA M.NEBBIA, 20 — = 91.082 — 15048 VALENZA PO

” «2 GIOIELLERIA

Anelli in brillanti ¢ in perla
BIJOUTERIE
Marchio 806 AL

Viale della Repubblica, 5/D - Tel. 93.006 15048 - VALENZA PO \’

&F Ferraris Ferruccio

— OREFICERIA - GIOIELLERIA
EXPORT

VIA TORTRINO, 8 - TELE. 91.670 @ Fiera di Milano - Stand. 27461

15048 VALENZA PO Fiera di Vicenza - Stand 131




“BA°LDI &-C. snc

“FA°B°BRICA
O°RE°FICE‘RIA GIOI‘ELI’ERIA

Marchio 197 AL
VIALE REPUBBLICA, 60 « 15048 VALENZA PO . TEL. 91.097

DITTA

»@ P.AM.O.S | 4%

0. SODORMAN & C.

e

FABBRICANTI GIOIELLIERI

15048 VALENZA PO - 24, VIALE DANTE - TELEFONO 82.702 - MARCHIO 1363 AL

Miniature e smalti a fuoco dipinti a mano per spille,
anelli, orologi, ciondoli ecc.
Ritratti e riproduzioni artistiche, quadretti sacri per

comunioni.
Fiera di Milano stand n®27/613

GABRIELLA RIVALTA

Lab. via Pagliano 5
Tel. 3253 (0142) Casale Monferrato (AL)

OREFICERIA GIOIELLERIA

MARELLI - VANOLI

EXPORT

MARCHIO 367 AL

Creazione propria- Spille e anelli a mignolo
Lavorazione miniature antiche

CIRCONVALLAZIONE OVEST,12* = 91.785 " 15048 VALENZA PO




I 22100 COMO-PONTE CHIASSO
u n I s.l- VIA CATENAZZI 3. TEL.559.888

Marchio 398 AL

weowx BARIGGI & FARINA

FABBRICA OREFICERIA - GIOIELLERIA
AL VOSTRO SERVIZIO NELL'UFFICIO VENDITA

EXPORT
o 15048 - VALENZA (ltalia)
Concessionaria esclusiva CDRSO GAR'BALD'. 144 - 146

Orologi SOFIOR GREY (La Chaux - de - Fonds)
SEIKO TOKIO (Japan)

CARNEUALE ALDO

fabbrica oreficeria gioielleria

CREAZIONE PROPRIA
marchio 671 AL

15048 VALENZA PO . VIA TRIESTE, 26 . TEL. 91.662

TELEFONI: Lab. 91.330 - Abit. 94.336 - 91.438




PANELLI MARID
8 snreua Marchio 902 AL

FABBRICA OREFICERIA

SPILLE IN ORO GIALLO

CON PIETRE DI COLORE
C/IRCONVALLAZIONE OVEST, 22
TEL. 91.302 15048 VALENZA PO
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Altri recapiti in ltalia: EXPORT
'MILANO: Via Paolo da Cannobio, 10

FIERA INTERNAZIONALE DI MILANO: Padiglione 27 -
Stand 241

NAPOLI: Via Liborio Romano, 3-7 - T. 32.49.07-32.23.24

15048 VALENZA PO
Via Can. Zuffi, 10 - Via Piemonte, 10 - Tel. 91.134

GIORGIO BETTON __ .=

LABORATORIO OREFICERIA N‘Ay' g
GIOIELLERIA ,pi‘ @

ME@"’
£ mw -

A.&"?’m ' == 15030 VALMADONNA (AL)
Strada Provinciale Pavia, 36 bis - Telefono (0131) 50108

= Spedizioni Internazionali Tel. 93.395 - 94.593

Telegrammi: Exportorafi - Valenza
15048 VALENZA (ltalia)

= Commissionaria per |'esportazione @ Via Mazzini, 11 (Piazza Don Mmzom)

= Tutte le operazioni di commercio
con |'estero

EXPORT ORAFI s.r.l.




DAL 1945
OREFICERIA E GIOIELLERIA
della migliore produzione valenzana

28021 BORGOMANERO (Novara)

Via D. Savio, 17 - Telefono 81.419

BONZANO ORESTE

ARAGNI & PERRARIS FABBRICA OREFICERIA GIOIELLERIA

Vasto assortimento di anelli e boccole
CREAZIONE PROPRIA
Marchio 276 AL

Valenza Po -L.go Costituzione, 15 - Tel. 91.105

gian carlo piccio

oreficeria 4\\‘
gioielleria 5 >

VIAP.PAIETTA, 15 . TEL.93.423 . 15048 VALENZA PO




gioielleria
oreficeria

Viale Santuario,50

tel. 91321

VALENZA PO

803AL

Ricaldone Lorenzo

Bracciali-Spille-Fermezze

VIA C. NOE’, 30 « TELEFONO 92.784 « 15048 VALENZA PO

2

vO"“

M ARGENTERIE ARTISTICHE
POSATERIE
@ | LmA - GUERCIGC.

CASA FONDATA NEL 1920
‘ MOSTRA PERMANENTE DI MILANO
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Via Paolo da Cannobio, 11-Tel. 87.55.27

TELEFONO N. 43.2.43
TELEGRAMMI: IMA
CASELLA POSTALE 27

ALESSANDRIA - Via DONATELLO, 1 (SPALTO BORGOGLIO)

® ARGENTERIE ARTISTICHE

® CESELLI E SBALZI

® VASELLAME PER TAVOLA

® SERVIZI CAFFE’

® CANDELABRI  COFANETTI

@ CENTRI TAVOLA

® JATTES VASI ANFORE

® CRISTALLERIE E PORCELLANE ESTERE
® POSATERIE

VISITATE LA NOSTRA ESPOSIZIONE PRESSO
IL NOSTRO RECAPITO DI MILANO.




Marchio 328 AL

MARCO
CEVA cano

VIA SANDRO CAMASIO, 8 - TEL. 91.027
\ 15048 VALENZA PO

Creazione propria

EXPORT

Fabbricanti Orefici e Gioiellieri

Barbero
&

Viale B. Cellini, 45 — tel. 93.444
15048 VALENZA PO

SPILLE ORO BIANCO

Piazza Gramsci, 19

‘e Lab. 91516 - Ab. 94.267

15048 - VALENZA PO

ANELLI FANTASIA
ANELLI CON ACQUAMARINE
LAPIS, AMETISTE E CORALLI

GIOVANE

ORAFO pirLomaTo

GEMMOLOGO

INTRODOTTO IN ANVERSA
E VALENZA ESAMINA
VALIDE PROPOSTE DI LAVORO

STETANT ANTONIO

OREFICERIA-GIOIELLERIA

Dispone di vasto assortimento
Anelli e solitaires in montatura

Viale Repubblica, 30 - Telef. 93.281
15048 - VALENZA PO

VISCONTI
ANGELO

CARLO &

OREFICERIA
Marchio Z00AL
via trieste,1-tel.91.884

15048 valenza po ( 1ta1yj

Marchio 1570 AL

ZAGHETTO
STEFFANI
BARBIERATO

GIOIELLERIA
Specialita:

MONTATURA ANELLI PER
DONNA E BRACCIALI

VIA DI CILICCA, 2 ang. Via San Salvatore - Tel. 94.679
15048 VALENZA PO




BAGNA & FERRARIS srAL

FABBRICANTI
GIOIELLERILA
E OREFICERIA

VIALE LUCIANO OLIVA, 10
TELEFONO 91.486
15048 VALENZA PO

| MARCHIO 286 AL |

DE GLEMENTE & VACGARID

Fabbrica oreliceria e gioielleria

15048 VALENZA PO
VIA 29 APRILE, 22 - TEL. 91.064

Chiusure per collane con perle

Fermetures pour colliers avec perles
Clasps for pearls necklaces

Schliessen fuer Perlenkolliers

LEVA SANTINO <®,

OREFICERIA - GIOIELLERIA

Anelli & griffes lapidé &
diamantati - Fermezze }ﬁ/
Via Carlo Camurati, 10 -
Telef.93.118

|

15048 - VALENZA PO

- ‘.
b 4 Marchio 643AL

RACCONE & STROCCO

VIA XIl SETTEMBRE 2/A- B 93.375- 15048 VALENZA PO

ERIKA

FABBRICA OREFICERIA e BIJOTTERIA IN ARGENTO
CREAZIONI PROPRIE

Vasto assortimento di catene,
ciondoli bracciali e anelli

Via XX Settembre, 38 — = 0142/63283
15040 MIRABELLO MONF. (AL)

pasero
. acuto
paSIno marchio2076 AL

miniature e‘montature per cammei e monete
e anelli in fantasia - 5
+ Ciondoli -

via carducci 17/tel 91108/15048 valenza po

PROVERA LUIGI

Oreficeria - Specialita: montature per cammei. spille,

bracciali, boccole, anelli

Via Acqui, 14 - Tel. 91.502
15048 - VALENZA PO
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FABBRICANTI ORAFI GIOIELLIERI

'/il'l'“?i:\;‘
5
PEH\,W;,," VALENZA

RANUTASTURING.  JCcudatons MARCHIO 428 AL - VIA SASSI, 45 - TEL. 91.718




gioielli d” autore

fiera di VICENZA
stands n. 408/409/410/411/412 - tel (044) 44500 - int. 266
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